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MEMORIA del Curso Académico de 1967-68, leida en la solemne
Sesién Inaugural del Curso de 1968-69, celebrada el 29 de oc-
tubre de 1968, por el Secretario, ILmo. Sr. DoN JoAQuiN
MoscArDO GARCIA.

Cumpliendo los preceptos reglamentario y estatutario de nuestra Cor-
poracién, y al igual que en los precedentes cursos, vamos a exponer los actos

y labor realizada por la Academia durante el de 1967/1968.

SOLEMNE SESION INAUGURAL DEL CURSO

En este mismo salén de actos del Fomento del Trabajo Nacional, sede
de nuestra Corporacion, fue inaugurado el curso el dia 11 de enero de 1968,
presidicndo el acto el Excmo. Sr. don Ricardo Piqué Batlle, Presidente de
esta Real Academia, a quien acompanaban el Rector de la Universidad
de Barcelona, Profesor Garcia Valdecasas; Diputado Provincial, Sr. Rivas
Seva; Concejal, Sr. Salarich; Director de la Escuela de Altos Estudios Met-
cantiles, Sr. Pérez Pardo, entre otras autoridades, personalidades y repre-
sentaciones Académicas.

En primer lugar, el Secretario de la Academia, Ilmo. Sr. don ]oaqum
Moscardé Garcla, procedio a la lectura de la Memoria del cutso anterior.
A continuacién fue recibido el Académico Numerario Electo, Ilmo. Sr. don
José M.* Berini Jiménez.

El Ilmo. St. don José M." Berini Jiménez hizo su entrada en el salén
de actos acompafiado por los asimismo Académicos Numerarios, Ilmos. Sres.
Dres. don Antonio Verdd Santurde y don Pedro Voltes Bou, para diri-
girse a la mesa presidencial en donde el Excmo. Sr. don Ricardo Piqué
Batlle, le tomé juramento y le impuso la medalla académica.

Seguidamente el nuevo Académico Numerario desarrollé el tema “La
humanidad y el problema de su subsistencia”. El Ilmo. Sr. don José¢ M.*
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Berini Jiménez agradecid, en primer lugar, la presencia de las pcrsonalidades
barcelonesas y la distincion con la que acababa de ser honrado.

El trabajo preparado, comenzo el conferenciante, responde a uno de los
problemas mas 1mportantes que afectan al economista de todo el mundo.
Se trata del crecimiento progresivo experimentado por la humanidad, en
proporcién mucho mayor al registrado por el de los alimentos.

Después de exponer algunas cifras del problema, el Ilmo. Sr. don José
M.* Berini Jiménez se refiri6 a la toma de conciencia de dicho problema a
lo largo de la historia. Partimos de la base, dijo, que la poblacion crece en
progresmn geometnca mientras que los recursos alimenticios lo hacen en

,
progresion aritmética.

Después de estudiar brevemente las consecuencias del neomalthusianis-
mo, se refirié a la explosion demogréﬁca registrada en cifras a través de la
historia. Compar los futuros crecimientos, haciéndose la pregunta de si el
Mundo podri soportar el crecimiento demografico a experimentar .en un
corto plazo.

Finalizé la disertacion, manifestando que el tono actual de los estudios
sobre este problcma es generalmente optlmlsta, y que quiza en este mo-
mento lo més interesante es la toma de conciencia del tema.

El discurso fue contestado en nombre de la Academia por el Ilmo. St.
don José M.* Vicens Corominas, quien después de glosar ampliamente el
discurso del recipiendario y estudiar su personalidad cientifica, le dio la
bienvenida a nuestra Corporacién.

Por tltimo, el Excmo. Sr. don Ricardo Pique Batlle, declaré en nombre
del Ministro de Educacién y Ciencia, Prof. Lora Tamayo, inaugurado el

Curso Académico de 1967/1968.

SESIONES ADMINISTRATIVAS

El dia 20 de octubre se celebré la primera de ellas, en la cual se aproba-
ron las cuentas del curso anterior y el presupuesto para el curso de 1967/
1968 que resefiamos, lo mismo que el calendario de actos a realizar durante
este curso.

El dia 20 de diciembre se celebro la segunda sesion administrativa, en
la que, entre ottos asuntos de tramite, se procedié a la eleccién de cargos
de la Junta'de Gobierno que cesaban reglamentariamente.
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TRABAJOS REALIZADOS Y TEMAS TRATADOS DURANTE EL CURSO ACADEMICO

Son varios los realizados, y en curso, destacindose Principalmente por
su enorme interés y actualidad mundial, el estudio sobre “La influencia de
la depreciacién monetaria en el ambito de la economia de la Empresa”,
que, D. m., sera terminado durante el curso que hoy inauguramos.

MOVIMIENTO DE ALTAS Y BAJAS

Altas. — Durante el presente curso han sido elegidos los siguientes
Senores Académicos.

Numerarios: Ninguno.

Correspondientes: Ilmo. Sr. don Juan Doménech Vergés, e Ilmo. Sr.
don Pedro Rodriguez-Ponga y Ruiz de Salazar.

Bajas. — Desgraciadamente en este curso hemos tenido las siguientes:

La primera de ellas es la producida por fallecimiento, después de larga
enfermedad de nuestro Presidente de Honor, el Excmo. Sr. don Pedro
Gual Villalbi (q. e. p. d.).

Otra fue la del Académico Numerario y uno de los fundadores de la
Academia, el Ilmo. Sr. don Jaime Fanés Casas (q. e. p. d.).

También por fallecimiento la del Iltre. Académico Electo Dr. don
José Lobez Urquia.

Y, finalmente, la del Profesor Francesco Vito, Correspondiente para
Italia, que también ocurrié dentro de este curso.

RECEPCION SENORES ACADEMICOS

Numerarios. — Como ya se ha resenado al comentar la sesién solemne
de Apertura de Curso, fue recibido en dicho dfa el Ilmo. Sr. don José M.*
Berini Jiménez.

Correspondientes. — El dia 26 de marzo fue recibido el Excmo. Sr. don
Luis Gémez de Aranda y Serrano, Correspondiente para Madrid, quien
leyo su discurso de ingreso que versaba sobre el tema “Los valores humanos
del desarrollo”.

El dfa 19 de abril, fue recibido como Correspondiente el Excmo. St. don

José Miguel Ruiz Morales, Embajador de Espafia en Colombia, quien ley6
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su discurso de ingreso, cuyo tema era “La Intcgracién Econdmica Iberoame-
ricana (perspectivas y realidades)”.

ReENovACION carGos DE LA JuNTA DE GOBIERNO

En el Pleno Académico del dia 20 de diciembre, tuvo lugar la renova-
cién reglamentaria de los cargos de Vicepresidente, Vicesecretario y Bi-
bliotecario, siendo elegidos para ocupar dichos cargos los Ilmos. Sres. Dr.
don Mario Pifarré Riera, Dr. don Angel Montero Laviz y don Luis Prac

Torrent, respectivamente.

REPRESENTACION DE LA ACADEMIA EN DIVERSOS ACTOS PUBLICOS

La Academia ha sido representada por distintos miembros de su Junta
de Gobierno, en todos los actos a que ha sido invitada.

SrtuaciON EcoNdMIca

También en este curso, lo mismo que en los anteriores, se han recibido
distintas subvenciones de entidades y particulares, destacando, entre ellas,
las obtenidas del Ministerio de Educacién y Ciencia, Diputacion Provin-
cial, Ayuntamiento de Barcelona y Cimara Oficial de Comercio, Industria
y Navegacion, entre otras.

A todos, nuestro mds profundo agradecimiento.

SESION NECROLOGICA

El dia 15 de febrero, tuvo lugar la dedicada al que fue nuestro Presi-
dente de Honor, Excmo. Sr. don Pedro Gual Villalbi (q. e. p. d.).

Asistieron, ademds de los Sefiores Académicos, los familiares del extin-
to. Glosaron la vida de don Pedro, los Sres. don José M.* Berini Jiménez,
don José M." Vicens Corominas, don Roberto Garcia Cairé, don Pedro
Lluch y Capdevila, y don Mario Pifarré Riera, en sus aspectos de proyec-
cién publica, Académico, Catedratico, Publicista y Economista, respecti-
vamente.

Cert6 el acto el Excmo. Sr. don Ricardo Piqué Batlle, como Presi-
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dente, resumiendo los anteriores parlamentos, haciendo una rdpida y gene-

ral biografia del extinto, Excmo. Sr. don Pedro Gual Villalbi.

PuBLicACIONES DE LA ACADEMIA

— Conferencias sobre el Bicentenario de la Industrializacion de Espafia.

— “Ahorro y Desarrollo Econémico”. Conferencia pronunciada por el
Ilmo. Sr. don Roberto Garcia Caird.

— “La Dinamica Estructural y el Desarrollo Econémico”. Discurso de

ingreso del Ilmo. Sr. don A. Verdu Santurde.

SESION DE CLAUSURA DEL CURSO 1967 /1968

El dia 19 de junio de 1968, se celebro el Pleno Académico de Clausura
de Curso. Fueron debatidos todos los temas que figuraban en el Orden del
Dia, exponiendo la Presidencia en un amplio y detallado estudio la situa-
ci6n de la Academia y las perspectivas para el futuro.

En la misma sesion, el llmo. Sr. Dr. don Angel Montero Laviz, leyo
su Comunicacién que versaba sobre “La Organizacién de la Planificacion
Econémica en la U.R.S.S.”, tema de gran interés y de evidente ensefianza
que merecié los mas cilidos elogios del Pleno.

Finalizo la sesion con unas palabras de agradecimiento de la Presiden-
cia, por la colaboracién prestada por todos los Senores Académicos que han
asistido a los actos de la Academia, han pronunciado conferencias, o han
desarrollado trabajos durante el curso, asi como a los que, no siendo Acadé-
micos, colaboraron en la labor de la misma.

Seguidamente se declaré clausurado el Curso 1967/1968.






CURSO 1968-1969






A) Discursos

EL EQUILIBRIO ECONOMICO: FIN QUE DEBE PERSEGUIR
TODA INSTITUCION POLITICO - SOCIAL

DISCURSO INAUGURAL DEL CURSO DE 1968-1969

por el Académico de Namero,

ILmo. SrR. Do~ Jost Maria Vicens COROMINAS

Cuando el Excmo. Sr. Presidente, en nombre de la Junta de Gobierno,
nos designé para pronunciar este discurso de apertura del curso 1968-1969,
consideramos un honor inmerecido y creyendo no reunir los méritos nece-
sarios para llevar a cabo tal cometido, pensamos por un momento en
declinar el encargo. Pero ante la reiteracion de nuestros companeros de
Academia, decidimos aceptarlo no sin una verdadera preocupacién. Y, squé
tema debia escoger para interesar al dilecto ptblico que debia acompanarnos
en este Acto Inaugural?

Por un momento pasé por nuestra mente, como una visién, esa huma-
nidad doliente, esa mitad de la humanidad hambrienta que vuelve su
mirada hacia estos pueblos civilizados y les pide algo, que quiz no logramos
intuir y que para ellos es vital. Desfilan ante nosotros multitudes inmensas
lanzandose unas contra otras con todo lujo de pertrechos bélicos para
dirimir unas contiendas que siembran el dolor por donde se desarrollan,
con destruccion masiva de riquezas y de vidas... y contemplandolas sere-
namente, angustiadamente, nos preguntamos, acongojados: ;Por qué serin
asi?

Por ello, dilectos oyentes, querrfamos que este discurso, este rato que
permaneceremos aqui reunidos lo dedicdramos a investigar las causas de este
maleficio social que a todos conmueve. Querriamos que, penetrando en las
simas de nuestra conciencia considerdramos a la luz serena de nuestro
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espiritu las causas que conducen a esta perturbacion universal, a esta intran-
quilidad  social.

Y forzando un poco mds nuestra investigacién descubriremos una falta
de estabilidad; les falta el equilibrio; y en nuestro caso anotaremos la fal-
ta de equilibrio econémico.

Y nos preguntaremos: ¢Qué es equilibrio? Consideremos primeramente
esta palabra si quieren vulgar, pero que introducida en nuestro campo de
investigacién, nos causard clerto estupor, cierta veneracion.

La analizamos y descubrimos que las ideas, que los conceptos que en-
cierra este vocablo, son de una universalidad asombrosa. Equilibrio es algo
que preside todas las grandes manifestaciones de la naturaleza en su aspecto
césmico y estructural de la materia. Equilibrio es serenidad, equilibrio
es normalidad, equilibrio es paz.

Si penetramos en las profundidades cdsmicas, estos grandes movimien-
tos siderales veremos que obedecen a unas leyes altamente sugestivas de
atraccién y repulsién. Los astros se desplazan con una armonia completa;
mantienen un equ1hbno Hay paz sideral con insignificantes perturbaciones
apreciadas en su conjunto.

Nuestra Tierra, esa Tierra en que los hombres, los animales, las plantas
con su “habitat” especifico se desarrollan. Si la vamos contemplando a
través de un alejamiento cada vez mis acusado, veremos que va adquiriendo
una fisonomia nueva. Va esfumindose el mundo vegetal, desaparecen los
animales, desaparecen los seres humanos, desaparecen las elevadas cumbres
y los valles y va convirtiéndose en un inmenso disco de una masa uniforme
donde solamente se descubren zonas verdes, azuladas y blancas, y desde
aquellas alturas cosmicas la contemplamos como un bello globo, silencioso,
tranquilo, que formando parte de un atomo del gran ser sideral, revolotea
silenciosamente alrededor de su nicleo, el Sol, y asi contribuye al equilibrio
del sistema, sin que nada ni nadie extraplanetario pueda barruntar la exis-
tencia en su seno de unas gcneracmnes que estan en constante agitacion.

Y cuando con nuestro cspmtu de investigacidn, penetramos en la cons-
titucién intima de la materia, en su estructura atémica, quedamos admi-
rados al descubrir la expresion minima del ser, el atomo, que tal como
se le describe en nuestros tiempos, es un pequenisimo sistema solar en
constante movimiento, con un nicleo central integrado por protones y
neutrones y unos corptisculos moviles que revolotean a velocidades increibles
alrededor de este nicleo y se distinguen por el conocidisimo nombre de
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electrones y que por estar en perfecto equilibrio se comportan con un
silencio impenetrable. Solamente cuando por fisién en las bombas A o por
fusién en las bombas H termonucleares, se deshace el equilibrio, Produce
tales efectos destructivos que solo pensar en ellos origina sensibles pertur-
baciones en nuestra mente.

Y como Gltima fase de esta introduccién contemplemos el equilibrio
bioldgico mediante una somera contemplacién de los movimientos fisiolé-
gicos. El ser humano admirable en su constitucién, dirigida por esa luz
divina que preside todas las manifestaciones de nuestro yo, tiene una orga-
nizacién perfecta con la subordinacion admirable de valores. Vemos como
cada elemento tiene asignada una funcién especifica con cierta autonomia
de movimientos, subordinado a los intereses superiores de los 6rganos. Tiene
un sistema de transportes, la corriente sangufnea que cuida de suministrar,
recoger y trasladar los elementos de nutricion, de defensa, de reparacion,
etcétera, €l gran sistema nervioso que le incumbe el dar y recibir érdenes,
de coordinar trabajos, utilizando sus grupos auténomos para la constante
monotonia de las rutinas de trabajo. Y cuando cada 6rgano cumple su
misién en la conservacion del sujeto, sin alteracién alguna, aparece el equi-
librio biologico. El organismo esta en paz.

Después el espectéculo bellisimo de un Cosmos ordenado, donde cada
clemento realiza con precisién matematica su especifica misién; después de
contemplar el equilibrio mayestatico de lo infinitivamente pequeno y la
armonia de un cuerpo humano organizado, penetramos en el substratum
de esta Tierra y descubrimos una masa tremendamente alterada; perci-
bimos manifestaciones colectivas de inconformismo, expresiones angustiosas
de seres abandonados que delatan claramente que en este Sector del Uni-
verso no presidc la paz. Y como la paz es fruto del equilibrio, es serenidad,
no hay tampoco equilibrio.

Vamos pues hoy, a analizar este gran elemento paciﬁcador; los grupos
que lo integran, la manera de desarrollarse y que, cuando acttia con toda
su amplitud, siembra por doquier el bienestar.

Podemos dividir el contenido de un ente econémico, en tres grupos
perfectamente diferenciados cuyas actividades deben estar perfectamente
coordinadas y compensadas unidos por un vinculo que podemos llamar
accion politica.

Pero este vinculo no puede suponer ]amas la creacion de divisiones en
lucha dentro de un mismo espacio étnico, sino todo lo contrario, ya que
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son todos ellos, sin excepcion, células de un mismo organismo y, por tanto,
podemos como en el cuerpo humano establecer agrupamientos por funciones
determinadas por todos trabajando por el mismo ideal, pero jamis la lucha.

En el ente econémico podemos distinguir tres zonas perfectamente
definidas. La zona familiar, la zona de actividades mercantiles y la zona
estatal. Teniendo en cuenta la subordinacién de valores, la zona familiar
ocupari el primer lugar, le seguiri la zona de actividades mercantiles o de
accion colectiva y aparecerd en tercer término la zona estatal. No puede
existir la zona segunda sino existe la primera, naciendo la tercera como
fruto de la existencia de las otras dos.

Antes de penetrar en este ente econémico necesitamos conocer al hom-
bre, esta célula de la humanidad que ocupa un lugar preeminente en la
naturaleza. Este hombre no es un todo homogéneo, igual en todas las partes
del mundo, pues mientras en las zonas europeas se presenta como un ser do-
minando o cast dominando la naturaleza y penetrando en los impresionantes
secretos de la misma, hay otros sectores en los continentes poco explotados
donde este mismo hombre, ser dotado de inteligencia, vive una vida primi-
tiva hasta hace poco ignorado del resto de la humanidad pensante, que nos
ha puesto en evidencia el proceso evolutivo de nuestra civilizacién.

Pero examinandole detenidamente observamos que sus costumbres obe-
decen a algo comin en todos los seres humanos y como tal tiene una
evolucion que podria definirse en estos cinco estadios: Nacer, crecer, desa-
rrollarse y reproducirse, envejecer y morir.

Si bien lo contemplamos, SU Proceso es exactamente NUESLO Proceso con
la unica diferencia que en el hombre civilizado, la fase central es tan
complicada, tan enmarafada, tan repleta de complejos de toda indole que
le distingue completamente de los que viven en las soledades de algunos
continentes.

Pero para comprender el alcance de esta transformacion permitasenos
que hagamos una ligera presentacion de los mismos, no sin antes penetrar
en sus tierras inhospitas, en sus tierras de civilizacion primitiva. Vamos
a contemplar estos pueblos 4grafos, que no pueden transmitir su cultura
por falta de escritura y nos trasladan en los albores de la era paleolitica,
algunos, sobre todo los pigmeos de Oceania, como descendientes de la
raza Neandhertal.

Si observamos detenidamente su manera de proceder, descubriremos
con sorpresa que en estos reductos humanos tienen, sin saberlo ellos, un
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cquilibrio econdmico, imperfecto, es verdad, ya que el nicleo Pseta de la
zona primera es para ellos de escasa importancia.

- Acampan donde existen elementos vegetales para nutrirse. Complcmen—
tan su alimentacién con la caza, los pueblos del litoral con la pesca. Y con
ello viven tranquilamente. No existe problema de vivienda. Construyen
sus chozas con cortezas de arboles, cafas y troncos, de acuerdo con sus
sistemas de vida. El sentido moral de esas tribus o clanes es igualmente
rudimentario y se descubren principios que obedecen a una moral natural
adaptada a su idiosincrasia. Como el pudor es tan reducido, el vestido estd
en funciones del mismo, de tal forma que poca trascendencia tendrian alli
la recomendaria religiosa ni los desfiles de modelos. El centro de la vida
es la familia y como nosotros, el nicleo vital, es la pareja humana. Gene-
ralmente mondégamos, el matrimonio se realiza comprando el futuro esposo
a la que ha de ser su mujer, y su valor, normalmente, se cotiza en funcién
del trabajo que deja de realizar en la casa paterna de la cual se separa y el
rendimiento que puedan dar los posibles hijos que nazcan de la unién.
Todo ello se suele traducir en unas cabezas de ganado. El divorcio esta
admitido. De llevarse a término, los padres de la divorciada devuelven
el valor percibido. (Sin amortizacion.)

En otras tribus se practica la poligamia y) la poliandria. En el primer
caso s presentan dos variantes: o que el varén sea hombre rico y pueda
mantener varias mujeres o, en otras tribus, que el hombre apetezca varias
mujeres para dedicarlas al trabajo mientras ¢l se entrega al placer de la caza
o de la pesca.

En los clanes o tribus donde escasean las mujeres existe el régimen
poliéndrico, es decir, que la mujer se casa con vatios hombres, que gene-
ralmente suelen ser los hermanos de toda una famuilia.

Como se desprende de lo que dejamos apuntado, se vislumbra una
economia rudimentaria y, por tanto, el comercio y la industria son de
escasisima importancia, realizadas a través del trueque, sin moneda, sin
divisas, y sin las complicaciones civilizantes de nuestra época; tienen una
estabilidad econémica de la que no pueden presumir los paises cargados
de circuitos econdmicos interferentes con velocidades de convertibilidad
extraordinaria.

Y ahora que hemos visto al hombre primitivo, paleolitico, vamos a in-
vestigar al “Homus oeconomicus”, al hombre de nuestro tiempo.

Este gran elemento, estd integrado en el complejo de las nuevas teorfas

2
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econémicas. Walras y Menger, Wilsell, Duglas, Guitton, John Maynard
y otros, van formulando nuevos conceptos de la economfa. A las férmulas
empiricas van sucediéndose nuevas orientaciones todas ellas encaminadas
a poner en marcha una economia dinimica; los hechos se suceden a velo-
cidades vertiginosas, comparadas con los de los antiguos tiempos.

Hay que reaccionar sobre la marcha, hay que llegar a pronosticar hechos
futuros; hay que investigar mas y més para que esta humanidad no sufra
las consecuencias de una economia desorganizada.

Y, en plan de esta mvcstlgacmn, pretenderemos averiguar de qué se
compone pues este hombre, tan distinto del de la selva, que se debate en
las grandes extensiones de la civilizacion, y que no encuentra una posicién
estable en su vida.

Como en la investigacion del atomo, se aprecian tantas facetas, tantos
matices, que el descubrimiento de las integrantes del hombre econémico
ha exigido, también, profundas reflexiones, observar sus reacciones internas,
modo de desenvolverse en sus contactos exteriores; y de todo ello han
podido aislarse seis nicleos influenciales:

Nucleo Alfa = Actividades motrices bioldgicas.
Beta = Evolucién familiar.

? Gamma Proteccion bio-energética.

»  Delta Aportaciones a la colectividad.
”  Epsilon = Actividades extrasubjetivas.

”  Pseta = Consolidacién patrimonial.

Cuando estos niicleos estin debidamente conjuntados en las propor-
ciones que nos da el médulo vital, nace el equilibrio econémico y, como
consecuencia, el bienestar familiar. Estos nticleos estan agrupados en esta
zona (la familia) y representan unas energias, unas posibilidades, y es pre-
ciso valorar las mismas para determinar el potencial econémico de que
dispone una nacién para asegurar la paz y prosperidad social.

En la segunda zona, o sea la que corresponde a la actividad mercantil,
tiene también sus nicleos intimamente ligados entre si a saber:

Nicleo primero: Accion laboral.
”  segundo: Materias primas.
¥ tercero:  Actividad productora.
cuarto:  Actividad bancaria y crediticia.
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Nicleo quinto:  Aportacién a la colectividad.
”  sexto: Remuneracién al capital.
séptimo: Ahorro e inversiones pattimoniales.

”

Esta zona se caracteriza porque el ratio actiia en sentido inverso al de la
zona primera. Las bases comparativas son el producto bruto de las ventas
realizadas y el costo total de las mismas, en el proceso normal de las tran-
sacciones.

En cuanto empiezan a quedar descubiertos los niicleos séptimo y sexto,
entra en juego decreciente el quinto y pierde actividad el cuarto asomén-
dose las posibilidades de las suspensiones de pago que serfan una amenaza
grave para las funciones crediticias.

Y, por dltimo, aparece la zona tercera que comprende la Actividad
nacional-administrativa con sus cinco nticleos, que son:

4) Administracion y conservacién del ente colectivo;

b) Administracién, conservacién y ampliacion de los bienes comunales;
¢) Explotacion de unidades operativas;

d) Mantenimiento de los valores trascendentales; y

¢) Canales de politica exterior.

Con ella cerramos el circuito del proceso economico.

Estas tres zonas se mutuo-influyen de tal modo que si una de ellas se
descompensa altera profundamente a las otras dos. Por ello la zona tercera
debe ejercer una constante vigilancia para asegurar que las dos primeras
acttien de una manera regular, normal, y jamds exigir de ellas unos esfuer-
zos que no sean capaces de soportar, puesto que inmediatamente provocaria
el desequilibrio o lo agravarla si ya lo tuviera, con trastornos peligrosisimos
para la existencia de la organizacién colectiva social.

Entremos pues a estudiar los elementos que integran cada zona y com-
probaremos seguidamente lo que supone la alteracién funcional de cada
uno de ellos.

El ntcleo alfa tiene por misién el asegurar la existencia del individuo
y la reserva de valores energéticos que deben responder a su actividad
laboral.

gQué necesito ya para existir como ser econémico? En nosotros existen
dos aspectos de nutricién: La alimentacién de sostenimiento y una alimen-
tacion energética laboral. Para la primera, necesito disponer de mil setecien-
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tas calorias, y para la segunda, queriendo rendir como un buen trabajador
que supone la aportacién de ciento cincuenta mil kilogrametros al dia,
utiles, necesito disponer de unas mil ochocientas calotias mds. En total mi
consumo diario debe ser de tres mil quinientas. Ahora bien, estas calorfas
precisan para producirse de los siguientes alimentos:

Pan Qoo gramos.
Carne 200 "
Huevos 3

Leche 0’200 litros.
Legumbres secas 150 gramos.
Patatas 400 K
Aceite 0 manteca 100

Aztcar 62 ?
Vino 1 litro.

Asi con esta alimentacién las funciones del metabolismo se desarrollan
de una manera normal, compensando las pérdidas con elementos quimica-
mente apropiados y, estableciéndose el equilibrio fisiolégico invade a todo
el individuo una sensacién de bienestar,

Ahora bien, si por circunstancias especiales tales elementos no son
asequibles, siguiendo a Rubner en su ley de substituciones que intitulé
Isodinamia, podrfan substituirse entre si los lipidos, prétidos y glaceos.

Vamos a investigar un nuevo nucleo: el segundo de la zona. En éste
estan acumulados todos los conceptos que hacen referencia al presupuesto
o desarrollo familiar. Se ha partido de la base del matrimonio y dos hijos.
En la escala del proceso vital este ntcleo ocupa un papel preponderante.
Si aplicamos a él el coeficiente tipo basado en la renta nacional “per capita”,
dividido por el correspondiente madulo, nos dard con bastante precisién
la situacién del sujeto con respeto al equilibrio econémico. En este nicleo
juega un papel importante el desarrollo familiar en orden a la procreacion.

No dejamos de reconocer que ya nos hemos introducido en un tema
apasionante que ha sacudido a la humanidad en cuanto se refiere a la
influencia que tiene en el sentido religioso.

Las insistentes polémicas surgidas sobre el control de la natalidad, uti-
lizando como medio restrictivo la famosa pildora, ha dado a este matiz
econdmico un caricter relevante.
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Y he aqui la dificil situacién que debe afrontar el economista. ;Debe
éste someterse, a estos estudios, a especulaciones en el orden religioso o bien,
tal como hace el médico en su profesion, senalar los caminos que en una
u otra forma conducen a la perturbacién de la sociedad?

En principio debemos afirmar que ha sido mucha la polvoreda que en
torno a los medios antxconccptlvos ha levantado la enciclica promulgada
por el Papa Paulo VI. Pero si analizdramos de una manera fria e imparcial
la situacién familiar en Occidente, verfamos que el promedio de hijos por
matrimonio es el de dos. Y ahora preguntamos nosotros: ¢Si hace pocos
afios que existe la célebre pildora y la limitacion ya existia, salvo casos
especiales, solo le queda a la pildora el derecho a eliminar dos seres, ya que
el matrimonio “a prioti” ya habfa regulado el nimero? ;Qué se hacia
pues, antes? La pregunta acarreard multiples contestaciones, se catalogarin
abundantes procedimientos que de hecho han operado de agentes de con-
trol. ¢Eran los procedimientos mds licitos que la pildora?

Pero el economista no puede detenerse en sus estudios, al tratar del
equilibrio econdmico, ante los reparos de cualquier orden. ¢Es conveniente
limitar la natalidad? Malthus, a inicios del siglo diecinueve en sus ensayos
sobre el principio de la poblacion, lo aseveraba al formular su famosa ley
que puso en guardia a los estadistas y cuya enunciacién conmociond asi-
mismo al sector catdlico, ya que la idea de un control econémico de la
natalidad, era contrario a sus doctrinas.

Como es natural, enseguida tuvo sus detractores calificando de comple-
tamente erréneo tal planteamiento y sosteniendo que la tierra era un in-
menso granero que no se agotarfa jamas.

Pero la realidad no era ésta y se demostraba que esta explosion demo-
grifica empezaba a comprometer a determinados sectores del mundo, donde
los cultivos eran insuficientes para atender a la inmensa masa humana,
apareciendo rapidamente las extensas y alarmantes zonas de hambrientos.

Si lo contemplamos bajo el prisma de lo econdmico echaremos de ver
rapldamentc que se han vulnerado los principios del equilibrio, ya que
han sido inmersas en una zona de escaso rendimiento unas masas imposibles
de alimentar. Por ello, y sobre todo por el mundo de los cristianos, es con-
veniente comprobar si la Autoridad de la Iglesia acepta el principio de
limitacion. Si se lee detenidamente la enciclica citada podemos contemplar
que, reconocida la libertad del hombre en cuanto a sus facultades de pro-
creacién y admitiendo la Iglesia los métodos aconceptivos naturales puede
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limitarse la descendencia segiin las posibilidades econémicas o condiciones
familiares.

En el plan econémico, buscando el cquilibrio, la limitacién seria
aconsejable, pues al encontrarnos en situaciones apuradas por falta de
espacio vital, nos convertiriamos en provocadores de unas guerras reivindi-
cadoras atacando los paises pobres a los mejor dotados, con lo que se per-
turbaria la vida social, actos que servirian, por contraste e indirectamente,
como elementos reguladores de la poblacion.

Deciamos en la contestacién al interesantisimo discurso de entrada del
ilustrisimo académico Profesor Berini, que trataba ampliamente este tema,
que las perspectivas sombrias de unas guerras feroces, que asi serian las que
se desencadenasen en nuestros tiempos, nos obligarfan a escojer entre no
nacer o regular la vida a través de las bombas H y en medio de sufrimientos
atroces.

Copiamos un comentario de Jean Pierre Brule aparecido en “La Van-
guardia” del dia 23 del actual, que trataba de la explosion demogrifica
china que aumenta en quince millones cada afio y decia que los hijos del
cielo, como se llaman los chinos, observan atentamente el inmenso terri-
torio Siberiano... Pero el Kremlin vela en las fronteras — unos diez mil
kilémetros, comunes a China —, reforzando los efectivos mulitares, cons-
truyendo bases aéreas etc. Todo lo cual viene a confirmar los que hemos
ya apuntado la guerra.

En principio Podemos afirmar que la regulacién de los nacimientos puede
no ser un mal sino una medida prudente para lograr que la humanidad
pueda disfrutar de un bienestar que supone una economia bien orgamzada

Las perturbaciones de niicleo Beta son pues de tal importancia que
alcanzan el grado 47 en la escala del proceso vital.

Y vamos a adentrarnos un poco mds en esta escala. Hemos estudiado
al hombre con sus exigencias de sostenimiento y de trabajo; sus interferen-
cias en el nicleo de evoluciéon familiar. Vamos a comentar ahora el nicleo
Gamma que tiene por mision el asegurar la economia familiar en los casos
de enfermedad o accidente.

St no estuviera debidamente protegido, como sucedia a tltimos del siglo
pasado y en los albores del actual, en aquel momento, si la caridad no
hubiera actuado o no se hubieran previsto estos casos, como demanda
la escala del proceso vital, la miseria se hubiera cernido sobre su hogar
y destrozado materialmente su existencia y la de sus familiares. Por ello
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surgid, principalmente en Catalufia, a dltimos del siglo pasado, la creacién
voluntaria de Montepios que tenfan por mision amparar al mutualista y
a sus familiares en caso de enfermedad, facilitando médicos y pensién diatia.
Para que se den cuenta del valor de la peseta en aquellos tiempos, les
diremos que la pensién diaria a que aspiraba el mutualista era la de una
peseta en los dias de enfermedad aguda y de cincuenta céntimos en los
dias de convalescencia.

Pero lo que interesa hacer resaltar en este lugar, lo que importa, es
contemplar cémo ya en aquellas épocas se consideraba como un deber del
cabeza de familia el prevenir la posibilidad de una alteracion morbosa y la
imposibilidad de sus prestaciones de caricter laboral, sin cuya prevision
quedaba alterado el presupuesto familiar.

En los tiempos actuales, mediante un reducido pago o cuota, el Estado
se hace cargo de estas obligaciones dindole mayor amplitud.

Sobre este punto, entendemos que tal procedimiento, a la par que
altera el principio econdmico del equilibrio — carga la mayor parte de la
derrama a la zona segunda — se acostumbra al su]cto a que se inhiba de los
fundamentales deberes que suponen la creacion de una familia tal como
esta concebida en la filosofia cristiana.

Nuestras opiniones s6lo se centran en el concepto econémico de la vida,
ya que todas las demas consideraciones ideoldgicas, algunas humanisimas,
al aplicarlas, alteran la evolucién normal del homus oeconomicus e impiden
llegar a una verdadera estabilizacion.

Este ntcleo, junto con los dos anteriores, son los que determinan la
posicion del sujeto con respecto a la colectividad, adaptindole para que
pueda desarrollar una vida digna y honorable ante sus semejantes, y avanzar
once grados mas en la escala del proceso econémico.

Sucede a éste el niicleo Delta. Aportacion a la colectividad. Este niicleo,
como puede colegirse, es la contribucién del sujeto a la existencia del ser
colectivo nacional, del cual é/ es una célula viviente. El Estado debe ser
el defensor del contribuyente, el administrador del patrimonio colectivo.
El Estado existe porque existe el individuo y por tanto a él debe servir por
ser integrante de la colectividad. ;En cudnto debe el sujeto contribuir a la
conservacion y administracion de la cosa puablica? ;Qué deberes contrae
con la colectividad?

El reparto debe realizarse de acuerdo con un presupuesto, y al sujeto
corresponde una derrama en funcién de los beneficios que reciba del mismo.
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La psicologia de los pueblos y sus tendencias politico-sociales y de
acuerdo con su idiosincracia, han de determinar las formas de la mutua
colaboracién. Esta aportacidn traducida en la Escala, ocupa ocho grados.

Y vamos a tratar del pendltimo nicleo el que distinguimos con la
letra griega Epsilon. Este es el que pone en contacto el sujeto con el resto
de individuos del propio grupo étnico. Es el que denominariamos hoy, las
relaciones humanas.

Para vivir en colectividad necesitamos unas inversiones ineludibles segun
la posicion del sujeto: el vestir propio de su condicidn social, las relaciones
sociales, mejoramiento de las comodidades del hogar, diversiones con o sin
desplazamiento, etc. Sin ellas el hombre se convertiria en un ser hurano,
introvertido, insociable, que quedatia extrafiado por sus propios semejantes.
Por ello es indispensable que sus exigencias queden reflejadas en el proceso
econémico. A este grupo se le asignan siete grados, y es el mas Peligroso
de los de la zona. Si por falta de control familiar, éste se hipertroffa, puede
producir verdaderas conmociones. Puede desarticular la economia de todo
el proceso. Generalmente, este nicleo registra con profusion los momentos
de euforia mercantil.

Cuando concurren en la zona, sin necesidad, dos canales de alimenta-
cion, el de los recursos causales y el de los tangenciales; cuando los tangen-
ciales son derivados de la mayor actividad de la zona segunda y no obedecen
a necesidades presupuestarias, generalmente pasan éstas al grupo Epsilon
y fomentan por tanto toda clase de compras muchas de ellas sin control
alguno. Algunas de ellas, de utilidad profesional, se las coloca como ele-
mento decorativo. Citaremos un ejemplo sucedido y que corrobora lo que
estamos comentando: un hombre que cubtia sobradamente sus gastos se
enamord de un globo terriqueo que vio en un escaparate; probablemente
habfa visto alguno parecido en casa de algtin amigo. Entré en la tienda
y pregunt6 precios. Al decirle el vendedor que habia diversos, segun el
tamano, dijo el interesado que, como queria quedar bien, se lo enviaran
de tamano natural.

Y por dltimo descubrimos el Pseta, Gltimo niicleo que redondea todo
el proceso de la primera zona, y si puede ser atendido cumplidamente,
cierra a la perfeccion el equilibrio econémico de ella. A ¢él corresponden
el ahorro y las inversiones de caracter patrimonial.

Este niicleo es la piedra de toque, donde se mide la capacidad del sujero.
El, registra cémo va funcionando el ente econdmico de la primera zona; ¢l
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es el que determina el valor econémico del sujeto individual o familiar
y él va revelando si estin debidamente sincronizadas las necesidades de la
zona y los canales alimentadores. Lo ideal es que el proceso econémico
de la zona nos dé el ratio uno. Este ratio sera perfecto si observamos que el
sujeto, para acercarse a él, utiliza solamente los recursos causales; pero
si para llegar a este ratio, se deben adicionar los recursos tangencialcs,
podemos afirmar, sin reparo alguno, que existe desequilibrio econdmico
desequilibrio que quedari perfectamente definido en la escala. Este baré-
metro de impulsos oscilantes registrard constantemente la curva del pro-
ceso vital.

Para comprender todo el valor del proceso debemos ahora penetrar en
la zona segunda que abarca las actividades mercantiles.

A esta zona le corresponde, como ya hemos enunciado, todo lo con-
cerniente a la actividad colectiva. Aqui el sujeto forma parte de la agru-
pacion laboral y a ella aporta sus disponibilidades energéticas.

Slguen lai mcorporacmn de la materia Prlma a la produccion y con los
niicleos 1.° y 2.°, aparece la potencia de la misma, con su nicleo de finan-
ciacién de la actividad industrial. Sigue la aportacién a la comunidad y la
retribucion del capital y termina con el nicleo del ahorro e inversiones
patrimoniales.

Si examinamos atentamente esta zona veremos la trascendencia que
tiene en el equilibrio econdmico. Un fallo en algiin niicleo de ella puede
provocar situaciones dificiles a la colectividad.

Es la zona de los créditos, de las negociaciones de efectos, la zona de
los intereses, de los empréstitos, de los cambios. Con ello veremos la tras-
cendencia que tiene el perfecto equilibrio de la misma, cuya perturbacion
afectarfa rapidamente a las zonas 1.* y 3.%. Es la zona de la temible Ley
de la Oferta y la Demanda.

Por tltimo consideraremos la misién de la zona tercera cuyos cometidos
hemos ya enunciado. A ella corresponde la administracién de la colectividad
y conservacion de su patrimonio mediante la constitucién de un gobierno
gestor. En su nicleo segundo atiende a las mejoras del vivir colectivo
realizando todas aquellas obras que tiendan a ofrecer al ciudadano un me-
joramiento en su vida social. En su nicleo ¢) figurarin las explotaciones
de servicios piiblicos, pero no con cardcter beneficencial, sino exigiendo al
usuario, de poderse discriminar, el costo del bien facilitado. En el nicleo d)
deben integrarse todas las actividades cuya misién ser el conservar el valor



26 ANALES DE LA REAL ACADEMIA DE CIENCIAS ECONOMICAS Y FINANCIERAS

potencial del signo monetario mediante la creacién de un intenso comercio
exterior con balanza positiva, ya que de lo contrario se comprometeria al
patrimonio nacional. Y por tltimo corresponde al nicleo ), los canales
de la politica exterior. Dicho nicleo asume la responsabilidad de velar
por la apertura de mercados en el exterior. Con ello consolidaremos las
actividades industriales y comerciales de la nacién y, como consecuencia,
crearemos riqueza.

Resumiendo, sefiores, cada zona tiene perfectamente definidos sus ni-
cleos, y si éstos trabajan ordenadamente el ente econdmico nacional estd
en fase de equilibrio.

Cuando en algun nucleo se registra alguna pcrturbacmn, entra en fun-
cién la crisis. Crisis es, pues, un nicleo economico perturbado Si afecta
a una sola zona, su importancia es relativamente pequena. Ejemplo: si una
familia va mal administrada, se resentiran los nucleos Alfa y Beta. Co-
rrigiendo aquéllos, se restablece la normalidad.

Si la perturbacién afecta a dos zonas, ya reclama una atencién especial
por parte de la zona tres, y hay que estar vigilante. Ejemplo: el nicleo
Epsilon de la zona primera se contrae e interesa al nicleo 3 de la zona
segunda. Esta situacién debe observarse constantemente, pues puede afectar
a otros nicleos de dicha zona y producir resonancias en la zona tercera.
Ejemplo: crisis en la fabricacion y venta de electrodomésticos. Esta crisis
quedarfa clasificada como crisis depresiva y la podriamos denominar Epsi-
lon 3-0.

Las crisis oscilantes afectan a las tres zonas. En este caso ya aparece
la gravedad y hay que actuar rdpido, pero serenamente. Ejemplo: paraliza-
cién industrial. El valor adquisitivo 4lfa del salario ha descendido nota-
blemente; se registran suspensiones de pagos: se reducen los ingresos
estatales. En estos casos hay que examinar urgentemente las estructuras
econdmicas para corregir el mal, ya que de lo contrario entrarfan en juego
la estabilidad social. Esta crisis podtia ser calificada como Alfa 4-b.

La poblacién espafiola segiin datos estadisticos estd mtcgrada por 1gual
namero de hombres y mu]ercs No podemos terminar nuestro intervencion
sin dedicar una mencién a nuestras companeras de renta, muchas de las
cuales son dirigentes de nuestra microeconomia. Ellas son las que inter-
vienen directamente en la accidn de los nicleos Alfs y Beta de la zona
primera, haciendo posible la economia familiar; es decir, el convertir en
realidad el equilibrio de la zona. Cuanto mis activa y ponderada sea su
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actuacién, mis ficilmente trabajarin los canales de distribucién de estos
nicleos. Sélo deseamos que con su buena administracién, con su actividad
femenina, con su amor al hogar, jamis pueda ser equiparada a la mujer
primitiva, sino que, amada por su marido, admirada por sus deudos, sea
la reina de este hogar, que por imperar el equilibrio econdmico, reciba
constantemente los destellos de una verdadera paz.






AHORRO Y DESARROLLO ECONOMICO

Recepcién del Académico numerario, electo, Excmo. Sr. Don Luis
CoroNEL DE ParmaA, MARQUES DE TEJADA, en sesién solemne
celebrada el 20 de diciembre de 1968.

1) Presentacion por el Presidente perpetuo de la Academia, Exce-
lentisimo Sr. Don Ricardo Piqué Batlle

Al iniciar la presentacion de nuestro nuevo Cotrespondiente, Excmo.
St. don Luis Coronel de Palma, Marqués de Tejada, no puedo sustraerme
al impulso de evocar con nostalgia y a la vez con el mis profundo respeto
la figura sefiera de nuestro llorado maestro y Presidente de Honor Excmo.
Str. don Pedro Gual Villalbi. Era el 21 de noviembre de 1965, en este
mismo Saldn de Actos. Poco después de iniciada la lectura del acta relativa
a la elecciéon del Ilmo. Sr. Marqués de la Vega-Inclin, que aquel dfa ingre-
saba como numerario en la Academia, don Pedro, que presidia la sesion,
divis6 entre la concurrencia a nuestro recipiendario de hoy y me dijo: “Allf
esta el Sr. Coronel de Palma. Invitele a subir al estrado. Es una gran per-
sonalidad.”

Yo sabfa que el Marqués de Tejada debia acudir a otro acto coincidente
con el nuestro para imponer una preciada condecoracién a un buen amigo,
el Sr. Alsius — que también hoy nos acompana — y asi se lo dije a don
Pedro. Pero no olvidé su calificacion de gran personalidad aplicada al Sr. Co-
ronel de Palma, que hoy tenemos el honor y la satisfaccidn de recibir como
Correspondiente de la Academia.

Licenciado en Derecho por la Universidad de Madrid en 1946, ingre-
saba en 1951 en el Notariado después de brillantes oposiciones, haciéndolo
dos afios més tarde en el Cuerpo de Abogados del Estado, pasando a prestar
sus servicios primero en Gerona y luego en Barcelona, lo que habria de per-
mitirme omitir su presentacién si el protocolo académico no me obligara a
hacerlo aun a trueque de herir los finos sentimientos de nuestro recipien-
dario.
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En febrero de 1957 se le encomentaba por el entonces Ministro de Ha-
cienda, don Mariano Navarro Rubio, la Jefatura de su Gabinete Técnico,
a la par que iniciaba su gran labor en el campo del ahotro y la inversion
desde el alto puesto de Subdirector General de Ahorro e Inversiones y la
sectetaria de la Junta de Inversiones; cargos que desempefié con singular
acierto hasta que en 1959 fue elegido para ocupar la Direccion General de
la Confederacién Espafiola de Cajas de Ahorro y del Instituto de Crédito
de las mismas.

La labor desarrollada por el Sr. Coronel de Palma le valié la Direc-
cién General del propio Instituto de Crédito de las Cajas de Ahorro al ser
este Organismo reorganizado y esencialmente transformado en 1962, cargo
equiparado en categoria legal al del Subgobernador del Banco de Espana.

Procurador en Cortes, adscrito a las Comisiones de Hacienda y Gober-
nacion, notoria es su vocacion y actividad para que sea preciso destacarlas.
Su dinamismo, su capacidad de trabajo, son axiomaticos. Y asi podemos
verle también desempefiando importantisimos cargos tales como Consejero
del Instituto de Crédito a Medio y Largo Plazo; miembro de la Ponencia
de Financiacién del Plan de Desarrollo Econémico y Social; miembro del
Instituto de Estudios Politicos; vocal de la Asamblea General del Instituto
Internacional de las Cajas de Ahotro; vocal del Consejo Superior de Bolsas;
Presidente de la Seccién Econémica Nacional del Grupo de Ahorro, del
Sindicato de Banca, Bolsa y Aborro, etc.

En lo Académico, fue llamado a su seno como Correspondiente por la
Real de Jurisprudencia y Legislacion.

Es, asimismo, desde 1965, Consejero de Economia Nacional por desig-
nacién de S. E. el Jefe del Estado, habiendo sido distinguido, entre otras
valiosas condecoraciones, con la Gran Cruz de la Orden del Ménto Civil
y la Gran Cruz de la Orden del Mérito Militar.

Por tltimo, cabe destacar su gran labor como economista, su reiterada
representacion de Espafia en diversas reuniones internacionales, y la calidad
extraordinaria de sus numerosas conferencias pronunciadas en prestigiosas
tribunas en Espana y en el extranjero, cuya enumeracién omitimos en gra-
cia a la brevedad de esta presentacién reglamentaria de nuestro nuevo Co-
rrespondiente Excmo. Sr. don Luis Coronel de Palma, Marqués de Tejada,
a quien gustosamente concedemos la palabra para dar lectura a su Discurso
de Ingreso intitulado “Ahorro y Desarrollo Econémico”.
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2) Discurso del recipiendario

ExcMo. Sr. PRESIDENTE
ILmos. SwrEs. AcapEMICOS
DicNisiMAS AUTORIDADES
SENORAS Y SENORES:

Es de rigor que las primeras palabras de un discurso académico sean
expresiones de gratitud. En mi caso no se trata del mero cumplimiento de
una férmula, sino de la manifestacion sincera de una conviccién profunda:
al otorgarme el gran honor de esta investidura no habéis obedecido a los
dictados de la fria razén, sino a los generosos impulsos de la benevolencia.

Satisfaccién grande y entrafiable es la que siento al ingresar en tan
docta Corporacion por el prestigio de que goza y que ha atesorado a lo
largo de los afios gracias a tantos varones insignes en ciencia y sabiduria
que le han dado brillo y esplendor con sus muchos méritos. Y sube de grado
la satisfaccién y también la gratitud por ser Barcelona la sede de esta
Academia. Me siento ligado por muchos vinculos afectivos a Catalufa que
es donde inicié mi vida profesional como abogado del Estado y el naci-
miento de este nuevo lazo me produce sincera alegria y me coloca ante
quienes tan generosos han sido conmigo en posicion de incancelable deuda.

Dicho lo cual, permitidme inicie la exposicién del tema elegido “Ahorro
y Desarrollo Econémico”.

I. INTRODUCCION

Posiblemente uno de los indices mds exactos para medir la profundldad
de una renovacién en el campo del analisis econdmico consista en examinar
el grado en que los supuestos en que el mismo se basa han sido debatidos
y puestos en duda. Pero uno de esos supuestos ha resistido, no sin modifi-
caciones es cierto, el paso del tiempo sobre la teorfa econdmica. Su enun-
ciado es muy sencillo pues nos viene a decir que el desarrollo econémico
no es posible sin la existencia de ahorro.

Una vez pasados los “felices afios 1720”, en los cuales los ingenios de
aquel entonces elogiaron la productividad de los gastos suntuarios, en una
mezcla del fabulismo de las abejas con una versién caricaturesca de lo que
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luego seria el multiplicador de Keynes, una vez transcurridos estos afios,
rcplto y vistas las ingentes necesidades de acumulacion de capital que el
naciente industrialismo imponia, las implicaciones derivadas de la formacion
del ahorro empezaron a dejarse sentir en el mundg de la realidad y en el
del pensamiento.

La teorfa cldsica concedié una primacia indiscutible a la formacién del
ahorro. Este modelo, con las interesantes revisiones que introdujo Wicksell,
sobrevivié triunfante hasta que la dura realidad de la Gran Depresion de
los “sombrios afios 1930” dio pie a una innovacién tedrica radical: la doc-
trina Keynesiana. Rechazando e invirtiendo la relacién de primacia entre
ahorro e inversion caracteristica del modelo clasico, Keynes creé una nueva
concepcién doctrinal: la inversién era seglin su criterio la variable funda-
mental y el mecanismo que aseguraba el equilibrio entre ahotro e inversion
en la teoria tradicional quedaba roto, desplazando asi el papel central del
tipo de interés. De este modo surgfan al primer plano las fluctuaciones de
la renta nacional y los mecanismos que las determinaban.

Pero el modelo Keynesiano tampoco pudo resistir el cambio de las
circunstancias y el peso de las transformaciones econémicas. Sobre la base
de un clima caracterizado por un desarrollo casi inin‘terrumpido, el interés de
los tedricos se centré en los problemas del crecimiento econémico. Lo cu-
rioso es que todos, o casi todos, los modelos de desarrollo econdmico permi-
ten abrir una via de conciliacién entre la visién neo-cldsica y la Keynesiana
del ahorro; el puente queda aqui tendido gracias al doble papel de la inver-
sion: instrumento para aumentar la capacidad productiva y generar rentas
y medio de formacion de capital fijo y de acumulacién de ahorro.

Descendiendo por este apasionante camino del analisis econémico a la
realidad de nuestro pais, tenemos que plantearnos la importancia de toda
una serie de medidas politicas encaminadas fundamentalmente a elevar la
“proporcion de la renta nacional dedicada a la inversién y, por lo tanto, no
disponible para el consumo”.

Espana ha mantenido en los dltimos ocho afios la tasa mas alta de cre-
cimiento del mundo occidental, tan sélo superada por el Japén. Para co-
rresponder a las légicamente cuantiosisimas necesidades de financiacién,
centradas en las empresas privadas y en el sector publico, se cuenta con un
ahorro formado en una elevada proporcién en las economias domésticas o
familiares. Esta dualidad entre unidades de gasto y ahorradores dltimos -
impone el nacimiento o expansién de toda una serie de instituciones que
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aceptan activos financieros primarios — letras de cambio, titulos de renta
fija y acciones — a cambio de unos recursos que ellos han conseguido me-
diante la emisién de los llamados activos financieros indirectos, o sea, los
depésitos en sus diferentes modalidades, las polizas de seguro, los fondos
de las mutualidades, etc.

Siendo el mercado financiero de tan vital importancia para la recolec-
cién del ahorro y la distribucion de fondos prestables, la intervencién en el
mismo del Poder Piblico debe estar guiada por unos objetivos muy bien
marcados y por el convencimiento profundo de que el empleo de medios
alternativos puede plantear a veces el problema de resultados contradictorios.
Desgraciadamente, a este inconveniente se le suele anadir otro. Sucede en
no pocas ocasiones que el Estado utiliza, para conseguir sus propios objeti-
vos, medios que desvirtian el funcionamiento del mercado, o lo que es
peor, lo falsean. ‘

Es asi como en el examen de los medios de incitacion al ahorro emplea-
dos por el Poder Publico cumple tener muy presente la necesidad de que
esas incitaciones favorezcan la flexibilidad, la competencia y la transparencia
del mercado financiero en lugar de entorpecerlas.

“Por todo lo dicho, el esquema que pretendo scguir sera el siguiente:
Examinaré en primer lugar los grandcs modelos tedricos que han hecho del
equilibrio ahorro-inversion el eje central de su andlisis. Me referiré después
a la necesidad de financiacién de la economia: a las necesidades gcncralcs
ante todo, pero también a los problemas de asignacion de los recursos finan-
cieros entre los sectores econdmicos, terminando esta parte con el problema,
basico para el desarrollo econémico espanol, de la financiacién de las em-
presas. Una vez discutidas las cuestiones que presenta la necesidad de fi-
nanciacidn, a su doble nivel, general y sectorial, abordaré el tema de la
formacion del ahorro. Surgirin en este Gltimo estudio toda una serie de
problemas referentes al ahorro de las familias cspaﬁolas, ya en activos fisi-
cos como la vivienda, ya en activos financieros. Una vez conocida la com-
posicion del ahorro habra llegado el momento de interesarnos por los posi-
bles medios de incitacién al aumento del mismo.

Contra lo que pudiera pensarse el marco en que este ahorro se forme
y las modalidades en que se plasma no son ni mucho menos neutrales. El
problema, mejor dicho, “los problemas”, de la distribucién del ahorro re-
queririn un estudio detenido en el cual estarin muy presentes los defectos
y las necesidades actuales del sistema financiero espafiol.

3
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El trabajo se cerrari con una breve investigacién de la posible utilizacién
por parte del Poder Pdblico de la politica monetaria, de la politica de la
deuda pablica, y de la politica fiscal como medios para ajustar al mdximo el
sistema financiero a la tarea de incrementar la cuota de ahorro en Espana.

II. Los ANTECEDENTES TEGRICOS

Uno de los mayores Pchgros que acechan a la teorfa econdmica reside
en la esperanza en ella depositada de que pueda ofrecernos soluciones de
politica econémica. En realidad la relacién entre la teorfa y la prictica es
mucho menos simplista. Las soluciones requieren algo mas que el mero
andlisis econdmico; pero esto no exime de la necesidad de contar con un
sélido esquema tedrico a la hora de tomar decisiones politicas. Es mas; si
nos detenemos un momento a considerar los andlisis empleados a lo largo
del tiempo para elucidar ciertos problemas de politica econémica, podremos
observar el diferente peso que han tenido los esquemas tedricos, los datos
estadisticos disponibles y, sobre todo, las preferencias sociales basicas.

El tema del ahotro es una muestra casi perfecta de lo que acabamos de
decir, y el breve repaso de los diferentes enfoques tedricos que se le han
dado tiene por objetivo permitirnos comprender como en la actuacion de
los particulares y del Estado en la formacién e incitacion del ahorro es casi
imposible separar los objetivos tedricos claros de las preferencias interesadas
o simplemente rutinarias.

a) Aborro e Inversion en el modelo economico clisico

Como un destacado autor ha dicho*, el modelo cldsico es un modelo
de pleno empleo. Quiere decir esto que los clasicos contemplan una econo-
mia en la cual se daban los siguientes supuestos:

Para el empresario la productividad marginal del trabajo era igual al
salario real pagado por él; puesto que el trabajo constituifa un sacrificio para
el obrero, la utilidad marginal del trabajo era igual a la utilidad que le re-
portaba el salario real dominante en el mercado; por ultimo, la renta na-
cional es funcién del trabajo y del volumen de capital existente. Este
sencillo sistema permitia determinar los valores de equilibrio del salario
real, del nivel de empleo y de la renta nacional real. Ello venia a significar
que a un determinado nivel de empleo y salario real, todo el que desease
trabajar encontraria ocupacion. O lo que es lo mismo, que el equilibrio asi
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determinado corresponde a un nivel de pleno empleo y que la renta nacio-
nal de equilibrio se sitda a un nivel de plena ocupacion.

El supuesto indispensable de todo este suave funcionamiento es la ley
de la demanda, segiin la cual, a un precio mds bajo la demanda de cualquier
cosa sera mayor que a un precio mis alto. Ahora bien, esta ley de la de-
manda suponia precios relativos; es decir, que compramos mis cantidad de
un articulo cuando su precio es menor que cuando su precio es mayor por-
que existen los efectos llamados de renta y de sustitucion.

Ahora bien, la consecuencia metodoldgica era que el razonamiento de
los clasicos se aplicaba con absoluta correccién cuando se trataba de los
salarios de un grupo determinado de trabajadores, pero podia no ser cierto
cuando del nivel general de salarios monetarios se trataba. En realidad, la
flexibilidad perfecta de los salarios monetarios al alza y a la baja se apoyaba
en un supuesto oculto: el de que la gente sélo quiere el dinero como medio
de cambio y que sélo mantendra el que para dicho proposito precise. Aho-
ra bien, la realidad es que muchos ahorran. ;Implica esta constatacion el
abandono de la flexibilidad total de los mecanismos de ajuste del modelo
clasico? La respuesta tiene que ser negativa. Y es que, segun los clasicos,
nadie desea mantener dinero cuando es posible darle una colocacién renta-
ble. Por lo tanto, el ahorrador adquirira él mismo bienes si es un empresa-
rio, o si es un particular empleara su ahotro en adquirir un activo financiero
rentable. Tenemos asi construido un mercado de fondos prestables en el
cual el tipo de interés acabara logrando la igualdad entre la oferta y la de-
manda; es decir, igualando el ahotro y la inversion.

Las circunstancias, sin embargo, no se armonizaban muy bien con esta
descripcion del funcionamiento de la economia que daba el modelo clasico
y en concreto se habfan observado desequilibrios monetarios. La labor del
economista sueco Knut Wicksell consistié en analizar a qué eran debidos
esos desequilibrios y en proponer una solucién tedrica que restableciere el
automatismo de la economfa y su capacidad para autocorregir sus propias
crisis.

Segiin Wicksell podia suceder que el tipo de interés de mercado se
situase por encima del tipo de interés natural y ello por tres razones fun-
damentales:

— Por haber aumentado la propensién al ahorro del puablico sin que
las autoridades monetarias hubiesen actuado impulsando a la baja el tipo de
interés de mercado.
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— Porque con una oferta dada de ahorro, las perspectivas inverstonistas
se hubiesen reducido, habiendo actuado las autoridades monetarias en el sen-
tido de mantener el tipo de mercado.

— Debido a que el publico hubiera aumentado su propension al ateso-
ramiento, dadas unas ciertas condiciones reales en la economfia y un deter-
minado nivel de oferta monetaria, no satisfaciéndole por lo tanto el nivel
de saldos monetarios disponibles.

En estas\con-diciones, el tipo de interés de mercado se situard a la larga
por encima del tipo de interés natural desencadenando un proceso de rea-
justes que solo tendrd fin cuando, debido al paulatino descenso del nivel
general de precios, el tipo de interés monetario vuelva a coincidir con el
nuevo tipo de interés real de equilibrio. En todo este diagndstico y en los
remedios recomendados por Wicksell se adivinaba un notable escepticismo
frente a los supuestos mas esenciales del pensamiento cldsico. Para este
autor los precios y los salarios monetarios eran mas bien inflexibles a la baja
y, por lo tanto, al modelo de pleno empleo de los clisicos venia a sustituir
un esquema en el cual la deflacién originaba paro involuntario. Reforzando
esa carencia de automatismo, Wicksell estaba dispuesto a recomendar a las
autoridades una pronta intervencién a fin de ajustar los tipos de interés del
mercado al nuevo tipo de interés natural determinado por las fluctuaciones
de caracter real de la economia.

Estamos asi muy cerca de los supuestos de los cuales partio Keynes para
establecer su famosa formulacién del funcionamiento de una economfa
moderna.

b) Keynes y los obsticulos al pleno empleo derivados del equilibrio

Aborro-Inversion

Como hemos visto, los cldsicos creian en la flexibilidad a la baja de los
precios y los salarios monetarios y por lo tanto pensaban que, mediante un
manejo acertado de los salarios monetarios, el problema de la recesién y del
paro quedarian eliminados. Algo muy distinto era lo que la experiencia
le estaba ensefiando a Keynes. Con esto quiero decir que en el mundo eco-
némico de este autor, el rasgo mas notable era la fuerte rigidez a la baja
de los salarios monetarios. El significado tedrico de este hecho es muy im-
portante, porque en cuanto se acepte hay que abandonar la posibilidad de
que la economia aleje, mediante un descenso de los salarios, la amenaza
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de recesiones y de paro. El acento analitico cambia y lo interesante estriba
en lo que los factores de la demanda hagan y no en cémo actdan las fuerzas
de la oferta.

Ya en el terreno puramente monetario, Keynes introdujo cambios igual-
mente importantes. A diferencia del modelo clisico en el cual el dinero sélo
se demandaba como medio de pago, Keynes subrayé que el dinero podia
utilizarse también como medio de mantener riqueza. Pero hay mas. En el
modelo cldsico, el tipo de interés se determinaba por el ahorro y la 1inver-
sion; en el modelo Keynesiano el tipo de interés venia determinado por la
oferta y la demanda de dinero, y una vez determinado el tipo de interés,
el nivel de demanda agregada de la economia quedaba fijado por la oferta
de ahotro y por la demanda de inversion. Ahorro e inversion salen de nuevo
a la superficie como factores determinantes de la tasa de crecimiento de la
economia.

Ahora bien, a diferencia de la economia clasica, este equilibrio de aho-
rro e inversién planteaba numerosos problemas. Veamos por qué. Puede
darse el caso, decfa Keynes, de que el ahorro sea mayor que la inversion
incluso con un tipo de interés nulo y en este caso el pleno empleo es abso-
lutamente impostble. Dicho en términos un poco mds técnicos esto significa
que existe una cierta falta de elasticidad del ahorro y de la inversion. Y esto
es importante debido a que la consecuencia légica de esa falta de elastici-
dad es que los ajustes realizados en los precios y en los salarios tienen que
ser mas fuertes que lo que serfan si ahorro e inversién fuesen més eldsticos.

Discutir aqui y ahora todas las complejas ramificaciones de este supuesto
nos obligarfa nada menos que a un estudio del modelo Keynesiano com-
pleto, y esto nos apartaria de la exigencia de brevedad que deben cumplir
estas sencillas coordenadas tedricas. No hay que olvidar que nuestro objetivo
es situar toda la problematica del ahorro dentro de un esquema teérico que
la haga mas asequible. Veamos ahora una complicacién que el modelo
Keynesiano no habia tenido suficientemente en cuenta.

<) Las modificaciones Hicken-Hansen al modelo Keynesiano

Lo que el andlisis efectuado por J. R. Hicks y A. Hansen viene a afia-
dir al esquema tedrico de Keynes es lo siguiente: Supongamos que se pro-
duce una reduccién en la propensién al ahorro, lo cual produce un incre-
mento en la demanda de bienes de consumo y origina aumentos en las
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rentas y en el nivel de empleo. Esto pone en marcha el conocido proceso
multiplicador por el cual este exceso de rentas origina posteriores incremen-
tos en el consumo y en la inversién y asl indefinidamente. Ahora bien,
todo ello supone un volumen de produccién mayor, lo cual rcqulere a su
vez mayores saldos de dinero por motivo de transacciones. Si las existencias
de dinero no han aumentado sensiblemente, debido quizas a que las auto-
ridades monetarias lo han 1mped1do por motivos equivocados, los poseedo-
res de dinero mantenido por motivos especulativos lo emplearin para
realizar sus transacciones mas cortientes, lo cual motivara un alza en el tipo
de interés que amenazara la inversién, estimulard el ahorro y retendra el
aumento de la produccion. En realidad las conclusiones no son tan dristicas
como este simple enunciado pudiera hacer creer. Por un largo razonamiento
que me permitirdn no siga aqui, lo que vemos es que los efectos multipli-
cadores, justamente famosos en el modelo Keynesiano, no son tan fuertes
como pudiera parecer; que un desplazamiento en la curva de ahorro o de
inversion tiende a autocorregirse por medio de una alteracién en la deman-
da de transacciones via tipo de interés; y que las diferentes modalidades de
financiacion tienen su importancia a la hora de influir sobre el nivel de la
renta nacional.

d) Los modelos de desarrollo economico vy el problema de la acumulacion

de capital

La preocupacion por el desarrollo econémico manifestada durante el dlti-
mo cuarto de siglo por los gobiernos de cualquier caracter ha promovido
espectaculares resultados. Y lo mas destacable, en mi opinion, no es sélo
que esos resultados se hayan manifestado en el terreno econdémico, que era
lo que se buscaba, sino que, debido a la complejisima interrelacion entre
fendmenos econdmicos y fenémenos sociales, se han originado cambios ra-
dicales en las formas sociales de estratificacion, en los habitos psicologicos,
y en los criterios de valor, de una fuerza incalculable.

Pero volvamos al terreno econdmico para repasar los problemas que al
ahorro plantean todos estos modelos llamados de crecimiento. Dejemos a
un lado el modelo clisico de desarrollo, cuyas conclusiones pesimistas pue-
den y deben rechazarse en cuanto admitamos que la acumulacién de capital
es susceptible de superar la tasa de crecimiento de la poblacion, escapando
ast definitivamente del estado estacionario como de la meta fatal hacia la
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cual camina la economfa. Tenemos ahora que plantearnos las afirmaciones
de Keynes como punto de arranque de todos los modernos esquemas del
crecimiento.

Partiendo del supuesto de que la productividad marginal del capital era
bastante inelastica, Keynes analiza la falta de oportunidades de inversién
en una economia desarrollada en relacién a su ahorro, lo cual originaba el
descenso en la renta y el empleo, ambos precisos para eliminar la acumula-
cién de ahotro productora de saturacion de capital. Pero ante este razo-
namiento Keynes mantuvo un prudente pesimismo que parecié encontrar
su confirmacion en la Gran Depresién. La tesis de A. Hansen, destacando
la inexorabilidad del estancamiento como consecuencia del fallo en los im-

ulsos a la inversién nacidos del descenso del ritmo de crecimiento demo-
graﬁco, del cierre de las fronteras geograﬁcas y de la ausencia de un clima
prop1c1o a la innovacion tecnoldgica, representé un sélido puntal a las opi-
niones favorables a la tesis del estancamiento.

Ambas tesis, sin embargo, la de Keynes y la de Hansen, presentaban
puntos débiles muy claros. El fallo de Keynes residia en su ceguera para
percibir que el crecimiento de la renta puede impedir la saturacién de ca-
pital. El de Hansen en que no es cierto que el crecimiento rpido de la
poblacién origine un estimulo automatico en la inversién.

Los obsticulos a la falta de oportunidades para la inversion no son in-
evitables cuando consideramos “las oportunidades de inversién ligadas a la
necesidad de ampliar el volumen de capital”. La solucion ofrecida por E. D.
Domar afirmaba la necesidad de que las ampliaciones en la capacidad pro-
ductiva de la economia hallasen un ritmo de crecimiento de la demanda
susceptible de provocar su total utilizacién, con lo cual el ritmo de desatro-
llo de la economia quedaria asegurado. El problema residia en que debia
asegurarse que el ritmo de ampliacién de capital, con una relacién capi-
tal / producto dada, fuese el adecuado para originar un ritmo constante de
desarrollo con pleno empleo.

Y era en este punto donde R. F. Harrod se mostré decididamente pesi-
mista, y lo era, entre otras cosas, porque estimaba muy ficil que, por una
serie de circunstancias que no hacen aqui al caso, la inversion planeada
superase al ahorro planeado.

Se abria asi una larga y fructifera polémica en el terreno tedrico de los
modelos de desarrollo, todavia sin cerrar, y a la que los dltimos esquemas del
progteso técnico en el desarrollo econémico han dado nueva vitalidad.
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Ahora bien, lo que aqui hemos querido destacar es que la dualidad
ahorro-inversion ha sido siempre el motor impulsor del desarrollo econémi-
co, y que las deficiencias del uno o de la otra han engendrado desequilibtios
que han llegado a provocar depresiones desastrosas. La moraleja de este
breve recorrido tedrico, es a mi modo de ver, la ineludible necesidad de
contar con una politica econémica que, una vez evaluadas correctamente
las necesidades de financiacién de la economia, sepa poner en prictica los
medios mds eficaces para lograr la cuota de ahorro necesaria, actuando so-
bre el sistema financiero con la suficiente flexibilidad para que la distribu-
cion del ahorro sea lo mds eficaz posible, econémica y socialmente.

III. LA NECESIDAD DE FINANCIACION

a) Las necesidades generales de financiacién de la economia

Al hablar de necesidades generales de financiacion nos estamos refirien-
do a la demanda de inversion de la economia e implicitamente a la capaci-
dad de ahorro del pais, a la cual se suele ahadir la financiacion exterior que
el equilibrio de la balanza de pagos sea capaz de tolerar en cada caso. La
necesidad de equilibtio a largo plazo se revela como un condicionamiento
insoslayable del crecimiento, ya sea en su vertiente interior, ya sea en su
aspecto exterior tal como se refleja en la balanza de pagos. Incremento de
la inversion y necesidad de mantenimiento del equilibrio interno y externo
se muestran, pues, como metas a alcanzar si se quiere lograr un desarrollo
firme y continuado de la economfa.

TASA MEDIA ANUAL DE CRECIMIENTO DEL P.N.B. A PRECIOS CONSTANTES DE
ALGUNOs Paises pe La O.C.D.E.

Estados Unidos (1960-66) 5,0
Alemania Occidental (1960-66) 3,5
Italia (1960-66) 5,5
Francia (1960-67) 4,7
Reino Unido (1960-65) 3,3
Japén (1960-66) 9.3
Espafia (1960-67) 6,9

Fuente: O.C.D.E.
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Equilibrio interno, en efecto, puesto que la tasa de crecimiento de los
paises industrializados de occidente, competicion en la que Espaha ha ve-
nido ocupando el segundo lugar después del Japdn, seguida de Italia, Esta-
dos Unidos y Francia, ha originado presiones inflacionistas reflejadas en
aumentos de los precios de importancia diversa. Es asi que los Gobiernos de
todos estos paises han buscado por diversos caminos la puesta en practica
de politicas econdmicas destinadas a corregir esa presion de los precios sin
frenar el desarrollo. Naturalmente la piedra angular de todas estas politicas
consiste en impedir que el consumo privado y publico crezca a mayor ritmo
que los recursos. O utilizando otra formula para decir exactamente lo mis-
mo: las autoridades han intentado por todos los medios a su alcance incre-
mentar la cuota de ahorro del sector privado y también, aunque muchos
estén en este caso menos convencidos que en el anterior, del ahorro
publico.

En esta reflexién sobre las necesidades de financiacién ocupa un lugar
especialmente importante el problema de la autofinanciacion, y mas concre-
tamente el de la autofinanciacién de las empresas industriales.

Queda asf trazado el esquema légico que seguiremos. Las necesidades
de financiacion, que han sido elevadas en el pasado, continuarin aumen-
tando en el futuro dado el firme convencimiento por parte de todos los
paises de que una inversion sin cesar creciente es la mejor garantia de su
desarrollo. Por lo tanto la demanda de ahorro para financiar esos procesos
de inversién aumentara paralelamente. Ahora bien, estas fuertes tasas de
crecimiento pueden originar, y de hecho asi ha sucedido, peligros inflacio-
nistas, para evitar lo cual las autoridades han ensayado numerosas medidas
de politica econémica. Dentro de esa amplia gama de medidas e institucio-
nes utilizadas para asegurar la estabilidad del crecimiento, el funcionamiento
flexible del sistema financiero cobra especial relevancia en vista de la deli-
cada tarea que le estd encomendada; tarea que consiste sencillamente en
allegar los fondos necesarios para financiar el desarrollo y distribuitlos de la
manera mis eficaz posible. Sin embargo, existe otro medio importante de
financiar los procesos de inversién. Me estoy refiriendo, claro es, a la finan-
ciacion interna. -A pesar de sus ventajas, bien pudiera suceder que este
método fuera inferior al de financiacion por medio del mercado a la luz de
los criterios de rentabilidad y eficacia en la asignacién de recursos. Después
de discutir ventajas e inconvenientes del sistema de autofinanciacién, hare-
mos referencia al caso concreto de nuestra Patria, viendo cudl es la situacidn
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de las empresas espafiolas y los inconvenientes y vcnta)as de una tasa de fi-
nanciacién que en comparacién con la de otros paises resulta bastante baja.

b) Problemas de asignacion de recursos entre los sectores economicos

El sistema financiero tiene como funcién distribuir los recursos por él
recogidos entre los agentes econémicos que los necesitan para invertir,
creando asi un proceso de interrelaciones multiples entre la demanda de 1n-
version y el coste y la disponibilidad de los recursos. En nuestras economias
occidentales dicha asignacién se realiza a través de los mecanismos del mer-
cado. Pero las necesidades que sienten las autoridades ya sea de influir
sobre la oferta de fondos, ya de desviar la demanda de los mismos, hacen
que el modelo de funcionamiento del mercado no sea nunca puro y que al
estudiarlo debamos tener en cuenta que, cuando menos, el Gobierno suele
intervenir de tres formas:

— Alterando, por razones politicas y sociales, el libre juego del mercado
financiero y desviando recursos en funcién de prioridades por ¢l esta-
blecidas.

— Interviniendo, al menos en teotia, para asegurar que los intermedia-
rios financieros cumplen eficazmente su papel de transformacion y son
capaces de satisfacer las demandas de financiacion de los agentes eco-

£
némicos.

— Actuando como vigilante de que el funcionamiento del mercado de
capitales no pone en peligro la estabilidad y el crecimiento de la

)
economia.

La eficacia del Estado en el cumplimiento de esa triple mision nos dara
la medida, primero, de su capacidad para influir en el proceso de determi-
nacién de las necesidades de financiacién de la economia; segundo, y como
proceso paralelo, de su agilidad para propiciar el proceso de formacién del
ahorro mis conveniente a la satisfaccién de la financiacion de la 1nversidn,
y, por tltimo, de su decisién para intervenir en el funcionamiento del mer-
cado de capitalcs, inﬁuyendo en caso necesario sobre los mecanismos espon-
taneos del proceso de distribucion del ahotro en aras a una mayor eficacia
general y sectorial de la estructura industrial.

Pero una vez dicho esto parece que si hubiéramos admitido dos supues-
tos previos importantes: jes necesatia o beneficiosa la competencia que el
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Estado hace al sector privado ya sea en la asignacién de recursos financieros
a los agentes de la economia, ya sea decidiendo o influyendo sobre la es-
tructura de la inversién?; segundo, aceptada la necesidad de la intervencién
del Estado en las economias modernas, dno debe el Sector Piblico aceptar
unas reglas dej juego que preserven la méxima agilidad del sistema financiero
enla a51gnac1on de recursos a los empleos mas rentables una vez satisfechas
unas inversiones cuyo carcter social — educacion, sanidad, transporte,
etcétera — las hace permanecer fuera de los criterios de rentabilidad co-
munes?

Estas dos preguntas son lo suficientemente importantes en mi opinidn,
como para detenernos un momento a intentar situarlas en su justa pers-
Pcctlva.

Respecto al primer punto es indudable que las autoridades gozan de
una posicién privilegiada. Su manejo del sistema fiscal les permite fijar su
ahorro bruto. Pero, ademds, en caso de que su cuenta de capital se salde
con una necesidad de financiacion, es muy probable que se aseguren de for-
ma prioritaria, cuando no obligatoria, la colocacién de sus emisiones en el
mercado de capitales. A esta circunstancia se ahade no pocas veces el con-
vencimiento por parte de las mismas de que la prioridad social por ellas
concedida a determinadas inversiones supera el coste econdmico de los
recursos que sus sistemas oficiales de otorgar crédito absorben. Por anadidu-
ra, las rigideces del sistema financiero de algunos paises justifican el inter-
vencionismo decidido del Gobierno, sin atender a la posibilidad de que
parte de las previsiones a que ha estado sometido el equilibrio de la inver-
sidn-asignacion del ahorro en paises como el nuestro se deban a la creciente
absorcion de recursos reales y financieros por parte del Estado.

En gran parte este fendmeno se ha debido al modelo de desarrollo que
desde la década de los cincuenta ha venido imponiéndose en la Europa Oc-
cidental. Convencidos de la importancia de las prioridades que rodean a la
inversion publica y de la falta de adecuacién de los criterios de mercado en
el caso de inversiones de caricter social, las autoridades han tendido a olvi-
dar verdades tan importantes como la de que los recursos son escasos, o la
de que en numerosas ocasiones el Estado pone su capacidad de influir en los
criterios de asignacién del mercado de capitales a disposicién de empresas
que actdan en realidad con todas las notas de una sociedad privada y que
solo por accidente histdrico o debido a criterios muy discutibles han pasado
a formar parte de entes econdmicos mas parecidos a las sociedades de cartera
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privadas que a cualquier otra cosa. Es claro que al actuar asi el Estado dis-
torsiona el funcionamiento cspontaneo del mercado de capitales, sin que
ello redunde swmprc en una mejor asignacion de los recursos financieros.
Quizis el camino mas adecuado resida en la decisién por parte del Poder
Pdblico de determinar claramente las actividades o sectores econdmicos ne-
cesitados de subvencién, respetando en general el tipo de interés dominante
en el mercado y no complicando los circuitos financieros a través de los
cuales el Estado detrae recursos del sector Privado para devolvetlos después;
hacer uso de los instrumentos clasicos de la politica monetaria de tal forma
que la generacion de fondos piiblicos sea una consecuencia del control mo-
netario y no un obsticulo, y, simultaneamente, incitar a] piblico a que
coloque sus ahorros en fondos publicos ofreciéndole plazos de amortizacién
mas cortos, tipos mds elevados, facilidades de negociacion de los titulos y
utilizando todas las restantes técnicas ficilmente imaginables.

Acabamos de ver como una de las razones que justifican la intervencién
del Estado en el funcionamiento espontaneo del mercado de capitales es su
creencia en la necesidad de favorecer una determinada estructura de la
inversion.

Aun cuando la variedad que en este punto se observa entre los princi-
pales paises industrializados de Occidente podrfa aconsejar el abstenernos
de cualquicr afirmacién, un examen mds cuidadoso de las cifras permite
obtener una idea, siquiera sea muy general, de la composicién por agentes
que durante los tltimos siete u ocho afios ha adoptado la formacién bruta
de capital fijo en algunos paises.

CoMPOSICION DE LA ForMaciON Brura D CapiTaL Fijo
(media de cada periodo)

Do o %
Administraciones Empresas Sector
Piblicas Publicas Privado
Estados Unidos (1958-1965) 16 4 81
Alemania Occidental (1958-1965) 15 85
Italia (1958-1965) 13 12 75
Francia (1958-1965) 12 25 63
Reino Unido (1958-1965) 12 31 57
Japén (1958-1965) 16 13 71
Espana (1958-1965) 16 85

Fuente: O.C.D.E. v CUENTAS INACIONALES DE LOS RESPECTIVOS PAISES
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Podemos comprobar as{ cémo los diversos drganos que componen la
Administracién Piblica de estos paises contribuyen con una parte relativa-
mente modesta al proceso de formacién de capital fijo, participacion que
oscila entre el 12 y el 16 por ciento. Pero estas cifras adquieren un matiz
diferente cuando se relacionan con la inversién efectuada por toda esa am-
plia gama de instituciones englobadas en la denominacién de Empresas
Piblicas. Vemos entonces cdmo, salvo en los Estados Unidos, la participa-
cién del sector piiblico oscila entre el 35y el 40 por ciento de la formacion
bruta de capital fijo.

Quedarfa atin por investigar la division de esa inversién publica entre
inversion productiva e inversion improductiva. Sucede, sin embargo, que
esta dicotomia tiene un aire tradicional muy poco en consonancia con las
realidades de los tiempos modernos. Muy pocos son los que hoy en dia
sostienen todavia que los gastos en educacion constituyen una inversion
improductiva. En los modelos mas recientes de acumulacion de capital, en
todos ellos figura en lugar destacado la innovacién tecnolégica. Por otra
parte, en un estudio justamente famoso*, el economista americano Edward
Denison, ha intentado cuantificar la importancia relativa de los factores que
han contribuido al crecimiento en la produccion hombre-hora en los Estados
Unidos durante el periodo 1929-1957. El aumento en el nivel de educacién
supone un 30 por ciento del aumento total de la produccion. Este dato
ahorra posteriores comentarios.

Lo que no podemos, sin embargo, ignorar son las consecuencias que
sobre la asignacién de los fondos prestables tiene este peso de la inversion
publica y su composicion. Pero permitasenos encarar ahora los problemas
suscitados por la financiacién de la inversién privada.

¢) Un problema clave para el desarrollo espanol: la financiacién de las

empre.ms

En las economias de todos nuestros paises la inversién del sector privado
recae esencialmente sobre las empresas. La financiacion es problema acu-
ciante para muchas economias y la nuestra no es excepcion a esta ténica
general. En efecto, los dltimos afios con su fuerte crecimiento impusieron
un ritmo de inversion a las empresas espafiolas que éstas lograron financiar
recurriendo cada vez en mayor proporcién a la Ananciacién externa, sobre
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todo a los créditos bancarios. Cuando la necesidad de frenar una demanda
global que pulsaba con excesiva fuerza obligé a las autoridades a imponer
un limite al crecimiento del crédito, las numerosas deficiencias de la estruc-
tura financiera de nuestras empresas salieron a la luz. Pero estas deficiencias
se agravaron igualmente por otro lado. El proceso de redistribucion de ren-
tas, que durante el periodo mencionado se ha estado efectuando en la
economfa nacional, se tradujo en unos aumentos de los costes salariales
que la fuerte competencia interna y externa impidié se trasladasen a los
consumidores bajo forma de aumentos sustanciales de los precios de los pro-
ductos industriales. La consecuencia inevitable era que las dos hojas de
esta tijera debian recortar inexorablemente la capacidad de las empre-
sas espafiolas para financiar en proporcidn creciente sus procesos de inmo-
vilizacién.

En un primer estudio sobre este tema efectuado por el Banco de Espaia
el afio pasado, se analizaron los balances de 193 grandes empresas en el
perlodo 1963-1965. Estas empresas presentaban unas caracteristicas finan-
cieras que estimo conveniente describir siquiera sea muy brevemente:

EstrucTURA FINANCIERA DE LAS GRANDES EMPRESAS INDUSTRIALES

(media 1963-1965)

FUENTES: Posicié;a %I;ar:illones Porcentajes
Financiacién Interna Bruta 117.966 24,6
Financiacién Externa: 360.653 754

Acciones 151.031 31,6
Obligaciones 77.164 16,1
Préstamos a Medio y Largo Plazo 39.077 8,2
Créditos a Corto plazo 92.030 19,2
Otras fuentes 1.291 0,3

ToraL 478.619 100,0
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EMPLEOS:

Inversién Fija Bruta
Existencias
Inversiones Financieras:

Inversiones Financieras a Largo Plazo

Activos Liquidos
Créditos Comerciales

325.209
63.491
28.259
14.736
46.924

67.9
I 3 2
18,9
59
31
9.9

Fuente: Banco DE EspPaNA.

Del total de los recursos de las grandes empresas recogidas en esta mues-
tra, solo una parte muy pequena, el 24,6 es autofinanciacién. De la finan-
ciacién externa, las acciones suponen la partida mds importante, un 31,6, y
el crédito a corto plazo supera a las obligaciones como medio de financiacién,
un 19,2 frente a un 16,1 por ciento.

Esta estructura financiera de las Empresas espafolas destaca notable-
mente si se la compara con la de otros paises de la O.C.D.E. en un periodo
de tiempo mis o menos parecido.

FUENTES: Espafia | Alemania lv Francia| Italia Japén U.K. U.S.A.
Financiacién Interna: 25 62 55 46 25 53 67
Financiacién Externa: 75 38 45 54 75 47 33
Acciones 31 1 12 10 14 2
Obligaciones 16 2 8 7
Préstamos a M. y L. Plazo 8 13 7 15 — —
Créditos a Corto Plazo 19 16 48 6 5
Otras fuentes 1 4 —_ 9 19

ToraL 100 100 100 100 100 001 100
EMPLEOS:

Inversién Fija 68 75 60 79 43 56 66
Existencias 13 6 12 24 9 13 7
Inversiones Financieras: 19 19 28 —3 48 31 27

Inversiones Financieras a
Largo Plazo 6 —_— — — 7 18 —
Activos Liquidos 3 — — I — 3
Créditos Comerciales 10 — — 24 — 15

Fuente: O.C.D.E. Y Banco pE EspaNa.
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De estos datos se deduce que las empresas espafiolas financian el total
de sus activos con fondos propios en proporcmn notablemente inferior a la
del resto de los paises desarrollados, excepto el Japén quien en 1961-1964
con51gulo una tasa de autofinanciacién tan sélo del 25 por ciento.

El pais que mds se acerca despues a Espana es Italia con un 46 por cien-
to, quedando muy lejos de naciones tales como Alemania y Estados Unidos,
en las cuales las empresas se autofinancian en proporciones tan elevadas
como el 62 y el 67 por ciento.

Como el propio Banco de Espana senala, esta bajisima tasa de autofinan-
ciacion origina problemas muy serios.

En efecto, al tener que recurrir fuertemente al sistema financiero sucede
que los fondos prestados por éste han de aumentar rapidamente. Ello no
supondria mayor peligro si la economia estuviese encauzando hacia el
mercado de capitales un volumen de ahorro suficiente. Desgraciadamente
éste no ha sido el caso en nuestro pals y tnicamente ha sido posible atender
a las necesidades de financiacion de las empresas mediante una creacion de
dinero de caricter inflacionista. Por otro lado, la existencia de empresas
obligadas a realizar cuantiosas inversiones ha exigido, dada su baja tasa de
autofinanciacion, el dedicarles una parte creciente del mercado de emisiones,
en detrimento de las posibilidades abiertas a otros sectores de recurrir al
mercado de valores. ;Cabe concluir que la autofinanciacién es el dnico ca-
mino abierto a la cxpansién industrial, o por lo menos el mas conveniente?

Respondcr a esta interrogante exlgma un estudio mucho mas detallado
del que aqui cabe hacer sobre las ventajas e inconvenientes de la autofinan-
ciacion en la inversion de las empresas. Creo con todo que deben fijarse
algunos conceptos y aclarar algunos puntos para asi fundamentar mejor
nuestra opinién.

Hay que decir ante todo que el continuo crecimiento de las tasas de
inversion, tanto en nuestro pais como en las grandes naciones industriales
que hemos citado, ha impuesto la opinidn generalizada segiin la cual la
insuficiencia de la autofinanciacién pone en peligro ese proceso de inversién
justamente calificado de motor del desarrollo. No son la realidad cspaﬁola
ni las cifras que la reflejan las que nos harin cambiar de opinién, mis bien
lo contrario, pero me van a permitir que por un momento asuma el papel
de abogado del diablo y someta a examen la multitud de complejos factores
que nos deben obligar a matizar nuestros juicios — sdeberfa decir “pre-
juicios”? — en favor de la autofinanciacién.
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El problema del equilibrio éptimo entre autofinanciacién y financiacion
externa puede contemplarse desde dngulos diversos. Las afirmaciones de los
empresarios respecto al tema tienen que examinatse muy cuidadosamente,
llegando incluso a emplear los mds modernos métodos del anlisis semantico
para situar esas opiniones en su justo lugar. Me explicaré.

Parece evidente que, en cuanto depende de los beneficios obtenidos, el
nivel de autofinanciacién siempre serd, en su opinién, bajo. Pero hay mis,
este nivel puede considerarse bajo ya sea por reflejar un nivel de beneficios
que se estima insuficiente o porque, como ocurrio en Espaha en 1966, el
acceso al crédito se endurezca.

Por otro lado, podemos escuchar opiniones divergentes respecto a un
mismo nivel de financiacién interna. Unos empresarios lo consideraran alto,
otros normal, otros, en fin, bajo. Y en ello no habri inconsecuencia alguna,
sino el hecho de que ese nivel ideal es funcién del tipo de industria, de la
coyuntura econdmica general, de los criterios financieros habituales, de los
procesos de inversion o de las necesidades tecnologicas por las que atraviesa
la industria en general o en particular, etc.

Pero hay mas, este mismo proceso ofrece panoramas y posibilidades muy
diversas para las autoridades financieras. En efecto, puede muy bien suceder
que los criterios generales que en un momento determinado convengan mas
a la generalidad del pais en materia, por ejemplo de inversién, sean contra-
rios a los deseos o las conveniencias de una industria o grupo de industrias
determinado. Es obvio por otro lado que los criterios que sobre beneficios,
distribucion de dividendos, y cargas fiscales tienen empresarios y autorida-
des divergen con una cierta frecuencia. Por dltimo, las necesidades genera-
les de planificacion pueden hacer que la autofinanciacién aparezca como in-
suficiente en un momento dado y como excesiva en otro.

Estos tres casos no son puras especulaciones tedticas sino que se justifican
en la historia econdmica de algunos paises europeos en los tltimos afos.

Asi, por ejemplo, los gobiernos alemanes de la posguerra, buscando
una redistribucion de la renta nacional han mirado con no muy buenos ojos
los excesivos beneficios acumulados por las empresas. Su politica general
se ha orientado en no pocas ocasiones en favor de una tasa de autofinancia-
cion de las empresas mds baja y por consiguiente por un mayor ahorro de
las economias domésticas, todo lo cual realzaba el papel catalizador que el
mercado de capitales desempefia en los procesos de financiacién. Las autori-
dades francesas, al contrario, se han mostrado decididas partidarias del

4
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aumento de la autofinanciacion como garantia de una politica de inversién
cada vez mis necesaria para cumplir los objetivos de su V Plan de Des-
arrollo.

Mi papel como abogado del diablo habra tenido éxito si he conseguido
desvanecer esa especie de aureola migica que rodea a las tasas elevadas de
autofinanciacion. No todo va bien necesariamente cuando las empresas exhi-
ben una financiacion interna elevada. El problema es mucho mas complejo
y a la hora de pronunciarnos en pro o en contra debemos hacer intervenir
en nuestro juicio muchas mas variables de las que habitualmente se tienen
en cuenta.

Aun cuando no pretendo referirme a todas ellas voy a intentar resumir
mis opiniones sobre este punto. Existen dos escuelas de pensamiento diame-
tralmente opuestas a la hora de juzgar la bondad de la autofinanciacién
como medio de asegurar una elevada tasa de inversién. La primera opina
que este procedimiento de financiacién debe seguir ganando en importan-
cia. Los que asi piensan deploran las dificultades que durante los dltimos
afios han originado los aumentos de los costes salariales, critican la fiscalidad
que pesa sobre la empresa y los intervencionismos estatales en materia de
precios. En su opinién, la progresiva detetiorizacion de los margenes de au-
tofinanciacion supone una pérdida de “independencia” por parte de las
empresas. Si éstas comprenden que las autoridades no respaldan su politica
de ahorro, es muy posible que se produzca una caida brusca del nivel de
ahorro del pais. No olvidemos, dicen los expositores de esta forma de pen-
sar, que las rentas repartidas a los accionistas via los dividendos tienen una
clevada probabilidad de acrecentar el flujo de consumo. Ademds, en no po-
cos palses, la autofinanciacién es condicién necesaria para el crecimiento de
la empresa, para una mayor atencién a los procesos tecnoldgicos mas moder-
nos y, por ultimo, para que, conseguida una talla critica, pueda recurrir al
mercado financiero con nuevas emisiones.

Hemos mencionado el mercado financiero porque asi enlazamos con el
niicleo central de las objeciones que la segunda manera de ver el problema
presenta a la financiacion interna. Esta segunda Gptica abarca a todos aque-
llos que, por una u otra razén, desean ver realzado el papel del mercado de
capitales. Veamos sus razones.

No se trata solamente de que los aumentos de costes salariales que tan
decisivos han sido a la hora de disminuir la autofinanciacién, reflejen un
hecho positivo cual es la redistribucion de rentas, sino que las empresas que
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mantienen una tasa de financiacién interna elevada no se someten al “che-
ueo” de la contabilidad relativa de sus inversiones que la competencia en
el mercado de capitales en busca de fondos las impondria. Pero existe otro
factor negativo, afiaden; en una economia en la cual las empresas estan en
condiciones de ignorar los tipos del mercado, una parte muy importante
de la inversidén global tiende a reinvertirse dentro de las actividades de la
misma empresa, restando de esta forma agilidad a las posibles modificaciones
que la planificacién del desarrollo o las innovaciones tecnolégicas impongan
en la estructura de la inversion nacional. Los dos argumentos confluyen
para afirmar que la autofinanciacidn retira cuantiosos fondos de la circula-
cién en beneficio de unas pocas empresas, en lugar de permitir que sean
las empresas mds dinamicas las que los obtengan pujando por ellos en el
mercado de capltalcs En algunos paxses, Gran Bretana, por ejemplo, las
empresas mas dinimicas ofrecen una tasa de financiacion interna relativa-
mente baja. Las consecuencias para el mercado de capitales no son, pues,
muy beneficiosas. Con unas empresas que. financian sus programas de inver-
sion mediante fuentes internas, las emisiones en el mercado de capitales
serdn relativamente escasas. Este encogimiento del mercado hard que dis-
minuya el flujo de ahotro hacia ¢l canalizado. Con un mercado tan raqui-
tico, las necesidades que algunas empresas en concreto o la mayoria de ellas
en épocas determinadas, por las necesidades de efectuar inmovilizaciones
muy cuantiosas, sientan, desencadenarfan el peligro de aumentar su depen-
dencia respecto a los bancos o al capital extranjero, circunstancia que agra-
varfa atin mas las dificultades del mercado de capitales. Por dltimo, desde
el punto de vista del Ministerio de Hacienda o del Banco emisor, una tasa
clevada de financiacién interna presenta dificultades considerables al funcio-
namiento eficaz de la politica monetaria, al eximir de las presiones expan-
sivas o restrictivas de las autoridades a un agente con decisiva influencia en
el comportamlento coyuntural del gasto agregado
A la vista de todas estas ventajas e inconvenientes, scuil debe ser
nuestro juicio sobre la situacién de la estructura financiera de las empresas
espaniolas? A la luz de todo lo dicho parece indudable que la tasa de auto-
financiacién es excesivamente baja. Aun cuando, como el propio Banco de
Espana advierte, la muestra de 193 empresas puede ofrecer resultados sose-
gados, no parece aventurado pronostlcar que la tasa media de financiacién
interna de las empresas espafiolas se sitda en la actualidad entre el 30yl
35 por ciento. Ello las hace excesivamente sensibles, fragiles dirfa yo, a los
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vaivenes de la politica crediticia, ya se deba ésta a imposiciones de la autori-
dad monetaria o a la coyuntura particular de los bancos. Por otra parte y
simultineamente el sistema financiero deberfa encontrar algiin medio de
proporcionar a nuestras empresas financiacién a Plazbs mis largos de los
actuales. Desde otro dngulo, toda medida encaminada a liberar a algunos
intermediarios financieros de las restricciones legales que coartan su libertad
de empleo de sus recursos financieros favorecia el auge de un mercado de
capitales que, debido a causas que todos Vds. conocen mejor que yo, no
desempefia en la actualidad el importante papel catalizador que seria

deseable.

IV. LA FORMACION DEL AHORRO

Una vez examinadas las necesidades de financiacién de la economia,
vistos los problemas que plantea la asignacién de los recursos financieros
entre los diversos sectores que la componen, y habiendo reflexionado sobre
las agudas tensiones a que estd sometida la inversion de las empresas indus-
triales en Espafia debido a una estructura financiera peligrosamente desequi-
librada hacia la financiacién externa a corto plazo, corresponde enfrentarnos
ahora con la formacién del ahorro, esencialmente del ahorro privado, co-
mentando su composicién y meditando sobte los medios de estimularlo.

Dada la metodologia que me he propuesto mantener en todo el trabajo,
me referiré ahora a los problemas de formacion del ahorro desde un enfoque
puramente estructural, dejando para la ultima parte la discusién de medidas
de politica fiscal y monetaria concebidas para favorecer el ahorro por me-
dio de ajustes ciclicos en el consumo agregado de la economia.

a) La formacion del aborro privado

Si examinamos la estructura de los cuadros de flujos de fondos de aque-
llos paises de la O.C.D.E. (EE.UU., Francia, Japén, Alemania, Italia,
Reino Unido y Bélgica) que han llegado a disponer de una contabilidad
financiera dotada de un detalle de sectorizacion suficientemente grande,
notaremos en seguida una gran similitud. En todos ellos el Sector Econo-
mias Domésticas definido, es cierto, de una forma no homogénea — sobre
todo porque unos paises incluyen, y otros no, en Economias Domésticas o
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Familias a los Empresarios individuales — constituye el principal suminis-
trador neto de recursos financieros para las Empresas, que son la fuente
esencial de demanda neta de dichos recursos variando la actuacidn del sector
ptiblico de pais a pais y dentro de cada uno de ellos segun la coyuntura
presupuestaria.

Esta posicion de suministrador Ginico o casi unico de Fondos P‘rcestables
realza la importancia del ahorro de las Familias como factor clave de las
variaciones en la asignacién de recursos y en la formacion de capital y le
sitda con una especie de pararrayos estratégicamente colocado para que en
él incidan todas las modificaciones de la politica del gobierno que vayan
orientadas a favorecer una mejor distribucién del ahotro y de la inversion
nuevos.

En razén de todo esto, me atreveria a decir que la expansion a largo
plazo de la economia depende sobre todo del incremento continuo del abo-
rro financiero neto y que el componente esencial de este incremento no
constituye el aborro de las familias. Voy por tanto a examinar primero su
composicion, intentando establecer comparaciones entre Espafa y los prin-
cipales paises de la O.C.D.E., para detenerme después en los posibles
medios de incitacién al ahorro.

Pero antes de pasar a hablar de las diversas formas en las cuales se mate-
rializa el ahorro familiar, permitanme citar unas cuantas cifras globales al
objeto de situar la importancia de dicho ahorro dentro de los medios de fi-
nanciacién de la inversion de cada pas.

A raiz de las tltimas vicisitudes por las que ha atravesado la economia
espafola, se ha puesto de moda asegurar que los espafioles somos un pueblo
de “mini-ahorradores”, que estamos lanzados a un consumo frenético supe-
rior a nuestras posibilidades y que nuestros males se remediarfan aplicin-
donos la sencilla receta de “apretarse el cinturén”. Aun cuando no me atre-
veria a rechazar de plano la filosofia economica implicita en estas afirmacio-
nes, deseo citarles algunas cifras, sacadas de las Cuentas Nacionales de los
respectivos paises, que obligan a ser a la vez mas cautelosos en nuestras
afirmaciones y mds optimistas en lo que al futuro del ahorro en-Espafia se
refiere.
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s Ahorro Interior Bruto en| Ahorro Interior

Begggré’nl;ﬁfégn Relacion a la Formacién| Neto en relacion

al P.N.B Interior Bruta de Capital| a la Renta Na-

s Fijo cional

Media . Media

1958-1965  del 1958-1965 Media gel 1958-1965  del
periodo periodo periodo

Estados Unidos . . .| 17 19 18 98 112 107 8 12 10
Alemania Occidental .| 26 27 27 120 100 108 22 21 23
Ialia. . . . . . .|23 24 24 113 125 112 18 19 20
Francia . . . . . .| 20 22 21 102 100 103 14 16 16
Reino Unido . . . .| 16 19 18 104 110 107 1o 15 13
7

Japon . . . . . .| 30 35 36 115 II0  III 24 28 30
Espafia . . . . . .| 20 24 23 99 104 109 15 20 19

Fuente: O.C.D.E. Yy CueNTAS NACIONALES DE LOS RESPECTIVOS PAISES.

Con toda la prudencia que impone la diversidad de fuentes estadisticas
hemos intentado cuantificar la importancia del ahorro interior, es decir, del
ahorro conseguido por los sujetos econémicos residentes en Espaha y com-
pararla con tres de los agregados claves de la contabilidad nacional en un
periodo de tiempo suficientemente largo.

En 1958, y entre seis grandes paises miembros hoy dia de la O.C.D.E.
— Estados Unidos, Alemania, Italia, Francia, Reino Unido y Japon —, Es-
pana ﬁguraba en cuatto lugar, igualada con la vecina Francia, en la relacién
del Ahorro Interior Bruto al Producto Nacional también bruto. Siete afos
después, en 1965, Espafa ocupaba el tercer lugar, detrds de Japon y Ale-
mania. Igual puesto ocupibamos el mismo afio si el término de compara-
cién clegido es la Renta Nacional y no el Producto. Pero hay una relacién
atin més significativa. Si lo que buscamos es medir la parte de la Formacion
Bruta de Capital Fijo cubierta por el ahorro interior, nos encontramos con
que entre las medias del periodo 1958-1965 nuestro pais figura en segundo
lugar, sélo superado por el Japon.

Si nos fijamos ahora en la composicién del ahorro neto en Espafia obte-
nemos una tendencia que refleja el fenémeno antes citado: a saber, la par-
ticipacion creciente del sector Familias en la Formacién del ahotro. Es ast
cémo este agente ha pasado de suministrar el 20 por ciento del ahorro neto
disponible en 1958 a aportar mas del doble de ese porcentaje en 1963,
exactamente el 47 por ciento.
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ORIGEN DEL AHORRO NETO DISPONIBLE EN PORCENTAJES

1958 1959 1960 1961 1962 1963 1964 1965

Familias . . . . . .| 20 19 32 33 36 42 41 47
Empresas . . 44 40 33 33 32 30 28 27
Administraciones Pubhcas 36 41 35 34 29 26 29 25
Exterior. . . . . . .| — — — — 3 2 2 I
ToTAL . . .| 100 100 100 100 IOO 100 100 100

Fuente: O.C.D.E. Y CoNTaBILIDAD INACIONAL.

En relacién con la Renta Nacional, el ahorro neto de las Familias en
Espana ha pasado de ser un 3 por ciento en 1958 a ser un 8,3 en 1963, un
8,6 en 1964, un 9,7 en 1965 y un 8,9 en 1966 — cifra esta tltima provisio-
nal —. Y aun cuando las desfavorables condiciones econémicas se habrin
reflejado sin duda en el ahorro familiar, es muy probable que en 1967 haya
aumentado atn mds su participacidn relativa en la formacién del ahorro
neto disponible.

Creo que ha llegado el momento de examinar con el médximo detalle
posible la composicion de ese ahorro familiar y su contrapartida en activos
reales y financieros.

b) La composicion del aborro de las Economias Domésticas en Espana

Hemos hecho una clara distincién entre ahorro materializado en activos
reales y ahorro materializado en activos financieros, no sélo en razén a una
diferenciacién conceptual innegable, sino debido a dos razones de mis peso
especifico en esta nuestra tarea de investigar la formacion del ahorro de las
familias espafiolas y de sopesar los diversos medios de favorecer y alentar
dicho ahorro.

La primera de esas razones se refiere a las inevitables dificultades esta-
disticas. En efecto, nuestra Contabilidad Nacional, siguiendo la practica
generalizada en este punto, incluye la adquisicién de bienes de consumo
duradero (automoviles, neveras, lavadoras, aparatos de television) en los
gastos de consumo de las familias, cuando en realidad lo que deberfan in-
cluir en los gastos de consumo de cada periodo es la utilizacion del flujo
de servicios derivados de esos bienes, contabilizando los gastos de adquisi-
cion de todos estos bienes como ahorro.*
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Pero aun cuando se hubiere solventado esta dificultad conceptual y esta-
blecido el ahorro y el consumo de las familias en el sentido arriba indicado,
quedarfa por identificar el importe del crédito al consumo dentro de los
flujos de financiacién del pais. Desgraciadamente esto es, en las circunstan-
cias actuales, totalmente imposible en Espafa, por lo que cualquier estima-
cién, al carecer por completo de base, resultarfa totalmente fantastica. Ante
tal situacidn solo queda esperar que nuestras autoridades estadisticas, sin
duda conocedoras ya de la importancia del problema, pongan pronto reme-
dio a esta laguna en nuestras fuentes de informacion.

La partida mas importante en la inversién real de las familias es la
vivienda.

Es éste uno de los impulsos mas fuertes para inducir al ahorro y bue-
na prueba de ello es que, en casi todos los paises se han establecido f6rmu-
las especiales de ahorro orientadas a promover una mds amplia difusion de
la propiedad inmobiliaria. ;Cudnto gastan en otros paises las familias en ad-
quirir viviendas? Segun las Cuentas Nacionales de la O.N.U., en el afio
1963, los gastos en vivienda representaban en Alemania un 8,5 por ciento
de los gastos de consumo, en Estados Unidos el 13,1; en Francia, el 7,2; en
Gran Bretana el 9,9, y en Italia el 5,8.

¢Y en Espana? También aqui tropezamos con dificultades estadisticas
que si bien no nos impiden dar una respuesta, nos obligan a desconfiar de
su exactitud. Veamos las razones. Disponemos de cifras sobre viviendas
construidas que provienen de dos fuentes: la Comisaria del Plan de Des-
arrollo y el Instituto Nacional de la Vivienda. Si analizamos las viviendas
realizadas en el trienio 1964-1966, tenemos que segun la Comisarfa repre-
sentan 805.545 y, segtn el Instituto, 8o1.929.

Esta es la primera discrepancia.

NUMERO DE VIVIENDAS CONSTRUIDAS EN EspraNa

Afios Realizadas segun: I

NV Previstas en el I Plan
Plan de Desarrollo e

de Desarrollo

1964 253.894 252.658 162.144
1965 283.285 281.885 175.051
1966 268.366 267.386 188.392

TOTALES 805.545 8o1.929 525.587
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Pero las dificultades contintian. En efecto, si pasamos ahora de las uni-
dades fisicas construidas a los gastos realizados en vivienda nos encontramos
aquif también con dos series: la de la Comisarfa del Plan y la de la Contabi-
lidad Nacional. Aqui las diferencias no son muy importantes en los afios
1963 y 1964, pero en 1965 la Comisarfa da una cifra — 54.788 millones —
que supera en 4.039 a la de las Cuentas Nacionales y en 1966, da la de
50.902 millones que supera en 569 a la de la Contabilidad Nacional.

GASTOS REALIZADOS EN VIVIENDAS

(en pesetas corrientes)

SEGUN
Afos
Comisaria del Plan | Contabilidad Nacional
1963 42.805 millones 42.800 millones
1964 52.119 ? 52.100 ”?
1965 | 54788 7 50749 7
1966 50.902 50.333

Pero no concluyen aqui nuestras penalidades. Sucede que en estas cifras
no estdn comprendidos los gastos para nivelacién de terrenos, incluidos en
otro renglén de la Formacion Interior Bruta de Capital Fijo de la Contabili-
dad Nacional, como tampoco lo estin, y esto si que es mucho mas impor-
tante, las transferencias por compras de solares que, desde el punto de vista
mactoecondmico, no se consideran inversion. Este hecho nos obliga a
elegir la cifra de la Contabilidad Nacional en lugar de la del Plan como
mis significativa de los gastos efectuados por las familias espafiolas en vi-
viendas con las excepciones que ahora haremos.

La primera de ellas se refiere al valor de los solares y de la urbanizacion
que suponen un gasto para las familias al comprar las viviendas. Utilizando
diversas estadlstlcas oficiales y algunas informaciones particulares, hemos
podldo llegar a una cifra estimada del coste de adquisicion de viviendas en
el afo 1965,

Esta cifra es de unos 76.000 millones de pesetas — 76.098 para ser
exactos.
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COSTE DE ADQUISICION DE VIVIENDAS - 1965

Clase de vivienda Millones de pesetas
Libres 7.881
Leyes Especiales 5.504
Primer grupo 28.646
Subvencionadas 28.968
Segundo grupo 5.099

ToraL 76.098

La diferencia con la cifra de la Contabilidad Nacional para el mismo afio
es sensible, unos 25.300 millones, excesiva probablemente para reflejar so-
lamente el coste de urbanizacién y solares, por muy lucrativa que la especu-
lacién haya podido ser. Personalmente yo aceptaria como cifra mas cercana
a la realidad la de unos 60.000 millones. Pero esta cifra no refleja los gastos
en vivienda efectuados por las familias, pues de ellos habria que deducir las
viviendas construidas y las adquiridas por empresas, bancos, cajas de ahorto,
compafias de seguros, etc. Por lo tanto, si me obligasen a dar una cifra
neta de inversion de las familias en viviendas, yo dirfa, sin mucha seguridad
por supuesto, que debe oscilar entre los 50.000 y los 55.000 millones de pe-
setas. Ello supone el 5,6 por ciento de los gastos de consumo en 1

Resumiendo, creo que podemos aceptar una cifra media de 50.000 millo-
nes como representativa del gasto en vivienda de las familias espafolas
durante el dltimo Plan de Desarrollo. Lo inadecuado del método de esti-
macién justifica la existencia de esa primera razén adicional de que antes he
hablado y que nos lleva a diferenciar el ahorro en real y financiero por ra-
zones estad{sticas.

El segundo motivo que justifica la tajante separacién entre lo que hemos
denominado ahorro real y ahorro financiero es nuestro convencimiento de
que el ahorro que entra a formar parte de la corriente de flujos financieros,
y por lo tanto es objeto de asignacién por medio de las fuerzas operantes en
el mercado financiero, se emplea con mayor eficiencia social que el ahorro
materializado en activos reales, oro o billetes.

Dicho todo lo cual, vamos a enfrentarnos ya con la no ficil tarea de
evaluar el ahorro financiero de las familias espafiolas. Para ello tenemos que
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distinguir claramente entre la adquisicion de activos y la acumulacion de
pasivos financieros.

Segin el dltimo Informe Anual del Banco de Espana, la financiacién
recibida por el Sector Privado en los dltimos afios ofrecia la siguiente es-
tructura:

1964 1965 1966 1967 TOTAL

Miles

Miles mill. | Miles mill. Miles mill. ,, | Miles mill. ,, mill.

de ptas. ‘°| de ptas. 7°| de ptas. ‘°| de ptas. “° ptas.

Créditos . .| 8,7 88 | 144,1 93| 113,3 87| 129,1 84 472,2
Valores . .| 10,8 12 9,9 7| 16,2 13| 250% 16 61,9
ToraL . .| 96,5 100 |154,0 100|129,5 100|154,1 100 534,1

Fuente: BANco DE EspaNa*, saLvo 1967 QUE SON ESTIMACIONES PARTICULARES
SOLO HASTA NOVIEMBRE.

En los dltimos cuatro afios entre el 84 y €l 93 por ciento de la financia-
cion externa recibida por el Sector Privado del Sistema Crediticio (Bancos,
Cajas de Ahotro e Instituciones Oficiales de Crédito) lo fue bajo forma de
créditos en sus diversas modalidades — efectos comertciales y financieros,
créditos personales documentados en poliza, créditos con garantia hipoteca-
ria, descubiertos — y entre el 7 y el 16 por ciento en valores — acciones y
obligaciones privadas; es decir, excluyendo las obligaciones “IN.I. Em-
presas’.

Lo que es ya mucho mas dificil es valorar qué parte de esa corriente
total de financiacién fue a parar a las Economias Domeésticas y cudl a las
Empresas. Aun conociendo lo resbaladizo del terreno, y dadas las diversas
informaciones estadisticas de que he logrado disponer, me atreveria a afir-
mar que las empresas recogen entre el 75 y el 8o por ciento del Crédito y
que las Economias Domésticas adquieren aproximadamente entre el 45 y el
50 por ciento de los valores privados emitidos cada afio.

Una vez fijada, repito que muy 4proximadamente la estructura de las
deudas financieras de las Economias Domésticas espafiolas, a las que habria
que afiadir unos 5 6 6.000 millones de préstamos hipotecarios y una cantidad
que no me atrevo a fijar de créditos de las Empresas, debo pasar a estudiar
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el ahorro financiero de nuestras familias y a identificar los tipos de activos
que lo componen.

Pero antes permitanme que vuelva a recurrir a las estadisticas interna-
cionales a fin de llevar a cabo algunas comparaciones que juzgo interesantes.
Segtin estadisticas de la O.C.D.E.,** la relacién media del ahorro financiero
respecto a la renta personal disponible en el periodo 1960-1964 fue en
Alemania del 8,7 por ciento, en Francia del 9,8, en Estados Unidos del g,5,
en Gran Bretaha del 9,1 y en el Japdn de 24,4, repito, del 24,4 por ciento.
Pero si aceptamos como cifra de ahorro financiero en Espafa la de 125 mil
millones en 1965, estimada mediante procedimientos que en seguida indi-
caré, obtenemos una relacion del 12,6 por ciento, relacion bastante elevada
y que obedece en mi opinién a varias causas, las mds importantes de las
cuales bien podrfan ser las siguientes:

— EI rapidisimo crecimiento experimentado por nuestras rentas en los
Gltimos anos. ***

— El hecho de que, contra lo que pudiera creerse, los espafoles han sido
muy conscientes de los efectos de la inflacién y han intentado paliarlos bus-
cando restaurar el valor real de sus activos financieros mediante un incre-
mento en la tasa de ahorro.

Queda ahora por determinar la composicion del ahorro financiero de las
familias.

De los estudios realizados por la O.C.D.E. sobre este tema se desprende
que el grueso del ahorro financiero se materializa en moneda y depdsitos en
bancos y cajas de ahorro, variando su proporcién entre un minimo del
52 por ciento en Gran Bretaha y un maximo del 75 por ciento en Francia.
El ahorro materializado en forma de seguros de vida y fondos de pension
alcanza niveles de importancia en Gran Bretaha con un 55 por ciento, en
Estados Unidos con un 38 por ciento y en Alemania con un 32 por ciento,
bajando mucho en Japén y Francia. El ahorro en forma de valores mobilia-
rios es importante sobre todo en Japén, un 20 por ciento, y minimo en
Estados Unidos, donde supone tan solo el 3 por ciento del total del ahorro
financiero de las familias.
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DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LOS RECURSOS FINANCIEROS DE LAS FAMILIAS
(media 1960-1964)

Ahorro
ToTAL |Contrac-| Valores | Otros
tual

TOTAL
GENERAL

Dep6sitos| Otros

Moneda a la vista | Depdsitos

EE. UU. 5 5 57 67 | 38 3 |— 8| 100
Alemania . 7 2 | 40 53 32 19 — | 100
Francia. . . . .| 17 32 26 75 4 18 3| 100
Reino Unido . 2 —50 — 52 55 |—16 9| 100
Japon 6 13 47 65 | 10 20 5| 100

Fuente: O.C.D.E.
Los parciales no coinciden en ocasiones con los totales debido a falta de
informacidn.

Ya hemos senalado antes las caracteristicas mas notables que parecen
desprenderse de este cuadro; a saber, la importancia generalizada de las in-
versiones mas liquidas como forma de colocar el ahorro y las fuertes diferen-
cias existentes entre estos paises por lo que al ahotro contractual se refiere.
A ellas podemos anadir ahora las siguientes:

La importancia excepcional, en algunos casos, como Francia, del ahorro
fijado en términos de billetes y moneda — un 17 por ciento — que hace
pensar en razones muy profundas y tradicionales — ;quiza fiscales? — que
llevan a los franceses a preferir la liquidez total sobre el interés obtenido en
los depésitos; la importancia de los depdsitos, los cuales representan en
todos los paises, salvo en Alemania, la mitad o mas del ahorro financiero
de las familias; por ultimo, y esto conviene tenerlo en cuenta para cuando
examinemos el proceso de distribucion del ahorro, el hecho de que en todos
estos paises la inmensa mayoria del ahorro familiar es encomendado a inter-
mediarios financieros de una u otra clase.

Provistos de estas coordenadas ha llegado el momento de abordar el
tema de la composicién del ahorro familiar en Espafa. Tema éste impor-
tante, del que se habla constantemente, pero escurridizo y dificil y que a
duras penas se deja cuantificar, plasmdndose en cifras concretas y reales que

ermitan una discusion objetiva del problema. Pero ann a riesgo de incurrir
en abultados errores voy a intentar fijar unos ordenes de magnitud que per-
mitan sentar algunas conclusiones, sin las cuales este estudio sobre el ahorro
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quedarfa como vacio, como excesivamente dogmético y, en resumen, como

muy poco cientifico por muy dificilmente contrastable.

INVERSIONES FINANCIERAS DE LAS FaMiLias EspaNoLas EN 1965
(Cifras estimadas en millones de pesetas)

. Dep6ésitos Polizas
Billetes . Valores TOTAL
y moneda ;DCB‘X;S;S TozaL S‘e,%g;‘) Mobiliarios GENERAL
15.800 89.000 104.800 600 19.800 125.200

INVERSIONES FINANCIERAS DE LAS FamiLias EspaNoLAs EN 1965

(en porcentajes)

Depésitos Valores
Billetes Contrac- ToTAL
Bancos y TOTAL Mobilia-
y Moneda C. Ahorro tual rios GENERAL
13 71 84 — 16 100

Estas cifras elaboradas sobre datos facilitados por el Banco de Espana,
replto que sélo pretenden indicar érdenes de magmtud por lo cual juzgo
mids significativos los porcentajes y en ellos me apoyaré con mayor fre-
cuencia. Si nos tomamos la molestia de comparar su composicion con la
presentada por el ahorro financiero de las familias en los cinco paises a los
que antes he hecho referencia, haciendo la salvedad de que aquéllas son
la medida de un quinquenio, vemos que las familias espafiolas muestran
una preferencia algo menor por los billetes y moneda que las francesas,
pero mayor que la del resto de los paises. Nuestras inversiones en valores
son sensiblemente parcc1das a las alemanas y francesas, mientras que los
depdsitos atraen claramente la prefercncia de los ahorradores en proporcion
que supera a la de otros paises, si bien nuestro 71 por ciento no queda muy
distanciado del 62 por ciento de las familias americanas. La mayor diferen-
cia reside en el ahorro contractual, que es practlcamente nulo en nuestro
pais. Debe advertirse, sin embargo, que en nuestras estadisticas sdlo hemos
logrado incluir las variaciones en las reservas matematicas correspondientes
al seguro de vida, mientras que en otros paises se incluyen los fondos inmo-
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vilizados por las Cajas de Pensiones. En resumen, este ensayo de determinar
la gama de activos elegidos por las familias espafiolas para materializar su
ahorro financiero, no parece que arroje resultados decididamente incompati-
bles ni con nuestros prejuicios, ni con las tendencias internacionales. El
problema que ahora se presenta es, écémo animar ese ahorro financiero?

c) Las incitaciones al aborro financiero

Desde hace varios anos estamos asistiendo en numerosos paises, y el
nuestro no es excepcion, a un esfuerzo decidido de las autoridades finan-
cieras para propiciar ya sea el ahorro en general, ya sea ¢l ahorro de unos
grupos sociales en concreto.

La gama de incentivos ofrecidos por los diversos paises ha sido y es muy
amplia, pero su propésito puede reducirse sin graves dificultades a la conse-
cucion de tres objetivos:

— Aumentar la tasa de ahorro a largo plazo, promoviendo esencialmen-
te el ahorro de las familias.

— Modificar la distribucién de la cuota total de ahorro en favor de un
determinado agente econdmico, generalmente las familias.

— Alterar la estructura de la distribucién del ahorro de las familias bus-
cando con ello mejorar técnicamente los circuitos financieros del pais.

De esta 51mplc enumeracién puede muy bien deducirse que, por ofrecer
indudables ventajas, es obligacion de las autoridades economicas poner en
marcha programas bien adaptados a la consecucion de esa triple mejora.
Pero sucede, aqui, como en no pocas parcelas de la politica econdmica, que
al descender del “reino” de los objetivos a la realidad de las medidas con-
cretas se producen conflictos entre éstas. No se trata tan sélo de que los
objetivos deben estar claramente definidos, cosa que no siempre sucede, sino
de que la eleccion de medidas puede plantear, y de hecho los plantea,

roblemas de efectos alternativos. O dicho en términos mds concretos, es
indudable que hoy en dia estamos asistiendo en Espafa a un esfuerzo deci-
dido por parte del Gobierno para aumentar la tasa de ahorro nacional. Este
objetivo es susceptible de propiciarse mediante medidas concretas muy di-
versas a las que luego haremos referencia. Lo que en este preciso momento
me interesa subrayar es la posibilidad de que estas medidas no alcancen su
objetivo al poner en marcha mecanismos automiticos que autoanulan los
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efectos beneficiosos que persiguen si se consideran aisladamente cada una
de ellas. Para aclarar lo que acabo de decir permitanme un ejemplo. En
algunos paises europeos, y en determinados momentos, se buscé favorecer
el ahorro de las familias concediendo exenciones fiscales a dicho ahorro. En
la prictica estas medidas no respondieron a las esperanzas en ellas deposi-
tadas. En primer lugar, no consiguieron, al parecer, un aumento sustancial
del ahorro, entre otras razones, porque el incremento observado en el ahorro
de las familias quedé compensado por el descenso en el ahorro del Estado.
Pero, ademds, en algunos si no en todos esos paises, resulté que los mas
favorecidos por medidas como la citada resultaron ser los ahorradores situa-
dos en los niveles mas altos de renta. Asi pues, al proponer o analizar medi-
das politicas destinadas a favorecer el ahorro en la triple direccion que antes
sefaldbamos, conviene tener siempre muy presente la complejidad de las
interrelaciones que dominan la economia y la dificultad de analizar correc-
tamente los efectos sobre la economia en general de soluciones alternativas.
Dicho lo cual vamos ahora a examinar brevemente los medios mas comiin-
mente utilizados para mejorar el ahorro de las familias, cerrando este punto
del tema con una referencia a la realidad de nuestro pais en ese terreno.

Pero antes de analizar punto por punto dichas técnicas me van a perdo-
nar que me permita recordar un punto que, por obvio, deberfa ser de todos
conocido, aun cuando la realidad nos muestra una y otra vez lo contrario.
Me refiero a un hecho muy 51mple, a saber, que el mantenimiento de la
estabilidad monetaria es requisito imprescindible de cualquler esfuerzo para
desarrollar el ahorro. De momento no me extiendo mas sobre esta “pero-
grullada”, a la cual volveré més tarde al hablar de la contribucion que la
politica monetaria puede hacer al crecimiento del ahorro.

Volviendo, pues, a las medidas concretas que se han empleado para
favorecer el ahorro familiar, creo que se pueden resumir en cuatro:

* Ampliacién de los instrumentos de inversion financiera y de las faci-
lidades a disposicién de los ahorradores.
* Promocién del ahorro contractual e implantacién de una politica que
una el ahorro a la adquisicién de bienes socialmente recomendables.
3.* Incremento de la rentabilidad de las inversiones financieras, o de un
determinado grupo de ellas.
4.* Proteccién de las inversiones financieras contra la erosidn en su
valor debidas a la inflacién.
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Todas las medidas encaminadas a la ampliacién de los instrumentos de
inversién financiera y de las facilidades a disposicién de los ahorradores tie-
nen como comun denominador el deseo de alterar los habitos de ahorro de
las familias. Para ello pueden emplearse dos categorias de procedimientos:
la primera busca la ampliacién de los medios alternativos de ahorro a dispo-
sicion de los ahorradores; la segunda intenta la concesién de mayores faci-
lidades para la adquisicién de activos financieros o reales.

Dentro de la primera a nadie se le puede escapar la sospecha de que la
amplitud de los medios alternativos oftecidos al ahorrador es fiel reflejo
de la agilidad y adecuacion con que cada sistema financiero cumple su pa-
pel de allegar los recursos necesarios para financiar los procesos de inversién
de la economia. Quiza la nota mas destacada de estos intentos haya sido
el decidido esfuerzo efectuado en no pocos paises para extender la propiedad
de los valores mobiliarios, interesando en la adquisicion de esta clase de ac-
tivos al pequefo ahorrador. Ello explica el ange adquirido en pocos aios por
las Sociedades y los Fondos de Inversion Mobiliaria. ¥***% Abora bien, el
éxito que ha acompaiado a su aparicion no debe hacer perder de vista una
serie de circunstancias que imponen una cierta cautela al juzgar su actua-
cion. No sélo babria que estimar si estos intermediarios han originado mds
una desviacion del flujo de aborro respecto a otros activos que un anmento
en el total del aborro financiero, sino que también babria que ver si es
posible que en algunos casos su nacimiento haya secundado el interés de
otros intermediarios financieros en su busca de medios para soslayar regla-
mentaciones legales a algunas de sus actividades que juzgaban desfavorables.

Respecto a las medidas que pueden tomarse para facilitar y animar a los
ahorradores para que confien sus fondos al sistema financiero, varfan de pafs
a pais. Desde el cambio de horario a la ampliacion del abanico de servicios
ofrecidos a la clientela por bancos y cajas de ahorro, pasando por la obliga-
cién de ofrecer una informacion detallada, supervisada por funcionarios pi-
blicos expertos si es necesario, y por las caracteristicas de las emisiones de
valores mobiliarios lanzadas al mercado.

El segundo grupo de medidas que antes he mencionado como destinadas
a favorecer el ahorro de las economias domésticas, consistia en la promocién
del ahorro contractual y la implantacién de una politica que ligase el ahorro
a la adquisicién de bienes — reales o financieros — socialmente recomen-
dables. Vamos a tratar primero de formarnos un juicio sobre el primero de
los dos puntos: la promocién del ahorro contractual.

b
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Durante mucho tiempo, las formas mis tradicionales y difundidas de
ahorro contractual en los paises occidentales han sido el seguro de vida y las
pensiones de retiro. Sin embargo, desde hace algunos afios estas dos moda-
lidades de ahorro se han enfrentado con un doble inconveniente: la am-
pliacién de la cobertura de riesgos suministrada por los diferentes sistemas
de Seguridad Social y la persistencia de un clima de inflacién que ha ido
restando parte de su valor al ahorro asi contratado.

Ante esta realidad los Gobiernos de tales paises se han decidido a ayu-
dar a esta forma de inmovilizacién de activos financieros. En este sentido
hay que entender las diversas medidas de exencion fiscal al ahorro materia-
lizado en forma de contratos de seguros de vida, dicho sea de paso, de cuya
eficacia no pocos expertos dudan y que, por ejemplo, en Estados Unidos
no parece haber conseguido resultados notables. En Inglaterra se esta en-
sayando con mis €xito otra medida: se trata de evitar los efectos desfavora-
bles de la inflacién ligando las pcnsiones recibidas por los retirados al salario
que cobraban durante sus dos Gltimos anos de vida activa.

Sin pretender que esta descripcién haya sido muy completa, creo que
se puede resumir diciendo que las caracteristicas mds favorables del aborro
contractual residen en que, al transformar activos liguidos en aborro a largo
plazo, colaboran eficazmente con las posibles medidas politicas de estabili-
zacién econdmica. Sélo en muy contados casos supera el ahorro contractual
esa misién de transformacién para contribuir a incrementar el flujo total
de ahorro de la economia. En tal sentido quiza valga la pena indicar que
en algunos paises, Alemania por ejemplo, se estan intentando generalizar
esquemas de ahorro contractual en las negociaciones salariales. Puede que en
Espana valiese la pena estudiar este punto con miras a introducir algo pare-
cido en las discusiones de nuestros convenios colectivos.

Habfa hecho referencia antes a la implantacién de una politica de
ahorro destinada a ligar éste a la adquusicion de bienes que, por una u otra
razén, se considerasen socialmente dignos de una promocién. En la mayoria
de los pafses occidentales esta forma de ahorro vinculado se ha dirigido a
facilitar la adquisicion de viviendas. También, pero en tono menor, se ha
intentado encauzar esta forma de ahorro hacia la propiedad mobiliaria. Como
al examinar las medidas de incitacién al ahorro recientemente adoptadas
en Espafa haré un detenido estudio de estas dos formas de ahorro contrac-
tual, me voy a limitar ahora a unas consideraciones generales y a mencionar
uno o dos ejemplos extranjeros.
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Partiendo del supuesto de que al facilitar el acceso a la propiedad inmo-
biliaria se estimularfa el ahorro financiero, varios paises han establecido
formulas que ligaban los saldos financieros acumulados con arreglo a moda-
lidades diversas a la adquisicién de viviendas. De esta forma podia incre-
mentarse el flujo total del ahorro, o en todo caso mejorar su funcionamiento.
Y esto ha sido asi con méds o menos independencia de la flexibilidad o am-
plitud del mercado hipotecario,***** si bien el préstamo hipotecario es en
puridad una especie del ahorro financiero.

El ahorro mobiliario ha obtenido menos favor por parte de los ahorrado-
res y como veremos al hablar de Espafia existen buenas razones econémicas
para que esto haya sido asi.

En el tercer grupo de medidas hemos incluido todas aquellas que au-
mentan el flujo total del ahorro incrementando la rentabilidad de las inver-
siones financieras. En teorfa esto puede lograrse mediante una triple accion:

— Aumentando los tipos de interés.

— Facilitando indirectamente una mayor rentabilidad mediante la con-
cesion de privilegios fiscales a determinados grupos de ahorradores o a cier-
tos tipos de ahorro.

— Mediante el pago de premios a determinados tipos de ahorro

¢Son estas medidas susceptibles de incrementar el ahorro de las fami-
lias? Una vez mds hay que imponer una nota de cautela a nuestras intui-
ciones. Veamos por qué.

En algunos paises, Estados Unidos por ejemplo, se han llevado a cabo
estudios bastante serios sobre la motivacién de los ahorradores y sobre cudles
son las notas de los activos financieros que mas valoran. Sus resultados per-
miten afirmar que las adquisiciones de activos financieros por parte de las
familias son bastante ineldsticas al tipo de interés, y que los ahorradores
— al menos los americanos — valoran mis la liquidez, y en el caso de los
pequefios ahorradores, la seguridad del principal. Por otro lado, y como
posible confirmacion de lo dicho, serfa muy interesante preguntar a una
muestra de ahorradores espafioles, titulares de depésitos, cuil es el tipo de
interés que obtienen. Quizd nos llevasemos la sorpresa de comprobar que
un porcentaje no muy reducido lo ignora...

Ademis, lo que muy bien puede suceder es que los cambios en los di-
ferenciales entre los diversos tipos de interés, cambios adoptados por las
autoridades con objeto de favorecer un tipo de ahorro en relacién a otro, lo
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que alteraren sea la composicién del ahotro financiero, siendo mis dudo-
so que el incremento del nivel medio de los tipos de interés pueda aumentar
la cuota total de dhorro financiero.

Quizas haya quien no esté en absoluto de acuerdo con estas conclusiones
y piense que la subida de los tipos de interés es un medio de atraer mas
ahorro. Ciertamente que lo es, pero a condicion de que estemos hablando
de aumentar el tipo de interés a no importa qué nivel. Ahora bien, lo que
yo me pregunto entonces es, si probablemente no sera éste un nivel dema-
siado alto como para permitir una financiacion econdmicamente provechosa
de la inversién.

Esto ha conducido a que no pocos gobiernos acudan a procedimientos
fiscales como medio de incitacidén al ahorro. Generalmente estas incitacio-
nes fiscales adoptan una de estas dos formas: exenciones fiscales sobre la
renta derivada del ahorro o sobre una cierta parte del flujo de ahorro s
segundo, concesion de premios a ciertas modalidades de ahorro.

Respecto al primer punto, las medidas adoptadas por los diferentes paises
varfan. En Alemania, por ejemplo, la exencion fiscal recae sobre el flujo de
ahorro canalizado hacia activos financieros, mientras que en el ]apén los
beneficios fiscales se conceden tan solo a la renta generada por esos activos.

Pueden existir también, como en los Estados Unidos, medidas fiscales
que favorezcan Gnicamente a un determinado tipo de activos, o concederse
a la gran mayoria como sucede en Alemania o en Dinamarca.

Al escepticismo anotado antes sobre la importancia de los privilegios
fiscales en relacién con la promocion del ahorro, se afiade el hecho, amplia-
mente contrastado, de que, dada la estructura de los niveles de renta y
ahorro en los PalSCS occidentales, estas exenciones es muy probable que fa-
vorezcan primordialmente a los ahorradores situados en los grupos mds altos
de renta.

Como método de obviar este sesgo se ha favorecido la concesién de pre-
mios, llegando incluso a delimitar los grupos de ahorradores que podian
optar al premio o graduando la cuantia de éste en razén inversa al nivel
de renta del ahorrador.

Para terminar con este tercer grupo de medidas de incitacién al ahorro,
debemos tener muy en cuenta el peso para la comunidad de los beneficios
fiscales y del importe de los premios, pues pudiera suceder que superasen
los beneficios obtenidos. Ahora bien, al hablar de “beneficios” no debe en-
tenderse el término en su acepcion mas estrecha, sino que deben incluirse



CURSO 1968-1969 69

como tales la creacién de un hdabito de ahorto o el desarrollo de mercados
financieros mas eficientes.

Por dltimo, y antes de pasar a considerar la realidad espafiola, voy a
hacer una somera referencia a los Plancs de proteccidn del ahorro contra la
inflacién. Todos ellos tienen en comin su deseo de compensar a los ahorra-
dores de la pérdida de valor debida a la inflacién mediante técnicas de “in-
dexacién”. En Grecia, por ejemplo, se han lanzado al mercado emisiones
de obligaciones en las que o se permitia el pago de los intereses y el princi-
pal en términos de moneda extranjera, o se inclufan cldusulas que conver-
tian las obligaciones en verdaderos titulos con poder de compra constante,
o, por tltimo, se autorizaba la conversién en acciones. Los daneses han mon-
tado también un sistema bastante complicado, mediante el cual algunas de
sus pensiones de retiro quedan ligadas a una especie de indice del coste
de la vida. Es muy dificil pronunciarse en pro o en contra del sistema. En
todo caso, no parece muy sencillo técnicamente y puede que sea hasta algo
injusto socialmente. Quiero con esto decir que lo deseable es combatir la
inflacién en general en lugar de buscar “parches” que solucionen tan sclo
los problemas de grupos sociales reducidos.

Ha llegado, pues, el momento de examinar cuales han sido las medidas
de incitacién al ahorro adoptadas por las autoridades espafiolas en los dos
Gltimos anos.

Aun cuando parezca extrafio no voy a considerar aqui el aumento de
los tipos de interés pasivos decretados a raiz de la devaluacién de noviembre
de 1967. Estimo que su justificacién Ly oportumdad reside en el marco gene-
ral de las medidas de pohtlca econdémica adoptada entonces y que no iban
dirigidas esencial y exclusivamente a fomentar el ahorro. Tampoco tomaré
en cuenta expresamente los préstamos para la difusion de la propiedad mobi-
liaria, sino que los enjuiciaré englobandolos con el ahorro-bursatil. Asi pues,
yendo de menor a mayor por orden de importancia, criterio muy subjetivo
lo reconozco, hablaré de la mejora voluntaria de la Seguridad Social, de los
privilegios fiscales otorgados al seguro de vida, del ahorro bursitil y del
ahorro-vivienda.

Primero la mejora voluntaria de la Seguridad Social. Incluida en la Ley
de Bases de 28 de diciembre de 1963 y desarrolladas por la Orden de 28 de
diciembre de 1966, se permite la mejora del régimen general de la Segurldad
Social mediante aportaciones de las empresas y los traba;adores o tinicamente
de las primeras. Por el momento es imposible emitir un juicio sobre la efi-
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cacia de esta medida al estar totalmente ayunos de informacién estadistica
sobre este particular.

En cuanto a las ventajas fiscales en los contratos de seguros de vida, el
Decreto-Ley de 3 de octubre de 1966, y la Orden de 11 de noviembre de
ese aflo establecieron una reduccién de la base imponible del Impuesto Ge-
neral sobre la Renta de las Petsonas Fisicas por el importe de las primas
procedentes de un contrato de seguro de vida, siempre que el beneficiario
sea el contratante o su familia cercana.

Realmente la bajisima tasa de aumento experimentada por el seguro de
vida en Espana durante los tltimos afios se debe a una causa tan profunda
como es la inflacidn. Siendo esto asi, dificilmente se va a estimular esta mo-
dalidad del ahorro contractual mediante esta especie de subvencién directa
al ahorrador. Probablemente, el desarrollo del seguro de vida en nuestro
pais depende mis bien de la introduccién de alglin sistema de indexacién
que defienda el valor del ahorro contra las “limaduras” de la inflacién.

El ahorro bursatil — Decreto-Ley de 3 de octubre de 1966 y Orden de
20 de octubre de ese mismo afio — es una modalidad del ahorro contrac-
tual que autoriza a las Cajas de Ahorro a abrir cuentas de ahorro bursatil
que, mediante un plan de ahorro de un minimo de tres meses, permiten la
adquisicién de valores mobiliarios de los denominados de “cotizacién cali-
ficada”. Estas cuentas devengan un interés del 4 por ciento y el crédito al
que se tiene derecho un interés del 5 por ciento st se trata de fondos publicos
o del 6 por ciento si son titulos privados. El plazo mdximo de amortizacion
es de cinco afios y el crédito otorgado por la Caja més la suma de las apor-
taciones del titular no podrd exceder las 600.000 ptas.

Segtin el texto del citado Decteto-Ley se trata de facilitar a los pequefios
ahorradores el acceso... al mercado de capitales. ;Se ha conseguido dicho
objetivo?

Este tipo de cuentas comenz6 a abrirse en marzo del dltimo afo, y a
finales de 1967 su importe oscilaba, creo recordar, alrededor de los 20 millo-
nes de pesetas. En realidad esto era de esperar si pensamos que es éste un
objetivo cubierto también por los préstamos para la difusién de la propiedad
mobiliaria: pero sobre todo porque el fendmeno parece responder a una
tendencia mundial que nos dice que la proporcion de titulos adquiridos di-
rectamente por los particulares respecto al total del ahorro financiero des-
ciende constantemente. Se va hacia un sistema en el cual son ciertos inter-
mediarios financieros los que asumen esta funcion. Aunque parezca para-
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déjico, la difusién directa de la propiedad mobiliaria entre los chucnos
ahorradores acrecienta la natural inestabilidad del mercado de emisiones y
acentda, en lugar de corregirlas, las amenazas de crisis en la Bolsa.

Indudablemente el ahorro-vivienda ha sido el plan de ahorro que mas
éxito ha alcanzado entre los introducidos en Espafia ultimamente. De acuer-
do con las disposiciones legales que lo regulan, las Cajas de Ahorro y la
banca estin autorizadas a abrir cuentas individuales de ahorro-vivienda, con
el fin de constituir un plan de ahorro por un tiempo minimo de dos afos
destinado a la adquisicién de una vivienda en propiedad. Estas cuentas
perciben un tipo de interés del 5 por ciento y el crédito que se concede y
que el ahorrador tiene derecho a exigir es la cantidad acumulada multiplicada
por un coeficiente que es inversamente proporcional al precio del metro
cuadrado de la vivienda; por ejemplo, el coeficiente es 2 para las viviendas
cuyo precio por metro cuadrado no supere las 4.000 ptas., 1,50 para aque-
llas cuyo precio esté comprendido entre las 4.000 y las 6.000 y slo 1 para las
que tengan un precio que oscile entre las 6.000 y las 8.000. El tope de la
cuantia del crédito varia segun el plazo en que ha estado abierta la cuenta:
500.000 ptas. st no ha superado el plazo de cuatro anos y 750-000 si el plazo
ha sido mayor. El tlpo de interés del crédito es del 6 por ciento y la amorti-
zacién vatfa en razon inversa al precio, siendo 12, 10 y 8 afos respecti-
vamente.

De la exposicién de motivos del Decreto-Ley de 3 de octubre de 1966
se deduce que las autoridades espafiolas buscan en el ahorro-vivienda elevar
la tasa del ahorro global y la del familiar en concreto, al mismo tiempo que
favorecen el acceso a la propiedad inmobiliaria. ;Lo han conseguido?

Si nos fijamos en la evolucién de los depdsitos bajo esta modalidad en
la banca vemos que de enero a octubre de 1967, pasaron de 1 a 87 millones.
La marcha ha sido mucho mas espectacular en las Cajas de Ahorro donde
han saltado de un millén en noviembre de 1966, a 145 en marzo de 1967,
a 357 en junio, a 577 en septiembre y a 863 en diciembre. La comparacmn
con la banca refleja un poco la composicién de ambas clientelas, més sensi-
ble la de las Cajas a este tipo de ahorro vinculado, asi como la circunstancia
de contar las Cajas con una larga tradicion en este terreno gracias a la la-
bor de sus constructoras benéficas.

No cabe duda que ante estas cifras podemos mantener un optimismo
fundado sobre el futuro de esta clase de ahorro. Si bien no podemos descar-
tar el que se haya producido en parte una sustitucion mas que una incorpo-
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racién de ahorro nuevo, me parece que la posibilidad de adquirir una vi-
vienda en propiedad puede inducir a ahorrar a grupos sociales que no lo
harfan en caso contrario. En este sentido serfa posible pensar en la conve-
niencia de introducir un sistema de primas a esta clase de ahorro, medida
que indudablemente atraerfa a nuevos grupos de ahorradores medios. En
realidad, cada nuevo incentivo que se aflada a esta modalidad de ahorro
contractual, y por lo tanto estable, ser altamente beneficioso para el funcio-
namiento del sistema financiero espafiol y abrira un portillo nuevo a la
mejor redistribucion de la riqueza en nuestra Patria.

V. La DISTRIBUCION DEL AHORRO

Mil veces hemos afirmado, y ésta es sélo una mis, que el rapido proceso
de crecimiento de las economias occidentales después de la guerra mundial
se ha basado esencialmente en unas tasas de inversion en verdad espectacu-
lares. Tanto es asi que las necesidades de financiacion han desbordado cum-
plidamente la formacion del ahorro interior. Los gobiernos, conscientes de
la importancia de este desfase, han tomado muchas y muy variadas medidas
para favorecer el ahorro. En este punto tenfan que cobrar una especial rele-
vancia aquellas incitaciones dirigidas a aumentar el ahorro de las familias,
componente esencial de la cuota de ahorro global de la nacién. Dentro de
esta politica resaltan por su importancia las decisiones referentes al funcio-
namiento del mercado financiero. Y éste es el punto que vamos a abordar a
continuacion.

Ahora bien, antes de pasar a describir el funcionamiento concreto del
mercado financiero espafiol considero oportuno exponer sucintamente los
PrlnClPlOS mas generales que tendré presentes en todo momento al enjuiciar
las instituciones financieras.

En mi opinidn cometemos un etror cuando, 1mphc1ta o explicitamente,
ligamos la eficacia del mercado financiero a su tamano relativo. La causa
profunda de esa eficiencia reside en cualidades tales como la fluidez de ofer-
ta y demanda de fondos prestables, su competitividad y estabilidad, sus
costes de funcionamiento, etc. Es decir, reside en causas cualitativas. En
esta bisqueda de eficacia la intervencion del Poder Publico suele ser deci-
siva. Decisiva porque una actuacidn flexible, atenta y decidida del Estado
puede orientar el mercado de forma decisiva hacia la satisfaccién de las
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prlondades genuinas de financiacion. Pero decisiva también porque una
actuacién torpe, interesada o simplemente intervencionista en exceso puede
originar o reforzar las imperfecciones o las rigideces del mercado.

En consecuencia voy a examinar el sistema financiero espafiol a la luz
de unos requisitos universalmente aceptados como validos para la mis eficaz
distribucién del ahorro financiero. Estos principios son los de fluidez de
demanda y fluidez de oferta. Fluidez del mercado propiamente dicho, esta-
bilidad y competencia y, por altimo, coste de intermediacién y valor indi-
cativo de los tipos de interés. De la comparacion de estos principios-guia
con la realidad del mercado se deducirin las consecuencias que pueden per-
mitirnos apreciar por dénde deberfan orientarse las posibles mejoras del
sistema financiero.

No queda, pues, sino hacer una referencia al contenido conceptual de
estos que hemos denominado principios-guia. Por fluidez de demanda se
entenderd aqui, como se entiende en los trabajos que sobre temas paralelos
ha realizado la O.C.D.E., la existencia en el sistema financiero de una am-
plia gama de instituciones y de instrumentos que satisfagan sus necesidades
o sus preferencias. Por el contrario, una oferta fluida viene determinada por
la capacidad de las instituciones para satisfacer las necesidades de los ahorra-
dores y, llegado el caso, por su habilidad para crearlas. Este problema es
especialmente importante en el caso de las Economias Domésticas y sus
novedades mas interesantes se orientan por el camino del ahorro contractual.
Pero en realidad los mayores inconvenientes derivan no de la falta de fluidez
de la oferta o de la demanda, sino de la rigidez del propio mercado. Este
defecto se puede deber a multiples causas: ausencia de especializacion de
las instituciones, restricciones a las posibilidades de colocacién de los inter-
mediarios financieros, incapacidad para transformar los recursos a corto plazo
en cmpleos a largo plazo, ﬁ]auon legal de los tipos de interés, creacion de
circuitos privilegiados, y quizis alguna mis. Por dltimo, creo que la estabi-
lidad de los mercados es un criterio suficientemente obvio y rcspecto al
coste de intermediacion y al valor indicativo de los tipos de interés, se per-
sigue encontrar con ellos un criterio de medida de la eficacia de esta clase
de mercados.
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Fondos Recogidos Fondos Prestados
por el Mercado por el Mercado
En porcentaje del En porcentaje del
P.N.B. Ahorro Bruto P.N.B. F“g‘:%f”;,gg““
EspaNa
(1962-1965) 153 653 14,4 67,2
ALEMANIA
(1960-1964) 12,5 46,1 12,5 49.7
BfLcica
(1960-1962) 12,0 60,1 12,1 66,1
EE. UU.
(1960-1964) 8,2 458 95 573
Francia
(1960-1964) 10,1 48,5 10,6 53,1
ITaLIA
(1963-1964) 12,1 53:3 — -
INGLATERRA
(1962-1964) 79 45,2 9:2 55:0
JapoN
(1960-1964) 26,9 704 29,3 877

Fuente: O.C.D.E. y Banco DE EspaNa.

a) La importancia del Mercado Financiero en Espana.

Contra lo que pudiera creerse, la importancia del sistema financiero
espafiol, ya se mida en relacion al Producto Nacional Bruto o al Ahorro
Bruto, no es nada despreciable. De hecho es la segunda entre diez paises de
la O.C.D.E. durante un periodo mds o menos equivalente, sélo superada
por el Japdn. Las razones de su deficiencia tienen que buscarse por tanto
en otra parte. Vamos a examinar la estructura del sistema financiero espafiol
refiriéndola a los fondos recogidos por el mismo en los afos 1964, 1965

y 1966.
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Cajas Crédito Sistema Mercado Otros
Bancos de Oficial Asegu- de Interme- TOTAL
Ahorro rador Valores diarios
1964 58 20 I 5 6 —. 100
1965 56 20 II 5 7 1 100
1966 56 21 12 4 6 I 100

Fuentes: Boletin Estadistico del Banco de Espafia; Cuentas de las Administraciones
Publicas del M. de Hacienda; Memoria del Crédito Oficial y de la Direc-

cién General de Seguros.

Nuestro sistema financiero esta caractetizado por el enorme paso que
tienen en su estructura los bancos. En el trienio 1964-1966 mads del 50 por
ciento de los fondos prestables fueron canalizados por estos intermediarios.
Aparecen después, por orden de importancia, las Cajas de Ahorro, las cua-
les atraen algo mas del 20 por ciento de los fondos. El hecho de que las
Instituciones Oficiales de Crédito vengan en tercer lugar depende del mé-
todo estadistico utilizado para computar los fondos por ellas recogidos. En
otras ocasiones se han detraido de estos fondos las dotaciones que provienen
de la emision de cédulas, que se adjudicaban al mercado de valores, inclu-
yendo en las Entidades Oficiales solo las cifras de dotaciones provenientes
del superavit presupuestarlo Puesto que, en nuestra opinién, este método
introduce un cierto grado de arbitrariedad al separar de las Instituciones
fondos que son verdaderos recursos para ellas, indiferentemente de la com-
plicacién del circuito que sitve para allegarlos, hemos optado por esta pre-
sentacién. En todo caso puede elegirse st se prefiere la solucidn contraria,
restando un g por ciento al 11 6 12 que resulta de nuestra presentacién y
anadiéndoselo al 6 por ciento que viene a suponer el peso del mercado de
valores segin nuestra dptica.

En comparacién con otros paises la caracteristica mds notable es la redu-
cida importancia del sistema asegurador en el que se 1ncluyen los Seguros
Privados y la Seguridad Social, aproximadamente un 5 por ciento del total
de fondos recogidos por el sistema financiero espafiol. La escasa espeaahza-
cion de nuestro sistema se refleja en la carencia casi completa de otros inter-
mediarios financieros de importancia que no sean los tradicionales. Sucede
asi que nuestras Sociedades y Fondos de Inversién Mobiliaria y las Socie-
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dades de Financiacién de Ventas a Plazo de Bienes de Equipo a duras penas
consiguen allegar un 1 por ciento del ahorro materializado en activos finan-
cieros.

Por lo tanto, creo que podemos estudiar ahora brevemente esas grandes
instituciones financieras, aislando un poco la problematica del mercado de
emisiones, para terminar analizando los defectos mds hondos del sistema
financiero, con objeto de contar asi con una plataforma de problemas que
nos permita encarar la triple influencia que el Estado puede ejercer en la
correccién de esas deficiencias a través de la politica monetaria, la politica

fiscal, y la politica de la deuda publica.

b) Las instituciones financieras

Dada su enorme importancia examinaremos primero la Banca Privada.
Como de todos es conocido, contabamos hasta 1962 con una banca mixta
que habfa juago un papel muy importante en la historia de nuestro desarro-
llo industrial. La Ley de Ordenacion Bancaria de abril de 1962 rompié con
esta tradicién, confiando a los bancos comerciales la financiacién a corto
plazo y reservando para los industriales la tarea de promover nuevas in-
dustrias.

Contemplando la estructura de un balance-tipo de la banca comercial
destacan dos rasgos: el enorme peso de los depdsitos a la vista como medio
de financiacion y la importancia de su cartera de fondos piblicos. Lo Prl—
mero refleja la preferencia por un medio de inversion que combina seguri-
dad, liquidez... y escaso rendimiento. Lo segundo se debe a la existencia
de un coeficiente legal, el de Fondos Publicos, que obliga a la banca a
colocar una cierta proporcion de sus depdsitos bajo forma de deuda piiblica.
Otros dos rasgos dignos de mencién son: la desproporcién existente entre
las dos partidas componentes del epigrafe Créditos. Un 54 por ciento del
activo se materializa en forma de Efectos y un 16 por ciento en forma de
Créditos en poliza y a la vista. El segundo rasgo a que me referfa es el ra-
pidisimo crecimiento del redescuento como medio de obtencién de crédito
en el Banco de Espana frente al paulatino estancamiento del método tradi-
cional de la pignoracién. Quizd la dinica nota criticable en este tltimo
punto sea el que en ese vertiginoso aumento del redescuento desempena
una parte muy importante el redescuento especial, y esto supone una dificul-
tad grande para el correcto funcionamiento de la liquidez del sistema como
luego veremos.
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Banca Comercial

77

31-XII-67

AcTivo % %
Caja y Banco de Espafa 6
Bancos y Banqueros (neto) 3
Efectos y Créditos: 70

Efectos 54

Créditos 16
Cartera de Valores: 19

Fondos Publicos 15

Valores Industriales 4
Otras Cuentas del Activo 2

ToraL DEL AcTIvo 100,—
Pasivo

Cuentas de Capital 8
Depésitos: 82

a la vista 39

de Ahorro 29

a Plazo I2

en moneda extranjera 2
Crédito del Banco de Espafia, Ir

del cual:

Redescuento 5

Otras cuentas del Pasivo I
ToraL DEL Pasivo 100,—

AcTtivo = Pas1vo, 860.307

Fuente: Banco pDE EspaNa.

Durante los dltimos afios las Cajas de Ahorro han sido el Intermediario
Financiero que ha registrado tasas de crecimiento mads espectaculares. Si
tomamos como punto de referencia los fondos recogidos por ellas, observa-
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remos que, con base 1960 1gual a 100, €l total de sus depdsitos era en 1962
de 149,3; dos afios después del 224,2; al afio siguiente, es decir, en 1965, de
277,5; €n 1966 de 333,8 y el 31 de diciembre de 1967 de 414,1. Pero estos
ritmos de crecimiento son atin mas fuertes si nos fijamos en el capitulo de
créditos concedidos. En efecto, también con base 1960 = 100, en 1962
el indice era 144,1; en 1964, 265,1; en 1965 los fondos prestados habian
subido a 344,8; en 1966 suponian 431,2 y en 1967 alcanzaron la elevadisima
cota de 546,4.

En la exposicién de Motivos de la Ley de Ordenacién Bancaria de 14 de
abril de 1962 se hacia una amplia y expresa referencia a la importancia y
difusién de las Cajas de Ahorro y se las encomendaban finalidades de fo-
mento y ayuda a las inversiones de caricter agricola, al artesanado, al pe-
queflo empresario, y en general a todas las actividades econdmicas de un
elevado interés social.

Tradicionalmente las Cajas de Ahorro han sido las depositarias del pe-
quefio y del medio ahorro espafol, y su extensisima red de sucursales ha
difundido su espiritu y aportado su ayuda a todos los puntos de la geografia
espafiola. En realidad la denominacién genérica de Caja de Ahorro com-
prende a instituciones diferentes: las Cajas de Ahorro confederadas y la
Caja Postal de Ahorros, organismo oficial autonomo. El Instituto de Cré-
dito de las Cajas de Ahorro estd encargado de la direccién, coordinacién e
inspeccion de las Cajas de Ahorro.

El rapidisimo crecimiento de los fondos confiados a las Cajas de Ahorro
se ha encauzado en primer término hacia la adquisicién de fondos publicos,
pues por disposicion legal, estas instituciones tienen que dedicar un porcen-
taje de un 50 por ciento (hasta la Orden de 13-XII-67 que lo rebajo al
45 por ciento) de sus recursos ajenos a adqumr esta clase de activos, si bien
ultimamente el Ministerio de Hactenda ha autorizado la inclusién en dicho
porcentaje de determinados valores privados de renta fija. Otro 35 por cien-
to de sus recursos estd asignado legalmente a fines sociales: 7 por ciento
para prestamos a la construccidén de v1v1cr1das 13 por ciento para actividades
agrarias; g por ciento para préstamos a pequefias empresas industriales, a
artesanos, etc.; 6 por ciento para acceso a la propiedad de vivienda y valores
mobiliarios y finalidades sociales analogas quedando el resto libre. La prin-
cipal fuente de recursos la constituyen los depésitos de Ahorro ordinario a
la vista, alrededor de un 66 por ciento de su pasivo, seguidos de los depé-
sitos a plazo.
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Cajas de Aborro

31-XII-67
AcTtIvo % %

Caja y Bancos 9.0
Créditos 33:3
Cartera de Valores: ' 50,3

Fondos Piblicos 30,4

Valores Industriales 19,8
Activo Real 74

ToraL pDEL AcTIvO 100,—
Pasivo

Cuentas de Capital 4.7
Depésitos: 95.3

a la vista 11,2

de Ahorro 66,5

a Plazo 17,2

Ahorro-Vivienda 0,4
Crédito del Banco de Espafia 1,0
Otros Créditos —_
Otras Cuentas (netas) y Ajuste — 1,0

ToraL peL Pasivo 100,—

AcTvo = Pas1vo, 351.439

Fuentes: CONFEDERACION DE LAS CAJAS DE AHORRO
vy Banco pe EspraNa.

Las Instituciones Oficiales de Crédito comprenden seis entidades: Banco
de Crédito Agricola, Banco de Créditos a la Construccion, Banco de Cré-
dito Industrial, Banco de Crédito Local, Crédito Social Pesquero y Banco
Hipotecario. El sistema responde a la intencién del Estado de recoger fon-
dos, detrayéndolos de los circuitos ptivados, para canalizarlos hacia los
sectores que estime mads convenientes y que el propio nombre de los bancos
hasta cierto punto indica, en forma de préstamos a medio y largo plazo. Su
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importancia respectiva varia bastante; el mas importante es el Banco de
Crédito Industrial, seguido del de Crédito a la Construccién y el de Crédito
Agticola. Por encima de los Bancos Oficiales esta el Instituto de Crédito a
Medio y Largo Plazo, al cual le esta encomendada la direccion de los mis-
mos y una serie de misiones referentes a la financiacién a largo plazo de la
economia (fiscalizacion de créditos especiales, de emisiones de titulos de
renta fija, concesidn de créditos a plazo superior a 18 meses).

Crédito Oficial

31-XII-67

Caja y Bancos 1,0
Créditos al Sector Piblico 14,6
Créditos al Sector Privado 84.0
Activo Real 0.4

ToraL DEL AcTIVO 100,—
Cuentas del Capital 3.4
Dotaciones del Tesoro 78,8
Crédito Bancario 3,5
Cédulas en Circulacién 12,1
Acreedores 1,7
Otras Cuentas 0,5

ToraL pEL Pasivo 100,—

Activo == Pasivo, 196.378

Fuente: BANco DE ESPANA.

La nota més destacada del crédito oficial se percibe al examinar la estruc-
tura del pasivo de su balance. En lugar de encontrar los depésitos como
fuente de recursos vemos que su funcién esta siendo cumplida por las dota-
ciones del Tesoro. En realidad, pues, se trata mds de un organismo oficial
que cumple las directrices del Gobierno en materia de inversiones que de
un intermediario financiero puro.

Las companias privadas de Seguros estin sometidas también a una re-
glamentacién cuidadosa de sus inversiones. Tienen que emplear un 21 por
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ciento en fondos pblicos, un 17 por ciento en inmuebles y un 15 por ciento
en activos liquidos. Como ya dijimos antes la inflacién que hemos sufrido
durante los Gltimos afios ha supuesto un rudo golpe para el ramo del Seguro
de vida.

La Seguridad Social es un sistema que comprende el Instituto Nacional
de Previsién, las Mutualidades Laborales, el Instituto Social de la Marina,
las Companfas y Mutualidades de Accidentes de Trabajo, las Entidades
colaboradoras del Seguro Obligatorio de Enfermedad, los Servicios de Tra-
bajos Portuarios y los Servicios de Reaseguros. A raiz de la Ley de Bases
de la Seguridad Social de 1963, ésta pasé de un sistema de capitalizacion a
otro de reparto, con lo cual su actividad como intermediario financiero esta
llamada a desaparecer.

En cuanto a las Sociedades y Fondos de Inversion Mobiliaria, y a las
Entidades de Financiacién de Ventas a Plazos, el escaso volumen de los
Fondos que manejan puede deberse a lo reciente de su implantacién o qui-
zds a causas mas profundas. En el caso de las primeras la falta de vigor de
la Bolsa pudiera ser esa causa; con todo lo mds prudente es reservarse el
juicio de momento.*

c) El Mercado de Valores

Nuestro mercado secundario de valores se ha caracterizado en los tlti-
mos afios por una clara atonia y por el seguro crecimiento de las emisiones
de valores en términos absolutos. En este volumen de emisiones los valores
privados representan por término medio el 65 por ciento correspondiendo el
resto a los fondos publicos.

VOLUMEN DE EMISIONES NETAS DE VALORES MOBILIARIOS
(millones de pesetas y porcentaje del total)

Afios Publicas % Privadas % TOTAL
1961 12.144 39 18.997 61 31.141
1962 2.470 10 22.622 9o 25.092
1963 11.339 23 38.509 77 49.848
1964 20.562 35 38.079 65 58.641
1965 31.364 35 58.451 65 89.815
1966 30.228 32 63.277 68 93.505

Fuente: Banco pE EspaNa.

6
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La evolucién de las emisiones publicas refleja importantes crecimientos
en 1963, 1964 y 1965 y una pequena disminucion del 4 por ciento en 1966.
Desde 1963 en que el Banco de Crédito a la Construccion, el Banco Hipo-
tecario y el de Crédito Local emitieron 300 millones, las cifras de emisiones
publicas recogen tan solo las cédulas de Inversion y las obligaciones “IN.L.-
Empresas”. Estas tiltimas han venido suponiendo alrededor de los 8.500 mi-
llones de pesetas por término medio, por lo que el aumento de la cifra
global es atribuible a las cédulas.

El sistema de colocacién de éstas da lugar a problemas no desdefables,
ya que esas colocaciones se venfan concentrando en unas pocas operaciones
masivas. Al objeto de evitar estos inconvenientes, el Ministerio de Hacienda
autorizé un sistema de suscripcidn continua a través del sistema conocido
con el nombre de “Ventanilla abierta”, con lo cual los Intermediarios finan-
cieros podran satisfacer sus necesidades de demanda a medida que vayan
surgiendo. Bancos y Cajas de Ahorro son los principales solicitantes de esta
clase de valores al tener que cumplir con un coeficiente de fondos publicos
legal. Aun cuando se han lanzado emisiones de cédulas destinadas especial-
mente al publico, la acogida dispensada por éste ha sido muy escasa y hay
no pocas razones para pensar que en los ultimos tiempos se ha estado des-
prendiendo de esta clase de valores.

Realmente, el actual sistema de emision de fondos publicos introduce
no pocos factores de rigidez en el mercado de valores. Parece claro que entre
las posibles mejoras convendria considerar la introduccién de una deuda a
corto plazo facilmente transmisible. Se obtendrian asi dos ventajas aprecia-
bles: el Tesoro podria allegar directamente fondos sin incrementar en mucho
la carga financiera de la deuda y, segundo, la banca y las cajas de ahorro no
se verian forzadas a adquirir fondos publicos en la cuantia en que lo hacen.

Las emisiones privadas muestran en estos tres o cuatro anos un creci-
miento firme de las acciones y un estancamiento, incluso una leve disminu-
cién, de las obligaciones. Si bien la cotizacion de los valores privados ha
experimentado un descenso, éste ha sido mds claro en las obligaciones que
en las acciones. Existe ciertamente un factor técnico que puede reforzar la
tendencia indicada: nos referimos a las ampliaciones de capital.

Esta debilidad de nuestra Bolsa puede explicarse, quizd, por una cierta
discriminacién fiscal, pero el factor méds importante ha debido ser la reduc-
cién de los margenes de beneficios consecuencia del creciente empeoramiento
de la estructura financiera de nuestras empresas.
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No obstante todo lo dicho, el piblico ha seguido adquiriendo valores
privados en cantidades importantes, siempre por encima del 50 por ciento
de las colocaciones. Por otra parte, es atin pronto para afirmar el papel que
han dcsempeﬁado las Sociedades y Fondos de Inversion. Indudablemente,
serfa muy beneficioso para la evolucidn del mercado la aceptacmn por parte
del piblico del nuevo tipo de activo a que ha dado lugar su creacidn.

d) Eficacia del sistema financiero espanol

Una vez senaladas las caracteristicas mds notables de nuestro sistema
financiero, cumple ahora juzgar su eficacia a la luz de los principios tedricos
que antes exponiamos. Utilicemos primero el criterio de la fluidez de de-
manda. Aqui el gran defecto de nuestro mercado es el casi absoluto predo-
minio de la financiacion a corto plazo.

DISTRIBUCION POR PLAZOS DE LA FINANCIACION AL SECTOR PRrivapbo

1964 1965 1966
woamna | M | g | e | o | e |
Corto Plazo 57.594 67 93.279 65 61.685 55
Medio y Largo
Plazo 28.138 33 50.762 35 51.584 45
ToraL 85.732 100 144.041 100 113.269 100

Fuente: Banco pE EspaNa.

La reforma de 1962 supuso un alivio a esta situacion con la creacién de
los bancos industriales y la autorizacién en 1960 a la banca comercial para
que pudiera conceder créditos hasta 18 meses sin previa autorizacion. Pero
aunque la renovacion del crédito a tres meses instrumentado en pélizas
suele ser automatica, el sistema es extraordinariamente peligroso y se agrava
dada la floja tasa de antofinanciacion de nuestras empresas y el funcio-
namiento del sistema produce inexorablemente consecuencias discriminato-
rias para la pequenia y mediana empresa, que adquieren un matiz tragico
cuando, en una coynniura inflacionista, las antoridades monetarias se ven
obligadas a moderar las tasas de crecimiento del crédito.
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Si la situacién por lo que a fluidez de demanda respecta no es muy
favorable, la fluidez de oferta deja también mucho que desear. Esto es de-
bido, sobre todo, a que la estructura de los activos financieros detentados
por el piblico se caracteriza por una fortisima concentracion en los depd-
sitos. Como ya antes dijimos, el 71 por ciento del ahorro financiero de nues-
tras familias estd materializado en depdsitos. Por el contrario, el porcentaje
del ahorro contractual disminuye constantemente. Aun cuando en forma
desmesurada, la primera caracteristica de nuestro sistema refleja una tenden-
cia universal: a saber, la preferencia de la cada vez mayor porcion de ahorro
medio por la liquidez. La segunda caracteristica prueba los efectos degra-
dantes que sobre cualquier modalidad de ahorro contractual tiene la persis-
tencia de un clima inflacionista que favorece una actitud psicologica volcada
a las colocaciones especulativas o a la inmovilizacion en activos reales.

Si pasamos ahora de la fluidez de oferta y de la de demanda a la del
mercado financiero espafiol, estamos ante toda una serie de inconvenientes
que entorpecen su tarea de distribucién y recoleccion de fondos prestables.
Estos inconvenientes derivan, ante todo, de un exceso de reglamentacién.

Los efectos perjudiciales de una excesiva reglamentacion del mercado
resaltan de modo especial en el caso del juego de los tipos de interés. Hace
mucho tiempo que los economistas y los financieros razonables abandona-
ron el mito clasico de la flexibilidad petfecta de los tipos de interés. Pero
de esta actitud de prudente realismo, no pocos Gobiernos han pasado a
actuar como st el juego de los tipos de interés no tuviera ya papel alguno
que desempenar en la ordenacion del mercado de capitales. En Espana estin
fijados legalmente todos los tipos de interés, tanto activos como pasivos
— excepto, y desde hace poco, los de las operaciones con divisas converti-
bles admitidas a cotizacion — mediante el procedimiento de asignar un tipo
{inico o tipos maximos, que en la realidad se convierten en tipos unicos, y
todavia hay que afadir la creacién de tipos subvencionados para el Crédito
Oficial. Lo malo no es sélo que los tipos estén fijados, sino que adolecen
— hagamos la salvedad de la reciente modificacién — de una inmovilidad
solo comparable a la de las pirdmides faradnicas (1). Esta caracteristicas les
priva de toda utilidad como instrumento coyuntural. Todos los subterfugios
que se han empleado para acercar el coste del dinero a su nivel real han ser-

(1) Recuérdese que este discurso fue escrito y pronunciado a fines de 1968

(Nota del Editor.)
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vido nicamente para demostrar la necesidad de que el mercado vuelva a
recobrar uno de sus atributos mis importantes: a saber, el de cuadro insti-
tucional donde las tensiones de oferta y demanda se reflejan en arbitrajes
reguladores de los cuales el prototipo mas acabado son los tipos de interés.

Dado este enmascaramiento de las fuerzas de oferta y demanda no es
extrafio que nuestro sistema financiero haya dado al observador profano una
impresién engafiosa de estabilidad. Normalmente esta estabilidad ba sido
sinénimo de falta de competencia. La fijacién legal de los tipos de interés
impide toda posibilidad de competencia entre las instituciones crediticias,
a lo cual se viene a afiadir el control que de la emisién de obligaciones lleva
a cabo el Instituto de Crédito a Medio y Largo Plazo.

Es por dltimo evidente que en una “industria” tan reglamentada como
ésta, se crea una situacién de hecho que posibilita la eventual existencia de
costes muy altos. A este respecto lo malo es que la reduccion de costes es un
punto que depende muy poco de la intervencion publica y mucho de la
competencia existente en el mercado. Es por esta via, alentando una com-
petencia mas intensa que dé lugar a una mejor organizacién del mercado,
por donde nuestras autoridades pueden contribuir a rebajar los costes de in-
termediacin y a mejorar todo el sistema financiero espafol.

VI. EL TRIANGULO MAGICO PARA LA FORMACION DEL AHORRO

En un pais empenado en la tarea de ordenar sus recursos econdmicos
canalizindolos hacia los empleos mds rentables, la actuacién planificadora
del gobierno aparece como un equilibrio entre los esfuerzos dirigidos a pro-
mover el acuerdo de los agentes econdmicos privados y el conocimiento de
sus mutuos planes de inversién y endeudamiento, y la actuacion del propio
Poder Pdblico encaminada a promover una actuacién mas flexible de los
mecanismos econdmicos y un comportamiento menos “exégeno” del Go-
bierno.

El mercado financiero no representa una excepcion a este cuadro gene-
ral y el triple mecanismo de la politica monetaria, la politica fiscal y la
politica de la deuda publica puede y debe utilizarse por el Estado para
incrementar su propio ahorro y para allanar los obsticulos y reforzar las
invitaciones al ahorro privado.

St tuviéramos que reducir a un esquema tedrico lo més sencillo posible
el funcionamiento de la politica monetaria, ditfamos que su manejo consiste



86 ANALES DE LA REAL ACADEMIA DE CIENCIAS ECONOMICAS Y FINANCIERAS

en influir, de una u otra forma, segiin el sistema monetario de cada pais,
sobre los flujos de demanda de bienes y servicios del piblico, utilizando
para ello los efectos transmitidos por medio del abanico de activos con
diversos grados de liquidez en poder de aquél.

Dentro de este esquema sobresalen dos clases de instrumentos: el tipo
de redescuento del banco central y su conexion con los tipos de interés del

mercado y, segundo, la utilidad de los coeficientes de reserva.

A caballo entre la propla politica monetaria y la politica de la deuda
publica estin las operaciones de mercado abierto. Aqui, respetando la tra-
dicién, las incluiremos en la politica monetaria. Una vez concluido su exa-
men veremos las perturbaciones que una equivocada concepcién de la emi-
sion de deuda publica puede imponer a un correcto funcionamiento del
control monetario y cudles serfan las posibles soluciones.

Para terminar expondremos la enorme importancia que tiene la politica
fiscal para incrementar el ahorro.

a) La politica monetaria

En su deseo de encontrar medios que hagan de sus intervenciones un
instrumento eficaz para influir en las decisiones de los particulares, las Auto-
ridades monetarias de todos los paises occidentales se han ido convenciendo
paulatmamente de la importancia de devolver al mercado su flexibilidad y
su competencia. En esta direccion a nadie se le escapaba la necesidad de
contar con unos tipos de interés dotados de la maxima flexibilidad. Y en
este punto, como ya hemos dicho antes, la situacion espafola deja bastante
que desear. Durante mucho tiempo y debido a causas que tuvieron una
justificacién histdrica, la estructura espafiola de los tipos de interés se ha
caracterizado por su rigidez, su falta de integracién y la amplitud de los
tipos subvencionados. Los inconvenientes que este estado de cosas ha origi-
nado son muchos y muy graves, pero los mis importantes para el funciona-
miento eficaz de la politica monetaria deben mencionarse aqui: al mantener
el precio del dinero a un nivel artificialmente bajo se daba lugar a situaciones
asimétricas manifestadas en el trato discriminatotio que algunas empresas
espafiolas han sufrido en épocas de escasez de oferta; la fijacion por via ad-
ministrativa de los tipos de interés ha convertido en una especie de subven-
cién presupuestatia a ciertos créditos oficiales, y ello ha hecho aparecer como
rentables ciertos empleos econdmicos que indudablemente no lo eran y
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cuyo coste ha gravitado sobre la totalidad del mercado; estos rasgos hasta
aqui seflalados han ayudado a mantener la existencia de unidades poco o
nada competitivas que no hubieran podido sobrevivir en circunstancias mds
imparciales; esta estructura artificial de nuestros tipos de interés han aislado
casi por completo al mercado espafiol del extranjero; para terminar, la falta
de integracién ha hecho que los tipos de interés del mercado sean casi total-
mente inflexibles a los cambios en los tipos-gufa, como pudierani ser los del
Banco de Espana.

Ante todo este cimulo de desventajas, la {inica justificacion del sistema
pudiera residir en la existencia del clima de inflacién que ha pesado sobre
nuestro pais en los tltimos afios, clima que habria embotado la sensibilidad
de la demanda a las oscilaciones del tipo de interés, haciendo necesaria la
existencia de otro instrumento de control més eficaz que aquél.

Lo cierto es que aun concediendo esto, tenemos que enfocar la Polftica
monetaria precisamente como un medio para combatir ese clima inflacio-
nista, y ello supone necesariamente flexibilidad en el juego de los tipos de
interés. Es indudable que en las actuales circunstancias, el equilibrio de
ahorro e inversion se realizarfa a niveles muy elevados, por lo que es pre-
ciso un cierto “intervencionismo”. Quizas el procedimiento mds conveniente
consistirfa en fijar topes maximos a los tipos de interés activos y pasivos de
los bancos y las cajas de ahorro — manteniendo la actual remuneracion
de los depésitos a la vista —. Como medida complementaria habria que
revisar el alza de los tipos activos del Crédito oficial y posiblemente los de
los valores de renta fija.

Con objeto de hacer del tipo de interés un instrumento de control mo-
netario, los tipos de interés activo de los intermediarios financieros debetian
quedar ligados a los del Banco de Espana gracias a la existencia de marge-
nes diferenciales constantes. Ello exige dos cosas: primero, que el Banco
de Espana acometa una simplificacién de la complejisima estructura de tipos
de interés que regula sus operaciones con la banca, procediendo a establecer
solo dos tipos, el de redescuento y el de pignoracién; segundo, que ninguno
de los tipos aplicados por los intermediarios financieros que prestan fondos
al publico sea inferior al menor de los tipos-gufa establecidos por el Banco
de Espafia.

Al establecer este nexo de unién entre el tipo de interés del mercado y
el tipo de redescuento del Banco Central, este dltimo ha de tener presente el
nivel de tipos de interés que le interesa predomine en la economia. Ahora
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bien, una politica asi por parte del Banco Central estd condicionada a que
el Gobierno no adopte instrumentos de financiacion cuya monetizacion sea
independiente de la voluntad del Banco Central, pues éste se vera entonces
obligado a adoptar un actitud pasiva, contemplando impotente cmo el
control de la oferta monetaria se le escapa de las manos. En nuestro pas,
la politica monetaria ha padecido y padece este mal. Hasta 1959 el tipo
de redescuento era précticamcnte inatil por la existencia del sistema de picr—
noracién; desde hace un par de afos a este obstaculo, cuya importancia venia
disminuyendo poco a poco, ha sustituido otro que amenaza con ser igual-
mente perturbador para la politica de control monetario. Me estoy refiriendo
a la creacién automitica de liquidez a través del actual sistema de lineas
de redescuento especial. El aumento de estas ultimas, ha sido especialmente
fuerte en los cuatro dltimos afios, en los cuales sus limites disponibles han
pasado de 13.800 millones de pesetas en 1964, a 15.827 en 1965, a 20.880
en 1966 y a 30.344 en 1967. Si lo que nos interesa es el redescuento efectivo,
las cifras para iguales fechas fueron 6. 219, 7. 856 12.754 y 19.671, 0 sea, una

tasa de crecimiento en 5 afos del 316 por ciento.

REDESCUENTO ESPECIAL

(millones de pesetas)

Limite de las

Afios lneas Redescuento
1963 9.806 5.141
1964 13.800 6.219
1965 15.827 7.856
1966 20.880 12.754
1967 30.344 19.671

Fuente: Banco DE EspaNa.

Estas operaciones entranan un peligro para el control monetario que
reside en que, por ser normalmente operaciones a largo plazo, las autoriza-
ciones de redescuento automitico, efectuadas por el Instituto de Crédito a
Medio y Largo Plazo, se convierten en una obligacién para el Banco de
Espafia de crear caja en un determinado momento elegido por la banca, y
ello con total independencia de la situacién monetaria del momento.
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Esta es, pues, la dificil situacién en que se mueve el control monetario
en Espafia, dejando abiertos innumerables portillos por donde pueden fil-
trarse fuerzas cuya conjuncién desencadena situaciones de tensién claramen-
te perjudiciales para la estabilidad del sistema financiero y, por ende, para
el ahorro.

‘En semejantes circunstancias, nos conviene examinar ahora las posibili-
dades de control abiertas por el manejo de los coeficientes de reserva.

El coeficiente de caja establece un porcentaje entre la caja y el total de
los depésitos. Este coeficiente tiene sentido cuando el Banco Central estd en
situacién de controlar la base monetaria del sistema e indirectamente el en-
caje bancario. Asf sucede en nuestro pais donde la banca puede aumentar
su coeficiente de caja utilizando sencillamente el disponible, ya que éste no
le cuesta pricticamente nada.

A esta razén fue debido el nacimiento del coeficiente de liguidez. Este
tipo de coeficiente es el mds adecuado cuando la actuacion del Ministerio
de Hacienda ha proporcionado a la banca activos automaticamente mone-
tizables. En Espafia dicho coeficiente pretende evitar la monetizacion de la
demanda automiticamente pignorable, pero la verdad es que hubiera po-
dido evitarse subiendo considerablemente el tipo de pignoracién, comple-
mentando esta medida cuando fuese necesario con el empleo del coeficiente
de fondos publicos.

Pero ain suponiendo que el funcionamiento de nuestros coeficientes de
caja o de liquidez fuese correcto, ello no eximirfa de algunos peligros deri-
vados de su manejo, y en especial de que la banca acabase acostumbrando-
se al limite superior de la franja normal de variacion de los coeficientes.

De esta forma evitaria el ajustarse a los movimientos impuestos en la
fase de alza, con lo que se originaria una zona en la cual la variacion de los
coeficientes seria inoperante.

Asi, pues, el instrumento mas eficaz de control monetario serfan las ope-
raciones de mercado abierto del banco central, merced a las cuales éste
influye en la liquidez del sistema. Desgraciadamente, dada la estrechez de
nuestro mercado secundario de valores, la entrada decidida del Banco de Es-
pafa comprando o vendiendo fondos publicos originarfa violentas altera-
ciones en el mercado. Y no sélo existe este peligro, sino que estas opera-
ciones muy bien pudieran emplearse para apoyar las emisiones de deuda
publica o, lo que es peor, para sostener la cotizacién de ciertos valores pri-
vados que atraviesan por una coyuntura dificil.
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b) La politica de la Denda Piblica

En todo lo dicho con anterioridad hemos visto mds de una vez cémo
las dificultades a la flexibilidad y eficacia del mercado financiero provenfan
de una intervencidn excesiva del Sector Piblico. Dentro de una economfia
en via de expansién como es la nuestra, el Sector Publico adquiere cada dia
una importancia mayor y es ldgico que este peso se manifieste en un volu-
men fuerte de deuda publica que, de una u otra forma, incida sobre la
politica monetaria.

La circunstancia de que en Espafia no hayamos contado con una deuda
a corto plazo, nos ha evitado los problemas derivados de la necesidad de
refinanciaciones periddicas y la necesidad de instrumentar una politica mo-
netaria que no chocase con esas necesidades de refinanciacion. Nos ha evi-
tado igualmente, la formacién de una zona a corto plazo de la deuda, zona
muy liquida y que la banca estarfa en condiciones de utilizar como colchén
amortiguador de las restricciones de la base monetaria impuestas por el
Banco Central. Por el contrario, [z estructura de nuestra denda ivublzca nos
ha expuesto de lleno al peligro de ver como el Estado fuerza el mercado,
haciendo perder al Banco Central el control de la oferta monetaria.

Como se ha advertido antes al hablar del mercado de valores, actual-
mente la colocacién de deuda publica esta asegurada automaticamente me-
diante el manejo del coeficiente de fondos publicos de bancos y Cajas de
Ahorro. La colocacion de cédulas en el publico debe ser pequenisima y sus
adquirentes son particulares casi en un 100 por ciento. Como es légico el
ahorrador prefiere colocaciones mucho miés liquidas y facilmente nego-
ciables.

En este sentido la creacion de una deuda a corto plazo — tres o seis
meses — vendria indudablemente a llenar un hueco en el mercado espanol.
Si fuese facilmente negociable muchos ahorradores encontrarfan en ella una
combinacién de rentabilidad y liquidez muy atractiva. Por otro lado, al-
gunas grandes empresas espafiolas que a veces se encuentran con excesos
de tesoreria podrian hacer uso de este activo. Pero toda esta demanda pre-
sentarfa ademds una ventaja indudable, la de permitir rebajar notablemente
los niveles del coeficiente de fondos puiblicos que en la actualidad soportan
bancos y cajas de ahorro.

El posible encarecimiento que esto representaria para la carga financiera



CURSO 1968-1969 91

de la deuda piblica es una objecién de peso que trae de la mano el tema
del “aislamiento” de la deuda; es decir, la actuacién de las autoridades
creando una obligacion de adquirir deuda a los grandes intermediatios finan-
cieros, lo cual crea una demanda artificial que permite reducir sus tipos de
.

interés.

Es indudable que entra dentro de las reglas del juego el que el Gobierno
pretenda reducir la carga financiera de la deuda y para ello existen varios
medios, uno de los cuales es la “méquina de hacer billetes”, pues al fin y
al cabo ésta es una clase de deuda que no soporta ningin tipo de interés.*
Lo que sucede es que este objetivo suele chocar inevitablemente con otro
del propio Gobierno, cual es el manejo de la oferta montaria del sistema.

La solucién resulta en verdad dificil. Probablemente aqui, como en
otras muchas cosas, lo aconsejable sea una solucién ecléctica basada en un
mecanismo institucional que sin poner en duda la supremacia del Gobierno
en el control y en la fijacidn de los objetivos de la politica financiera, permi-
ta desarrollar al Banco Central, en este caso el Banco de Espana, una poli-
tica monetaria relativamente independiente, al tiempo que encomienda a
las Instituciones Oficiales de Crédito al manejo de una deuda de forma tal,
en lo que se refiere a coste, que no congele la necesaria flexibilidad del mer-
cado de fondos prestables.

c¢) La politica Fiscal

Como consecuencia légica de sus esfuerzos por aumentar el desarrollo
econdmico nacional, los Gobiernos han concedido una atencion privilegiada
a la funcion clave que puede desempenar la politica fiscal en este terreno.
Una simple referencia a todos los medios factibles rebasarfa mis intenciones
y el cuadro actual porque, en efecto, la politica fiscal puede encaminarse a
varios objetivos. Uno de ellos es la reduccién de impuestos a aquellas per-
sonas que realicen una actividad que se considere de interés el estimularla;
ya sea la construccion de viviendas, el ahorro privado o alguna otra. Ahora
bien, el aspecto mds importante de esta politica de incentivos fiscales es su
empleo como medio de incrementar la produccion industrial, especialmente
a través del estimulo a la inversién.** En este caso concreto las medi-
das que vienen a nuestra 1magmac1on son muchas y muy variadas: medidas
destinadas a promover la investigacion cientifica, a permmr una amortiza-
cién acelerada, a otorgar créditos fiscales a la inversion, a conseguir un cam-
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bio gradual hacia sistemas de reduccién en el impuesto general sobre la
renta de las Sociedades, etc.

En este terreno, nuestro Gobierno ha tomado ya medidas importantes y
hay que esperar que el Ministerio de Hacienda siga hallando férmulas ima-
ginativas que ayuden a acelerar nuestra tasa de formacién de capital fijo.

En el terreno concreto de la formacién de ahorro financiero hemos visto
antes que las medidas habian sido mds bien escasas. Apoyo a ciertas moda-
lidades de ahotro contractual, reducciones en el impuesto general sobre la
renta de las personas fisicas para los seguros de vida, y poco mds. En rea-
lidad no hay mucho que lamentar. La opinién de los expertos esta muy
dividida en este punto concreto. Las incitaciones al ahorro a través de este
medio no sélo pueden suponer un coste para el Tesoro superior a los bene-
ficios obtenidos con la politica de promocion del ahotto, sino que es proba-
ble beneficien a los grupos de renta mas elevada y que, ademas, produzcan
un enturbiamiento del mercado financiero.

Es hacia una mayor flexibilidad, competencia y automatismo del mer-
cado financiero hacia donde deben dirigirse los esfuerzos de todos, publicos
y ptivados. Hay que liberarse de la mentalidad detallista que regula hasta
la mis minima operacién activa de la banca y las Cajas de ahorro, en bene-
ficio de un enfoque que sea intervencionista unicamente cuando el funcio-
namiento del mercado se aparte de forma indudable de los objetivos de
fomento del ahorro, justa distribucién de las rentas y crecimiento constante
de la inversion. En resumen, cuando el mercado no contribuya a hacer del
ahorro el pilar del desarrollo espanol.
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3) Palabras finales, por el Presidente perpetuo de la Corporacién

Dificil es, en verdad, el intento de resumir en breves palabras el conte-
nido del enjundioso Discurso de Ingreso de nuestro recipiendario, porque a
lo largo del mismo hemos podido captar, de una parte, la profundidad de
sus ideas y, de otra, la claridad de su verbo, cualidades cada dia menos
concurrentes en la oracién cientifica de nuestra ciencia. De ah{ la dificultad
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con que tropieza quien, cual el que tiene el honor de dirigitles la palabra
en estos momentos, debe resaltar los puntos mis brillantes de la oracion
del nuevo Académico.

Mas no son tan sélo la profundidad ideolégica y la claridad expositiva
las virtudes mds destacables del Discurso, sino que, para completar el silo-
gismo, aparece en él la tercera de ellas en forma de independencia para
decir lisa y llanamente, pero con absoluto rigor cientifico, cuanto desde su
punto de vista analitico debe ser ensalzado y cuanto, por su parte, debe es-
timarse politica o econémicamente erréneo.

Ya en el planteamiento del tema, el Sr. Coronel de Palma tuvo especial
cuidado en sefialarnos el alcance del ahorro y la inversién a través del mo-
delo econémico clisico — Loderdale, Ricardo, Say, Smith, Malthus, prin-
cipalmente — deteniéndose en el andlisis de las aportaciones de Wicksell,
hasta abocar en el modelo de Keynes y en el examen de las modificaciones
introducidas en este ultimo por Hicks y Hansen, sin olvidar las soluciones
complementarias de Domar y Harrod.

Adentrindose ya en el estudio de las necesidades de la financiacion,
después de estudiar los problemas derivados de la asignacion de recursos
financieros entre los sectores econdmicos, plantea un problema clave para
el desarrollo espafol: la financiacién de las Empresas. Es aqui que su estu-
dio sobre la composicién de la formacién bruta de capital fijo, a través del
anilisis selectivo de los datos estadisticos correspondientes a distintas na-
ciones, incluyendo Espafa, es altamente aleccionador, porque enfoca la
problemaitica de la autofinanciacién analizando exhaustivamente sus venta-
Jjas e inconvenientes.

No podia faltar, en un trabajo de la categorfa del que nos ocupa, el
estudio de la formacion y la distribucion del ahorro, tema que nuestro reci-
piendario, a través del mirador que para €l constituye la Direccién General
de la Federacién Espafiola de Cajas de Ahorro, conoce a fondo y plantea
en sus justos términos, permitiéndole afirmar, en cuanto a la distribucién,
que “cometemos un error cuando, implicita o explicitamente, ligamos la
eficacia del mercado financiero a su tamafio relativo”, porque “la causa pro-
funda de esa eficiencia reside en cualidades tales como la Auidez de oferta
y demanda de fondos prestables, su competitividad y estabilidad, sus costes
de funcionamiento, etc. Es decir, teside en causas cualitativas™.

Concretindose a nuestra propia problematica, son de enorme interés sus
comentarios sobre la eficacia del sistema financiero espanol, del que, en
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cuanto a la fluidez de la demanda, senala el gran defecto de nuestro mer-
cado en el que predomina de manera casi absoluta la financiacién a corto
plazo. “El sistema — afirma — es extraordinariamente peligroso y se agrava
dada la floja tasa de autofinanciacién de nuestras empresas y el funciona-
miento del sistema produce inexorablemente consecuenctas discriminatorias
para la pequefia y mediana empresa, que adquieren un matiz trigico cuan-
do, en una coyuntura inflacionista, las autoridades monetarias se ven obli-
gadas a moderar las tasas de crecimiento del crédito.”

“Si pasamos ahora a la fluidez de la demanda — pr051guc el Sr. Mar-
qués de Tejada — estamos ante toda una serie de inconvenientes que en-
torpecen su tarea de distribucién y recoleccion de fondos prestables”, deri-
vados ante todo de un exceso de reglamentacion que afectan de modo
especial al juego de los tipos de interés que, en Espafa, estin fijados legal-
mente. No es extrafio — aflade — que nuestro sistema financiero haya dado
al observador profano una impresién engaosa de estabilidad. Normalmen-
te, esta estabilidad ha sido sinénimo de falta de competencia.”

Por ultimo, ha afrontado el estudio del que, en frase oportuna, deno-
mina tridngulo magico para la formacién del ahorro, es decir: la politica
monetaria, la de la Deuda Publica, y la Politica Fiscal; en cada una de las
cuales, de forma incisiva y aguda ha sehalado oportunas directrices de buen
gobierno y, por ende, de adecuado encauzamiento del desarrollo econémico.

Por regla general, todos y cada uno de los Discursos de Ingreso en la
Academia, constituyen auténticas lecciones magistrales. La de hoy, dentro
de la tonica, supone una brillantisima aportacién al estudio de la proble-
mitica del ahorro versus desarrollo econdmico, que debe ser meditado muy
seriamente y tenido en cuenta si, como estoy convencido es el propésito
del Gobierno, vamos a afrontar un auténtico desarrollo econémico y social
de nuestra Patria a través de ese Segundo Plan que tan apasionadamente
se discute y analiza en sus distintas facetas por la Comisién correspondiente
de las Cortes Espaiolas.

Nuestra mas sincera felicitacion al Excmo. Sr. don Luis Coronel de
Palma, Marqués de Tejada, por su magnifico discurso de ingreso en esta
Real Academia de Ciencias Econdmicas y Financieras, en la que le recibi-
mos con los brazos abiertos ddndole cordialmente la bienvenida.
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Recepcién del Académico correspondiente electo, ILmo. Sr. Dr.
Don Luis bE FicUEROA MARTINEZ, en sesién solemne celebrada
el 7 febrero de 1969.

1) Presentacion por el Presidente perpetuo de la Academia, Exce-
lentisimo Sr. Don Ricardo Piqué Batlle

La entrada de una nueva personalidad siempre constituye para la Aca-
demia motivo de satisfaccion, satisfaccion que hoy la embarga con el ingre-
so del Ilmo. Sr. Dr. don Emilio de Figueroa Martinez, catedratico por
oposicion de Politica Econémica en la Facultad de Ciencias Politicas, Eco-
némicas y Comerciales de la Universidad de Madrid, y excedente en la
catedra de Economia y Estadistica de la Escuela de Comercio central. Es,
ademis de Consejero Nacional de Educacion, profesor de Economia en el
Instituto Catdlico de Direccién de Empresas, de Madrid, y en el Instituto
Social Leén XIII, perteneciente a la Universidad Pontificia de Salamanca.

Ha desempenado durante varios afios la direccion de la Seccién de Poli-
tica Econdmica del Instituto de Estudios Politicos y ostenta la Subdireccién
del Servicio de Estudios del Banco de Espafna en Madrid.

Si su labor docente y profesional reviste la importancia que la sola enu-
meracién de las catedras y servicios que -desempeﬂa supone, no la reviste
menos su actividad de publicista cientifico, que ha enriquecido nuestra
bibliografia econémica con obras tan notables como “Teorias de los Ciclos
Economicos”, “Politica coyuntural”, “Hegemonia y declinacién econémica
de Europa”, “Curso de Politica econémica” y “La cooperacion econdmi-
ca internacional y el Desatrollo econémico”, principalmente.

Sus articulos cientificos publicados en distintas revistas y petiédicos, su
asiduidad como colaborador en la Prensa diaria, especialmente en “Ya”, de
Madrid, han sido justamente elogiados.

7
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Ante la imposibilidad de citar integramente los titulos de sus innumera-
bles trabajos, que harfan interminable esta presentacién, vamos a limitar
el enunciado en algunos de los mis directamente vinculados al tema objeto
de su Discurso de ingreso. Helos aqui: “La dindmica de la inflacion”, “La
regulacion de la inflacion”, “La teoria Keynesiana de los precios”, “La
inflacion en Espafa: un enfoque estructural”, “El equilibtio macroecono-
mico” y “Los desequilibrios estructurales en la economia espafiola”.

Como conferenciante, ha dictado numerosas lecciones magistrales tanto
en Espafa como en las Universidades de Inglaterra, Francia, Italia, Suiza,
Estados Unidos, Argentina y Brasil.

Esta es, a grandes rasgos, la bibliografia del Ilmo. St. Dr. don Emilio
de Figueroa Martinez, desde hoy Miembro Correspondiente de nuestra
Corporacion, a qulen gustosamente cedemos la palabra para dar lectura a
su Dlscurso de ingreso sobre “Tipos de Inflacién y Politica Antiinfla-
ClOnlSta .

2) Discurso del recipiendario

1. INTRODUCCION

El propésito de este trabajo es mostrar la importancia que presenta la
distincién entre los diversos tipos de situaciones inflacionistas al objeto de
elaborar y adoptar en la practica una politica econémica que haga compati-
bles la estabilidad de los precios, el pleno empleo y el desarrollo economico.

Existen procesos inflacionistas que pueden ser frenados o anulados a
través de una contraccion de la demanda, en tanto que hay otros en que
la reduccién de la demanda sélo es eficaz a costa de disminuir la produccién
y de provocar paro.

Si bien el uso de los instrumentos monetarios y fiscales para reducir un
exceso de demanda ha sido muy estudiado, no puede decirse lo mismo del
empleo de estos y de otros instrumentos de politica econémica para atacar
procesos de alza de precios que no pueden frenarse por medio de una reduc-
cién en la demanda.
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2. LA INFLACION DE DEMANDA Y LA INFLACION DE COSTES

Hasta época relativamente reciente la explicacion de los fendmenos in-
fAacionistas estaba casi exclusivamente basada en un “exceso de demanda”.
Es cierto que habfa diversidad de opiniones con respecto a la causa genera-
dora de dicho exceso. Asi, por ejemplo, para los mantenedores de la teoria
cuantitativa, la causa principal estaba constituida por un cambio de la oferta
monetaria, mientras que para los economistas keynesianos, consistia en
una variacién de las decisiones de gasto por parte de la comunidad, dado
que en todo sistema econémico puede tener lugar un cierto grado de infla-
cion sin que varie la cantidad de medios de pago en poder del piblico. Sin
embargo, para ambas doctrinas el proceso inflacionista tiene siempre como
justificacion un exceso de demanda. Por eso — como afirma Lerner —, “mu-
chos economistas emplean la palabra «inflaciény no solo para indicar una
situacién de alza gcneral de precios, sino también la existencia de un exceso
de demanda...” (1).

Los hechos posteriores a la segunda guerra mundial han motivado que
a la “inflacién de demanda” se una otros tipos de explicacidn, tales como
la “inflacion de costes”, la “inflacién solapada”, y la “inflacién estructural”.
En efecto, en muchos paises — especialmente en los subdesarrollados — ha
habido durante los ultlmos afos alzas de precios que no puedcn atribuirse
s6lo a un aumento “auténomo” de la demanda, sino que tienen mas bien
su origen en causas autonomas, tales como los salarios, los precios adminis-
trados, estrangulamientos especificos en determinados sectores productivos,
etcétera, Es decir, el proceso inflacionista Puede ser provocado no sélo por
el conjunto de compradores que tratan de adquitir més del 100 por ciento
de los bienes y servicios dlspomblcs sino también por parte de los Produc—
tores (trabajadores, empresarios, etc.) que pretenden obtener part1c1pac1ones
o cuotas en la distribucidn de la renta nacional que, en conjunto, superan
el 100 por ciento del valor de todos los bienes y servicios vendidos.

En la prictica es, sin embargo, muy dificil saber si una determinada
situacién inflacionista se ha originado por el lado de los compradores o de

(1) CE A.P. LErNER, “Inflationary Depression an the Regulation of Admi-
nistered Prices”, en The Relationship of Prices to Economic Stability and Growth,
Compendium of Papers submitted by Panelists Appearing before the Joint Econo-
mic Committee, Washington D.C., 1958.
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los vendedores de bienes y servicios, puesto que, en la realidad, no existe
una pura inflacién de demanda o de costes (2). Un aumento de precios
debido a un exceso de demanda puede poner en marcha un mecanismo
inflacionista no determinado por la demanda (como, por ejemplo, cuando
los precios y salarios aumentan a través del mecanismo de la escala mévil),
asi como un aumento auténomo de salarios (que pudiera no dar lugar a
alzas de precios si los empresarios estuvieran dispuestos a aceptar reduccio-
nes de beneficios) puede ejercer una presién sobre la demanda total (a cau-
sa de la redistribucion de renta que comporta un aumento de los salarios)
y, por tanto, sobre los precios.

3. DISTINCION ENTRE LOS DIVERSOS TIPOS DE INFLACION A LOS FINES DE LA
POLITICA ANTIINFLACIONISTA

Una vez que un proceso inflacionista se pone en marcha y ha adquirido
ya impulso, carece de trascendencia conocer, a los fines de la politica anti-
inflacionista, cual ha sido la causa primera que lo ha motivado, si bien el
saber qué impulsos han originado dicho proceso en un sistema econémico
determinado sea, naturalmente, atil para adoptar medidas politicas que im-
pidan que se manifieste de nuevo. La cuestién esencial consiste en ver si
una politica de reduccion de la demanda puede frenar un proceso infla-
cionista.

Para aclarar esto puede ser Gtil examinar un proceso tipico de inflacion
que tenga su origen por el lado de los costes. Supongamos que en un mo-
mento dado los trabajadores tratan de obtener una mayor participacion en
el producto social a través de aumentos de salarios impuestos por los sindi-
catos. (La inflacién de costes puede tener también su origen en un intento
de los empresarios para aumentar sus beneficios) (3). Es evidente que si

(2) Cf. P. A. SamueLson y R. M. Sorow, “Analytical Aspects of Antiinfla-
tion Policy”, American Economics Review, Papers and Proceedings, mayo 1960;
A. ]. Haceer: “Inflation Types”, Economia Internazionale, mayo 1963; W. G.
Bowen, “Cost Inflation versus Demand Inflation. A Useful Distinction”, Sousthern
Economic Journal, enero 1960; G. AcHLEY, Macroeconomic Theory, New York,
1961, pp. 146-452.

(3) Cf. J. K. Gaisrarts, “Market Structure and Stabilization Policies”,
Review of Economics and Statistics, mayo 1957.
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los empresarios no estin dispuestos a reducir sus margenes de beneficio au-
mentaran los precios.

Este aumento de precios no implica necesariamente que la demanda de
los bienes producidos en el pais se reduzca, como sucederia en el caso de un
aumento en el precio de un solo bien partlcular dado que los costes para
los compradores son al mismo tiempo rentas o ingresos para los vendedores.
Por tanto, el aumento del coste de cada producto o factor de produccion
viene compensado por las mayores rentas percibidas por los vendedores.

El aumento de precios neutraliza, por supuesto, la tentativa de los tra-
bajadores para elevar sus salarios reales, y el proceso puede continuar inde-
finidamente si los trabajadores insisten en sus propésitos y los empresarios
acceden a ello elevando los precios. Este proceso puede detenerse, sin em-
bargo, si el aumento de salarios y de beneficios se obtiene a expensas de
otros grupos sociales (como, por ejemplo, los perceptores de rentas fijas).
No obstante, una accion deliberada por parte de las autoridades responsa-
bles de la politica econémica puede oponerse al efecto automatico del alza
de precios, haciendo que disminuya la demanda real. Existen varias razones
para que un alza de precios provoque una disminucion “automatica” de la
demanda real; asi, por ejemplo, si se supone una oferta monetaria constan-
te, el alza de precios puede tener el efecto de reducir el consumo real (“efecto
del equilibrio real” de Pigou-Friedman-Patinkin).

Con una oferta monetaria constante, el alza de precios puede frenar
también las inversiones. En efecto, el valor real de los fondos liquidos de
financiacion con que cuentan las empresas dlsmmuye y, por tanto, se hace
necesario un mayor Capltal circulante y superiores gastos monetarios por
unidad real de inversién; en consecuencia, se hace cada vez mds necesario
acudir a la financiacién externa. Ahora bien, como ha sido subrayado por
muchos autores, el recurrir a formas de financiacion externa tiene, per se,
una influencia desfavorable sobre las inversiones de las empresas; esta in-
fluencia desfavorable se verd agravada por el hecho de que el alza de los
precios aumentara el coste nominal de la financiacion externa (4) Un im-
portante efecto de la disminucién de la demanda puede orlgmarsc, en el
caso de una economia abierta, de una reduccién de las exportacmnes y de
un aumento de precios a un ritmo supetior al de los demds paises. Otro

(4) Cf. J. S. DUESENBERRY, Business Cycles and Economics Growth, New
York, 1958, cap. V.
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efecto automatico de reduccién de la demanda puede ser debido a la exis-
tencia de un sistema tributario progresivo. Estos son sélo unos cuantos ejem-
plos de los posibles efectos “automdticos” de reduccion de la demanda a
consecuencia del alza de precios (5). En esta situacion, si los precios y los
salarios no bajan (es decir, st los trabajadores y los empresarios no desisten
de sus pretensiones), la produccién y, por tanto, el nivel de empleo dismi-
nuirdn necesariamente, al no poderse vender a mayores precios todo lo que
el sistema estd en condiciones de producir, sin que, por otra patte, el pro-
ceso inflacionista cese. «

Estas conclusiones son vilidas con independencia de la causa que haya
provocado la inflacién. En efecto, podemos suponer que el origen del pro-
ceso inflacionista estd en un exceso de demanda y que, al elevarse los precios
se elevan los salarios a través, por ejemplo, del procedimiento de la escala
movil. También en este caso, si los precios y los salarios no son flexibles,
el proceso de alza de precios no se frenara por medio de una politica de
contraccién de la demanda.

De lo expuesto se infiere una posible clasificacion de los diversos proce-
sos inflacionistas, a saber: 1) por la cansa determinante (aumentos auténo-
mos de precios originados por un exceso de demanda), 2) por el mecanismo
de propagacion (aumentos de precios orlgmados por un exceso de demanda
y propagados a través, por ejemplo, de un sistema de escala movil): 3) por
las reacciones de los precios y de los salarios a una reduccion de la demanda
(flexibilidad de los precios y de los salarios). De aqui se deduce que el ele-
mento esencial con respecto a los fines de la politica antiinflacionista es el
modo como reaccionan los precios y los salarios ante una disminucion de la
demanda. Han sido elaborados numerosos modelos de inflacién a base
de la mayor o menor flexibilidad de los precios y de los salarios frente a las
variaciones de la demanda (6). No es posible examinar aqui todos los posi-
bles modelos de inflacién, por lo que nos limitaremos a analizar un modelo

elaborado por J. C. R. Dow (7).

(5) Cf. L. C. ScHurtzg, “Recent Inflation in the United States”, Study
Papers, nim. 1, Joint Economic Committee, Washington D. C., 1959, pp. 22-6, y
G. AckLEY, Macroeconomic Theory, New York, 1961, pp. 425-426.

(6) Vid,, R. Turvey, “Some Aspects of the Theory of Inflation in a Closed
Economy”, Economic Journal, septiembre 1961; C. L. ScuurTZE, Op. cit.; J. D.
Prrcurorp, A Study of Cost and Demand Inflation, Amsterdam, 1963; A. .
HacGeR, The Theory of Inflation-A Review, Melbourne, 1964.

(7) Cf.]J. C.R. Dow, “Analysis of the Generation of Price Inflation”, Oxford
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Hemos elegido este modelo, no porque lo consideremos mis realista
que los demads, sino debido a que en ¢l se pueden destacar muchos aspectos
interesantes en el estudio de los problemas de la politica antiinflacionista.

4. EL MECANISMO DE PROPAGACION INELACIONISTA DEBIDO A LA RIGIDEZ DE
LOS PRECIOS Y DE LOS SALARIOS

El modelo de inflacién debido a Dow estd basado en los siguientes su-
puestos: 1) un aumento de los costes en un periodo (suponiendo, para
simplificar, que se trata solo de los costes przmarzos es decir, de los consti-
tuidos por los salarios y el coste de las materias primas) elevard los precios,
en la misma proporcion, durante el periodo siguiente. Esta hipdtesis implica
una teorfa de los precios basada en el “coste pleno”, es decir, una teoria segan
la cual los precios se fijan a un nivel suficiente para cubrir los costes medios
por unidad mds un cierto margen de beneficio. El suponer que un aumento
de los costes provoca una elevacién de los precios en la misma proporcion
implica que el margen de beneficios constituye un determinado porcentaje
del coste de produccién y que dicho porcentaje se mantiene constante por
los vendedores; 2) un aumento de precios en un petiodo da lugar a una
elevacion de salarios, en la misma proporcion, en el periodo siguiente. (Una
caracteristica importante de este modelo es la existencia de un retardo o
“lag” entre el aumento de los costes y el aumento de los precios, y vicever-
sa. Si dicho “lag” o retardo no existiera, toda tentativa por parte de los
trabajadores o empresarios de elevar de un modo continuo sus remunera-
ciones darfa lugar a un alza de precios de caricter indefinido; por otra parte,
el cese de las pretensiones de cada uno de los grupos aludidos frenarfa inme-
diatamente todo aumento de precios. Si, por el contrario, se admite la
existencia de un “lag” o retardo entre el aumento de los costes y la eleva-
cién de los precios, habrd una tasa determinada de inflacion; pero el cese

Economic Papers, octubre 1956. Han elaborado modelos muy semejantes, A. .
BrowN, The Great Inflation, Oxford University Press, 1955; ]. DUESENBERRY,
“The Mechanics of Inflation”, The Review of Economics and Statistics, mayo
1950; F. D. Horzman, “Income Determination in Open Inflation”, Ibid.; R. Tur-
VEY, Art. cit.; G. AckLEy, “A third Approach to the Analysis and Control of
Inflation”, The Relationship of Prices to Economic Stability and Growth, Compen-
dium of Papers submitted by Panelists Appearing before the Joint Economic Com-
mittee, Washington, 1955.
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de las pretensiones por parte de cualquiera de los dos grupos no provocara
por si mismo el fin del proceso inflacionista) (8); 3) los costes de las ma-
terias primas no estan influidos por las variaciones de los precios.

Este sencillo modelo puede ser formulado del siguiente modo: Las va-
riaciones en los costes y en los precios vienen expresadas como relaciones
entre el nivel de los costes o el de los precios en un periodo y el nivel de los
mismos en el periodo precedente (por ejemplo, un aumento de precios del
5 por ciento vendri expresado por 1,05; o en el caso de que no haya varia-
cién alguna, el valor de dicha relacién sera igual a 1).

Por consiguiente, si

P = relacién que expresa la variacion de los precios finales;

M= — — — de los costes de las materias
prirnas;

= — — — de los salarios monetarios “per
capita”;

— — — del producto “per capita”;
— — — entre los beneficios y los costes
del trabajo y de las materias

Q
U

I

primas;
4 = porcentaje del coste del trabajo con respecto al coste total;
b= —  de los beneficios con respecto al producto final.

Las variables con subindices se refieren a periodos diversos.
Con arreglo a los supuestos hechos, el aumento de los precios puede
expresarse mediante la siguiente funcién:

W
o + (1 —a) Mt:’ (1 + bU: —b) (1)

La ecuacion (1) expresa que los precios aumentardn en el mismo tanto
por ciento que el aumento ponderado del coste de las materias primas y del
trabajo, ajustado de forma que se tengan en cuenta las variaciones en los
mérgenes de beneficio. Esto resulta evidente si la ecuacién (1) se presenta
del siguiente modo:

g" a4 (x ——a)Mt}(I —b) + bU: [”T_l— (r — )M,

(8) Vid, L. C. Schurtzg, Op. cit., p. 27.

Pt+1—_—“|7ﬂ

Pi+1 :[
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El primer término constituye un indice de los costes unitarios directos.

En efecto,é—bes el indice del coste de la unidad de trabajo y M: es el in-
t

dice del coste unitario de las materias primas. Por tanto, el primer término
no es otra cosa que la media aritmética ponderada de los indices del coste
del trabajo y de las materias primas, siendo 4 y (1 — 4) los pesos relativos

W
(cuyos valores son variables). La expresion Us | 4 ——t—l— (1 — a)M: | re-
12

presenta a su vez el indice del beneficio por unidad. En efecto, sabemos,
por definicion, que U expresa la relacion entre los beneficios totales y los
costes totales, es decir,

indice de beneficios totales

t — -
indice de costes totales

Si dividimos los dos términos de esta relacién por la produccion total se
obtiene
indice del beneficio por unidad

U= indice del coste por unidad

En consecuencia,

W ‘
o+ —aM:

ol indice del beneficio por unidad

~ indice del coste por unidad

= indice del coste por unidad
= indice del beneficio por unidad.

La ecuacidn (1) expresa, pues, un indice que mide el aumento del indice
general de precios como la media aritmética ponderada del indice del coste
unitario y del indice del beneficio por unidad, siendo los pesos respectivos &
(—b) (o)

Se define:

Wt p— Pt—I'Rt (2)

o sea, el aumento de salarios depende del aumento de los precios en el pe-
riodo precedente {P:-1}. Dicho aumento de salarios puede ser mayor, me-
nor o igual al aumento de los precios; R: es la relacion que expresa el grado

(9) Cf. A.]. Haccer: Op. cit., pp. 56-88.



106  ANALES DE LA REAL ACADEMIA DE CIENCIAS ECONOMICAS Y FINANCIERAS

en el cual el aumento de salarios compensa, en mds o en menos, el aumento
de los precios, indicando, por tanto, el aumento de los salarios reales. En

t )
cfecto, Rt = ; si Rt > 1, los salarios aumentardn mds que los pre-

i%
Py’
cios (aumento de los salarios reales); si Rt = 1, los salarios aumentaran
menos que los precios (disminucién de los salarios reales); si Re = 1, los
salarios aumentaran lo mismo que los precios (invariabilidad de los salarios
reales).

Sustituyendo la (2) en la (1), resulta:

P:—1R:
Pri1 = [ 4— 0 + (1 — a) M (1 + bUc—b) (3)

Se trata de una ecuacién en diferencias finitas de segundo orden que
puede ser resuelta atribuyendo diferentes valores a los coeficientes y a los
“lags” o retardos implicados.

La ecuacion (3) muestra que si los salarios contindan creciendo mas de
prisa que la productividad, y suponiendo, ademds, que los vendedores de-
sean mantener su margen de beneficios y que los costes de las materias pri-
mas permanecen invariables, el nivel de precios continuara aumentando
indefinidamente y a una tasa cada vez mayor. Es decir, R: > Qt, suponien-
do que Ut = Pt = M: =1 (10). En efecto, dada la hipc')tesis, si se ad-
mite que los trabajadores pretenden aumentar continuamente los salarios
por encima de los incrementos de la productividad, se tendran en el curso
del tiempo aumentos salariales cada vez mayores vy, por tanto, los precios
se elevaran de una manera creciente. Asi, por ejemplo, si se supone que en
un cierto petiodo de tiempo los salarios se han elevado un 20 por ciento con
arreglo a las hipétesis hechas, en el perfodo siguiente los precios volveran
a elevarse en un 20 por ciento. Los aumentos de salarios en el petiodo si-
guiente seran mayores que en el periodo inicial, dado que, ademas de los
aumentos de salarios por encima del aumento de la productividad, existen
otros incrementos que reflejan los aumentos de los precios en el periodo
precedente.

El mismo razonamiento es aplicable al caso en que sean los vendedores
los que tratan de aumentar su margen de beneficio. En este caso es conve-

(10) Para una demostracién matemitica véase el articulo citado de J. C. R.
Dow y el apéndice matematico a cargo de L. A. Dicks-MIREAUX.
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niente suponer que los salarios crecen paralclamcntc con la Productividad;
es decir, que Ur > 1, suponicndo que Ry = Qt, Pi— M:— 1.

De la ecuacién (3) se deduce también que si una cualquiera de las rela-
ciones (por ejemplo, unas malas cosechas agricolas) aumenta el nivel de
los precios finales, este aumento — si se supone que los salarios contintian
creciendo paralelamente a la productividad y que los margenes de beneficio
permanecen invariables — dard lugar a ulteriores aumentos de precios en

eriodos sucesivos. El mecanismo es, grosso modo, el siguiente: un aumen-
to del nivel de precios en un cierto periodo hace aumentar los salarios en el
periodo siguiente. Los empresarios reaccionan ante este aumento de salarios
elevando los precios con objeto de mantener el margen de beneficio deseado.
Se pone asi en marcha la espiral inflacionista. Conviene poner en evidencia
a este respecto que el margen de beneficio constante que, segin la hipétesis
hecha en el modelo, desean mantener los vendedores es el que resulta después
del aumento del nivel de precios. Esta hipdtesis es valida si se supone que
el aumento del nivel de precios se debe a aumentos en sectores particulares
(como, por ejemplo, cuando suben los precios a causa de una mala cosecha).
En efecto, en este caso se puede afirmar que el margen de beneficio, des-
pués del aumento de los precios, para la mayor parte del sistema econémico
permanecera invariable; pero dado el aumento sucesivo de los salarios que
tiene lugar en todo el sistema econémico (lo que reduce de momento el
margen de beneficios deseado), el mecanismo se pone en marcha. Si el au-
mento de precios se debe a un exceso de demanda en todos los sectores,
el margen de beneficio se elevard momentineamente. La perpetuacion del
proceso esta basada en la hipotesis de que este nuvo margen de beneficio
se mantenga constante. Si el margen de beneficio que se desea mantener
constante es el precedente al aumento de los precios, la espiral inflacionista
tendera a estabilizarse, suponiendo que la presion de la demanda (y, por
tanto, el alza de los precios) da lugar a que los vendedores se acostumbren
al nuevo margen de beneficios, que se convertird asi en el margen deseado.

Se puede demostrar que, salvo en el caso de que el aumento inicial sea
muy grande, los precios continuarin creciendo indefinidamente, sino que
en un cierto punto del tiempo tenderdn a estabilizarse (11). En este caso, el
aumento de los precios se detiene en cuanto se haga la hipétesis de que
el coste de las materias primas no sigue la marcha de los precios. Por el

(1) Cf. el apéndice matemdtico del articulo citado de J. C. R. Dow.
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contrario, se puede demostrar que si el coste de las materias primas varia
con el nivel de los precios finales (es decir, si M¢ = P, suponiendo que
Ut =1, Rt = Q:), el aumento de los precios heredado del pasado se
mantendra continuamente a la misma tasa.

Existen, sin embargo, elementos mas importantes que pueden atenuar
el aumento acumulativo de los precios y parar el proceso inflacionista, tales
como un aumento de salarios inferior al de la productividad o una restric-
cién del margen de beneficio (es decir, si Rt < Qr y Ur < 1, el proceso
inflacionista queda bloqueado). En resumen, las principales caracteristicas
del modelo que estamos estudiando son las siguientes:

1) Cualquier impulso inflacionista tiende a perpetuarse a la misma tasa;
2) st el impacto inflacionista tiene cardcter continuo (como, por ejemplo,
un aumento de salarios que exceda constantemente a la productividad) se
tendra una tasa de anmento de los precios cada vez mayor; 3) si por cual-
quier motivo se reducen los margenes de beneficio o los salarios crecen
menos que la productividad, o bien los precios de las materias primas no
siguen la marcha del nivel de los precios, el proceso de alza de los precios
tenderd a pararse.

5. CONSIDERACIONES GENERALES SOBRE LA POLITICA ANTIINFLACIONISTA

Del modelo anteriormente expuesto se pucden extraer algunas conclu-
siones para la politica antiinflacionista. La primera es que, si los precios
estan rlgldamente determinados por los costes, una Polltlca antiinflacionista
de reduccion de la demanda no tendra por efecto frenar el alza de precios
(cualquicra que sea el motivo que haya puesto en marcha el proceso); el
tnico efecto de dicha politica sera reducir la produccion v, por tanto, el ni-
vel de empleo, en tanto que el impulso inflacionista continuara transmitién-
dose en el sistema. El supuesto de la rigidez absoluta de los precios y de
los salarios es, sin embargo, poco realista. Se puede mds razonablemente
pensar que una fuerte reduccién de la demanda de bienes y servicios tenders
a disminuir los mdrgenes de beneficio y a frenar el aumento de los precios
de las materias primas, asf como una disminucién de la demanda de trabajo
impedird que los salarios aumenten tan rdpidamente como la productividad
(es decir, una politica de contraccion de la demanda dard lugar a que Ur <1
y Re<CQt, con Mi=1), lo que — segtin hemos visto — llevard a la ate-
nuacién o eliminacién del proceso de alza de los precios. Un mecanismo de
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inflacién del tipo DOW implica una teorfa de la determinacion de los pre-
cios basada en el “coste pleno”. No es, por otra parte, necesaria la acepta-
cién de una rigida version del coste pleno. En efecto, se puede admitir
que los margenes de beneficio no sean invariables, variando segin las di-
versas condiciones del mercado. Sin embargo, dichas variaciones no son
necesariamente tan amplias como la teoria marginalista ortodoxa supone y,
por tanto, los precios son menos sensibles a las variaciones de la demanda
que a las de los costes. Sin embargo, en tanto se admita que los salarios
estdn determinados por los costes (en el sentido de que aumentan cuando
aumenta el coste de vida), el modelo de Dow conservard su validez cog-
noscitiva aunque los precios vengan determinados segun la logica margina-
lista. En efecto, un exceso de demanda puede poner en marcha una espiral
inflacionista, que puede continuar incluso cuando dicho exceso haya sido
eliminado. Naturalmente, dada la flexibilidad de los precios, los margenes
de beneficio se reduciran, y, segin indica el modelo de Dow, la espiral
inflacionista serd finalmente detenida. Por el contrario, la mera flexibilidad
de los precios con el fin de lograr la estabilidad implica de una manera
casi necesaria el tener que renunciar al pleno empleo. Con salarios rigidos
precios flexibles existe un conflicto entre el logro del pleno empleo y la
estabilidad de los precios; segin afirma Schultze (12), “a largo plazo, se
verificard siempre — aunque esto también puede tener lugar a corto pla-
z0 — que la flexibilidad de los precios atenuari el proceso inflacionista”.
Sin embargo, el problema consiste en determinar cual serd el grado ne-
cesario de reduccion de la demanda (con la consiguiente capacidad en exceso
y paro forzoso) para alcanzar los efectos deseados. Si el grado de desempleo y
de capacidad inutilizada requerido para hacer flexibles los precios y los
salarios es muy elevado, la reduccién de la demanda no serd, ciertamente,
el tipo de politica antiinflacionista mas conveniente. Conviene también
considerar otro elemento que puede poner ulteriormente en duda la oportu-
nidad de reducir la demanda en el caso del proceso inflacionista que estamos
examinando. Hemos aceptado antes la posibilidad de que una reduccién
de la demanda frene el aumento de los salarios; es, sin embargo, también
posible que dicha reduccién provoque una disminucion del producto per

. 4 . . t . .
capita (dado que — segtin hemos visto — si o < 1, el sistema tiende

(12) Op. cit., p. 34.
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a estabilizarse; por tanto, una politica de contraccidon de la demanda serd
eficaz siempre que reduzca Ri; si, no obstante, se reduce Q: en la misma
proporcion, dicha polftica no tendrd ningtin efecto sobre los precios). Como
ha sefialado Dow, refiriéndose a la experiencia britanica de los dltimos
quince afios, “una reduccién de la presion de la demanda significa que la
produccién crece menos rapidamente que la capacidad productiva...; cuan-
do la produccién crece mds despacio de lo corriente es probable que, por lo
menos durante un cierto tiempo, no tenga efectos sobre el empleo, con
lo que el producto per capita aumentard menos rapidamente de lo acostum-
brado; cuando la produccién tiene efecto sobre el empleo, es probable que
éste sea menos que proporcional, con lo que el efecto inmediato consistira
probablemente en reducir el producto per capita; ... esto puede significar
que una politica deflacionista no tendra un rapido efecto en frenar el au-
mento de los precios; en efecto, si una baja presion de la demanda puede
frenar el aumento de los salarios..., reducird al mismo tiempo el aumento
del producto per capita (13). También la experiencia norteamericana parece
indicar la posibilidad de efectos negativos sobre el nivel de precios a conse-
cuencia de una reduccion de la demanda. Segiin Schultze (14), una de las
principales caracteristicas de la economia norteamericana en el periodo de la
postguerra ha sido el ripido cambio experimentado por la estructura de los
costes, en el sentido de que la proporcion de los costes fijos en los costes
totales ha aumentado fuertemente. Pero — como es sabido — cuanto mayor
sea la proporcion de los costes fijos, tanto mayores seran las fluctuaciones
en los costes totales por unidad a consecuencia de las variaciones de la pro-
duccién. Por consiguiente, una reduccion de la demanda provoca un consi-
derable aumento de los costes unitarios, y, frente a situaciones como ésta
— afirma Schultze — los empresarios norteamericanos “han reaccionado
tratando de recuperar al menos una parte de este mayor coste a través de un
aumento de precios”. Esta recuperacion “prematura” de los costes fijos ha
acentuado ulteriormente el aumento de precios” (1

Si la reduccién de la demanda se logra a través del empleo de los im-

(13) CE J.S. R. Dow, The Management of the British Economy 1945-60.
Cambridge University Press, Cambridge, 1964, pp. 360-1. Acerca de la posibilidad
de dicho resultado con respecto al Reino Unido, Cf., “Price Stability and Deflation”,
National Institute Economic Review, mayo 1959, pp. 20-21, especialmente.

(14) Op. cit., cap. IV.

(15) Op. dt., p. 2.
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puestos (como, por ejemplo, elevando los impuestos al consumo), que se
transfieren mas ficil y rdpidamente a los precios, la posibilidad de que ten-
gan lugar efectos negativos aumenta de un modo notable. En efecto, en el
modelo que estamos considerando, un aumento de precios debido a los
impuestos funciona lo mismo que en el caso que hemos analizado anterior-
mente de un aumento de precios “heredado” del pasado, que tiende, por
tanto, a perpetuarse. Es cierto que el aumento de los impuestos reduce al
mismo tiempo la demanda; pero, a corto plazo, dicha reduccion puede te-
ner — como afirma el propio Dow — efectos perturbadores o claramente
negativos sobre la marcha de los precios. En consecuencia, la intervencién
fiscal puede acentuar el proceso de elevacion de los precios y reducir al mis-
mo tiempo la produccion debido a una contraccion de la demanda.

Estas consideraciones, que son aplicables a la vez al uso de los instru-
mentos monetarios y fiscales dentro de una politica antiinflacionista, tienen
mayor importancia de la que, generalmente, se les atrlbuyc En lo que
concterne al empleo de la politica monetaria, actuando a través de las inver-
siones, ello 1rnp11ca no sélo una perdlda potencml de las mismas, sino
tamb1én una menor productividad" (16). Es natural que ocurra asf; si la
continuacién del proceso inflacionista no depende del exceso de demanda,
sino del hecho de que los precios y los salarios estin predominantemente
determinados por los costes, el problema de la politica econémica consiste
en lograr que los precios y salarios sean menos rigidos.

Una politica antiinflacionista consistente en reducir la demanda sélo
sera eficaz — segun hemos visto — si logra que los precios y los salarios
sean flexibles, a través — por ejernplo — de una reduccién del margen de
beneficios. Pero esta politica requiere, para ser eficaz, un elevado porcentaje
de parados, con lo que el objetivo de la estabilidad de los precios estd en
pugna con el del pleno empleo. Por tanto, en una situacion que presente
las caracteristicas descritas anteriormente, el problema de la inflacién (siem-
pre que se quiera mantener el pleno empleo) debera resolverse utilizando
diversas medidas politicas. Esto no significa, sin embargo, que la politica
fiscal y monetaria no se utilicen para regular la demanda. Como hemos
dicho, una politica de contraccién de la demanda puede reducir el alza de

(16) Vid,, R. F. Kann, “Committee on the Working of the Monetary Sys-
tem”, Principal Memoranda of Evidence, vol. 3, HM.S.0., Londres, 1960, p. 142,

§ 38.



112  ANALES DE LA REAL ACADEMIA DE CIENCIAS ECONOMICAS Y FINANCIERAS

los precios y, con mayor razén, tenemos que admitir que un exceso de de-
manda puede poner en marcha un proceso de alza de precios.

Cuando este aumento inicial de los precios originado por un exceso de
demanda puede ser transmitido a todo el sistema a través de un mecanismo
como el descrito por Dow, una politica encaminada a eliminar el exceso de
demanda no es suficiente para frenar la elevacién de los precios. Esto no
quiere decir que la politica de control de la demanda no desempefe un
papel importante, sino que dicha politica debe limitarse solo a evitar la exis-
tencia de un exceso de demanda, debiendo ser, por tanto, lo mds oportuna
posible. La razén de ello estriba no sélo en que se corre el riesgo de que
dicha politica tenga un efecto perturbador o negativo cuando la fase del
ciclo estd cambiando, sino en que se intervenga demasiado tarde y el pro-
ceso de alza de precios se haya hecho acumulativo, en cuyo caso no puede
ser frenado por medio de una contraccion de la demanda, a no ser a costa
de un grave desempleo y una fuerte reduccion del nivel de produccién.

En sintesis, podemos decir que para que una politica antiinflacionista
sea eficaz es necesario articularla en diversas fases. Existe una fase preven-
tiva, en la que es importante aislar los impulsos inflacionistas para poderlos
evitar. En esta fase inicial es esencial conocer si la tendencia al alza de pre-
cios se debe a un exceso de demanda o a una presién de los costes, dado
que actuando sobre la causa auténoma se impide que el mecanismo de pro-
pulsion o transmision amplie el alza de precios. En efecto, segin hemos
visto, si el comienzo del proceso inflacionista se debe a un exceso de deman-
da, reduciéndolo inmediatamente podri frenarse dicho proceso. Pero, una
vez que el proceso inflacionista haya tomado impulso el problcma esencial
no consiste ya en actuar sobre la causa determinante del mismo, sino sobre
el mecanismo de transmisién de la inflacién.

6. CLASES DE POLITICA ANTIINFLACIONISTA

La politica que puede ser empleada para actuar sobre el mecanismo de
propagacién de la inflacién pucde adoptar, grosso modo, dos formas: ) po-
litica de caracter general, que trata de eliminar la posibilidad de que el
mecanismo descrito por Dow pueda operar; b) politica a corto plazo, que
trata simplemente de neutralizar dicho mecanismo.

La posibilidad de que el mecanismo descrito por Dow, funcione depen-
de — como hemos visto — de la rigidez de los precios, que apenas reaccio-
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nan a las variaciones de la demanda. Dentro de la politica de caracter
general conviene subrayar la oportunidad de acudir — con propésitos anti-
inflacionistas — a politicas antimonopolisticas y, en cierto grado, que re-
fuercen la competencia con objeto de alcanzar la flexibilidad de los pre-
cios (17). Prescindimos de examinar aqui estas medidas, ya que tienen otro
alcance mds importante, ademds de contribuir a frenar la inflacién, y porque
serfa poco realista suponer que dicho tipo de medidas se aplicarin con la
necesaria energia y decision (18). El problema de la rigidez de los precios
y salarios sélo podria resolverse, en efecto, de un modo completo si se esta-
blecieran las condiciones de la competencia perfecta en el mercado de los
productos y de los factores, comiarendido el trabajo. Ahora bien, aunque
fuese posible lograr un proceso de formacién de los precios con arreglo a
las condiciones de la competencia perfecta, no parece plausible (ni incluso
deseable) llegar a establecer un mercado de competencia perfecta para el
trabajo. En consecuencia, estos tipos de intervencién sélo pueden tener un
alcance limitado como medio de afrontar el problema de la inflacién.

Una solucién mas frecuentemente apuntada y que se ha comenzado a
experimentar ya en ciertos paises es la denominada politica de rentas. Con
este tipo de politica se pretende poner bajo control el mecanismo inflacio-
nista actuando, por una parte, sobre los salarios, de modo que éstos aumen-
ten mas o menos en linea con la productividad, y> por otra, sobre los mar-
genes de beneficio. (En términos del modelo utilizado, dicha politica actiia,
por un lado, sobre R: en relacién con Q: y, por otro, sobre Ut.) No es nues-
tro objeto tratar aqui los problemas de la instrumentacién de la politica de
rentas. Se puede, no obstante, pensar que dicha politica “puede ser realizada
a través del instrumento fiscal, como, por ejemplo, por medio de un impues-
to sobre los beneficios excesivos o sobre los salarios que sobrepasen el au-
mento de la productividad; pero, aun en el caso de que esto se hiciese, el
instrumento fiscal no serfa mas que un medio de influir en el control de los
precios y salarios” (19). En consecuencia, sera preferible actuar, siempre que

(17) Cf. O.C.D.E,, Policies for Prices, Profits and Other Non-Wage Incomes,

Paris, 1964, pp. 20-21; Cf. también R. A. Muscravg, “The Optimal Mix of Stabi-
lization Policies”, en The Relationship of Prices to Economic Stabz’lity and Growth,
op. cit., pp. 605-7.

(18) Cf. A. PeDONE, Il sistema tributario e la concentrazione industriale, Mi-
lin, 1962.

(19) Vid, R. A. Muscravg, “The Optimal Mix of Stabilization Policy”,
op. cit., p. 607.
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cllo sea posible, directamente sobre los mismos. En este sentido apunta la
tendencia de los paises que tratan de imponer una politica de rentas. Sin
embargo, en el ambito de esta politica puede decirse que existe un acuerdo
general sobre el control de los aumentos de salarios (control que debe ser
aceptado a través de una autodisciplina de las organizaciones sindicales de
acuerdo con los responsables de la politica economica), aunque no pueda
decirse otro tanto sobre la oportunidad de un control detallado de los pre-
cios. Como se afirma en el informe ya citado de la O.C.D.E., “existe una
amplia base de acuerdo en que un sistema comprcnswo y detallado de con-
trol de precios, en sentido estricto, no es deseable ni factible, st se exceptaan
las medidas temporales adoptadas para hacer frente a situaciones particular-
mente dificiles. Un sistema de control de precios, si se aplica durante un
periodo considerable, plantea dificultades administrativas casi insuperables;
tiene efectos indeseables sobre la eficiencia, e implica un grado inaceptable
de interferencia en las decisiones privadas” (20). La misma O.C.D.E. ad-
vierte que si bien “el control de precios, en sentido estricto, no siempre
constituye una solucién permanente, esto no significa que el Gobierno se
muestre indiferente o impotente en lo que se refiere al comportamiento de
los precios. Por todas estas razones, se va fortaleciendo cada vez mis la opi-
nién de que una politica directamente formulada en términos de beneficios
y de otras categorias de rentas no salariales puedc ser preferible a una de
intervencién directa en el proceso de formacion de los precios a un nivel
microecondmico (2 ). Ahora bien, una politica de este tipo pucde ser reali-
zada sobre todo a través del empleo del instrumento fiscal. “Las discusiones
sobre el mejor modo de formular y aplicar dicha politica estin atn poco
avanzadas” (22) y tenemos, por tanto, que conformarnos con examinar las
diversas propuestas que han sido hechas hasta ahora (23); éstas se limitan a

(20) Cf. O.CD.E,, Policies for Prices, Profits and Other Non Wage Incomes,
op. cit., p. 46.

(21) O.CD.E,, Op. cit., pp. 30-34.

(22) O.CD.E, Op. cit., p. 30.

(23) Para una sucinta presentacién del problema, véase el ya citado informe de
la O.C.D.E. Merece también mencionarse aqui la propuesta del semanario inglés
The Economist (28 de septiembre-20 de noviembre de 1963) consistente en cubrir
las rentas perc1b1das bajo la forma de dividendos con un impuesto personal que
variard automdticamente a medida que la masa de dividendos aumente més o menos
que el aumento de salarios, con lo cual después del pago del impuesto ambos au-
mentos tengan lugar, aproximadamente, al mismo ritmo. El principio en que se
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observar que, cualesquiera que sean los interesados por una politica de este
tipo, puede ser preferible tener un impuesto sobre la renta de caricter cedu-
lar, que distinga entre los diversos tipos de renta sobre los cuales se quiere
intervenir, mas bien que un impuesto personal tnico. De todos modos, esta
clase de empleo del instrumento fiscal no es determinante a los fines de una
politica de control de la inflacion.

La justificacion de dicha politica no consiste, en efecto, en proponer me-
canismos que influyan en el proceso de formacién de los precios, sino mds
bien el ofrecer una contrapartida a los traba;adorcs dependientes para que
acepten una polltlca salarial que se considera por si sola suficiente para neu-
tralizar el mecanismo inflacionista. Como senala el tantas veces citado in-
forme de la O.C.D.E., una de las pr1nc1pales razones para una polltlca de
beneficios y de rentas no salariales deriva del hecho de que “consideraciones
politicas y sociales sugieren la necesidad de que una politica de salarios ven-
va acompafiada de una politica paralela para las demis rentas, dirigida a
corregir aquellas tendencias en la evolucion de las diferentes clases de rentas
que se consideran inaceptables o indeseables” (24).

Sin embargo, se han hecho también algunas propuestas de mecanismos
fiscales dirigidos a influir directamente en el proceso de determinaciéon de
los precios; si bien estas propuestas estin todavia lejos de ser satisfactorias.
Asi, por ejemplo, un economista de Oxford, Scott, ha propuesto (25) esta-

basa la propuesta es que la retribucién por unidad de capital no debe aumentar mis
rdpidamente que las retribuciones por unidad de trabajo.

El impuesto deberd operar de la manera siguiente: habrd de estar basado en
un indice de las rentas salariales y en un indice de los dividendos. El indice de las
rentas salariales deberd referirse a los ingresos por hora; el indice de dividendos
habrd de referirse a un amplio nimero de acciones y ser elaborado de modo que
indique la tasa de aumento de los dividendos (en términos unitarios, naturalmente,
de forma que un aumento del capital-acciones, sin aumento de los dividendos por
accién, no haga aumentar el indice). El impuesto habrd de ser igual a la diferencia
entre los dos indices de cada afio. Es decir, si el indice de las remuneraciones por
hora respecto al aho base aumenta, por ejemplo, un 3 por ciento mientras que el
indice de los dividendos ha aumentado un 5 por ciento, el impuesto ascenderd al
2 por ciento, y si, por el contrario, el aumento de las remuneraciones por hora del
trabajo supera al de los dividendos, debera haber una remisién del impuesto.

(24) O.C.D.E., Policies for Prices, Profits and Other Non-Wage Incomes,
op. cit., p. 15.

(25) Cf. M. F. G. Scotr, “A Tax on Price Increase, The Economic Journal,
junio 1961.
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blecer un impuesto sobre los beneficios de las empresas de tal modo que la
parte alicuota del mismo varie segiin las variaciones de los precios de la em-
presa de un afio con respecto a otro (dicha parte alicuota deberd ser tanto
mayor cuanto mds aumenten los precios). Esta propuesta esta basada en
la opinién de que la empresa opone una débil resistencia a los aumentos de
costes (sobre todo de los salarios) cuando tiene el poder de recuperarlos fa-
cilmente a través de un aumento de PrCCiOS‘ el mecanismo propuesto cons-
tituye — scgun el autor — un incentivo para la empresa en sentido de opo-
nerse o resistir a los aumentos de costes. Ahora bien, existen, sin duda,
enormes dificultades técnicas (entre otras, el tener en cuenta las variaciones
de los precios empresa por empresa) para que funcione el mecanismo pro-
puesto, las cuales tendrin que ser superadas antes de que podamos pronun-
ciarnos sobre la eficacia de dicho mecanismo, y habra que ver también si la
explicacion del proceso de elevacion de los precios, que constituye la base
de la propuesta, es correcta. A nuestro juicio, no es bastante persuasiva y,
en todo caso, no estd lo suficientemente probada.

En realidad, sabemos todavia muy poco sobre el proceso de determina-
cién de los precios y de los salarios en los modernos sistemas econémicos.
Asi, por ejemplo, ;cudles son los elementos que influyen mayormente en
la dindmica de los salarios? Es, acaso, uno de ellos la pasividad de los
empresarios ante un aumento de salarios, al pensar — como sostiene Scott —
que podran resarcirse rapldamente del mismo a través de un aumento de
precios? ;O es la situacién de la demanda? ;O reside en el nivel de los
beneficios? ;O en la fuerza contractual de los sindicatos? (26).

Segun la hipétesis que se acepte asi serd el mecanismo que se proponga.
Si se admite, por ejemplo, que la marcha de los salarios estd determinada, no
por la pasividad de los empresarios, sino por la evolucion de los beneficios,
una politica de control de los beneficios puede constituir el modo de influir
en el proceso de determinacién de los salarios y, por tanto, de los pre-
cios (27). Sin embargo, en el estado actual del conocimiento no parece que
se pueda dar una respuesta definitiva a estos problemas, y, en consecuencia,

(26) Cf. W. G. BoweN, The Wage Price Issue, Princeton, 1960.

(27) Cf G. Renn, “The Problem of Stability: An Analysis and Some Policy
Proposals”, en Wages Policies under Full Employment, R, Turvey (Ed.), Hodge,
Londres, 1952, pp- 30-57; O. EcksTEIN y T. A. WiLsoN, “The Determination of
Money Wages in American Industry”, The Quarterly Journal of Economics, agosto
de 1962.
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la politica sugerida para modificar el proceso de determinacién de los precios
y de los salarios carece de un solido fundamento.

Naturalmente, también el modelo de Dow, sobre el cual hemos basado
nuestro andlisis no puede proporcionar sino indicaciones muy limitadas a
la politica que pretende modificar el proceso de formacion de los precios y
de los salarios con objeto de eliminar las tendencias inflacionistas en los mo-
dernos sistemas econémicos. Este modelo no da ninguna explicacion de las
causas que han originado el proceso inflacionista; no explica por qué los
salarios pueden crecer mis que la productividad o el motivo de que aumen-
ten los margenes de beneficio. El modelo se limita a decir que si los precios
y los salarios no responden a las variaciones de la demanda, sino a las de los
costes, el hecho de que los salarios aumenten mds de prisa que la produc-
tividad o de que se amplien los mérgcnes de beneficio pondri en marcha
una espiral inflacionista, y, por tanto, existe en el sistema un mecanismo
mediante el cual ciertos impulsos inflacionistas (que el modelo no explica,
considerandolos como variables exdgenas) tienden a transmitirse y a per-
petuarse.

A pesar de estas limitaciones, el modelo de Dow puede proporcionar
importantes indicaciones acerca de la inoportunidad de recurrir a la politica
antiinflacionista tradicional de contraccién de la demanda, como asimismo
otientaciones positivas sobre posibles intervenciones en tal sentido. El mo-
delo puede ser muy il aplicandolo a la politica de neutralizacién del me-
canismo inflacionista que hemos denominado anteriormente “de perlodo
breve”.

La primera y obvia indicacién que se puede derivar del mismo se refiere
a la oportunidad de alargar el intervalo temporal dentro del cual los precios,
los salarios y los costes reaccionan entre si. Cuanto mids se alargue dicho
intervalo, tanto menor sera el ritmo de aumento de los precios. Esta es la
razon de que se alega frecuentemente en contra del mecanismo de la “es-
cala mévil” de salarios, por medio de la cual éstos se ajustan de una manera
inmediata y automatica al aumento de los precios. Naturalmente, aunque
no existe el mecanismo de la escala mévil, los salarios tenderdn a ajustarse
a los aumentos de precios; peto, si no se ha previsto un mecanisnio automa-
tico, dicho ajuste vendrd retardado.

En general todo procedimiento que alargue el intervalo después del
cual los precios se ajustan a los costes o viceversa (por e]emplo congelaaon
temporal de salarios o bloqueo de los precios) tiene, sin duda, un positivo
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efecto antlmﬁacmmsta Estos procedlmlcntos dilatorios no deben considerar-
se s6lo como pahatlvos destinados a curar los sintomas del mal. El analisis del
modelo de Dow sugiere, por el contrario, que “la cura puede ser mds radical
por cuanto:

1) una espiral costes—preqos, si se bloquea, desde su comienzo, puede
evitar no sélo el aumento inmediato de los prec1os sino todas las repercu-
siones que tendran lugar en los afios sucesivos si se permite que dicha espi-
ral se ponga en marcha;

2) el aumento de la productividad puede tener, si se deja que transcurra
el tiempo suficiente, importantes efectos moderadores; cuanto mas larga
sea cada fase de la espiral inflacionista, tanto mayor sera la posibilidad de que
dicha espiral venga neutralizada por la reduccién de los costes que acompana
a los aumentos de productividad” (28).

Es, naturalmente, posible pensar en el empleo de una politica de com-
Pcnsacién para alcanzar estos fines dilatorios. Asi, por ejemplo, en Italia se
ha hablado recientemente de un procedimiento gracias al cual todo aumento
de la indemnizacién por contingencias debidas a un salto en la escala mévil
debe estar a cargo del Estado por medio de una reduccién de las cargas so-
ciales pagadas por los empresarios (29). Esto no significa que dicho procedi-
miento fuese mas o menos oportuno en el momento en que fue propuesto;
se trata solo de poner de relieve la existencia de un procedimiento que puede
merecer la pena estudiarlo con mayor atencion. Como mera hipdtesis se pue-
de pensar en su adopcion temporal (por ejemplo, durante un afio, transcu-
rrido el cual las cargas sociales volverian a recaer sobre las emprcsas) Este
PCI‘IOdO de “pausa’ puedc permitir, por una parte, mterrump1r la espiral
precios-salarios Y, pot otra, dejar tiempo a los empresarios para llevar a cabo
una reorganizacién de sus empresas y obtener aquellos aumentos de pro-
ductividad que permiten absorber, sin alzas de precios, los aumentos de
salarios de cuyo vencimiento temporal la entidad es conocedora. Las conse-
cuencias sobre la demanda y sobre la distribucién (aumento de los benefi-
cios) pueden ser corregidos — si se estima oportuno — a traveés, por ejem-

(28) Cf. J. C. R. Dow, “Analysis of the Generation of Price Inflation”, op.
cit., p. 296.

(29) Vid., Franco Romani, “Tipi di inflazioni e politica fiscale”, Moneta e
Credito, nim. 7o, junio de 1965, p. 246.
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plo, de un aumento del impuesto personal sobre la renta, lo que tendra,
probablemente, escasos efectos (o, por lo menos, efectos muy retardados)
sobre los precios.

De una manera mis general, del modelo de Dow se pueden extraer
indicaciones dtiles sobre las relaciones entre los impuestos directos e indi-
rectos, dentro del dmbito de las manipulaciones financieras (30). Los i impues-
tos directos no se transfieren, generalmente, a los precios, en tanto que si
sucede con los impuestos indirectos; pero esta distincién no es esencial,
dado que, a nuestro ob]cto, lo que importa es distinguir los impuestos cuya
repercusion sobre los precios es inmediata de aquellos otros que no tienen
esta propiedad; esta distincién es importante en el modelo de Dow — seguin
hemos visto —, puesto que cuando los efectos sobre los precios vienen retar-
dados, o presentan un “lag”, la tendencia acumulativa al alza de precios es
mds moderada.

El modelo de Dow puede ser ficilmente ampliado, anadiendo como ele-
mento que determina los precios (junto a los costes de trabajo, el coste de
las materias primas y los margenes de beneficio), los impuestos indirectos
(en los cuales pueden incluirse las cuotas de la seguridad social). En este
caso, un aumento de salarios (ya sea autdnomo o inducido del aumento de
precios habido en el periodo precedente) puede ser neutralizado, en lo que
concierne a las alzas sucesivas de precios previstas en el modelo, mediante
una reduccién de los impuestos indirectos. Esta reduccién aumenta evi-
dentemente la demanda potencial. Si se espera que este aumento de la de-
manda puedc elevar los precios, podré eliminarse, a su vez, con una subida
simultinea de los impuestos directos (31). Una politica consistente en una
simple reduccién de los impuestos indirectos sin un aumento simultineo de
los impuestos directos es sélo concebible en aquellas situaciones en que haya
tenido lugar — dentro del mecanismo inflacionista del tipo de Dow — una
caida demasiado grande de la demanda, que provoque una recesion, sin que,
por otra parte, el proceso de alza de precios resulte completamente frenado.

Naturalmente, no es posible contar de una manera permanente con

(30) Franco Rowmani, Op. cit., p. 247.

(31) Cf. B. Hansen, “Fiscal Policy and Wage Policy”, en International Eco-
nomic Papers, nim. 1, LE.A., Londres, 1951, Vid., del mismo autor, The Economic
Theory of Fiscal Policy, Londres, 1958. Para un examen de la propuesta de B. Han-

sen, véase F. CAFFE, “Instanze salariali e stabilita monetaria”’, L' [ndustria, 1957, pé-

ginas 341-343.
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una maniobra de este tipo, sobre todo porque no se puede pensar en una
continua reduccién de los i impuestos indirectos (32), y en un correspondlcnte
aumento constante de los i 1mpuestos directos (con los consiguientes desincen-
tivos) ; sin embargo — segtin hemos visto —, una politica temporal de este
tipo puede tener efectos positivos en su propdsito de frenar un proceso in-
facionista.

7. INFLACION PROVOCADA POR UN CAMBIO EN LA COMPOSICION DE
LA DEMANDA

Las consideraciones hasta ahora expuestas se basan en un modelo en el
cual los precios y los salarios estan principalmente determinados por los
costes, siendo, por tanto, escasamente sensibles a las variaciones de la de-
manda, tanto en sentido positivo como negativo. Si se admite, por el con-
trario, que los precios y salarios son menos rigidos a los aumentos de la
demanda que a su disminucién, podemos obtener un modelo de inflacién
en el cual, si tienen lugar modificaciones en la composicion de la demanda,
los precios aumentaran aunque la demanda global no sea excesiva ni haya
habido #n asmento anténomo de los costes.

El exponente mds destacado de esta teorfa ha sido Schultze. “En el
moderno sistema econdmico norteamericano — afirma —, los precios y los
salarios son mas sensibles a los aumentos de la demanda que a su disminu-
cién. Por consiguiente, una rapida variacién en la composicion de la deman-
da dari lugar a un aumento general de los precios, sin que exista un des-
arrollo excesivo del nivel total de la demanda ni un incremento auténomo de
los salarios. Los precios aumentaran en aquellos sectores econdmicos donde
la demanda crezca rapidamente y disminuirin menos, o nada, en aquellos
otros sectores donde la demanda estd disminuyendo. Cuando la composi-
cién de la demanda cambia ripidamente, los precios de los bienes semiela-
borados tienden a aumentar por término medio, debido al hecho de que el
mayor precio de los bienes intermedios y materias primas, para los cuales
existe una demanda elevada, no viene compensado por una disminucion del
precio de aquellos otros bienes para los cuales existe una oferta en exceso.
Los aumentos de salarios en la mayor parte de la industria tienden a equi-
pararse a los aumentos concedidos en las industrias en rdpida expansion.

(32) Cf.J. D. Prrcurorp, Op. cit., pp. 117-118.
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Por consiguiente, también aquellas industrias que ven disminuir la demanda
experimentan aumentos de costes. Esto intensifica el aumento general de
los precios, por lo menos en aquellos casos en que el aumento de los costes
se traduce rdpidamente en un aumento de precios. La inflacion resultante
no puede ser explicada, ni en términos de una demanda total excesiva, ni
como una consecuencia de un aumento auténomo de los costes. Su origen
se encuentra en un exceso de demanda en ciertos sectores que se transmite al
resto del sistema econdmico a través del mecanismo de los costes” (33).

Las implicaciones para la politica antiinflacionista de esta interpretacién
son evidentes. Una vez que se llega a la conclusion de que la politica general
de restriccion de la demanda no es la mas indicada para frenar un anmento
de los precios no originados por un exceso de la demanda total, el efecto de
una politica general de reduccion de la demanda sera disminuir la produc-
cién y el nivel de empleo, sin lograr frenar el aumento de precios. La posi-
bilidad de este resultado serd todavia mayor si, a consecuencia de un
aumento de la presién fiscal con propésitos antiinflacionistas, los contribu-
yentes reducen su demanda preferentemente hacia los bienes producidos
por los sectores estancados, dejando mas o menos invariable la demanda
hacia los bienes de los sectores en expansion. Pudiera pensarse en interven-
ciones para contraer la demanda con efectos contraproducentes. Asi, por
ejemplo, en una situacion inflacionista en que el alza de precios se deba
a un exceso de demanda en determinado sector (v. gr., en el de los produc-
tos agricolas) y en el que el proceso inflacionista se atribuya a un exceso
de la demanda global, los responsables de la politica econdmica pueden
pensar (sobre todo, st no se dispone de un eficiente sistema general tributa-
rio, basado, por cjemplo, en un impuesto progresivo sobre la renta) inter-
venir en los sectores que producen bienes de gran consumo (por ejemplo,
automoviles y aparatos electrodomésticos) como un medio general de redu-
cir la demanda. Pero si estos sectores carecen de un exceso de demanda, se
obtendra el efecto de desviar la demanda hacia aquellos sectores donde ya
existe un exceso de la misma; es decir, utilizando el mismo ejemplo, se
comprardn menos automdviles y aparatos electrodomésticos y mas productos
agricolas, acentuandose asi el alza de precios y provocando al mismo tiempo
desempleo en los sectores afectados.

Es evidente que, en este caso, la mejor solucién para frenar el proceso

(33) Vid,, L. C. Scuurrzg, Op. cit., pp. 1-2.
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de alza de precios es el empleo selectivo del instrumento fiscal para detener
la demanda en aquellos sectores donde ésta sea excesiva y para expansionarla
en aguellos otros donde esté disminuyendo. No es posible, sin embargo,
analizar aqui el complicado problema del uso selectivo del instrumento fis-
cal, dado que ello implicaria un alargamiento excesivo del discurso al tener
que estudiar todo el funcionamiento de una economia de mercado.

Este tipo de inflacién originada por un cambio en la composicion de la
demanda no es méds que una manifestacion del proceso de asignacion de los
recursos en una economia en expansiénv. En este caso, el instrumento fiscal,
utilizado en un sentido selectivo, si bien puede frenar las tendencias infla-
cionistas, puede también constituir un grave obstaculo para el proceso de
asignacion de los recursos productivos. Es cierto que este tipo de politica
antiinflacionista es siempre preferible a una politica de restriccion general
de la demanda; sin embargo, se puede también pensar en un tipo de poli-
tica econémica que favorezca el proceso de asignacién de los recursos en
la direccion deseada, evitando las fricciones a corto plazo mediante inter-
venciones directas (por ejemplo, a través de la programacién). Un simple
programa o plan que se limite a prever los estrangulamientos provocados
por los recursos puede atenuar el tipo de impulsos inflacionistas que estamos
examinando. Si la previsién viene acompanada de medidas concretas
— como, por ejemplo, intervenciones que aumenten la .movilidad de la
mano de obra desde un sector decadente hacia otro en expansion — la posi-
bilidad de éxito de dicha politica se hara evidente. En este caso, la politica
fiscal desempenia el papel puramente auxiliar de intervenir en el supuesto
de que la politica econémica de tipo mas general no tenga éxito o esté equi-
vocada.

8. CONSIDERACIONES FINALES

Los puntos esenciales que parecen deducirse del analisis precedente son
los siguientes:

1) Existen condiciones inflacionistas en que una politica de contraccién
de la demanda reduce el nivel de empleo y de produccion sin lograr frenar
el alza de precios, o bien frenindolo s6lo a costa de un volumen elevado de
paro y de capacidad productiva ociosa. Las condiciones inflacionistas de este
tipo (cualquiera que sea el 1mpulso inicial) se manifiestan en sistemas econé-
micos en los cuales los precios y los salarios son los elementos predominantes
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de los costes (siendo ambos representativos del coste de vida) y en los cuales
dichas condiciones rcsponden escasamente a las de la demanda.

2) En consecuencia, en este tipo de inflacién no se puede contar mucho,
una vez que el proceso ha tomado impulso, con el empleo de las medidas
tradicionales de politica monetaria y fiscal para reducir la demanda. Una
politica antiinflacionista de control de la demanda puede, sin embargo, ser
atil si se la utiliza oportunamente para impedir que un exceso de demanda
dé lugar a un proceso inflacionista de caricter acumulativo, ya no contro-
lable a través de una contraccién de la demanda.

3) En todo caso, las medidas monetarias y fiscales pueden ser empleadas
como instrumentos auxiliares de otras medidas antiinflacionistas, como, por
ejemplo, de una politica general de rentas.

4) Un posible empleo autonomo de las medidas fiscales puede ser el
aumento de los impuestos directos acompafiado de una reduccién simultinea
de los impuestos indirectos. No obstante, esta maniobra financiera no puede
tener mas que un alcance limitado.

5) Existe también la posibilidad de presiones inflacionistas debidas a
répidas modificaciones de la demanda, pudiéndose utilizar, en estos casos,
el instrumento fiscal selectivamente. Este empleo de la politica fiscal con
propositos antiinflacionistas tiene el grave defecto de obstaculizar el proceso
de asignacién de los recursos; una politica diferente (como, por ejemplo, una
politica de programacién) puede también alcanzar mejor el objetivo de la
estabilidad de los precios.

6) En conjunto, la investigacion induce a ser mas bien escéptico res-
pecto a la importancia de la politica fiscal como instrumento principal para
mantener la estabilidad del sistema econdmico.

Como sefiala Dow como conclusion a su examen de la politica econémi-
ca britdnica en la posguerra, dentro de la estrategia de la politica econdmica
“la programacién econémica y la politica de rentas deben desempefiar un
papel importante; la politica fiscal y la politica monetaria, si bien son toda-
via importantes, no deben continuar siendo los tnicos instrumentos de di-
reccion del sistema econémico” (34).

(34) Cf.]J.C.R. Dow, The Management of the British Economy, 1945-1960,
op. cit., p- 403.
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3) Palabras finales por el Presidente perpetuo de la Corporacion

La tematica escogida por nuestro recipiendario como base de su Discur-
so de ingreso es sugerente y oportuna. Sugerente, porque se presta mara-
villosamente a la disquisicién; y oportuna, porque surge en momentos en
que el desarrollo y sus implicaciones constituyen el “leitmotiv” de la pro-
blemitica econdmica de nuestro tiempo.

El Dr. Figueroa comienza sefialindonos los tipos principales de infla-
cién partiendo del tradicional basado en el exceso de la demanda, al que
une el de costes, principalmente, siguiendo con ello a distintos autores, en
especial a Schultze, Weintraub, Haberler y Means, entre otros; sin olvidar
otras manifestaciones inflacionarias tales como la “solapada” y la “estructu-
ral”, de las que da constancia.

El proceso inflacionista — nos dice — “puede ser provocado no sélo por
el conjunto de compradores que tratan de adquirir mds del 100 por ciento
de los bienes y servicios disponibles, sino también por parte de los produc-
tores que pretenden obtener participaciones o cuotas en la distribucion de
la renta nacional que, en conjunto, superan el 100 por ciento del valor
de todos los bienes y servicios vendidos”. Y es con singular circunspeccién

ue nos sefiala acto seguido las dificultades inherentes al descubrimiento
especifico de las causas originarias de una situacion inflacionista a la que
pueden colaborar de consuno, y de hecho colaboran, tanto los excesos de
demanda como la presion de los costes. Este hecho ineluctable le permite
calificar de intrascendente el conocimiento especifico del primer impulso
motivador a efectos de una politica antiinflacionista, no sin dejar constancia
de la utilidad de tal conocimiento a fin de adoptar las correspondientes me-
didas politicas de correccion.

Tras un concienzudo estudio de las distintas causas determinantes del
exceso de la demanda y del incremento de los costes, con sus respectivas
interrelaciones, reflejos y consecuencias, establece una denominada posible
clasificacion de los diversos procesos inflacionistas en base a: 1) La causa
determinante; 2) El mecanismo de propagacion; 3) Las reacciones de los
precios y los salarios a una reduccién de la demanda; estableciendo la deduc-
cién de que el elemento esencial con respecto a los fines de la politica anti-
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inflacionista radica en el modo de reaccionar los precios y los salarios ante
una disminucién de la demanda.

Ya planteada en toda su integridad la problematica del tema, nuestro
recipiendario centra su tesis en el estudio de un modelo elaborado por J. C.
R. Dow en base a tres supuestos, que formula del siguiente modo: “Las
variaciones en los costes y en los precios vienen expresadas como relaciones
entre el nivel de los costes o el de los precios en un periodo y el nivel de
los mismos en el periodo precedcnte”, pasando acto seguido a la correspon-
diente demostracion matematica, con la que establece, como principales,
las siguientes caracteristicas: 1.* Cualquier impulso inflacionista tiende a
perpetuarse a la misma tasa; 2." Si el impacto inflacionista tiene caracter
continuo, se tendrd una tasa de aumento de los precios cada vez mayor;
3.* Si por cualquier motivo se reducen los mérgenes de beneficio, o los
salarios crecen menos que la productividad, o bien los precios de las mate-
rias primas no siguen la marcha del nivel de precios, el proceso de alza de
los precios tenderd a pararse; lo que le permite extraer determinadas con-
clusiones y delimitar una politica antiinflacionista, previo el estudio casi
exhaustivo de causas y efectos, indispensable para el logro de los resultados
apetecidos, que el Dr. Figueroa establece agudamente a modo de conclu-
siones.

El Discurso de nuestro recipiendario puede calificarse de eminentemente
académico por su desarrollo tedrico dentro del amplio campo de la macro-
economia, en el que el Dr. Figueroa ha demostrado cumplidamente su
extraordinaria preparacion, que tuvo muy presente la Academia al llamarle
a su seno.

Nuestra sincera felicitacion por el brillante estudio de los procesos infla-
cionistas y de la politica antiinflacionista realizado por nuestro nuevo com-
pafiero de Corporacién. No por ello ha dejado de dar pinceladas impor-
tantes en lo que a la préctica se refiere, con lo que su Discurso ha quedado
completado abarcando ambos campos, en cumplimiento de uno de los fines
del instituto de la Real Academia de Ciencias Econdmicas y Financieras,
en nombre de la cual le damos cordialmente la bienvenida.






LO VIVO Y LO MUERTO EN LA IDEA MARXISTA

Recepcion del Académico correspondiente electo. Excmo. Sr. Dr.
Don Jost MARIA MARTINEZ VAL, en sesién solemne celebrada
el 21 febrero de 1969.

1) Presentacion por el Presidente perpetuo de la Academia, Exce-
lentistimo Sr. Don Ricardo Piqué Batlle

De nuevo en el presente Curso, La Real Academia de Ciencias Econé-
micas y Financieras abre sus brazos para recibir a un miembro Correspon-
dlentc, cuya pcrsonahdad se ha destacado smgularmentc en el cultivo de
las ciencias de su instituto: el Excmo. St. Dr. don José Marfa Martinez
Val, doctor en Derecho y en Filosofia y Letras, Catedratico numerario de
Legislacion Mercantil y Economia Politica en Escuelas de Comercio y
de Geografia e Historia de Institutos.

Su tesis Doctoral en Derecho, intitulada “La eutelegenesia y su tra-
tamiento penal”, merecié la calificacion de sobresaliente “cum laude”, y en
Filosofia y Letras, por su tesis sobre “Los métodos de la Geopolitica”, el
premio extraordinario de fin de Carrera.

Ocupé la direccién de la Escuela de Comercio de Ciudad Real desde
1955 hasta 1968, en que fue nombrado Gobernador Civil y Jefe Provincial
del Movimiento de Lérida, en cuyo momento ostentaba asimismo el deca-
nato del Ilustre Colegio de Abogados de aquella ciudad.

Miembro del Consejo Superior de Investigaciones Cientificas, ocupa
desde su fundacidn en 194s, la direccién del Instituto de Estudios Manche-
gos; simultineamente, ha sido consejero- vocal y Consejero de la Comision
ejecutiva del Patronato “José Marifa Quadrado” y Jefe Nacional de Misio-
nes Pedagdgicas del Instituto “San José de Calasanz”.

Como complemento de las actividades docentes de nuestro recipiendario,
su dedicacién investigadora le llevé a la direccién de la Revista “Foro Man-
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chego”, del Ilustre Colegio de Abogados de Ciudad Real y a colaborar
asiduamente en revistas econdmicas y juridicas de tanta prestancia como
“Impuestos de la Hacienda Piblica”, “General de Legislacion y Jurispru-
dencia”, “Anuario de Derecho Penal”, de Madrid; “Revista Juridica de
Cataluna”, de Barcelona, “Revista General de Derecho”, de Valencia, y
“Foro Canario”, de Las Palmas, entre otras de no menor importancia.

En la esfera publica, ha desempenado, entre otros, los cargos de Director
del Instituto Nacional de Ensefanza Media, de Ciudad Real, vocal del
Tribunal Contencioso-Administrativo, y Magistrado suplente de la Audien-
cia de Ciudad Real.

Publicista de enjundia, ademds de un gran ndimero de articulos sobre
distintas temdticas econdmicas y juridicas, y comentarios a obras juridicas
y juridico-econdmicas, es autor, entre otras de no menor interés, de las si-
guientes obras: “La eutelegenesia y su tratamiento penal”, ya mencionada
anteriormente; “El abogado, alma y figura de la toga”, “Geografia descrip-
tiva universal” y “Geografia humana”; “La jurisprudencia penal”, “Los
tipos del delito de quiebra”, “Apropiacién de fondos o apropiacion indebi-
da”, “El principio ‘in dubio pro reo™, “Manual de Derecho y Economia
Politica”, etc.

Estd en posesién, entre otras condecoraciones, de las Encomiendas de la
Orden de Alfonso X el Sabio, de la Orden Imperial del Yugo y de las
Flechas y de la Orden de San Raimundo de Penafort, Cruz de Caballero
de la Orden de Cisneros, Medalla de Oro de las Escuelas de Comercio,
etcétera.

Por tltimo cabe destacar su nombramiento de hijo adoptivo de Valde-
penas, Villanueva de San Carlos y Los Pozuelos de Calatrava, todos ellos
de la Provincia de Ciudad Real.

He aqui, pues, a grandes rasgos, lo mas destacado de la vida cientifica
del Excmo. Sr. Dr. don José Marfa Martinez Val a quien concedemos la
palabra para dar lectura a su Discurso de Ingreso, intitulado “Lo vivo y lo
muerto en la idea marxista”.
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2) Discurso del recipiendario

PLANTEAMIENTO GENERAL

El marxismo es el gran fenémeno politico, social y econémico contem-
poraneo. Hace menos de 100 afios que murié Carlos Marx, en 1883 Pero
nos encontramos con que a muy poca distancia de su muerte, practlcamente
a lo que puede decirse que consiste una generaaon historica, 34 afios, en
1917 triunfa en la vieja Rusia zarista, la primera revolucién que se encarama
a las paginas de la historia con el signo del marxismo militante y revolucio-
nario. No puede negarse que este triunfo politico inicial a tan poca distancia
de la muerte del creador de un movimiento obrerista, significa algo real-
mente excepcional. No podemos olvidar que ya a fines del siglo x1x y en los
comienzos del siglo xx, los medios de difusién social estaban muy extendi-
dos y que en consecuencia esta doctrina del marxismo ha podido beneficiarse
en tan poco tiempo de toda la potencialidad que estos medios, la imprenta
y la radio, ya por entonces, pusieron en sus manos.

Pero el hecho ahi estd y, efectivamente, no podemos negarlo porque no
ha sido sélo su triunfo inicial el que ha plantado sus tiendas en pleno campo
de la historia contemporanea, sino que lo han sido otros muchos aconteci-
mientos del mismo signo. El marxismo naci6 con crisis interna. En 1848,
cuando Marx y Engels ponen en circulacién su manifiesto comunista, hay
ya en los paises occidentales y europeos algunos tipos de socialismo mds o
menos utépico que pugnan por abrirse paso entre las masas trabajadoras.

Hasta 1867 no publica Carlos Marx la primera parte de su obra funda-
mental: “El Capital”. Las otras dos partes de la obra, no se publican hasta
después de muerto Marx, un libro en 1885 y otro en 1894.

Como podemos apreciar por todas estas fechas, el proceso de apertura
de esta doctrina entre las masas trabajadoras, hasta llegar a su triunfo ini-
cial, ha sido rapidisimo.

El marxismo, sin embargo, naci6 con crisis interna, pero ahi estd ante
nosotros potente y extenso por el ancho mundo.

No debemos olvidar que régimen politico marxista estd hoy, en los
dfas iniciales de 1969, imperando en 35 millones y medio de Km® que re-
presentan el 26,9 por ciento de la extensién territorial habitable y que

9
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sobre esa extensién hay 1.193 millones de personas, de los 3.470 millones
de habitantes del mundo, lo que representa el 34,4 por ciento de la poblacion
total, que estd regida por unos Gobiernos que obedecen a la doctrina
marxista.

La U.RS.S., Albania, Alemania Oriental, Bulgaria, Corea del Norte,
Checoslovaquia, China comunista, Guinea, Hungria, Mongolia, Polonia,
Rumama, Vietnam del Norte, Yugoslavia y Cuba, son ese conjunto de
15 paises, diseminados por todo el mundo, en que el marxismo significa no
sélo un sistema econdmico de explotacion de sus recursos sino ademais el
régimen politico dominante.

De una parte tenemos, pues, esta realidad histérica y politica. De otra,
doctrinalmente hablando, es cietto lo que afirma Schumpeter: “que la es-
tructura general de «El Capitaly, en parte inacabada y en parte destruida
por certeros ataques, sigue irguiendo atin ante nosotros su ingente silueta”.
El marxismo, como hemos dicho, nacié entre crisis internas. Tuvo, en pri-
mer lugar, la animadversion u oposicién de algunos de los demas movimien-
tos socialistas que le habian precedido. Fue pugnaz y violenta la oposicién
que también le hicieron de una parte Proudhom y de otra Bakunin. Son
verdaderamente notables en la historia de los movimientos sociales y de la
economia politica las tensiones violentisimas a que llegaron estos dos lideres
del obrerista de fines del siglo x1x contra Carlos Marx.

Y, sin embargo, de esta crisis interna dentro de los varios socialismos
advertimos esa realidad. ‘Hay pues una antinomia, una contradiccion entre
la forma de nacer y dlvulgarse el marxismo, entre debilidades, entre op051—
ciones, y esa situacidn actual, en gran parte triunfante en otras regiones
y naciones del mundo a que hemos aludido anteriormente.

Quiza la explicacién primera que pueda darse al hecho es que el socia-
lismo marxista tiene un doble ingrediente que le ha hecho verdaderamente
atractivo para las masas.

De un lado tenemos el intento marxista de dar a su construccién una
arquitectura cientifica, saliendo de los utopismos anteriores a Marx. El
cientifismo, que ha venido siendo algo asf como la supersticién desde me-
diados del sxglo XIX y que ha adquirido cada vez mayor fuerza con motivo
de las aplicaciones técnicas que han producido tantas mejoras en la vida
humana, llevado a las doctrinas econdmicas y a las tendencias sociales por el
marxismo, explica en buena parte la atraccién que ha ejercido sobre las
masas. Se les ha dado, a través de la doctrina marxista, y por medio de la
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famosa dialéctica hegeliana, la impresién de que habfa un proceso cientifi-
camente demostrable hacia las metas que Marx puso como ltimo objetivo
del desarrollo, que histéricamente intentd explicar y que ezonémicamente
podia también establecer.

De otro lado el socialismo marxista es, como se ha dicho tantas veces,
algo asi como una verdadera religién, que al erradicar todas las demas reli-
giones como mera supersticion o sentimentalismo, viene no obstante, a po-
nerse en el centro mismo de las preocupaciones de los hombres concretos,
para ocupar en ellos ese punto verdaderamente radical, que en el sentido
de originario, tiene siempre en la vida humana, el sentimiento. El marxis-
mo quiere borrar del alma humana la religion, que para él, como definid
anos después Lenin, es el opio del pueblo. Pero el marxismo es una verda-
dera religién que anuncia, segtin ha dicho uno de sus expositores mas luci-
dos, el paraiso para mas acd de la muerte.

Esta religion marxista viene a ser también una religion mesianica, re-
dentora. Pero no se basa su redencién en una escatologia, en una teologfa
del més alld, en una vida de esperanza trascendente, sino que se ofrece
dentro de una ideologfa materialista para acd y para ahora, es decir, para
dentro de esta vida, adorndndola ademds, segiin hemos dicho, a través del
cientifismo como perfectamente posible.

Este sentido redentor materialista y social que tiene el marxismo es lo
que ha llamado a las fuerzas obreras en tantos sitios, lo que ha atraido a
unas minotias audaces, lo que ha hecho que, igual que en la religion maho-
metana, se proclame y se practique una especie de guerra santa, sin santidad
y sin Dios, para lograr y cubrir los objetivos a que hemos antes aludido.

Hay quien cree, como el ya citado Schumpeter, que este aspecto es lo
menos importante del marxismo. Yo creo, por el contrario, que esto es lo
mas importante. Schumpeter tiene la vision sélo de economista. Le preocu-
pa dnicamente el planteamiento de teoria y el complejo de politica econs-
mica que hacen Carlos Marx y los marxistas, pero no tiene vision de poli-
tico ni de historiador. Y precisamente estos aspectos, de cara a la accion
politica y de cara a la historia que se crea en cada momento, son los que
quedan como los elementos mas firmes del marxismo. Es lo gue tiene de
politica, lo que tiene de teoria economica lo que signe manteniéndose vi-
gente. A probar esto es a lo que vamos a dedicar este discurso. Pretendemos,
ni mds ni menos, aunque en breve sintesis, demostrar la idea o criterio de
que lo muerto en el marxismo es la teoria econdmica y que lo vivo es una
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determinada doctrina y una determinada forma de actnacion del pensa-
miento politico.

EL NACIMIENTO DEL MARXISMO

Para comprender el marxismo hay que verlo sobre el horizonte tanto
real como doctrinal que tenfa Carlos Marx ante la vista, cuando naci6 su
doctrina y escribié su “Manifiesto”, “El Capital” y las demas obras.

El hotizonte industrial que Marx tenfa en su presencia era el de la In-
glaterra de principios del siglo x1x, directa heredera de la transformacién
maquinista y de la iniciacion de la gran industria que habfa comenzado en
los ultimos afos del siglo xvim. Maqulmsmo naciente e industrialismo na-
ciente, ése es el horizonte real que Marx tiene ante su consideracion, aquel
al que aplica el bisturi de su andlisis y aquel al que intenta preverlo en su
desarrollo posterior y las consecuencias que el mismo habria de tener en re-
lacién con las clases obreras, con la masa del proletariado que traen las nue-
vas industrias desde el campo a las ciudades inglesas.

Es real el hecho de que en el tiempo anterior a Marx, en el tiempo en
que Marx vive y hasta el nuestro, se produce un fuerte tiron, una poderosa
atraccién desde las ciudades donde se ubican las industrias, hacia el campo,
que poco a poco se va despoblando. La concentracion urbana, la concentra-
cion industrial y la concentracion del poder econdmico en muy pocas manos,
son tres hechos innegables. Sobre estos hechos es sobre los que Carlos Marx
hace sus analisis.

Desde el punto de vista de la doctrina, debe tenerse en cuenta que los
precedentes de Carlos Marx no son los socialismos utépicos. Considerarlo
asi serfa un error. Marx no quiso saber nada de ellos. Buscaba, segin ya
hemos dicho, una base cientifica para el nuevo socialismo. El marxismo
tendrfa un socialismo cientifico o no serfa nada.

Es muy exacta la consideracion o juicio critico que hace Gotmary acerca
del marxismo: “Los datos que estudiéc Marx fueron, sobre todo, los del
industrialismo britanico, pero interpretados con una dialéctica completa-
mente alemana y completamente hebrea también, pues estos dos restos ét-
nicos son los que caracterizan en alto grado la obra de Carlos Marx.”

Pero hasta en esto nos encontramos también con contradicciones valora-
tivas. Porque podemos sefalar que G. Richard, ha escrito que se intenta
inttilmente hallar en Marx una idea que no haya sido expuesta antes con
igual claridad y mds fuerza por escritores del periodo llamado utdpico.
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Mientras que Bechaux dice que no hubiera nacido nunca el socialismo
cientifico de no ser Carlos Marx.

Sea como fuere, parece cierto y ahf estin los hechos objetivos que de un
lado estaba ante Marx la nueva industria inglesa, el capitalismo naciente;
y de otro lado, como instrumento de elaboracién de sus anilisis y de expo-
sicion de su doctrina, la filosoffa de Hegel, la famosa dialéctica hegeliana,
con sus juegos de tesis, antitesis y sintesis, de la que ha nacido la dialéctica
marxista, que sigue aplicandose sin ninguna excepcion, como procedimien-
to ldgico y como arma de propaganda, como medio de exposicion y como
procedimiento o forma de prev151or1 de futuro, hasta nuestros propios dias.

Asi es como nace el marxismo, aunque naturalmente con unos antece-
dentes perfectamente conocidos. Pero conviene que aclaremos y maticemos
mis, bastante mds. Porque los antecedentes de Carlos Marx, son antece-
dentes de mera teorfa econémica, pero no de aquellos que orientan, segin
ya hemos adelantado, su valor o su vigencia actual, es decir, el aspecto
politico.

En efecto, se ha dicho, y parece que es idea que deba compartirse, que
fue a través del economista inglés, Ricardo, cémo Marx aprendi6 a teorizar
econdmicamente. Ricardo fue un auténtico maestro de Carlos Marx y este
mismo lo reconocio asi en buena parte.

Hay ademas autores ingleses que entre 1800 y 1840 desarrollan, con
todos los defectos de planteamiento o de resolucion que se quieran, la teo-
ria del valor trabajo, que tanta importancia ha de tener, practicamente como
clave de toda su doctrina, en la doctrina econémica de Carlos Marx.

Y tampoco debe olvidarse, como nos ha hecho recordar Schumpcter,
que Marx debe a Quesnay, su fundamental concepcion del proceso econo-
mico como un todo, idea verdaderamente importante en la teorfa marxista,
y que como se ve, deja de ser original de Carlos Marx.

Por ello, quizd, Gonnard ha escrito que parece Carlos Marx un copila-
dor o arreglador de ideas tomadas de otros.

De otra parte, cabe sehalar en Catlos Marx la actitud historicista. Pero
ésta es la que también existia en Alemania. Su concepcién dindmica de la
economia, mds como un proceso que como un ‘‘status” me parece que es
una generalizacion y una universalizacién del principio historicista que con
caricter general se estaba abriendo paso en la Alemania de su tiempo. No
nos debe extrafiar esto por la formacién universitaria alemana que Carlos
Marx tuvo en su juventud. Hegelianismo, en cuanto dialéctica e histori-
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cismo su concepcidn dindmica de la economia, mas como proceso que como
status, es una generalizacién y una universalizacién del principio histori-
cista que se abria paso en aquella época, en su Alemania natal.

Si nos hemos detenido en todos estos detalles acerca del nacimiento del
marxismo, es porque creemos que traduciéndolos y valorindolos debida-
mente es como podemos llegar a comprender el porqué, desde un punto de
vista doctrinal o tedrico, tiene el marxismo evidentes fallos, que ya estan
reconociendo los propios marxistas y las escuelas neo-marxistas. Porque
ocurre que también desde el punto de vista tedrico hay ganga muerta, peri-
clitada, inservible, en las formalizaciones econdmicas del marxismo.

Esto tenfa forzosamente que ocurtir, porque Carlos Marx en su obra
fundamental lo que hace es un anilisis de la realidad incipientemente
industrial e incipientemente capitalista que tiene ante su vista. Lo que no
tenia era una elaboracién historica, dirfamos que de morfologia de la econo-
mia desde el punto de vista histdrico, adecuada para poder extraer unas
consecuencias de validez general.

Es decir, que creemos que el hecho de haber aplicado un determinado
tipo de légica y un prejuicio historicista a una realidad muy concreta es lo
que ha impedido a Carlos Marx, como hubiera impedido a cualquier otro
investigador o doctrinario, llegar a formalizaciones de validez general.

Ha sido también un aleman, Walter Eucken, quien ha desvelado en una
obra reciente, lo que ¢l ha llamado prejuicio historicista, sefialindolo a la
vez como una rémora para la comprension o el conocimiento de la economia
real del pasado o del presente. En efecto, este economista, siguiendo la doc-
trina o criterio de Rustow, es quien ha dicho que el fracaso de los intentos
de comprension de las economias de otros tiempos pasados, no es culpa de
los historiadores, sino de los economistas, que no debieron suministrar cons-
trucciones ajenas a la historia, como grado y estilo, sino un sistema morfo-
logico logrado a base de la realidad historica. Mediante leyes el historiador
econdmico lograria el conocimiento de la estructura ordenadora concreta de
la economfa.

Para estos autores, es preciso estar equipados con el doble instrumento
conceptual de la morfologfa histérica y de las afirmaciones tedricas. Es en-
tonces cuando hay que volver a las soluciones de hecho histérico concretas.
A Carlos Marx le faltd, naturalmente, saber cdmo iban a ser las situaciones
de hecho historico concretas de la vida econémica de los paises del occidente
europeo, por ejemplo en nuestros propios dias. O lo mismo en los Estados
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Unidos. Por ello los anilisis que hizo y las aplicaciones de sus esquemas
tedricos a los mismos, sobre la Inglaterra del siglo x1x, tan distinta a la In-
glaterra, la Alemania Occidental, o los Estados Unidos actuales, en una
fase que pudiéramos llamar a efectos puramente tedricos, supercapitalista,
ya no son vélidos y ello explica el conjunto de errores de prevision y el con-
junto de errores de tictica en que en la actualidad estd ahora cayendo el
marxismo, que intenta mantener aquella forma de analisis y aquella ten-
dencia que Carlos Marx puso en boga en su tiempo y que ven cémo se
desmoronan ante la realidad prescritc. Porque, como veremos mas adelante,
las mds famosas leyes econdmicas o de previsibilidad que senalé Carlos
Marx, han entrado en una dura crisis, que no parece superable. Y ello es,
insistimos, porque sus afirmaciones tedricas, los esquemas de teoria econd-
mica, que Carlos Marx aplicé a la morfologfa de economia inicialmente
industrial que tenia delante, ya no son, ni andlogos, de ninguna manera,
a la morfologia industrial que nosotros tenemos en presencia, y mucho me-
nos, a la evolucién del nivel social y cultural de las grandes multitudes del
mundo del trabajo.

La visién Econdmica DE MARx

En la visién econdémica de Marx, hay, sin duda, dos elementos positivos,
es decir, dos elementos que nosotros encontramos ahora mismo vivos y
actuando dentro de los estudios econémicos. Son la concepcion dindmica
de la economia y la aplicacién de los estudios econémicos a un plano socio-
logico, es decir, de realidades vitales.
La concepcion dinamica de la economia fue introducida a través de los
untos de vista histdricos a los que ya hemos aludido. Es una consecuencia
de la historicidad o del historicismo que, como punto de vista teorético,
estaba siendo traspuesto en la ciencia alemana al plano de la economfa, des-
de el estudio de las cuestiones sociales en general. Pero hay que advertir
que en Marx hay mds aciertos como principio que como aplicacién. Quiero
explicar que es el principio, es decir, lo que ¢l toma de la escuela histérica
de Alemania lo que esta realmente vivo y actuando. En la aplicacién del
historicismo sobre el estudio de los hechos econdmicos, sobre los largos a
veces incluso farragosos, a fuerza de exhaustivos anilisis a que Marx some-
ti6 la realidad que tenia en presencia, Pueden advertirse muchos fallos. Sin
embargo, es justo decir que los fallos tedricos de Marx al aplicar el principio
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historicista al conocimiento de los hechos econdmicos, a la teorfa econdmica,
son una consecuencia de los fallos generales que existen en la ciencia histo-
rica de su tiempo. No habia sido posible atn estudiar, con rigor, con exac-
titud, con la necesaria aproximacién a la realidad, lo que habia sido la
vida de pueblos muy lejanos del oriente o del occidente, o bien lo que habia
sido la vida econémica de la Edad Media, no tan homogénea como se cree,
puesto que de unas a otras épocas, de unas a otras regiones, de unas a otras
gentes y, sobre todo, de unos a otros tiempos dentro del milenio medieval,
presentaban agudas y profundas diferencias. Pero estas diferencias no eran
conocidas en tiempos de Marx porque faltaban los estudios monograficos
precisos que atn en nuestra época se estan haciendo.

Por ello, la concepaon dinamica de la economia, de fondo y prlnc1p10
historicista, que Carlos Marx emplea en sus obras, pucdc decirse que tiene
unos fallos aplicativos, que son los fallos de la ciencia histdrica en general.
Abhora bien, esto no obsta para que los analisis de los cuales Carlos Marx
quiso extraer unas consecuencias de caricter general, como si dijéramos
valiosos para nuestro tiempo, hayan quedado invilidos y no tengan hoy el
reconocimiento de los historiadores ni de los economistas.

De ahi su insuficiencia para concluir, con logica, los antecedentes histo-
ricos que utilizaba. De ahi, la absoluta imposibilidad de seguirle en el ar-
gumento, que lo hizo tan querido, a ¢l y a sus secuaces marxistas de hoy,
de que el capitalista es como una consecuencia o un desarrollo del sistema
econdémico del feudalismo anterior, medieval.

Vamos a poner algunos ejemplos de sistemas economicos, no bien cono-
cidos por Carlos Marx, que han sido investigados con posterioridad a su
existencia, y que nos vienen a demostrar que las tesis de Marx, basadas en
analisis histdricos, son falsas.

Por ejemplo, no se conocia la forma en que se desarrolla el retroceso
econémico del bajo Imperio Romano, que ahora nos es conocida a través
de las investigaciones de Rostondsieff. Ha sido este investigador el que nos
ha dado a conocer como en el Egipto de los tolomeos, habia un sistema
bancario y en consecuencia una economia crediticia, que fue languideciendo
en el curso de los siguientes siglos. Habia un retroceso desde la economia
crediticia a la economia dineraria que tuvo posteriormente un curso que
llevé incluso también a la quiebra de la economia dineraria y una especie
de regtresion hacia la economia natural que volvié a instaurar una forma
corriente, ordinaria, de desenvolverse la vida econdmica.
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En los estudios helenisticos del tercer siglo antes de Jesucristo, como dice
Eucken, se habia alcanzado un alto grado de economia pero luego, en los
siglos siguientes, empezé el proceso regresivo en el documento del comercio,
el empequefiecimiento de la division del trabajo y la desaparicién de las
ciudades. Se volvié a una economia doméstica. El proceso econémico no fue
de desarrollo sino de regresién. Fue un proceso de verdadera importancia
porque incidié en el mundo mediterrineo en general, pero que nos sitve,
como dice el mismo Eucken, para revalorar por si solo el error de la teoria
del desarrollo. En consecuencia, desde este punto de vista, no puede resultar
cierto que haya un proceso dindmico de la economia siempre en un mismo
sentido, como parece indicar Carlos Marx, sino en un sentido muy deter-
minado por razones de indole social y politica que inciden en la economia
obligandola a un proceso de involucién, a un proceso de retroceso, enfrente
de la teorfa del desarrollo.

El mismo Eucken nos manifiesta otro segundo punto de vista histérico,
que sirve para acreditar los errores de planteamiento de Marx. Es opinién
muy difundida que el capitalista se ha desarrollado en linea recta partiendo
de la economia de la ciudad medieval, a través del artesano que trabajé para
cubrir las necesidades locales. Pero las investigaciones de economia de la
baja Edad Media nos han puesto en presencia de algo muy diferente de
esto. Hubo hacia mediados del siglo xv, una modificacién econdmica de
largo alcance, muy bien estudiada por Clemens Bauer. Flandes se convirtié
en el mercado general de Europa. Los sistemas econdmicos de los paises me-
diterraneos de la Europa Central del Mar del Norte y del Mar Biltico, se
enlazaban en Flandes. Desde Inglaterra o desde Espafia, desde el Norte
de Italia con Génova y Venecia hasta los paises escandinavos, todo tenia su
enlace y su nexo en Flandes. Parece en consecuencia que desde alli hubiera
podido efectivamente por un desarrollo lineal, llegarse hasta el capitalismo
actual. Pero no es cierto que ocurriese asi. Hubo una evolucion regresiva.
Los grandes centros del comercio y de la produccién industrial de la época
anterior, como Brujas, Liibeck, Nuremberg y Venecia, perdieron impor-
tancia. Nos dice Eucken, que mds que una aurora de un nuevo sistema,
de unas nuevas formas econémicas, estdbamos entonces en presencia de un
crepusculo de las formas antiguas. No hay un capitalismo temprano del
siglo xv1, sino una liquidacion de las formas capitalistas que hasta el si-
glo xv habian existido.

Las investigaciones orientalistas, concretamente egiptoldgicas, nos dan
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un nuevo argumento En el Egipto historico que conocemos nos encontra-
mos en un principio, un sistema econdémico, relativamente parecido al de
la URS.S. actual. Porque allf la tierra pertenecia al Estado. Los ffellacs
trabajaban organizados en grupos bajo las instrucciones y los planes de
funcionarios publicos. La venta de los productos de la tierra estaba encomen-
dada al Gobierno. Los almacenes eran del Estado. Es decir, la masa cam-
pesina, asi como muchos artesanos, pequefos comerciantes, navegantes,
transportistas y trajineros, etc., estaban sometidos a una direccién central,
monopolizada por el Estado. La estructura econémica se advierte claramente
que fue muy andloga a la de los paises comunistas de hoy. Y sin embargo,
no habfan salido de una revolucién popular o de una revolucién de una
minorfa dominante ni siquiera de una especie de capitalismo anterior, que
es absolutamente inexistente. Las analogias morfologicas que destacamos,
nos vienen a demostrar que en un imperio primitivo, de muy fuerte autori-
dad central, encarnadas incluso desde un punto de vista religioso en la
persona sacra del faradn, nos encontramos con una analogl'a puramente ex-
terna, ppero no consecuencia de un desarrollo como el que Marx ha previste
partiendo del feudalismo.

Y puesto que tratamos del feudalismo, aqui tenemos otro punto de vista
que nos promete incidir en los errores de interpretacion historica, verdade-
ramente masivo, que hay en las teorias de Carlos Marx. Ya se sabe que
Marx ha afirmado que el capitalismo es el fruto o la consecuencia ldgica,
dialécticamente explicada, del feudalismo anterior. Nada mas incierto que
esto. Marx no conocid, no pudo conocer, lo que hoy es tesis generalmente
admitida sobre el origen del feudalismo. De una parte, las instituciones eco-
nomicas feudales, basadas en el beneficio de las tierras al lado del homenaje
caballeresco del sefior al Soberano, se establecen sobre el principio de que es
concedido tal beneficio, segin Calmette, para remunerar, de la tnica ma-
nera posible, los servicios militares de los caballeros. Y de otra parte, est
la tesis de Halphen, de que esta manera de remunerar fue ademas nece-
saria por la insuficiencia de la moneda, por la falta de metales amonedados,
es decir, un medio general o universal de pago que pudieran tener los
Reyes. Al carecer de ello, es el pago en fincas, con esa intencién también
a lo jurisdiccional o sefiorial que es caracteristica del feudalismo, lo que
determina la formacién de ese sistema econdémico jurisdiccional. La opera-
cién de ese régimen de propiedad feudal, que comienza en el reino de los
francos, durante los siglos VI y VII, parece, efectivamente, que tiene este
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origen histdrico. Que todo esto influyd en las condiciones de produccién,
incluida la tecnologia y las necesidades, como dice Schumpeter, es cierto.
Pero esto no impide, de ninguna manera, el hecho rigurosamente cierto de
que este sistema de economia feudal tiene su origen en una causa de Jefa-
tura Militar y tiene — como consecuencia de este hecho intrinsecamente
jerdrquico — la organizacién de los nuevos territorios conquistados en
propiedades feudales, conservando incluso las mismas funciones militares
que en un principio tuvieron. No esta de ninguna manera demostrado que,
en la evolucién o desarrollo de esta clase de explotacién econémica del feu-
dalismo, haya intrinsecamente, una tendencia hacia las formas capitalistas
que no aparecieron hasta muy entrado el siglo xviir.

Podria considerarse sin embargo positiva la intencién de aplicar las teo-
rias econdmicas a un 'plano sociolégico. Es decir, la consideracion de la
economia como un medio o un instrumento de politica social, de ancha base.
Se adelanta en esto Carlos Marx, sin ninguna duda, a un sentido de amplia
participacion social de los bienes, contra el principio de repartir el producto
obtenido en las explotaciones, en beneficio de los menos. Pero justamente
también aqui se engarzan los graves errores de la teorfa marxista de las
clases sociales, a la que por un expositor marxdélogo, se le ha podido llamar
la “maltrecha hermana de la interpretacién materialista de la historia”.

En efecto, la teoria marxista de las clases sociales, ha venido a conver-
tirse en un semillero de PerLIlCIOS, cuando no en la espoleta que ha puesto
en estado de ignicion todo el apasionamiento que scguramentc por motivos
bastante justificados, podia haber en los estratos mas bajos de la sociedad,
es decir, en aquellos que a lo largo de muchos afios, seguramente de siglos,
habfan venido estando en la situacién de sojuzgados o incluso, digdmoslo
con la expresion marxista, de explotados.

El reconocimiento de estos hechos objetivos, histdricos, de la existencia
y subsistencia de unas anchas capas de la humanidad en un estado o situa-
cion de explotacion econdémica, no significa que la teorfa de las clases socia-
les sea rigurosamente cientifica. Por el contrario, se puede afirmar que no
es nada cientifica. El propio Carlos Marx nunca intent$ desarrollar sistemd-
ticamente, cientificamente, con cohesion y con rigor, la teorfa de las clases
sociales. Es muy posible que ¢l mismo, comprendiese que no pod1a lograrse,
dada la situacién de los estudios histéricos de entonces. Pero lo mismo podria
decirse ahora. Engels, el colaborador y el mas importante seguidor de Carlos
Marx, en su teoria de las clases sociales, se fija sobre todo en la divisién del
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trabajo y en las consecuencias esenciales que éste puede tener para la confi-
guracion de las clases. Pero este intento de consideracién cientifica que hace
Engels, precisamente es de naturaleza no marxista, aunque sea estrictamente
econémico. Y resulta, por otra parte, que aparece evidente que el mero
principio de la division del trabajo no explica de manera suficiente la apari-
cién y la subsistencia de las clases sociales, en un sentido econémico.

Seguramente es por esto por lo que se ha producido la caida en vertical
de lo clasista en muchos marxistas y marxilogos. Una buena prueba de ello
es lo ocurrido en los famosos coloquios sobre “el socialismo contemporineo”,
habido en Francia, bajo la direccién de Brutelle, en 1963. En ese coloquio
se observé en un determinado momento, por un socialista marxista, A. Ga-
cier, que llevaban bastantes horas de sesion sin que se hubiera pronunciado
ni una sola vez la palabra clase, aunque se estaban discutiendo puntos doc-
trinales de socialismo marxista.

En otra ocasion, el mismo Director de los coloquios, Georges Brutelle,
llega a afirmar que existen dificultades en definir con precisién rigurosa la
linea de enfrentamiento de las clases. Pero atin es mas expllata y mas radi-
cal, en sus dudas, aqu1 podrlamos decir que en sus negativas, Hernu, al
decir que “por ejemplo, nociones como las de la lucha de clases jcorrespon-
den todavia, fuera de toda interpretacion real, a una realidad profunda?”.

En estas lineas es en las que hay que ver una quiebra de uno de los
principios fundamentales del marxismo, la lucha de clases. Reconocida esta
quiebra por los propios marxistas. Y todo ello habra que relacionarlo, dentro
de unos momentos, con la gran crisis que tienen otros principios, también
fundamentales, del marxismo. Nos referimos a la profecia economista sobre
la proletarizacién de la humanidad, que — a la vista estd —, no se ha ve-
rificado.

Vamos a ver ahora otros puntos importantes de la teorfa de Carlos Marx.
Es la llamada teoria del valor, a la que, con justicia, se le ha llamado piedra
angular de la estructura tedrica.

Hasta para los menos iniciados en teotia econdmica, resulta practica-
mente evidente que la teorfa del valor-trabajo, que también, por otra parte,
tomé del economista inglés Ricardo, es ahora, totalmente insuficiente para
explicar el valor.

Ya no sirve ni siquiera como instrumento de analisis, y a este respecto
se encuentran en ella, notables limitaciones para desempefiar una funcién
tedrica.
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Con gran ventaja, ha sido sustituida por la teoria de la utilidad margi-
nal, hasta el punto de que ha sido ésta, la que ha matado y enterrado la
pura teoria del valor-trabajo, de Ricardo y de Marx.

En consecuencia, resulta que la tan cantada piedra angular de la teorfa
marxista econdmica, se ha venido abajo entre unas ruinas doctrinales total-
mente irrecupcrables ya en nuestros dias. Los enterradores, como se sabe,
han sido: Walras, que ya en 1873 publicd su teoria en suficiente grado de
elaboracion, que ademds ha sido mejorada y perfeccionada por Menger y
Jevons. El planteamiento que estos economistas hicieron, partiendo de pun-
tos de vista puramente objetivos y cientificos, no socioldgicos ni mucho
menos meramente ideoldgicos o tendenciales, como hizo antes de ellos,
Carlos Marx, es lo que ha venido efectivamente a establecer toda una am-
plia fase o sector de la teoria econémica que es, por su rigor cientifico, muy
superior a los planteamientos marxistas.

Veamos todavia otro punto de vista de la teorfa marxista, mejor dicho,
de aquellos aspectos socioldgicos que tan caros eran a Carlos Marx, y en los
que él puso el mayor énfasis. Precisamente en lugares tedricos de inciden-
cia, entre la economia y las cuestiones sociales, puntos de incidencia que €l
utilizaba para que fueran promotores de la subversion, que es lo que queda
de toda su doctrina. Nos referimos a su tesis de la proletarizacién. También
aqui es facil ver la crisis del marxismo. Pero verla no ya solamente en ese
aspecto general que ofrece nuestra sociedad industrial del siglo xx, global-
mente considerada, sino hasta con niimeros, con la expresion estadistica de
cual es la tendencia de la elevacién de las clases sociales hacia un bienestar
que es todo lo contrario de la proletarizacion de la profecfa marxista. Por
ejemplo, Malraux, ha recordado recientemente que muy pronto, en los
préximos afos, en los Estados Unidos, el 48 por ciento de la masa laboral
activa, estar formada por trabajadores de “cuello blanco”, es decir: técnicos,
funcionarios, comerciantes, etc.

Y en una cronica publicada en Le Nouvel Observateur, Michel Bos-
quet, comentando los acontecimientos de mayo de 1968, se referia al caso
concreto de la Fabrica Thomson, de Bagneux (Francia) que es una de las em-
presas mds importantes en electronica, de Europa entera. Segtin los datos
de este autor, de los 2.400 empleados que tiene la Empresa, el 25 por ciento
son Ingenieros; el 30 por ciento, delineantes y técnicos; el 25 por ciento, ad-
ministrativos y el 20 por ciento, obreros. Aunque también convendria
hacer observar, que estos obreros no son, ni mucho menos, de los que Car-
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los Marx llamaba proletarios, es decir, de los estratos infimos de la sociedad,
sino obreros con estudios de Oficialia y Maesttia Industrial, obreros espe-
cializados, de un alto nivel cultural y técnico; obreros que van a su empresa
en automévil y que disponen en sus viviendas de las mas avanzadas técnicas
que la civilizacién pone a nuestro alcance.

Todo lo contrario de una proletarizacion.

Ya sé que esta imagen de la Fibrica Thomson, o esa otra vision mas
general y amplia a que me he referido antes, en los muy progresivos Esta-
dos Unidos, no esti totalmente generalizada. Pero profecia por profecia,
cabe mucho mds pensar en que serd esta vision de altas calidades intelectua-
les, culturales, sociales y econémicas de la sociedad, las que preponderarén
en el futuro y que no seran conocidas aquellas visiones -prolctarizadas, apo-
calipticas de Carlos Marx. Y esto dentro del sistema que Carlos Marx
llamaba capitalismo. Una cosa es que haya que hacer reformas, incluso muy
profundas, dentro de las estructuras y de los esquemas de las empresas capi-
talistas, buscando una mayor y mds perfecta gestién social, en el sentido
de distributiva, y otra muy diferente, la vision que nos proponia Carlos
Marx, como ineluctable, invencible, en el desarrollo del capitalismo. Tam-
bién aqui las teorfas marxistas, y justamente aquellas que hacfan referencia
mayor y mas profunda a lo que iba a ser el futuro econémico de la huma-
nidad, han hecho quiebra y crisis. Es el marxismo, pues, en sus lineas mis
genrerales, en sus puntos mas cruciales, en lo que se han llamado visceras
mismas de la teoria econdémica marxista, el que hace crisis.

Yo me atreveria a decir que los puntos clave que estan superados en la
teoria econdmica matxista, a modo de sintesis, son los siguientes:

. La teoria de la caida tendencial de la tasa de los bcneﬁaos.

2. La teorfa de la concentracion capitalista, puesto que es explicable
desde otro punto de vista diferente de los marxistas, y puesto que lo que
Marx hizo, fue una transferencia de lo econdmico a lo politico.

3. La teoria de los ciclos cconémicos, que no quedo definida y que ha
sido amphamente rectificada por la teoria econdmica verdaderamente cienti-
fica, POStCI‘lOl

4. La teoria de la catastrofe final capitalista, que no se aviene a las reali-
dades que tenemos en presencia, de muchos pafses con este sistema econo-
mico, que va ofreciendo posibilidades mucho mas humanas, de mis alto
nivel de vida, de mads justicia distributiva y social que no fueron nunca

pensadas por Carlos Marx.
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No hay, por otra parte, que olvidar, como nos ha recordado Schumpeter
en su exposicion general del marxismo, que #no de los dirigentes mas im-
portantes del grupo de los neo-marxistas, Rudolf Hilferding, ba tenido que
admitir la tesis de que el capitalismo podria llegar a dcanzar, mediante la
concentracion, una mayor estabilidad. Esta es la sintesis mas clara de lo que
desde el propio marxismo, ofrece la critica de su sistema. Para concluir esta
parte, vamos a citar dos testimonios, deducidos publicamente en los ya cita-
dos coloquios sobre el socialismo contemporaneo.

Uno de ellos es del socialista francés Aillet, que reconocia que, estd de
moda, burlarse del marxismo, porque en el marxismo sobreviven una serie
de datos que ya han quedado superados.

En el mismo sentido, Quilliot, afirma: “la ideologia de comienzos de
siglo, la de la época heroica del socialismo, ha quedado indiscutiblemente
superada en muchos aspectos”.

No creo yo tanto como estos socialistas.

No creo que nadie pueda burlarse del marxismo. Ya he dicho al comen-
zar este discurso que es una de las grandes fuerzas presentes, algo que estd
ahi, ante nosotros, con una tremenda fuerza transmutadora. Hay que reco-
nocer que muchos de los avances de tipo social que se han logrado desde
hace 100 afios, son debidos a la enorme presién del socialismo, marxista o
no marxista. Pero también es cietto, como ha dicho Salvador de Madariaga,
en un articulo reciente, que el marxismo: “no es capaz de igualar al libera-
lismo en economia y que no se atreve a enfrentarse con el liberalismo en
una discusién libre”.

La visION PoLiTIcA DE MARX

Es natural, dado el caracter de esta Real Corporacion y la imparcialidad
que deben siempre animar las palabras de los académicos, por respeto pre-
cisamente a aquel caracter estrictamente cientifico, que esta parte de mi dis-
curso, se cifia y circunscriba a unos limites muy rigidos y objetivos, en los
que no haya apenas valoraciones. Son los datos escuetos, los acontecimien
tos, quienes deben ir marcando la pauta de las ideas.

Sin embargo, es obvio y necesario, comenzar con la afirmacién de que
la intencién de Carlos Marx, al escribir sus obras y al poner en marcha el
amplio movimiento que hoy lleva su nombre, no fue hacer una teotfa eco-
nomica. Marx no era un hombre teorético ni mucho menos. Aunque tam-
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bién pueda darse de €l, la estampa — fiel, por otra parte — del intelectual,
del hombre de estudios.

Pero, a la vista del desarrollo que han tenido sus ideas, parece ahora
claro, que la finalidad que se propuso Carlos Marx, fue eminentemente po-
litica. Dar una nueva organizacién al Estado y una diferente estructura a
la sociedad. El “Manifiesto Comunista” de 1848, que suscribié juntamente
con su colaborador primero y escoliasta después, Federico Engels, es real-
mente un panfleto para la movilizacién de las grandes masas proletarias.
Y también para lo que después siguié y, aunque con muy complejos avata-
res, ha seguido hasta nuestros propios dias: la organizacién de un amplio
movimiento revolucionario internacional.

Esto fue visto, desde el principio, por una institucién y una persona que
fueron quienes con mas claridad de criterio, supieron apreciar, desde distin-
tos puntos de vista, lo que Carlos Marx ponia en marcha. Son la Iglesia
catdlica y el gran antagonista de Carlos Marx, Bakunin, que desde dos
angulos extremos de diferente perspectiva, pusieron claridad en la valora-
cién de futuro de lo que Marx pretendia.

Antes del triunfo del marxismo, que es lo que queda vivo de él, se vefan
tres tendencias distintas: la representada por Proudhom, nacido nueve afios
antes que Carlos Marx, que seguia la linea de un socialismo utépico con
ciertas tendencias hacia el establecimiento de amplias estructuras sindicales;
el que representa el propio Carlos Marx, con todos sus numerosos secuaces;
y» finalmente, el anarcosindicalismo de Bakunin, que terminarfa enfren-
tandose poderosamente, durante muchos afios y en muy vastos espacios
geogrificos, con el marxismo.

La ruptura de Proudhom y Marx fue muy temprana. No necesité el
desarrollo de una competencia por la misma clientela, dirfamos, como ocu-
16 con la ruptura entre Marx y Bakunin.

Esa ruptura entre Proudhom y Marx se seflala en 1845 cuando, por
mantener diversos puntos de vista, se hace imposible una colaboracion de
ambos en la organizacion de una Asociacién Internacional de propaganda
socialista. Proudhom tiene a la sazén mas fama que Marx, que alin no
habfa comenzado a publicar obras importantes, ni tampoco el famoso “Ma-
nifiesto Comunista”,

Marx ataca a Proudhom fuertemente en su obra Miseria de la filosofia,
que contrapone a La filosofia de la miseria que es el subtitulo que llevaba
la obra de Prouhom titulada “Las contradicciones econdmicas”. Como ve-



CURSO 1968-1969 145

mos, el camino del marxismo, no fue llano en un principio. Encontr obs-
taculos en sus primeros pasos y precisamente dentro de las mismas tenden-
cias socialistas y revolucionarias que él mismo prctcndfa.

Quizis en eso haya que buscar, también, el motivo de la intensificacion
de la accion politica, esa primacia del Marx politico sobre el Marx econémi-
co, que estamos apuntando en este trabajo.

Lo cierto es que en el aspecto politico es donde incidimos en lo mis
vivo de la idea marxista, en el mundo de hoy. Puesto que estd incorporada
a la fuerza de Estados gigantescos y dedicados a minar los cimientos ideold-
gicos y doctrinales de los Estados occidentales de tradicion cristiana y libre.

Nos parece que una valoracion objetiva de lo que hoy representa el mar-
xismo ante el mundo occidental, resultard mas facil st la advertimos desde
una periodizacién de su doctrina y de sus actividades historicas.

La periodizacién del marxismo, que nosotros nos atrevemos a proponer
aqui, como pdrtico de la explicacion que pretendemos, es la siguiente:

* época: desde Marx hasta el triunfo de los soviets en la Rusia de
Lenin, en noviembre de 1917.
2." época: la de la Commintern, desde enero de 1919 al afio 1943, en
que esta organizacién se disuelve.
3.* época: la Comimform, desde 1943 hasta el 17 de abril de 1956, en
que esta nueva organizacion queda también disuelta.
4." época: la llamada coexistencia pacifica y de tension chino-soviética,

que va desde 1956 hasta nuestros dias.

Dentro de esta periodizacion es digno de observar un cierto evolucionis-
mo, que no siempre resulta positivo en relacién con el triunfo politico o
doctrinal del marxismo. Se aprecian altibajos en esta marcha, que culminan
en la actual antitesis chino-soviética, tan profundamente marcada en nues-
tros dias.

Por ello, aun dentro de la necesidad objetiva de subrayar todo lo que
ha habido de sucesivo desarrollo, amphﬁcacnon y poderio en el marxismo,
desde el punto de vista politico, no es menos cierto que también es preciso
llamar la atencién sobre los puntos de friccién que dentro del propio mar-
xismo se observan.

En la primera época, aparte de la fecha tan significativa de 1848, en que
aparece el “Manifiesto Comunista” y la de 1864 en que se logra la primera
Asociacién Internacional de trabajadores, tenemos sin embargo un momento

10
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de fuerte crisis, que ya hemos sefialado antes: 1876 con la ruptura violenta
de Bakunin y el desgarrén de la primera Internacional.

En la segunda época, la de la Commintern, se puede sefialar como mo-
mento de gran altura a los efectos del desarrollo dialéctico y fictico del
marxismo, el II Congreso Mundial, celebrado en Moscti en 1920, donde
se ponen las bases de los partidos comunistas y de los militantes del marxis-
mo, con las famosas 21 condiciones que unos y otros habrin de cumplir.
Y también, por la trascendencia politica que tuvo en varios paises — y entre
ellos, no hay que olvﬁdarlo en nuestra propia Espana — el VII Congreso,
celebrado en 1935, en que se establece el principio de los frentes unidos o
frentes populares, con la famosa tesis de Dimitrof, del Caballo de Troya,
entre los partidos burgueses de los paises occidentales.

Pero dentro de esta segunda época surge también un momento de ten-
sion. Es el que representa la actitud enfrentada de Trostky, con su principio
de la “revolucion permanente” y de Stalin con su principio de “socialismo
en un solo pais”. A la muerte de Lenin, el enfrentamiento de estos dos
grandes lideres del marxismo ruso, aparte de producir el natural debilita-
miento interior, origind también en otros muchos paises la organizacién
de partidos trostkistas, separados de la U.R.S.S., y de la politica que desde
ella dictaba Stalin. No obstante, es de subrayar, que los recursos internos
de Stalin dentro de la U.R.S.S. y su aplicacién al desarrollo de los partidos
comunistas en otros muchos paises, hizo que el trostkismo fuera una actitud
muy minoritaria, menos proselitista, que practicamente iba desaparccwndo
e incluso se eliminaba, como al propio Trostky, por la tictica de los
atentados.

La tercera época o de la Comimform, de 1943 al 17 de abril de 1956
en que esta organizacion se disuelve, presenta la grave crisis del titofsmo, en
1948, con su declaracién doctrinal, herética desde el punto de vista del so-
vietismo, del “comunismo nacional”. El 21 de diciembre de 1956, Kruscheff,
a la sazén, Jefe del Partido y del Gobierno de la U.R.S.S., que como una
muestra de complacencia o un punto de entendimiento con Tito, habia
disuelto unos meses antes a la Comimform, tuvo, sin embargo, que conde-
nar nueva y definitivamente, “el comunismo nacional”, que 51gue en la
actualidad separado de la érbita de la U.R.S.S. Es, en consecuencia, dentro
de la linea de triunfo organizativo, politico y estatal del marxismo, una
desviacion que lo debilita.

Y en nuestros propios dias, iniciados en 1956 con la teorfa soviética de
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la coexistencia pacifica, aunque sélo lo sea de nombre, se producen y estin
patentes, las grandes tensiones chino-soviéticas. La presencia en el mundo
politico contemporineo del maoismo, no sélo como fuerza organizadora de
la China Continental y de bastantes paises satélites del Este y del Sudeste
de Asia, sino hasta como doctrina, viene a incidir con el movimiento mat-
xista con un claro sentido separador del sovietismo. El sovietismo ruso, o
mejor dicho, la forma de hacer la politica tanto interior como internacional,
delaU.RS.S,, parece a Mao-Tse-Tung, y a sus secuaces un revisionismo de
lo que antes fueron las tesis de Marx y de Lenin.

En 1958, surgio en la China de Mao, el famoso movimiento de las co-
munas, que intentan hacer colectiva incluso la vida individual y los ultimos
restos de la pcrsonalldad humana y de la propledad privada, aun de aque-
llos elementos mas primarios y directos de la misma. Ha sido un proceso
gigantesco. Dos anos después de comenzada la consigna, en 1960, se esti-
maba que ya se habfan constituido unas 27.000 comunas de unos 50.000
habitantes cada una, en la China Continental.

Y en 1966, se puso en marcha, sobre el movimiento al que anteriormente
aludimos, la llamada revolucion cultural, con unas tendencias subversivas
de todo cuanto ha podido quedar de tradicional en el mundo chino. Y con
una vocacién por la subversion internacional y por el apoyo de la misma en
los mas lejanos paises, de los que hay buenas pruebas en cualquier Nacion
Occidental.

Esta es la situacion que nos encontramos hoy: una fuerte tensién entre
dos paises que se dicen 1gualmentc marxistas.

Pero si vamos al aspecto doctrinal, nos encontramos exactamente en una
posicion aniloga. Un socialista francés, marxista por mds sehas, Roger
Quilliot, no ha tenido mis remedio que reconocer que el marxismo no ha
stdo considerado ni en Francia ni, con mucha mds razén, en los partidos
socialistas occidentales, como una base doctrinal exclusiva.

Hay otros que reivindican el socialismo fuera de Carlos Marx. También
es otro doctrinario francés, Roger Ikor, quien al preguntarse “;Qué es el
socialismo?” dice que se ve en grandes apuros para rcsponder.

Y debemos a Madariaga una anécdota que tiene significacién de pro-
funda categorfa. Describe una cena que tuvo él con el Presidente del Con-
sejo de Ministros y todo el Consejo de Ministros sueco, hace unos 30 afios,
en la cual cada uno de los comensales le describid los progresos que se ha-
cian en su departamento. Y al preguntatles él: bueno ;pero ustedes son
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marxistas?, nos dice, la respuesta fue una carcajada general. Es decir, hay
gente que repudia al marxismo dentro del propio socialismo. Del mismo
Salvador de Madariaga, descripcion que nosotros adoptamos para no tener
que hacerla por nuestra cuenta, dice asi: “transformados por Lenin, en
tirania politica que Stalin desboco hasta la vesania, el marxismo ha degene-
rado en un comunismo que ya no cabe considerar como digno de una perso-
na normal y menos de la juventud”.

Y no se crean que esto es arbitrario. Tiene su mejor base en la definicion
del comunismo que publicé Lenin en el capftulo segundo 'de su obra
“Hacia el poder”. Puesto que nos dice “el comunismo (marxismo-leninismo)
es la ideologia revolucionaria, materialista, utilizada por sus adeptos para
justificar los esfuerzos que realizan para hacerse con el poder por cuales-
quiera medios posibles, con el objeto de establecer por la fuerza un orden
social totalitario, mundial”.

Y no haya dudas acerca de lo que esto significa, de hecho. Pues el mis-
mo Lenin, no ha tenido inconveniente alguno en describir lo que es su
férmula de conquista y mantenimiento en el poder: “la dictadura revolu-
cionaria del proletariado es el poder alcanzado y mantenido por la vigencia
del proletariado contra la burguesia, poder que no esta limitado por ningu-
na ley”. e

Estamos, pues, en presencia de una doctrina realizada en muchas zonas
de la tierra. Estamos en presencia de una doctrina que propugna por abrirse
nuevos horizontes. Pero una doctrina para la cual no hay limites morales ni
legales de ninguna clase, ni en la lucha por la conquista del poder ni en el
mantenimiento o ejercicio del poder mismo. Esto es la parte viva del mar-
xismo. No nos enganemos. Es cierto que no existe unidad marxista, ni
aun siquiera entre los paises que giran el ejercicio de su politica bajo este
signo. No nos referimos ya a la tension entre los dos grandes colosos mar-
xistas, China y la U.R.S.S., tension susceptible de explotar en cualquier
momento, cOMo pugna entre dos grandcs potencias. Porque la pugna tam-
bién existe entre ellos mismos y sus satélites. Ahi estd, sin ir mas lejos, el
ejemplo de la Checoslovaquia de nuestros dfas.

Pero debemos atender también a lo doctrinal y seguir examinando si
efectivamente una ideologia que mantienen viva muchos activistas, muchos
libros y revistas y algunos intelectuales, es, efectivamente digna, como nos
hace pensar Madariaga, de alguna persona normal o de algin joven del
siglo xx.
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En el balance final del marxismo, me parece que nos encontramos con
una profunda ctisis de sus planteamientos tedricos, igual en sus concepcio-
nes filoséficas del materialismo histérico que en sus puras teorfas de la
ciencia econdmica. Pero al lado de su quiebra esta la vigencia innegable de
sus organizaciones internacionales y de su proselitismo politico y doctrinal.
Tiene tensiones internas, evidentes hasta entre los llamados Estados comu-
nistas. Tiene también — enfrenta — las anchas zonas marginales de los
socialismos no marxistas. Pero en el andlisis dltimo y definitivo de lo vivo
y lo muerto en la idea marxista, la politica marxista se alza peligrosamente
como una alternativa engafiosa, doctrinalmente falsa, contra la dignidad y
la libertad de la persona.

3) Palabras finales por el Presidente perpetuo de la Corporacién

Realmente, cual ha afirmado nuestro recipiendario al iniciar la lectura
de su Discurso de Ingreso, “el marxismo es el gran fenémeno politico, social
y econdmico contemporaneo”. Y nos preguntamos: jQué tendrd el mar-
xismo cuando en el 26,9 por ciento de la superficie terrestre habitable y
habitado por el 34,4 por 100 de la poblacion mundial, rige su destino go-
biernos afectos a la doctrina marxista?

El socialismo marxista — nos ha dicho el doctor Martinez Val — “es
algo asi como una verdadera rchglon que al erradicar todas las demds reli-
giones, como mera supcrstlcwn o sentimentalismo, viene, no obstante, a
ponerse en el centro mismo de las preocupaciones de los hombres concretos,
embargando su propio sentimiento, ya que no en balde la religion marxista
viene a ser también una religidn mesidnica, es decir, redentora, aunque
basada en una ideologia materialista de presente, rechazando de plano lo
escatoldgico.

Y es ese canto de sirena, ese sentido redentor materialista y social lo que
ha atraido principalmente a unas minorfas audaces y ha llamado a las fuer-
zas obreras en tantos sitios, cual nos ha indicado nuestro rccipiendario, en
contra de la opinién de quienes no supieron o no quisieron verlo al analizar
el sistema tan solo desde el punto de vista econdmico, sin percatarse que es
precisamente su reverso, lo politico, lo que constituye su vivencia.

Con este exordio queda planteada la problemdtica de su Discurso de
Ingrcso, para afirmar acto scguido que su propésito se centra en ‘“‘demos-
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trar que lo muerto en el marxismo es la teotfa econdmica y que lo vivo es
una determinada doctrina y una determinada forma de actuacién del pen-
samiento politico”. '

Después de matizar con agudas reflexiones la génesis del marxismo y
de su teorfa del valor trabajo, destaca el historicismo de sus tesis, que repu-
ta de falsas a la luz de algunos ejemplos de sistemas econdmicos investiga-
dos con postérioridad a la existencia de Carlos Marx y que resultaron serle
insuficientemente conocidos.

Pese a ello, nuestro nuevo académico estima positiva la intencién de
aplicar las teotfas econdmicas a un plano sociolégico; es decir, la considera-
cién de la economia como un instrumento de politica social, de ancha base,
con la que Marx se constituye en adelantado del principio de amplia par-
ticipacion social de los bienes contra el de reparto, en beneficio de una mi-
noria, del producto obtenido en las explotaciones.

Mas la deficiente exposicion del principio, por parte del propio Marx,
ha venido a constituir un semillero de prejuicios y, a la vez, en el fermento
demoledor de un “status” cuyos males eran evidentes. Mas el reconocimien-
to de estos hechos objetivos — nos decfa el doctor Martinez Val — no sig-
nifica que la teorfa de las clases sociales sea rigurosamente cientifica, sino
todo lo contrario. Incluso el propio Marx nunca intenté desarrollarla siste-
matica y cientificamente, con cohesién y rigor, lo que tampoco, en defini-
tiva, pudo lograr Engels, su mds inmediato seguidor y colaborador, ya que
su teotfa de las clases sociales, su intento de consideracién cientifica, pese
a ser estrictamente econémica, no es de naturaleza marxista.

Cuatro teorfas de Marx — cuatro puntos clave de su tesis fundamen-
tal — estima nuestro recipiendario superados, a saber: La de la caida ten-
dencial de la tasa de los beneficios; la de la concentracién capitalista; la de
los Ciclos econdémicos, y la catdstrofe final del sistema capitalista. Y para
ello nos aporta, en primer término, el testimonio de la evidencia y, por otra,
el de un lider tan destacado como el neomarxista Rudolf Hilferding, que
ha tenido que admitir la tesis de que el capitalismo, en base de la concen-
tracién, puede alcanzar una mayor estabilidad y, por ende, afianzar plena-
mente su futuro.

{Qué es lo vivo y lo muerto en la idea marxista? A lo largo del discurso
de Ingreso de nuestro nuevo Académico se ha podido apreciar de una ma-
nera harto notable su calibracidn.

Por otra parte, el trabajo del doctor Martinez Val nos viene en un mo-
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mento muy oportuno. Y si es cierto, cual se ha afirmado recientemente, que
el estudio del pensamiento de Catlos Marx es imprescindible para la com-
prensién del mundo actual, nuestro recipiendario ha aportado una estimable
tesis que habrd de tenerse muy en cuenta en el momento de sentar las
pertinentes conclusiones.

Nuestra sincera felicitacion por la labor realizada por el Excmo. Sr. Dr.
don Jos¢é Maria Martinez Val, a quien en nombre de la Real Academia
de Ciencias Econdmicas y Financieras damos cordialmente la bienvenida.
Y alas dignisimas autoridades y representaciones, y a todos ustedes, senoras
y sehores, nuestro profundo agradecimiento por habernos acompanado en
este solemne acto. Muchas gracias.






INTERRELACIONES ENTRE LAS CIENCIAS ECONOMICAS,
GEOGRAFICAS Y SOCIALES

Recepcién del Académico correspondiente, electo, ILmo. Sr. Don
ABELARDO DE UNZUETA Y YUSTE, en sesién solemne celebrada
el 19 de mayo de 1969.

1) Presentacién por el Presidente perpetuo de la Academia, Exce-
lentisimo Sr. Don Ricardo Piqué Batlle

Cerrando el Programa de actos publicos organizado por nuestra Real
Corporacién para el Curso de 1968 /1969, tenemos hoy la satisfaccion de
recibir oficialmente al Ilmo. Sr. don Abelardo de Unzueta y Yuste, perso-
nalidad suficientemente conocida de todos ustedes que no precisa de nin-
guna presentacion. Mas a riesgo de reiterarles cuanto es publico y notorio,
en cumplimiento del protocolo académico, habran de permitirme que, tan
brevemente como me sea posible, enumere las cualidades profesionales y
cientificas de nuestro recipiendario que la Academia tuvo en cuenta al ele-
gitlo miembro Correspondiente.

Quizas su cualidad mds destacada, la de ostentar la direccién de la Es-
cuela de Comercio de Sabadell, desde hace algunos afios, podria senalarse
como de suficiente enjundia para hacerlo acreedor a la investidura; pero tal
cargo constituye tan sélo un sumando del total de las mismas. Y asi pode-
mos destacar, en el orden docente, su condicién de catedritico numerario
de “Geografia Econémica” de Escuelas de Comercio, y haber sido encar-
gado de las de “Hacienda Piblica”, “Contabilidad Piiblica” y “Legislacion
Fiscal” de las mismas. Todo ello independientemente de su labor como
profesor de “Geografia Econémica” en la Escuela de Periodismo; de “Pro-
blemas sociales del desarrollo”, en la Escuela Social; de “Cursos de Comet-
cio Exterior y Gerencial”, en la Escuela de Administracién de Empresas y
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en la Escuela de Arquitectos Técnicos, para sefialar tan s6lo los mds impor-
tantes, sin olvidar, claro estd, su extensa labor como director o profesor de
diversos cursos formativos sobre “Marketing”, Contabilidad y Comercio
exterior, principalmente. \

Con independencia de su gran labor docente, nuestro recipiendario, por
su condicién de Intendente Mercantil y Licenciado en Ciencias Econémicas
y Sociales, Graduado Social y Censor Jurado de Cuentas, mantiene una
destacada labor -profesional especializada, digna de todo encomio.

Por su actividad y dinamismo, forma parte, entre otros, del “Consejo
Superior de Investigaciones Cientificas”; de la “Real Sociedad Geografica de
Espana”, “Sociedades de Geografia”, de Lisboa (Portugal); “Sociedad
de Estudios Internacionales y Coloniales”; “Sociedad de Antropologia, Et-
nografia y Prehistoria”; “Instituto Juan Sebastidn Elcano™; “Instituto de
Estudios Africanos”, etc.

Incansable, ha escrito numerosisimos ensayos y articulos sobre temas de
su especialidad, habiendo pronunciado multitud de conferencias en distintos
centros docentes, culturales y corporativos, con general benepldcito.

Merecen destacarse las siguientes publicaciones: “Guinea Espafiola” e
“Islas del Golfo de Guinea”, editadas por el Instituto de Estudios Politicos
de Madrid; “Geografia historica de la Isla de Fernando Poo”, editada por
el Consejo Superior de Investigaciones Cientificas; “Geografia Universal”,
“Geograffa de Espana”, “Geografia Economica General” y “Geografia Eco-
némica Regional”, aprobadas por el Ministerio de Educacién y Ciencia; y
“Politica de Amortizaciones” y “Costes de distribucion”, editados por el
Servicio Nacional de Productividad Industrial del Ministerio de Industria.

Por dltimo, cabe senalar su condicién de Caballero de la Orden de Isabel
la Cat6lica.

Tal es la personalidad del Ilmo. Sr. don Abelardo de Unzueta y Yuste
a quien concedemos gustosamente la palabra para dar lectura a su Discurso
de Ingreso en esta Academia, como Correspondiente, sobre “Interrelaciones
entre las Ciencias Econémicas, Gcogréﬁcas y Sociales”.



CURSO 1968-1969 155

2) Discurso del recipiendario

Partimos del criterio de que la primitiva “Ciencia Social” se ha des-
membrado en diversas “Ciencias Sociales o particulares” a medida que han
: ‘ Ve ncias o oPp que b
ido surgiendo distintas especializaciones, siguiendo con ello el punto de vista
del distinguido Profesor Duverger. Por tal causa, tanto la Economia como

g, - /7 g . . . .
la Geografia vy la Sociologia v sus diversas especializaciones pertenecen las
grata y gl y sus clversas csp - pereleeen
tres al amplio grupo de las disciplinas cientificas denominadas “Ciencias
Sociales”.
En su mas amplio y profundo sentido es el hombre (homo oeconomicus,
: ployp : ; .
geographicus y socialis) el que interrelaciona en multiples aspectos a la
Economia, Geografia v Sociologia. Pero esta licazén se particulariza a tra-
’ 13 g’, . y 3 g g . P ’
vés del “espacio”, interrelacionando de una manera directa la Economia y
sus especializaciones: Estructura Econdmica y Teoria Locacional con la
Geografia y su especializacion: la Geografia Econdmica. Y este hombre,

g (X P bkl [{3 g k2l . . - .
formando “colectividades” o “grupos humanos”, liga las Ciencias Sociales
con la Geografia Humana y también la Economia.

Comenzaremos nuestra exposicion con un esquema evolutivo de las
Ciencias Economicas, Geogrificas y Sociales, centradas estas ultimas en su
aspecto de Ecologfa Humana:

1) Esquema Evorutivo pE ra Ciencia Econdmica

Al igual que veremos al tratar de la Ciencia Geografica, la Economia
ha tenido en su relativa corta vida profundos cambios conceptualcs Al em-
pitismo de los mercantilistas suceden los esfuerzos de los economistas pos-
teriores para encuadratla en unos estrechos limites materialistas (influencia-
dos sin duda por la metodologia de las Ciencias Naturales), denominandola
“ciencia de las rignezas” o del bienestar material, olviddndose de la grande
y creciente importancia de los bienes inmateriales, entre los que ocupan
destacadisimo lugar la educacién, que ha pasado a ser considerada por los
modernos economistas como la mejor de las inversiones publicas y privadas.

Otro enfoque es el de consideratla como la “ciencia del intercambio” a
titulo oneroso (teoria del precio), que por su limitacion deja fuera de este
campo econémico la autosuficiencia de las necesidades (el campesino y el
artesano que consumen parte de sus propias producciones).
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Otra nueva limitacién es el enfoque como “ciencia de la escasez”, con
sus criterios subjetivos-objetivos de eleccion de los bienes y de los medios.
Pero esto es artificioso y relativo, pues segiin el tiempo y lugar puede ser
abundante o raro (el agua en las zonas pluviosas o dcscrtlcas, por ejemplo)
y de este hecho derivarse su condicion de bienes econémicos o extraeco-

.
ndémicos.

Segiin la “mentalidad” del economista puede ser de una gran amplitud
o de un contenido muy restringido. Jacob Viner define su contenido con
esta enjundiosa frase: “La Economia es lo que hacen los economistas” y
Alfred Marshall en sus “Principios de Economia” le asigna un contenido
excesivamente amplio: “... el estudio de la Humanidad en las tareas ordi-
narias de la vida”. Pero limitatla al estudio de la rigueza material resulta un
tanto restrictiva. “Definirla como el estudio de la valoracion y seleccion
bumanas resulta de nuevo excesivamente amplio y, por tltimo, definirla
como el estudio de aquella parte de la actividad de los hombres que estd
sujeta a la medida del dinero, es también demasiado restringido”, como
brillantemente enuncia el gedgrafo francés André Allix y el economista
Boulding.

Su etapa actual se caracteriza por unas fronteras mucho mas amplias: las
econdmico-socioldgicas, que le dan un contenido mds humano o, mejor
dirfamos, “humanista” de relaciones multiples. Magistralmente, desde un
punto de vista cientifico y de feliz exposicion (literaria, pudiéramos decir),
André Marchal expone estas interrelaciones: “... en materia social todo esta
unido entre si; el hecho social no es sélo histérico o geografico o econémico
o politico o juridico o ético o religioso... lo es todo a la vez. Por lo tanto,
la economia politica no debe replegarse sobre si misma baciendo abstraccion
de las demads disciplinas, del derecho, de la historia, de la geografia, de la
filosofia, de la sociologfa, que, desde angulos distintos, pero complementa-
rios, estudian también al hombre y la vida social. Nada humano debe ser
extranio a quien estudia la colaboracion bumana. No se trata, naturalmente,
de que el economista se convierta en gedgrafo, en historiador, en socidlogo,
en psicdlogo, en jurista..., se correrfa el peligro de transformar la ciencia
econdémica en un vago humanismo... De esta forma, la ciencia econdmica
aparece como la encrucijada de las diferentes ciencias sociales, como una
ciencia-sintesis”. Y agregamos nosotros que la sintesis es una caracteristica
distintiva y sustancial de la ciencia geografica.

Otro distinguido economista (Bertrand Nogaro) comenta: “Setfa, pues,
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contrario al sentido comidn no utilizar, en el estudio de los fendmenos eco-
ndémicos, el conocimiento que poseemos de su substrato humano.” Y ese
fondo humano es también el objeto de la ciencia geogrifica y de las sociol6-
gicas. Ya el austriaco Schumpeter entronca definitivamente la teorfa econd-
mica con las ciencias sociales, a través de este elocuente parrafo: “Desde el
siglo xv111, socilogos y economistas han crecido como grupos separados
unos de otros, sin conocer apenas y menos ocuparse de lo que hacia el otro,
prcﬁriendo cada uno usat, respectivamente, una sociologfa primitiva y una
cconomla Prlmltlva propia, a aceptar uno de los resultados profesionales
del otro.

La sociologfa economica, que arranca de Marx y Engels, se enriquece
con las aportaciones posteriores de Simiand, del alemin Max Weber, el
citado Schumpeter (austriaco), el sueco Akerman y la escuela francesa

encabezada por André Marchal, Barré y otros, que parte del doble concepto:

1) Influencia causal de los fendmenos econémicos en los fenémenos
sociales.
2) Influencia de los fenémenos extraeconémicos en los econdmicos.

2) EVOLUCION DEL CONCEPTO Y CONTENIDO GEOGRAFICO

Vieja como la Humanidad es la Geografia, la que ha ido Profundizando
y diversificindose a medida que el conocimiento humano se acercia. “Her-
mana de la historia, luz eterna de vida y civilizacién” es como la define el
distinguido escritor portugués Garret. Y en nuestros dias no se concibe
persona mediatamente culta que no tenga, al menos, conocimientos funda-
mentales geogrificos que le permitan conocer y explicarse esquematicamen-
te el Universo que la circunda y las interrelaciones Hombre—Tlcrra, tanto
desde un punto de vista sociolégico como histdrico y econdémico. Es decir,
lo que pudiéramos denominar, por analogia con el conocimiento filosfico
orteguiano, “El hombre y su circunstancia geografica”.

Pero ese devenir intelectivo de la primitiva y pintoresca Geografia del
mundo no occidental y de la cultura greco-romana, de los drabes, de la
Edad Media y de la extraordinaria época de los Descubrimientos hispano-
portugueses, meramente descriptiva y enumerativa, en gencral, a modo de
nomenclator o catalogo, fue transformandose poco a poco en analitica, bus-
cando una fase explicativa y cientifica. Con certera frase ha sido definida la
evolucién de la ciencia geografica: “La Geografia tiene #n largo pasado y
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una bistoria breve.” Es decir, son antiguos los diversos conocimientos que
integran la Geogtafia, pero es nuevo o moderno su concepto cientifico.

Su antecedente mis remoto puede situarse en 1650 cuando Varenius
publica su “Geographia Generalis”, en la que destaca la “Geografia Hu-
mana” dentro del amplio campo geogrifico general. También Kant
(1724-1804), conocido por todo el mundo como filésofo y autor de la “Cri-
tica de la razén pura” y “Critica de la razén prictica”, pero por bastantes
menos como Profesor de Geograffa Fisica que fue también de la Universi-
dad de Kaenisberg (hoy rebautizada con el nombre ruso de Kaliningrad),
quien realz6 en sus estudios geograficos la importancia de los factores huma-
nos. Pero es Alemania, con su aportacion de la sistematizacién de la ciencia
geograﬁca, la creadora de la moderna Geograffa a través de sus grandes
genios: Alejandro von Humboldt (1769-1859), Katl Rister (1779-1859) y
Federico Ratzel (1844-1904) . Humboldt, procedente del campo de las Cien-

cias Naturales, aplicé a la Geografia los principios de:

1) Generalidad u observacién de la reparticién o localizacién de un fend-
meno local por diversas dreas geograficas.
2) Cansalidad o bisqueda del porqué o causas de los fenomenos.

Se ha dado ya un paso gigante, pues se ha pasado de la Geografia des-
criptiva a explicativa, mediante la observacién o anilisis. Ritter, que es exac-
tamente de la misma época que Humboldt, procede del campo histérico-
filoséfico y aplicando también el principio de generalidad centra su obser-
vacién en la “posicién geografica” de las dreas regionales y como el desarrollo
de las sociedades bumanas y el bombre estin sometidos a la influencia de
los fendmenos naturales, creando la teoria determinista. Finalmente, Ratzel,
siguiendo las directrices marcadas por Ritter, aplica al campo de la Geografia
humana los principios de blisqueda y anilisis de los fenémenos terrestres.
A esta nueva fase puede llamérsela Ciencia Geografica, verdaderamente;
a la anterior, solo Pregeografia.

A medida que se amplian los conocimientos y surge el enfoque cienti-
fico, combinandose los métodos analiticos y sintéticos, surge la diversifica-
cién geogrdfica. Y de aquel delgado tronco en sus comienzos, robusto al
correr de los tiempos, van brotando nuevas ramas, que al adquirir vigor
tienden a desga]arse, cobrando vida propia y transformandose, a su vez, en
nuevas ciencias en el preciso instante que creen lograr sustantividad propla

Colaboran en esta diversificacion el espiritu francés, creador de la “Geo-
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grafia Regional” enfocado al estudio monogrifico de las regiones de Francia,
frente al espiritu germdnico, especializado en la “Geografia General”. Por
un cierto recelo intelectivo, frente a las amplias y un tanto vagas generaliza-
ciones del pensamiento geografico alemin, surgié como reaccién tipicamente
francesa limitar el estudio geografico a determinadas porciones territoriales:
la regién, pues el “paisaje geogmfzco o humano” no es simplemente el
resultado fisicoclimatico o “paisaje natwral”, sino que este Gltimo ha 51do
modificado por la accién del hombre. Y en este nuevo concepto de “regidn”
coinciden plenamente los enfoques geograficos y econdmico-sociales, con
sus diferentes conceptos de regionalidad que tanta importancia tienen en
nuestro tiempo, dando lugar a una fecunda interrelacién y a un nuevo y
rico vocabulario procedente de las ciencias Geograficas, Econdmicas y Socia-
les, permitiéndosenos citar las voces: dcscquilibrios regionales, polos de cre-
cimiento y polos de desarrollo, planificacién territorial, plancs de desarrollo,
ecologia humana y tantos otros conceptos tenidos de aspectos geo-economi-
co-sociales.

Entre los cultivadores de las Ciencias Geograficas surgen dos tendencias
radicalizadas: los #nitarios, que se niegan a conceder una separacion del
tronco madre o comun: la Geograffa, sin adjetivo alguno, y los especialistas,
que reclaman vida propia e independiente para su disciplina, por tener ésta
substantividad propia, aun reconociendo y afirmando la intima conexién
con el tronco comun o ciencia matriz: la Geografia General. He aqui las
cuatro grandes ramas geogréﬁcas, intimamente interconexionadas y, a su
vez, con destacadas notas personales:

— Geografia General.

— Geografia Regional.

— Geograffa Humana.

— Geografia Econémica o Geoeconomia.

3. EvoLucién pE 1A Sociorocia

La Sociologia, en su devenir histdrico, se ha ido desmembrando en va-
rias disciplinas particulares, dando nacimiento a las Ciencias sociales par-
ticulares. Pero su clasificacién se ha realizado no por procedimientos logicos
sino empiricos, segun la procedencia originaria de sus diversos cultivadores,
cumpliéndose aqui el concepto de deformacién profesional originaria, as
como las técnicas utilizadas en cada disciplina de origen.
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Por la procedencia de los cultivadores de las Ciencias Sociales: filésofos,

Junstas, historiadores, cconomlstas, gedgrafos, estadisticos-demagrafos, etc.,

sus técnicas de investigacién no se puede establecer una clasificacion ra-
cional de las Ciencias Sociales.

Las Ciencias Sociales particulares son las que estudian aspectos particula-
res de la morfologia social o estructura exterior de los grupos sociales, asi
como su funcionamiento o estructura interna (fisiologia social ). Por el con-
trario, las Ciencias Sociales globales centran su estudio en la totalidad o con-
junto de los diversos aspectos de uno o vatios grupos sociales; es decir, no
analizan solamente un tipo de actividad sino todas ellas. La Sociologia
General es una de estas ultimas, siendo una “ciencia de sintesis que agrupa
los resultados de las Ciencias Sociales especializadas (o particulares) y cons-
tituye la teoria de conjunto”. Pertenecen a las Sociologias particulares las
ciencias econémicas, politicas; las sociologias juridica, moral, religiosa, artis-
tica, etc. (en su doble estudio morfoldgico o de estructura exterior y fisiol6-
gico o de estructura interna). También quedan englobadas en las Ciencias
Sociales particulares la Geografia y la Demografia, en su estudio solamente
morfologico o de estructura externa.

El concepto de “morfologia social” se utiliza en tres acepciones: 1) en
sentido lato o amplio, todas las Ciencias Sociales particulares tendrian un
aspecto motfoldgico, 2) en sentido estricto se aplicaria sélo a la Demografia,
y 3) en un sentido intermedio se aplica al “estudio de los hechos sociales
en su sustrato material”, segin definicion de Cuvillier, terminando de re-
dondearlo el parrafo de Duverger: “... la morfologia social comprende,
practicamente, la Geografia Humana y la Demografia”.

Los términos “Ciencia Social” y “Sociologia” son para un grupo de
sociblogos meros sinonimos. Para otros la “Sociologia” es una ciencia de
sintesis, agrupadora de los resultados de las Ciencias Sociales particulares o
especializadas, constituyendo una teorfa de conjunto o “Sociologia Gene-
ral”. Duverger da al término “Sociologfa” un contenido mads restringido
que el de “Ciencia Social”, equiparéndola al de “Ciencia Social Particular",
comprendiendo su estudio aspectos morfoldgicos y fisiolégicos (estructuras
externas e internas), “en oposicidn a las que se limitan a estudiar los ele-
mentos motfoldgicos y son mas descriptivas (geografia humana y demo-
grafia).

Paralelamente a la evolucién sociolégica se desarrolla la econdmica, sien-
do la Econdmica la primera de las Ciencias Sociales, asi como por el influjo
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de las teorias marxistas que “afirman el caricter predominante de los fend-
menos econémicos respecto de los demds fendmenos sociales” (Duverger).

Desde sus comienzos han existido dos tendencias en la Sociologia y en
la Economia. Una de ellas de caricter colectivo o de grupo, mientras la otra
es individual o subjetiva. Para las primeras el grupo es lo fundamental,
siendo el individuo una realidad secundaria o derivada. El filésofo inglés
Herbert Spencer (1820-1903), es el creador de la teorfa organicista, basada
en la aplicacion a las sociedades humanas de las leyes evolutivas biologicas,
mcnospreciando la “conciencia” existente en los seres humanos, mientras
las células de los orgamsmos biolégicos carecen de ellas. Su extremo limite
quedé expuesto anteriormente por el también filosofo mgles Hobbes (1583-
1679), creador del utilitarismo egoista, plasmado en el “Leviathan”, cuya
representacion grafica era la de un monstruo formado por multitud de
hombres.

Hobbes fue el precursor y Hegel su actualizador al no comparar el grupo
humano a un organismo biologico, pues establecen entre ellos diferencias
fundamentales, siendo el grupo humano una realidad espiritual y no orga-
nica. Sin embargo, el individuo no existe realmente nada mis que por el
grupo, en el grupo y por el grupo, dando lugar a la teorfa llamada “ontologia
de la comunidad”. El filosofo aleman Otto Spann, citado por Duvergcr
redondea este concepto: “El hombre es, antes de su entrada en la comuni-
dad, pura virtualidad, y solo en la comunidad espiritnal desarrolla su indi-
vidualidad y su esencia moral.”

Opuestas a estas tendencias son las que parten de las relaciones inter-
individuales o teorias psicologicas. Los economistas clisicos: Adam Smith,
la escuela de Manchester, Juan Bautista Say y otros, partieron del supuesto
de que la vida econémica se formaba por relaciones establecidas entre indi-
viduos, tratados como seres abstractos representados por esa entelequia del
“homo oeconomicus”. Es decir, considerar la realidad econémica no por la
observacion experimental de los hechos, sino por el razonamiento teérico
de las relaciones interindividuales del “homo oeconomicus” y sus méviles;
lo que se ha venido llamando economia liberal.

Un pensamiento intermedio entre lo colectivo o macroeconémico y lo
individual o microeconémico se desarrolla por el marxismo y Durkheim. En
realidad, existe una contradiccién interna en las teorfas marxistas, aparte
de que han sido ya superadas por sus propios seguidores, pues mientras se
dice por Marx que “el hombre es el capital més precioso”, a continuacién se

11
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afirma que “las ideas, sentimientos y representaciones son reflejo de las
condiciones socio-econémicas y de las fuerzas productivas” y que las “clases
sociales” o grupos humanos son mds importantes que el hombre aislado.
Sin negar que el individuo Puede qucdar influido o determinado por el
medio ambiente socio-econdmico, su conciencia e inteligencia puede actuar,
modificando este medio negativo. Se ha de tener en cuenta que Marx es
anterior a las teorfas organicistas y psicologistas, en general.

La teotfa de la “conciencia colectiva® de Emile Durkbein (1858-1917)
parte del principio ecléctico de que “no puede producirse nada colectivo si
no existen unas conciencias Particulares. Pero ... que dichas conciencias
estén asociadas y combinadas de cierta manera”; intentando asf conjugar lo
colectivo con lo individual. Esta concepcién ha perdido actualmente viven-
cia, pues la fenomenologia y la filosofia existencialista no delimitan fronteras
entre lo individual y lo colectivo, como se desprende de este parrafo citado
por Duverger: “... la conciencia del yo no es separable de la conciencia del
t4 y de la conciencia del nosotros”. Otra analogfa entre las Ciencias Econo-
micas y las Sociolégicas nos la evidencia la nocion de “marco bistérico”
debida al historiador Fernand Braudel, que establece “marcos historicos a
corto plazo, que serfan los ciclos de coyuntura y marcos historicos a largo
plazo, de caricter secular y plurisecular” (Duverger)

En el siglo xviur los fisiocratas y, postetiormente, Adam Smith y los
manchesterianos desgajan del amplio drbol filosofico la Economia Politica,
constituyéndola como ciencia auténoma. En el siglo x1x reaccionan contra
esta divisién de las Ciencias Sociales el fundador de la Sociologia, el positi-
vista Augusto Compte (1798-1857), creador a su vez de la palabra “socio-
logfa”, pues hasta entonces se utilizaba la de “ciencia nueva”; también los
socidlogos de la escuela francesa de finales del siglo x1x, destacando entre
ellos Durkbeim, quienes proclamaban la unidad de la ciencia social, en vez
de su particularizacién en ciencias sociales. Siguen esta linea Saint Simon
y, finalmente, Marx, que afirmaba rotundamente la interdependencia de
todos los fenémenos sociales (incluidos como es ldgico los econdmicos),
dando nacimiento al “primer sistema completo de explicacion de los fenome-
nos sociales” (Duverger).

4. EL DETERMINISMO Y POSIBILISMO GEOGRAFICO Y ECONOMICO-SOCIAL

He aqu1 otro nuevo y fecundo campo de analogias evolutivas entre
ambas ciencias. Frente al fatalista “determinismo geografico” ratzeliano y
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al materialista “determinismo socio-econémico” marxista, surge esperanza-
dora y mis acorde con la realidad humana el “posibilismo”, en estos y otros
campos cientificos. No sélo desde el estricto campo geogrifico, si no desde
el histdrico, el econdmico, el sociolégico y el de las ciencias naturales se han
manifestado estas tendencias posibilistas, destacando la funcion activa del
hombre y de las sociedades humanas, abandonando la concepcién pasiva o
de sometimiento al “medio”.

Unas breves citas de las mds representativas, espigadas entre tanto mate-
rial disponible, nos evidencia este nuevo enfoquc; de un gedgrafo: “... La
Geograffa proporciona el cafiamazo sobre el cual el hombre borda un dibu-
jo”’; de un historiador: “el hombre transforma el medio geogrifico, no el
hombre abstracto, sino el hombre social y creyente”; de un economista:
“el hombre ejerce, a su vez, una influencia sobre el medio, que lo transfor-
ma, lo rienta, lo pone en cierto modo a su servicio para utilizarlo segun sus
necesidades” (Vidal de La Blache, Lucien Febvre y Marchal). Este “posi-
bilismo geogrdfico” va de acuerdo con las nuevas tendencias del “posibilis-
mo econémico” y de la econometria, que se convierte en estocastica o
probabilista, como algo andlogo sucede en las ciencias naturales, establecién-
dose asi un paralelismo evolucionista entre las ciencias geograficas, de un
lado, y las ciencias econémicas y socioldgicas, de otro.

Las mutuas influencias del “medio geogrifico” sobre el hombre y su
actividad socio-econdmica y de éstas sobre dicho medio, que se traducen
en la cada dia més intima conexién triple: geografia, economia y sociologia
han sido puestas de relieve de una forma elegante e inteligente por el dis-
tinguido economista francés André Marchal: “... la Geografia Humana
(y la Econémica, ahadimos nosotros para mejor puntualizacién) puecle
aportar una gran aynda al economista. Vivimos inmersos en una nueva era
tecnoldgica que ha derrumbado, felizmente, las condiciones econémicas
pesimistas y deterministas que condicionaban la actividad humana a la ex-
plotacién de los recursos terrestres con una utilidad decreciente, permitiendo
que la utilidad sea creciente. Pero ese reinado tecnoldgico, de clara raiz
evolutiva, tiende a convertirse en determinista, pues la vision unilateral de
determinados socidlogos condiciona totalmente la organizacién socio-econo-
mica a la evolucion tecnoldgica, haciendo de ella el centro o motor de las
sociedades humanas, con menosprecio de otros valores, principalmente los
animicos y espirituales.

Asi como el espacio y sus derivados la distancia y el transporte, valorado
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en términos monetarios, condicionan la localizacién de las actividades eco-
némicas; ese “factor espacial”, dicho en términos geogrificos condiciona el
reparto y modo de comportarse las agrupaciones humanas, siendo ese “medio
ambiente gcogréﬁco", a su vez, modificado mds o menos intensamente por
el hombre.

A) La escuela francesa o el posibilismo geogrifico

Frente a la rigidez conceptual germanica, reveladora de un substratum
psicoldgico de poca flexibilidad, se alza el pensamlento francés, de gran
plastlcxdad y mayor finura y penetrac1or1 sin menospreciar las grandes y
positivas cualidades de las concepciones conceptuales alemanas. Los funda-
dores franceses de la “Geografia Regional” y “Geografia Humana”, encabe-
zados por Vidal de la Blache, Jean Brunhes y Demangeon, sin desconocer
ni minusvaluar el peso del “medio ambiente geografico” sobre los aspectos
somaticos y . psicolégicos del hombre y las sociedades humanas, admiten
la posibilidad de que mediante el empleo de la inteligencia, traducido en
técnicas y actitudes mentales, se transforme favorablemente el “paisaje
natural” en un “paisaje humano o geo-econdmico”. Sin olvidar la bella
expresion poética-psicologica: los paisajes son estados del alma, tan acorde
con la frase de Demangeon: “la reflexion es uno de los grandes factores que
han transformado el paisaje terrestre”. Asi es como con inteligente expre-
sién literaria y conceptual, el socidlogo Duverger, a la ya clsica frase del
norteamericano Huntington: “el hombre no es mas que arcilla en manos
de la naturaleza”, le ha dado vuelta: “la naturaleza es arcilla en manos del
bombre”.

B) El determinismo y posibilismo econémico seghn la sociologia y la
economia

Paralelamente al pensamiento geogrifico del “determinismo geografico”
actuando sobre el hombre y la sociedad, se desarrolla el “determinismo socio-
econémico”, creado por Karl Marx (181 3-1883), siendo ésta su concepcion
materialista: “... el factor econdmico es el determinante fundamental de la
estructura y el desarrollo de la sociedad. Este factor, constituido esencial-
mente por los medios tecnoldgicos de produccién, determina la organizacién
social de la produccidn... Esas relaciones se producen independientemente
de la voluntad humana... la organizacion de la produccién — llamada por
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Marx subestructura econdmica de la sociedad — ... moldea toda la superes-
tractura: organizacion politica, derecho, religién, filosoffa, artes, literatura,
ciencia y la moral misma”. Esta tesis determinista econdmica a ultranza no
ha sido seguida rigidamente por sus discipulos, entre ellos Engels, que han
abierto puertas al posibilismo al decir que la situacién econémica no es la
sola fuerza impulsora. Pero tampoco fue Marx el revelador de la interpre-
tacion econdmica de la Historia, que ya anteriormente habia sido expuesta
por diversos autores, aunque no de una manera tan sistematizada.

Eminentes socidlogos como Sorokin y Durkheim, entre otros muchos,
han demostrado que los ideales, los impulsos biologicos y el medio ambiente
geogrifico en determinadas sociedades primitivas y todavia en los paises
subdesarrollados actiian con prioridad sobre los factores meramente econd-
micos, que no existen o estin poco desatrollados; es decir, son los fendmenos
extraeconémicos, las “fuerzas motrices” del economista sueco Akerman las
determinantes o impulsoras de otras variables estructurales. También
Akerman enuncia el relativismo estructural en el que las leyes solamente
son vilidas “segiin las estructuras o entre dos limites estructurales que mer-
can el paso de un tipo de estructura a otro. Si semejante dptica dindmica
tiene como efecto restringidor el alcance de las leyes econémicas o mis bien
su ambito de soberania, precisamos que, en calidad de economistas, no
podemos suscribir... el exagerado papel de lo imprevisible y de lo inespera-
do en la evolucién de las sociedades”. Este concepto de Akerman es defini-
torio de la relatividad econdmica.

Desde el campo econémico se ha pretendido explicar también la evolu-
cién econdmica y social por la accion preponderante de #n solo factor, prin-
cipalmente la técnica o la poblacién, destacando en este intento Colin Clark
y Schumpeter, como mas calificados. El factor religioso y espiritual ha sido
también considerado como “fuerza motriz determinista’ de la evolucién
economica y social, tanto desde el campo histérico como del econémico. Asf,
la formacion del capitalismo es debida segiin Max Weber al puritanismo;
Troeltsch, al calvinismo y Sombart al judaismo; todo ello muy dentro de la
linea del “sentido reverencial del dinero” que la pragmatica social anglosa-
jona, matizada de influencias judaicas, otorga al desarrollo de un pais y al
triunfo personal, basado sélo en aspectos materialistas o de poder econémico,
camuflados bajo una apariencia religiosa-espiritual, y que tan bien definio
por su conocimiento de la misma nuestro Ramiro de Maeztu, de madre
inglesa y padre vascongado.
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En el campo sociolégico y a caballo entre la Economia y la Geografia
ha surgido una.nueva vision: la Ecologia Humana, que intenta analizar y
describir las relaciones del hombre y de los grupos humanos con su medio
ambiente (geografico, cultural, social, econémico, religioso, etc.); es decir,
las interrelaciones entre las estructuras sociales y #n determinado espacio
geogrdfico o ambiente. Basada en la ecologia bioldgica, aparece en el afio
1921 el término de “ecologia humana”, introducido por Park y Burgess;
ciencia tan querida y desarrollada por los norteamericanos. Pero su concepto
motfolégico o de su estructura externa puede ser: amplio, abarcando el
estudio de todas las Ciencias Sociales particulares; limitado, incluyendo so-
lamente la Demograffa, ¢ intermedio, referido al “estudio de los hechos
sociales en su substrato material”. La idea bisica de Park es “que la gente
con caracteristicas econdmicas y culturales analogas tiende a reunirse en
zonas especificas de la ciudad, y que las caracteristicas sociales y culturales
de cada zona tienden a imponerse a las vidas de los habitantes”. Entre 1930
y 194o se lleg6 a extremos limites en este determinismo ecolégico o influen-
cia del medio ambiente ciudadano, minusvaluando los factores morales y
culturales en la formacién de la conducta o comportamiento (teorfa bejavio-
rista), que con frase certera define asi Tinasheff: “muchas veces se tiene la
impresion de que en las mentes de los autores las mismas paredes y tejados
de los edificios arruinados y el repugnante polvo de las calles mismas mol-
dean tipos de conducta”. Es decir, que el condicionante motriz del “medio
geografico (o “natural environment” de la escuela norteamericana) ha sido,
a su vez, condicionado por el “caltural environment” que explica el devenir

. ,
socio-econdmico.

Finalmente, el viejo término de Antropologia introducido por el gedgra-
fo alemdn Ratzel (1844-1904) para designar el estudio del hombre, que la
escuela francesa denomind Geografia Humana, se ha visto modernamente
ampliado con el adjetivo social, dando asi nacimiento a una nueva especia-
lidad: la Antropologia Social, que analiza y observa los grupos humanos
en sus particularidades. “La Antropologia se ha inclinado a enfocar los

roblemas mds generales, particularmente a través del concepto de cultura.
Alli donde el economista, por ejemplo, ha propendido a ver sus problemas
como parte de un sistema atslado de ideas y comportamientos, el antropé-
logo se ocupa de la estructura de la cultura total y percibe las relaciones
reciprocas entre las instituciones econdmicas y otros aspectos de la cultura”
(Beals y Hoijer). Es muy interesante resaltar la interrelacién de la Antropo-
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logia con la Economia, a través del estudio que la primera hace del concepto
de racionalidad econdmica, evidenciando el caricter no racional de gran
parte de la cultura euroamericana, e igualmente que los hasta ahora consi-
derados comportamientos inferiores o menos logicos de otras sociedades son
simplemente “soluciones alternativas a los problemas generales humanos”.
Se suelen confundir los términos “Antropologia” y “Etnografia”, pero los
anglosajones centran los estudios etnograficos en los pueblos o culturas pri-
mitivas, mientras los antropogeograﬁcos los refieren a nuestras actuales so-
ciedades, acentuando el cardcter cultural, lo que los diferencia de la Socio-
logta. Y terminamos este capitulo citando al socidlogo Le Play (1806-82)
que hizo depender de las condiciones geogrificas la consecucién de los me-
dios de subsistencia familiares, concepto tan eminentemente econdmico, o de
Geograffa Socioeconomica.

5. EL FACTOR ESPACIO: NEXO DE LAS TEORIfAS ESPACIAL-LOCACIONAL, LA
ESTRUCTURA ECONéMICA, LA GEOECONOMIA Y LA SOCIOLOGIA

“El hombre no vive solamente en el espacio: lo modela. Establece sus
ciudades, sus caminos, sus cultivos, sus civilizaciones..., crea la Geogratfia
casi de la misma manera que la Historia” (Boudeville). “El espacio no es
una sustancia; es el orden de las coexistencias posibles” (Leibniz). “La Teo-
ria Espacial no es tanto una innovacién como una toma de conciencia”
(Guitton). Exprofeso hemos comenzado este capitulo con estas tres citas
tan cargadas de profundo sentido filoséfico, que nos hacen pensar queramos
o no en la trilogfa o interrelaciones: Geografia-Sociologia-Economia; es de-
cir, en las Ciencias Sociales, a las que pertenecen las tres disciplinas.

El dar al “andlisis espacial” y como consecuencia a la Teorfa Locacional
un fundamento geogrifico, es un campo fructifero de interrelaciones entre
la Teoria Locacional, de una parte, y el nuevo concepto de Geografia Eco-
némica, de otra. Pero, a su vez, es a través del “marco espacial” o “region
econémica’ donde se vuelve a producir una doble vinculacion entre la Teo-
ria Locacional y la Estructura Econdmica y entre ambas y la Geografia
Econémica y la Sociologia. La distincién fundamental entre la Geoeconomia
y la Estructura econdmica es que mientras las Ciencias Geogrificas necesi-
tan siempre el suelo o espacio para la explicacion de las relaciones causa-
efecto de los fendmenos econdmico-naturales, la Estructura Econémica no
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tiene necesariamente esa vinculacién terrestre o espacial para todos sus pro-
blemas de 1nterdependenc1a econdmica.

El economista Alfred Marshall, fundador de la Escuela de Cambndgc,
célebre autor del libro “Principios de Economia” que tanta y dilatada in-
fluencia tuvo entre los economistas euroamericanos, al hablar del concepto
del valor introdujo un nuevo enfoque al destacar que las relaciones econd-
micas se desarrollan en el espacio y el tiempo, pero pasando por alto aquél
y dando primacia total al tiempo. Con la introduccion de la “variable
tiempo” la economia paso de ser estatica a dinamica, con sus periodos:
“corto y largo”. Esta visidn parcial, adoptada por sus seguidores, ha permi-
tido durante muchos afios creer erroneamente que la teoria del equilibrio
de los precios era valida para todos los puntos de un mercado y no para uno
solo, al suponer que los precios se mantenian iguales dentro de esa area en
régimen de competencia pura, formandose el precio para todo este mercado
en un determinado p#nto, abstraccion hecha del factor espacio y sus deri-
vados: distancia y transporte de los factores de la produccion (mercancias
y trabajo) para los restantes lugares. El “espacio” puede considerarse bajo
dos enfoques: 1) espacio-extension, concepto mas bien gcogréﬁco, y 2) es-
pacio-distancia, en sentido estructural, cuyo obstaculo se salva mediante el
transporte, que es a su vez el nexo entre las necesidades-recursos o recursos-
necesidades, medido en términos de valor o coste.

6. EL ANALISIS ESPACIAL Y LA TEORIA LOCACIONAL

Es por primera vez en Alemania en el primer cuarto del pasado siglo x1x
cuando se empiezan a estudiar estas cuestiones “espaciales”, centradas pri-
meramente en el aspecto agricola, por Von Thiinen (1826), investigando el
problema de la “localizacién” de las actividades econdmicas, dando asi na-
cimiento dentro del marco econdmico al “factor espacio” y sus derivados
distancia y transportes; es decir, a la relacién entre costes, prcaos y distan-
cias. Ello revolucionaria el proceso productivo, pues a la dptima combinacién
clsica de los factores Productlvos (inputs) : tierra, capltal y trabajo, se unia
ahora el de “distance inputs”, ransport inputs”, segun la termmologla
del norteamericano Walter Isard, y “costos de transferencia” segin atribuye
el economista portugués Cimourdain de Oliveira al profesor sueco Bertil
Ohlin. Las influencias de Thiinen son recogidas por Alfred Weber, quien
en 1909 publica su tratado sobre “localizacion industrial”’, mientras aquél
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basaba sus estudios en la agricultura, casi un siglo antes. Segtin el econo-
mista norteamericano Isard es éste el primer intento para la formulacion de
la “teoria de la localizacién” basada en un enfoque histdrico-evolutivo de
las estructuras, creando asi el “anlisis espacial” y la llamada “regla del
tamafio de las ciudades”. Sin embargo, no logra enunciar la ley que rige
en su conjunto la estructura ni la medicién de las distintas relaciones. Di-
vide la economfa en diferentes estratos interrelacionados: agricola, indus-
trial, administrativo, etc., cuyos costes minimos de transpotte se encuentran
dentro de un tridngulo formado por el mercado consumidor y la localizacion
de dos materias primas esenciales, lo que en raras ocasiones se produce. A su
vez, divide las materias primas en dos grupos: sbicuas, para designar a las
que se encuentran en todos los lugares y en iguales condiciones, como, por
ejemplo, el aire, y las que no tienen estas caracteristicas, que denomina
“fixed raw materials”. Expresa el factor transporte en unidades técnicas
(toneladas-kilémetro) pero no en coste, lo que no le hace comparativo, pues
los restantes factores de la produccién se miden en dinero.

En 1925 el profesor alemin Predohl publica su obra en la que deslinda
los campos entre los gedgrafos y economistas en los problemas locacionales,
aceptando los “hechos geogtificos”, pero inmersos en el conjunto de las
relaciones econémicas y como reflejo de costes y precios, lo que viene a sig-
nificar asi la dependencia de la geografia respecto a la economfa. Alemdn
es también Christaller, quien en 1933 publica la obra que sirve de inspira-
cién a Losch para definir su concepto de region: “... en una regién nodal
existe un foco dominante, la capital reglonal y una jerarquia de cludades,
regularmente distribuidas en el espacio y estrechamente vinculadas...”. Au-
gusto Lasch publica en Jena (Alemania), en 1940, un dificil y conceptuoso
trabajo, ademds de extenso, tratando la “region” en sentido abstracto-econé-
mico-matematico y no geografico.

Al término de la segunda guerra mundial surgen las aportaciones anglo-
sajonas, principalmente norteamericanas, destacando entre todos Walter
Isard, quien publica en 1949 su célebre obra “The general theory of location
and Space- Economy” ,inspirada en los tratadistas anterlores, pero con di-
ferente enfoque, seguida de posteriores trabajos. Para él la “regién” tiene
también fundamentos econdmicos y no geogrﬁﬁcos, pudiendo existir tantas
regiones cuantas clases de investigaciones se practiquen, rechazando el con-
cepto de region-tipo. La escuela francesa ha hecho notables aportaciones al
regionalismo econdmico, por sus distinguidos tratadistas: Perroux, Ponsard
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y Boudeville, entre otros. Y séanos permitido citar de pasada, por ser tema
de relaciones estructurales, las geniales aportaciones de Leontiaf que ha po-
dido realizar las anticipaciones del “Tableau Economique” de Quesnay y
las formulaciones matemiticas de Walras y Pareto, con sus cuadros de
doble entrada o “inputs y outputs”.

7. LA ESTRUCTURA GEOECONOMICA Y LOS DIVERSOS CONCEPTOS ESTRUC-
TURALES

¢Y qué es ese concepto estructural y la voz estructura, que tanto se ha
impuesto en nuestros dfas? Conceptualmente la estructura tiene una doble
acepcidn: 1) Componentes heterogéneos de un conjunto, y 2) Interdepen-
dencia integrada de cada uno de estos componentes, pues ninguno de ellos
es plenamente auténomo, funcionando dentro del conjunto. La estructura
es utilizada por muy diversas ciencias: desde las Naturales y Matematicas
a las Sociologicas. Asi, la Fisica y la Biologia aplican, respectivamente, los
conceptos estructurales a la matetia y a los organismos vivos; las Matema-
ticas se han ampliado con el concepto de estructuras de grupos, desarrollan-
do Eddington la “Teorfa de los Grupos”; la Lingiiistica, la Poesia y la
Misica han enriquecido su mundo con la aplicacién conceptual de la “teoria
de la forma”, pues determinados colores, lineas y formas materiales poseen
expresion propia con independencia de la que se les asigne o atribuya tradi-
cionalmente. La Antropologia, la Psicologia notmal y la Patologl'a y la
Sociologia han dado paso a las ideas de permutacion en las estructuras uni-
versales de la mente humana, a la composicién de los procesos mentales y
a la estructura del comportamiento o teotia bejariovista. La Filosofia, arrin-
conando el clasico concepto de que las palabras nacen de las ideas, por el
revolucionario de que son las ideas las que nacen de las palabras. Final-
mente, la Economia, dando paso a la Estructura Economica y la Geografia
Economica de ayer a la Geoeconomia de hoy. Esta variedad de aplicacion
del concepto de estructura ha dado ya lugar a bastantes reuniones de caric-
ter internacional para centrar su concepto unitario y el especifico para cada
ciencia o grupo de ellas, por cuanto siendo un término puesto de moda en
estos ultimos afios, todos han acudido a él, utilizdindolo en algunas ocasiones
de una manera un tanto imprecisa y aun inexacta.

Pero la Estructura Econdmica ha de ser lo suficientemente amplia para
recabar la ayuda y el complemento de un conjunto de disciplinas no eco-
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ndémicas llamadas “estructuras de encuadre”, “estructuras extraeconomicas”,
“marcos” y “datos”, pues la actividad econémica se desenvuelve en unos
“marcos” o “medio ambiente” denominados por el distinguido economista
francés Barré “estructuras de encuadre” y aqui, mediante el “espacio fisico
o geogréfico” vuelven a interrelacionarse las Ciencias Econdmicas, Geogra-
ficas y Sociales. Las principales estructuras de encuadre son:

Estructuras demogrificas, estudiadas por la Demografia, que analiza la
de edades y la composicién de la poblacién en activa y pasiva.

Estructuras sociales, campo perteneciente a la Sociologia (sociedades plu-
rales, unificadas, equilibradas, desequilibradas, etc.).

Estructuras institucionales, que la Politica enfoca desde el punto de vista
de relaciones entre los diferentes poderes y los érganos de Gobierno.

Estructuras mentales, materia privativa de la Psicologia normal y pato-
logica, de la Etnologia y de la Filosoffa, que Lucien Febvre ha bautizado
con la acertada frase de “utillaje mental”.

Estructuras fisicas o geogrificas, que tienen un caricter de fijeza o per-
manencia mas acusado que las anteriores, siendo la base “espacial” eco-
némica.

Es interesante poner de relieve la recurrencia a elementos geograficos
para fundamentar explicaciones meramente econdmicas. Asi, Schmoller
escribfa que la economia europea reposa en un clima; Bruckner, establece
una correlacién entre la politica aduanera del siglo x1x y el clima, estudian-
do los ciclos lluviosos y secos; igualmente Willis, relacionando las cosechas
trigueras de Australia con las lluvias; Peters, afirmando que para Inglaterra
le era tan importante la corriente calida del Golfo que su minerfa; Hunting-
ton, con sus teorfas deterministas del clima sobre el hombre y su activi-
dad mental y fisica; Wagemann con sus teorfas de las variaciones coyuntu-
rales y de los ciclos econémicos dependientcs de las manchas solares vy,
finalmente, el clima y el sol como infraestructuras fundamentales de las
estructuras econdémicas de determinadas 4reas o paises, valorizando ya
Roscher, en términos econdmicos, las bellezas paisajisticas y su valoracién
econdémica: el turismo.
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3) Palabras finales por el Presidente perpetuo de la Corporacién

A lo largo de la lectura de su Discurso de Ingreso, nuestro recipiendario
ha sabido mostrar su pleno dominio de las ciencias geogrificas en sus rela-
ciones e implicaciones econdmicas y sociales. La labor no era facil, dado que
por exigencias reglamentarias, ha debido extractar brevisimamente su dis-
curso original sometido a la consideracion de la Academia, del que la por-
cién leida ocupa escasamente el 10 por ciento.

Y decimos. que no era facil, porque el tema, por su compleja amphtud
requiere por si mismo un espacio de tiempo considerable muy supetior al
dispuesto por el Sr. Unzueta y que ha sabido administrar con soltura y
habilidad.

Tras presentarnos un esquema evolutivo de la ciencia econémica par-
th[‘ldO del empirismo mercantilista, “extrafamente préximo a nuestro tiem-
po”, como diria Gonnard, ha presentado los antecedentes necesatios para
enfocar el estudio de la evolucion del concepto y contenido geografico de
nuestra ciencia desde sus albores. Y en el examen nos presentaba los dis-
tintos hitos superados por la geografia pristina de la simple enumeracién
descriptiva, pasando por la analitica hasta llegar a la sistematizacion que
desemboca en la diversificacién, en Cuyo momento surgen Nuevos aspectos,
nuevas ramas, que, a su vez, se transforman en nuevas ciencias complemen-
tarias con substantividad propia, que nuestro recipiendario, siguiendo los
postulados del momento, agrupa bajo las denominaciones de Geografia
General, Geografia Regional, Geografia Humana y Geografia Econémica
o Geoeconomia.

En este orden de ideas, el Sr. Unzueta no se contenta en cefir su dis-
curso a la proyeccion geoecondémica; y acto seguido, para completar el
marco, estudia la evolucion de la sociologia en su devenir histérico, su con-
catenacién con la economia y, naturalmente, con la geografia; todo lo cual
le mueve a analizar lo que se ha dado en llamar determinismo gcogréﬁco,
de contextura fatalista, de una parte, y, de otra, el determinismo socio-
econémico, de marcado sabor materialista, hasta proyectar con luces de es-
peranza, el posibilismo, mas acorde con la realidad humana, tema que estu-
dia con abundante aporte de antecedentes.

Ya en este punto, nuestro recipiendario aporta un interesantisimo exa-
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men del factor espacio como nexo de las teorias espacial-locacional, la es-
tructura econdémica, a la geoeconomia y la sociologia, que analiza con cierta
detencién, completando su estudio dos capitulosconclusién dedicados, res-
pectivamente, al anilisis espacial y la teoria locacional, y la estructura geo-
econdmica y los diversos conceptos estructurales.

Es precisamente esta ultima, la Geoeconomia, la que presenta aspectos
evoluttvos de extraordinario interés con el estudio sistematizado de las es-
tructuras espaciales o corologia como las denomina nuestro Correspondiente,
el Consejero de Economia Nacional, Excmo. Dr. don Romin Perpina
Grau, auténtico pionero de esta nueva ciencia que tanta luz ha venido a
proyectar y proyecta a diario en el anilisis econémico, y que ha servido de
soporte al enjundioso discurso de ingreso de nuestro recipiendario Ilmo. Sr.
don Abelardo de Unzueta y Yuste a quien, después de felicitatle por su
brillante aportacion, damos cordialmente la bienvenida en la Real Academia
de Ciencias Economicas y Financieras que hoy le acoge en su seno.






B) Conrerencias (XXIII® Ciclo Pﬁblico)

LA PROBLEMATICA DE LA REVELACION DEL BENEFICIO
EN LA CONTABILIDAD DE LA EMPRESA

Conferencia pronunciada el dia 14 de abril de 1969, por el Aca-
démico Numerario, ILusTrISIMO SR. DR. DoN PEDRO LiUuCH
CAPDEVILA

1. INTRODUCCION

Como consecuencia logica de la actividad econémica conducida por el
interés personal que desarrolla el hombre, surge el tema de la utilidad,
provecho, ganancia, etc., como manifestaciéon del resultado valorable de
aquella actividad.

Cuando tal actividad econdmica se refiere a un corto periodo de tiempo,
afecta a un objetivo concreto y determinado o se manifiesta como aporta-
cién de los esfuerzos de una sola persona, la utilidad que corresponde no
comporta en general problema alguno.

Mas cuando se trata de una actividad que requiere una organizacion
con una estructura en la que se conjuntan aportaciones diversas de varios
elementos personales y protagoniza con caricter de permanencia una ma-
nifestacion econdémica de cierta relevancia en la complejidad de lo que
constituye la Economifa Nacional, el resultado que se obtiene como conse-
cuencia de aquella actividad se halla inmerso en una palpitante vida juri-
dica que comporta solventar muchos problemas.

En esta oportunidad nos ocupamos del complejo problema del resultado
positivo de la expresada actividad econdmica desarrollada por la unidad
llamada empresa.

La empresa es ante todo en nuestra concepcién capitalista una hacienda
que se caracteriza precisamente por su objetivo de lucro o beneficio.
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El hecho de que a veces no lo obtenga no significa que pierda tal carac-

L
terizacion.

El hecho de que existan unas unidades denominadas empresas publicas
que no persiguen como objetivo el lucro no viene a constituir otra mani-
festacién que la de la excepcion que confirma la regla de que la empresa
es una estructura econdmica que tiene por objeto el lucro o beneficio.

2. LA EXPRESION DE “BENEFICIO” NO RESULTA CLARA

Conceptuada en principio la expresion de beneficio como provecho, ga-
nancia, utilidad, interés, renta o rendimiento que se obtiene de una activi-
dad susceptible de producir aquella expresion fructifera, como también
como manifestacion del exceso del precio de venta en relacién con el de
coste en una transaccion, es de observar que la palabra “beneficio” aparece
aparejada con algiin término que adjetivandola, la califica muchas veces.

Asi aparece acompafada de los términos “bruto”, “de explotacion, “ordi-
nario”, “extraordinario”, “ficticio”, “fiscal”’, “neto”, realizado”, “no reali-
zado”, “repartible” y también dltimamente “enddgeno, “exdgeno”, “ti-
pico”, atipico y algunos otros.

Sin cmbargo, para nosotros tiene especial interés dentro de esta enma-
rafada variedad de manifestaciones referirnos esencialmente al beneficio que
aparece en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias o que por lo menos deberia
aparecer en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias de las Empresas aunque
quepa tal vez discriminar dentro de €l el “beneficio econémico” y el “bene-
ficio contable”.

Ademis concretamos que nos interesa el Beneficio de la Empresa, no el
del empresario.

3. CONSIDERACIONES FUNDAMENTALES

Beneficio es el resultado posxtlvo de una explotacion en general y como
derivacion del “rédito” (del latin “redditum”) manifestacion en participio
pasado de “reddere” o “rendere” proporciona una significacion clara de dar,
ofrecer o proporcionar que nos fija la idea de producir fruto y resulta ani-
loga que renta, provecho o ganancia.

Asi procede considerar el beneficio como riqueza que ingresa o mejor
dicho que retorna o vuelve a ingresar periédicamente en el tiempo como
sucede con el alquilcr de una casa o habitacién, el arrendamiento de una
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finca rustica, el interés de un capital prestado, etc., perfilando la caracte-
ristica de una riqueza que mana y proviene de una fuente productiva que
se manifiesta en continuidad.

Se llega entonces a sentar una afirmacién basica: El beneficio es un
fruto de una actividad econémica que lo proporciona normal y propiamente
como natural y por ello sin que se manifieste quebranto o perturbacion
en la estructura de la unidad econdmica productora del beneficio.

Dicho en otras palabras: cabe considerar que la unidad econdmica pro-
ductora del beneficio es similar a un drbol que normalmente no experimenta
quebranto, detraccién ni perturbacién alguna al proporcionar el fruto espe-
rado a su tiempo de maduracién.

4. LA IDEA FUNDAMENTAL DEL BENEFICIO O REDITO DE EMPRESA

El beneficio debe considerarse en su aplicacion a la empresa como la
renta neta de una empresa con referencia a un tiempo determinado sin que
su obtencién quebrante ni perturbe la estructura ni la potencialidad de la
empresa en orden a su expansion vegetativa o natural para continuar pro-
duciendo el resultado que constituye el objetivo de su creacion, es decir
otro fruto, rédito o beneficio en el siguiente y en los subsiguientes periodos
al suponerse en base de continuidad la explotacion empresarial; partiendo
de la consigna de que la empresa debe protegerse ante las apetencias de
cuantos se hallan interesados en la obtencién de estos beneficios en can-
tidades desorbitadas y extrafias a la naturaleza del rédito empresarial que
en muchas ocasiones constituyen un verdadero atentado a la propia exis-
tencia de la empresa y en otras representan una verdadera debilitacién en
la estructura de la empresa provocando su descapitalizacién o “aguamiento”
mis o menos lento o ripido, orientados hacia la consecuencia de un lucro
para el presente que habrd de obstaculizar la obtencién de un lucro para
el futuro.

5. ;BENEFICIO O SUPERAVIT?

Aunque la distincién entre beneficio y superavit constituye tema que
atrac muchas y muy complejas discusiones, en este caso solamente se
trata de establecer una separacién entre el resultado registrado en una
empresa durante el periodo de gestion y el resultado que puede registrarse
en la misma empresa durante el periodo de liquidacién preparatorio de su

12
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extincién definitiva, al considerar de acuerdo con nuestro malogrado amigo

compaiiero Dr. Fernando Boter (“Disolucién y liquidacion de Sociedades
Mercantiles”) que procede establecer que mientras es correcta la expresion
de beneficio al referirse al resultado positivo correspondiente al petiodo de
gestion de una empresa no puede aceptarse que se emplee esta misma
expresion para conocer el resultado positivo de unas operaciones de liqui-
dacién de una empresa. Podra llamirsele “superavit”, “resultado de liqui-
dacién”, etc., pero nunca beneficio al amparo de lo previsto en el art. 228
del Cédigo de Comercio al establecer que desde el momento en que se
acuerda la disolucién y liquidacién de una compafifa, cesa ésta en su actua-
cién normal que es la determinante de la produccion de bienes o servicios;
aparte de que atenta a la propia naturaleza de la expresion “beneficio” al
manifestar resultado o fruto de una explotacién que se manifiesta reiterada-
mente por lo general y no en manifestacion de excepcionalidad. En este
sentido se observa coincidencia en el art. 51 de la Ley de Reforma Tri-
butaria de 16-12-40 que al referirse a los resultados positivos de la liqui-
dacion menciona las expresiones de reservas ticitas, plusvalias o incrementos
de valor puestas de manifiesto al disolverse las sociedades.

6. RESULTADO TOTAL Y RESULTADO PARCIAL

El resultado de la empresa, en expresion de términos absolutos, so-
lamente puede ser conocido verdaderamente al final de su existencia, cuando
cumplidos todos los compromisos contraidos, realizados todos los elementos
patrimoniales, eliminadas todas las eventualidades que condicionan la vida
de la empresa, dcsaparecidas todas las posibilidades de futuros quebrantos,
la unidad econdémica se extingue definitivamente y por ello no es ya
necesario conservar su capacidad de servicio ni el poder adquisitivo del
capital.

Consiguientemente el beneficio de la empresa sélo puede ser conocido
de forma inequivoca al concluirse la vida de la misma.

Este beneficio entonces se manifestard por via de comparacién entre dos
estados de situacién el del principio y el del final determinado por la dife-
rencia entre el valor de lo invertido en el momento de constitucién de la
empresa y el valor de liquidacién en el momento de extincién de la misma,
habida cuenta del diferente valor de la moneda correspondiente a ambos
momentos y en el supuesto de que no haya habido mds aportaciones ni
reintegros de ninguna clase.
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Mas es preciso abandonar esta idea que proporciona una certeza total.
No cabe esperar tanto tiempo.

Hay exigencias que es preciso atender y que se oponen a diferir la
obtencién de tal resultado.

Tales exigencias pueden ser fundamentalmente:

— de imperativo legal (Codigo Comercio, Leyes S. A. y Limitadas que
obligan a establecer un balance anual y la cuenta de resultados);
— de cardcter financiero (el beneficio repartible es el mayor incentivo para
la inversion privada y es preciso retirar parte beneficio atenciones
, particulares);
— por motivos fiscales (base para el cilculo del impuesto sobre beneficios) ;
— por razones administrativas (el cilculo del resultado periddico sirve de
eficaz orientacion para la direccién de la empresa, para sus propie-
tarios y para sus acreedores.)

Hay que proceder a considerar el criterio del resultado parcial al aban-
donar el total.

Hay que partir de periodos senalados como intervalos entre el momento
de origen y el momento final de la empresa.

¢Cuiles son estos intervalos para que obtenidos en forma continuada,
tengan un valor estimable?

A ello procede contestar que la tnica solucion satisfactoria es eviden-
temente la divisién por ciclos econdmicos pues toda otra division es artificial
y engafosa.

Conforme en principio con la base econdmica que representa la division
del resultado de la empresa en ciclos econémicos por cuanto este periodo
indudablemente resultaria razonable, es preciso anticipar las dificultades que
ello comportaria en el aspecto juridico y fiscal que precisan una informacién
del resultado a sus efectos al finalizar el intervalo de un ano, coincidente
o no con el afio natural, aunque por otra parte no constituye un criterio
rechazable en orden al régimen interno de la empresa para aplicatlo a su
contabilidad interna, de explotacién o de costes.

Se perfila pues la necesidad de un resultado parcial de carcter periddico
y entonces en cumplimiento de exigencias cabe fijarnos en el periodo del
afio (natural o especial) al término del cual ha de referirse el beneficio.

Al fijar el afio conviene sefialar el limite del periodo advirtiéndose que
no puede resultar impreciso (el 31/12 6 el 30/g é el 30/6, etc., etc.); no
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puede ser atbitrario, ya que puede haber diferencia entre un dia y otro
(en un dia se gana y en otro se pierde, al extremo de que el resultado varfa
de un dfa a otro); sin que quepa omitir que también tiene importancia la
fijacién concreta de fecha especial para proceder a resultados comparativos.

7 EL RESULTADO PERIODICO ANUAL ES SUBJETIVO

Al respecto, dice el Profesor Fernindez Pirla:

“El resultado periédico o de ejercicio no puede ser en ningtin caso la
consecuencia automdtica de una mecédnica operatoria contable. El resultado
del ejercicio es al contrario, la consecuencia del establecimiento de una serie
de premisas referentes al propio acontecer economico de la empresa y de
la aplicacion de unos criterios de valoracién relativos que informaran el
proceso de captacion contable de aquel acontecer.”

8. LA DEPURACION DEL RESULTADO DE EJERCICIO

Del mismo modo que no es recomendable sino que resulta rechazable
la idea de que una persona en aras de obtener un mejor rendimiento fisico
o intelectual llegue a perturbar su organismo al extremo de que surja una
enfermedad o tal vez la muerte, también es aplicable este principio de
conservacién y administracién elemental de su estructura y de su capacidad
para el futuro de la actividad a la empresa.

Sucede en ocasiones que algunos directivos de empresas capaces de una
gran expansion en el futuro no manifiestan interés en ello por cuando guia-
dos por su interés personal prefieren obtener una buena participacién en
los beneficios ya que proyectan apartarse de la empresa en un préximo
futuro y no les preocupa su porvenir.

Este supuesto también se puede presentar en sociedades personalistas
si el gobierno de la empresa se concentra en un socio que desea rescindir
proximamente el contrato social. Y ain en empresas individuales tampoco
es imposible.

También existen empresas orientadas hacia un engafioso criterio de
austeridad en la politica econdmica de los gastos que escatiman la manifesta-
cién de los mismos hasta extremos inconcebibles (prescinden de empleados
u obreros, les regatean retribuciones, se oponen sistematicamente a la admi-
sion de nuevo personal, dejan de asegurar bienes o los aseguran por menos
valor, etc., etc.).
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9. CARACTERIZACION DEL BENEFICIO DE LA EMPRESA

En afin de resumir, procede concretar que el beneficio de la empresa:

4) Constituye un fruto de una estructura en la que se conjuntan ele-
mentos y matetiales;

b) Ha de referirse al periodo de gestién o ciclo vital de la empresa
(excluyendosc por tanto el periodo de llquldaaon preparatorio de la extin-
cién de la empresa, cuyos resultados integrarin en su caso el superavit
si son positivos y el déficit si fueran negativos) ;

¢) Ha de constrefirse a un petiodo regular, ordinariamente de un afo
que procede coincida con el afio natural si no existe fundamento para re-
ferirlo a otro periodo distinto del que empieza en 1.° de Enero y termina
en 31 de Diciembre (pucs asi se SIgue regla de generalidad) aunque si exis-
tiera causa de conveniencia para variar puede afectar a periodo de tiempo
distinto (afio agricola, aflo académico, etc.);

d) En cualquier caso el periodo a que afecta el rédito de la empresa ha
de estar predeterminado sin que pueda variarse (a no ser que exista causa
estimable como fundamental);

¢) En lo posible el tiempo deberia referirse al ciclo productivo de la
actividad explotada por la empresa y comprender su duracién en toda su
amplitud para evitar situaciones diferidas;

f) Se estima que la magnitud del beneficio no resulta (en general)
propotcionada a la magnitud del tiempo. Si en un afio se alcanza un bene-
ficio de un millon de pesetas no cabe pensar que para medio afio pueda
corresponder medio millén. Basta pensar en la naturaleza esencialmente
aleatoria del beneficio (una calamidad o una situacién desgraciada pueden
alterar el signo positivo de un resultado empresarial manifestandose a veces
ineficaces los seguros como previsiones del riesgo). Imaginemos una em-
presa que el 30 de diciembre habiendo vendido por valor de 10.000.000
de ptas. con un beneficio neto de 2.000.000 de ptas. resulta afectada por
la insolvencia de un cliente que adeuda 3.000.000 de ptas. y que tan
infortunado hecho ha sido registrado el 31 de diciembre. Su resultado no
serd precisamente positivo. Han bastado unas pocas horas para anular el
beneficio del afio y ofrecer una pérdida.
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10. CONSIDERACIONES FINALES

Dejando aparte la cuestion de la oposicidn entre el sistema socialista
y el sistema capitalista, que reviste caracteres de encendida polémica, es
necesatio percibirse de la trascendencia que entrana por razén de su indis-
cutible funcién social la propiedad privada y en esta linea debe observarse
que es preciso que la empresa moderna constituya un modelo en orden
al sentido de responsabilidad y de armonia que deben presidir las relaciones
entre trabajo y capital y por ello ha de considerarse trascendente la revelacién
del beneficio en la contabilidad de la empresa.

Ante todo hemos de pensar en que la representacion en cuentas del
resultado de una gestion empresarial por empleo del verbo “lucir en cuen-
tas” (que por cierto constituye una actividad muy gravada) constituye un
acto de importantes consecuencias para la empresa y para todos sus par-
ticipes en beneficios, sin omitir tampoco a todos los acreedores de la misma
en general.

Ya sabemos quiénes son o quiénes pueden ser los participes en tales
beneficios (el Estado, el empresario individual o los socios de la empresa,
el gerente o los gerentes, personal en general, consejeros etc.) y eviden-
temente todos estin interesados en la determinacidén del beneficio de la
empresa por cuanto les afecta especialmente y no es cuestion de que pueda
resultar consecuencia de arbitrariedades tal determinacion, planteandose
consiguientemente la exigencia imperiosa de la regulacion del beneficio en
forma que no pueda caber interpretaciones de caricter subjetivo, habida
cuenta de que se hace preciso la rigurosa observacion de los principios que
con caracter indicativo y no exhaustivo pucden enumerarse como sigue:

De conservacion de la estructura econdmica;

De proteccion contra contingencias;

De dotacion de elementos personales y materiales suficientes;

De politica amortizadora (O. M. de 23/2/65);

Saneamiento de activo;

Depuracién de beneficios procedentes de ventas a clientes de dudosa
solvencia;

Proteccién inestabilidad monetaria;

Uniformidad de criterio;

9. Valoracion adecuada; y 10. Especializacion de ejercicios.

SNV UV

Sehn
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Finalmente importa destacar la existencia de un derecho a los beneficios
de la empresa que responde a la doctrina del Movimiento.

El Ministerio de Trabajo en Espafia establece:

“La participacién de los trabajadores en los beneficios de la empresa
constituye una situacidén de cierto abolengo ya en la politica social y res-
ponde, sin duda, al designio claramente expresado en distintas ocasiones
por la doctrina del Movimiento de transformar el contenido del contrato
de trabajo con elementos procedentes del contrato de sociedad.”

También es de recordar que el Fuero de los Espafioles proclama el de-
recho de todos los elementos de la empresa a participar en los beneficios
de la misma.

Se trata de un principio programatico y en cumplimiento de su con-
tenido se han establecido cinco modelos de participacion que pueden enun-
ciarse asi:

— Mediante un tanto por ciento sobre los beneficios de la empresa.

— Por un tanto por ciento sobre los salarios, en funcion del dividendo
repartido a los accionistas.

— Por un tanto por ciento sobre los salarios anuales.

— En relacion con el volumen de produccién.

— En forma de mensualidades extraordinarias que se abonaran men-
sualmente.

Es necesario observar que el sistema de participacion en la produccién,
bajo formas y modalidades muy diversas, es muy frecuente en la agricultura
y en las actividades pesqueras y que en cierto modo cabe la afirmacién de
que existe un sistema legal minimo de participacion en beneficios pensado
en la variedad de empresas industriales y servicios.

Asimismo es de tener presente que el Ministerio espafiol de Trabajo
establece lo siguiente:

“Sin perjuicio de tener presentes las dificultades sefaladas, el recono-
cimiento del derecho a la participacién de beneficios de los diferentes ele-
mentos de la empresa forma parte del nuevo concepto de la misma que es
objeto de estudio por el Gobierno.”

De todos los antecedentes expuestos es de deducir pues la trascendencia
de la determinacién del beneficio en la empresa y la conveniencia e incluso
la necesidad de establecer una especial normativa a la que se sujete su
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calculo de modo objetivo apartando por consiguiente arbitrariedades
y especialmente teniendo muy en cuenta en materia de politica econémica
empresarial una unidad de criterio decidida que no pueda alterarse en el
futuro sin cumplir determinadas formalidades y esto es lo que se brinda
a la reflexion del selecto auditorio presente en este acto.



LA INAPLAZABLE REFORMA DE LA EMPRESA

Conferencia pronunciada el dia 21 de abril de 1969, por el Aca-
démico Numerario, ILMo. Sr. DoN Luis BANARES MANso

Publicada en folleto especial (Publicaciones de la Real Academia de
Ciencias Econdmicas y Financieras), en 1970. Consta de cinco capitulos,
dedicados a estudiar, respectivamente, “La productividad, factor decisivo
en el desarrollo”, “La productividad, panacea contra la inflacién”, “El incen-
tivo, factor esencial de la productividad”, “La integracién, fundamento
basico del incentivo”, y “Cémo lograr esta integracion”.






EL CONCEPTO DE BENEFICIO EMPRESARIAL EN LA ECO-
NOM{A LIBERAL Y EN LA SOCIALIZADA

Conferencia pronunciada el dia 25 de abril de 1969, por el Aca-
démico Numerario, ILmo. SR. Don AnTonio GoxeEns DucH

Al ser designado para pronunciar una de las conferencias del presente
ciclo de esta Corporacién, tuve la dificultad de escoger un tema relati-
vamente otiginal donde cupiese la vulgarizacion sin caer en lo vulgar. En
la discusion que plantea la Prensa diaria de los problemas de la cogestion,
de la participacion y de la liberalizacion de ciertas economias, descubri una
nebulosa en las informaciones ofrecidas al hablar del beneficio, y como
~ no hay nada peor que trabajar con conceptos erréneos, voy a intentar la
comparaaon de la idea del beneficio impresarial en dos tipos de organiza-
cién econémica.

Empecemos por analizar, en general:

LA FUNCION DEL BENEFICIO EN LA ACTIVIDAD EMPRESARIAL

La misién oficial de expertos contables franceses en Estados Unidos
de 1951, dictaminé que evitar las pérdidas es la primera ley y el primer
deber de todas las empresas, explicando:

“En una sociedad cualquiera, sea capitalista, socialista, totalitaria o la
del hombre de las cavernas, la responsabilidad y la primera funcién social
y dominante en la empresa es la de asegurar su papel de realizacion econd-
mica, pues de esta realizacion econémica depende la sobrevivencia de la
empresa en cualquier sociedad. Los imperativos de realizacion econdmica
que la sociedad impone a la empresa son idénticos a los de interés propio
de ella; es decir, explotar con provecho que cubra ademds del precio de
coste actual los riesgos del futuro. No existe conflicto entre la finalidad
social y el interés de supervivencia de la empresa.”
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Esto lo decfa en 1951 una comision de expertos donde estaban represen-
tadas todas las tendencias; el tiempo ha transcurrido y hoy en dia nos
hallamos ante una continua y. acelerada revisién de conceptos de toda
indole, por lo que voy a tratar, en los minutos de atencidn que ruego me
sean concedidos, de definir los rasgos caracteristicos del concepto de bene-
ficio en dos sistemas contrapuestos, sefialando de paso, para empezar, que
estos sistemas econdmicos contrapuestos dan lugar a infiltraciones concep-
tuales de uno en otro sin desvirtuar, no obstante, sus ideas basicas.

Al establecer los rasgos que definen el beneficio de la empresa deseo
apartarme de todo encasillado politico, sin olvidar que tanto la Enciclica
“Mater et Magistra” como la “Populorum progressio” aceptan, en cit-
cunstancias dadas, ideas socializantes.

La EMPRESA, EL HOMBRE Y EL DINERO

Intentaré, definir, para empezar, a efectos de mi charla de hoy, los
conceptos de empresa en la economia liberal y en la economfa socializada.

La empresa liberal es aquélla que tiende a tener libertad para organizar
los factores productivos que considera mds adecuados para ofrecer un pro-
ducto o un servicio en un mercado que tiende a ser competitivo. En un
infinito ideal, estas tendencias nos llevarian a la competencia perfecta y a la
total libertad para contratar los factores productivos y organizarse; supuestos
que en la practica, no se han dado nunca en su forma pura o ideal.

La empresa que voy a denominar socializante, para apartarme en prin-
cipio, de cualquier encasillado politico, aparece cuando las tendencias
anteriormente indicadas tienden a anularse; la empresa como unidad de
produccion, queda subordinada a un plan imperativo de un poder politico
que, en el limite, elimina la libertad empresarial.

Cuestiones de matiz en la apreciacién del sistema politico-social que
envuelve las actividades productivas, nos pueden presentar un sinfin de
gradaciones, como son rasgos de intervencion estatal crecientes en la em-
presa liberal, y atisbos de condiciones competitivas en la empresa socia-
lizada.

Intentemos examinar la cuestion sin carga politica. Jacques Ellul, en su
obra EL. HOMBRE Y EL DINERO, dice:

“No se ve bien por qué el capitalismo ha de ser mas legitimo que el
socialismo o viceversa, ya que tanto en uno como en el otro reside el mis-
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mo engafio, la pasion por el dinero o los bienes materiales; y todos nos
cubrimos en el sistema que nos ofrece una maravillosa coartada. Ya no
existe, sefiala Ellul, problema personal del dinero, no hay porque inquie-
tarse de lo que soy y lo que hago puesto que me adhiero a un sistema
que da la respuesta a todo; la llave de todas las dificultades y que debe
resolver todo aquello que de un modo personal me producc inquietud.
Adherirse a un sistema econémico para responder a esta cuestidn, es elegir
una salida que permita tener buena conciencia no comprometiéndose
a nada.”

Ellul no niega el valor de los sistemas, lo que niega con razén es el
sistema panacea para los problcmas del hombre; pero Ellul, al hablar asi,
de hecho no hace otra cosa que recordarnos a San Mateo (19/21) cuando
recoge el Sermén de la Montafia y nos dice: “Si quieres ser perfecto ven,
vende cuanto tienes, dalo a los pobres y tendras un tesoro en los cielos.”
Pero Confucio, hace mis de 2.400 afios (capitulo 4.° del Lun-Yu) expreso:
“El hombre vulgar no piensa mds que en los provechos”. Lamentable-
mente, somos vulgares. Evitaré entrar a discutir el problema de fondo del
hombre y los bienes materiales, que pudo despreciar entre otros san Fran-
cisco de Asis, para limitarme al hombre sujeto a necesidades crecientes
que trata de cubrir produciendo bienes y servicios; es decir, al hombre,
como sujeto de la economia, que se agrupa en esta unidad productiva
que conocemos como empresa.

La empresa como unidad de produccién y de distribucion de productos
y servicios, en cualquier sistema necesita medios instrumentales (equipo
o capital) sobre los que va a actuar la energia humana en sus categorias
de pensante, coordinadora y ejecutora. Equipo y valores humanos son
inicialmente prestaciones externas a la empresa quien las recibe para poder
clla a su vez prestar un servicio o rendir una produccion.

La empresa obtiene un flujo de ingresos (inputs) al ceder lo pro-
ducido para compensar el flujo de egresos (outputs) necesarios, para retri-
buir las prestaciones recibidas. La empresa es un sistema de fuerzas eco-
némicas cerrados en relacién con otros sistemas analogos, da y recibe; la
empresa al constituir su propio sistema de fuerzas econdmicas en equilibrio,
constantemente perturbado, como indica Zappa, queda determinada por
el conjunto de medios y hombres que se consideran vinculados a ella por
una relativa permanencia y mediante un particular sistema de relaciones
contractuales; una emptresa queda, pues, definida por estas relaciones y
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vinculaciones en un momento determinado; relaciones y vinculaciones que,
he de repetirlo, se modifican constantemente.

El dinero, como unidad valorimétrica de los flujos econémicos, motiva
la idea de beneficio al poder establecer que una corriente econémica
valorada en dinero es mayor que otra. Suprimamos la nocién de dinero
y suprimiremos en la empresa capitalista el problema, pero hasta ahora
no se ha encontrado en términos generales la forma hdbil y prictica de
suprimir esta nocion. '

La empresa supone una coordinacion adecuada de elementos personales
y materiales enlazados mediante adecuadas relaciones econémico-juridicas.
Es necesario por consiguiente, que exista un espiritu directivo y coordi-
nador sustancial con la idea de empresa econémica, sin el cual no puede
surgir ésta; y también es necesario que en el dmbito geo-econémico donde
actua haya un adecuado ordenamiento juridico que permita su fructifera
actividad. Este ordenamiento juridico econémico evoluciona y es muy
diferente la empresa capitalista de hoy, de lo que fue la empresa capi-
talista en las épocas de Stuart Mill y de Carlos Marx. Asimismo es dife-
rente la empresa socialista considerada en el tiempo y en el espacio
geografico.

La empresa presta servicios para asegurar un desarrollo arménico de la
Sociedad, y a este respecto la “Populorum Progressio”, dice:

“la sola iniciativa individual y el simple juego de la competencia no
serfan suficientes para asegurar el éxito del desarrollo;

"Los programas son necesarios para animar, estimular, coordinar, su-
plir e integrar la accién de los individuos y de los cuerpos intermedios.
Toca a los poderes piblicos escoger y ver el modo de poner los objetivos
que hay que proponerse, las metas que hay que fjar, los medios para
llegar a ellas, estimulando al mismo tiempo todas las fuerzas agrupadas
en esta accion comin; pero ellas han de tener cuidado de asociar a esta
empresa las iniciativas privadas y los cuerpos intermedios, que evitarin
asi el riesgo de una colectivizacién integral o de una planificacién arbi-
traria, que al negar la libertad excluira el ejercicio de los derechos funda-
mentales de la persona humana”. Y agrega: “la tecnocracia del mahana
puede engendrar males no menos temibles, que los del liberalismo de ayer,
economia y técnica no tienen sentido si no es por el hombre a quien
deben servir”.

Pero ;dénde situar el limite entre el programa socializante y la libertad
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individual que mantiene una singular proyeccién econdmica a través de
la empresa?

Los socidlogos y los politicos no se han puesto todavia de acuerdo y nos
hallamos entre dos tendencias. Una, que el individuo desea ardientemente,
que es la libertad de hacer o no hacer, que puede degenerar en libertinaje
y explotacién del débil; otra, la planificacion, que algtin dirigente politico
preconiza, que puede anular totalmente la pcrsonalidad del individuo, ex-
plotado por la maquina de un Estado omnipresente.

Dejando esta cuestion pasemos a considerar:

EL aspecTo SOCIAL DE LA DISTRIBUCION DEL PRODUCTO

En la empresa que actiia en un régimen econdmico que tiende a ser
liberal, es fundamental que realice la distribucién del producto bruto
obtenido, es decir, de su equivalencia dineraria, entre los varios elementos
productivos que han contribuido a obtenerlo. Esta destribucién se efectiia
de conformidad con pactos establecidos entre el empresario y los aportantes
de los distintos elementos productivos.

La empresa actda por lo general para el mercado cuya situacion y
evolucion debe prever. La incertidumbre de su gestion estd motivada por
la imposibilidad de poder prever exactamente todos los hechos futuros
internos y externos que puedan afectar al resultado econdmico siempre
aleatorio.

El riesgo, como se explica Kuiglit, economista americano, se presenta
por el peligro de pérdida que la propia incertidumbre del resultado acarrea
y por el hecho, generalmente admitido, de que la empresa ha de desem-
bolsar anticipadamente o cuanto menos comprometer el coste de produccién
del que quiza no se reembolse con el producto resultante.

Al ordenar la produccién y asumir directamente un riesgo inherente
a clla, la empresa obtiene un resultado bruto, debiendo cuidar, como acabo
de senalar, de retribuir adecuadamente, segun pactos a los elementos que
han contribuido a lograr este producto. Al realizar esta distribucién puede
existir o no una diferencia aleatoria, variable, que de ser positiva cons-
tituye el beneficio de la empresa; el producto bruto viene determinado por
las condiciones del mercado que fijan el precio de venta; las prestaciones
contratadas por la empresa constituyen el coste de produccién.

Al estudiar la estructura intima de la empresa y senalar las relaciones
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que existen entre sus elementos, podemos situarnos en posiciones doctri-
nales opuestas. Podemos aceptar que la cmpresa €s una comunidad de la
técnica, el capital y la mano de obra que actiia dentro de una comunidad
social representada por el Estado y, por consiguiente, todos estos elementos
han de participar en la distribucion de la renta bruta de la empresa. Tam-
bién podemos admitir que en la empresa existe un elemento fundamental
y bisico, el empresario, que contrata las prestaciones que estima oportunas
para poder prestar el servicio economico que se ha senalado como objetivo,
adelantando cantidades de dinero a quienes realiza las prestaciones entre
ellos pactadas y quedando de su propiedad la totalidad de la renta bruta
o produccion.

Podemos establecer cuantos grados intermedios estimemos oportunos
entre los extremos senalados; un emprcsano que asuma el riesgo o una
comunidad de aportantes de Prestacmnes, que también en buena logica
deberia asumir la totalidad del riesgo.

En el primer caso puede determinarse el coste de un periodo de tiempo
por la totalidad de los pagos dinerarios que corresponden a los consumos
efectuados; en el segundo, el coste valorado de la produccién es inde-
terminado; existe un coste de prestaciones externas y una distribucion de
la diferencia, que esta subordinada al precio de venta cuya determinacion
no depende dnicamente de la empresa sino del mercado o de disposiciones
supetiores que lo constrifien.

Segun pues, el régimen contractual, establecido entre la empresa y
quienes le aporten los factores antes senalados, tendremos que consideratlos
como part1c1pac1oncs en el ingreso bruto, o partes integrantes del coste
y, de consiguiente, nos encontramos que el coste del periodo, que es el
sustraendo de donde resultara el beneficio, depende de la concepcidn social
de la empresa y de la serie de estipulaciones juridicas establecidas.

LA COMPLEJA NOCION DE BENEFICIO

Este beneficio en nuestro sistema econémico depende tanto de la admi-
nistracion interna, como de la coyuntura externa, es por decitlo asi el
resultado del acierto mayor o menor en la previsién de una incertidumbre
futura, con una buena administracidn.

Los dirigentes de la empresa que tiende a ser liberal coordinan y trazan
planes hacia el futuro, suponiendo que se darin durante un periodo deter-
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minado, mis o menos dilatado segiin la indole de las opcraqoncs empre-
sariales, unas circunstancias supuestas; el beneficio surgxra o puede surglr
del acierto en esta prevision. Ahora bien, al prever unas circunstancias se
han de estudiar las normas de actuacién interna en relacién con situaciones
externas cambiantes. El dirigente empresarial no puede asegurar las reac-
ciones externas, pero si obtener la mdxima eficiencia de la actuacién
interna, de donde, en el beneficio hay lo que pudiéramos llamar dos aspec-
tos; la retribucién a la funcién coordinadora del empresario, y la derivada
de la especulacién del mercado; y en algunos casos porque estas situaciones
externas, pueden forzarse por las empresas originando unos beneficios
especulativos y de oportunidad.

Para no plantear cuestiones que pueden llevar a la confusion, resu-
mamos en un supuesto limite el concepto de beneficio de la empresa liberal.
El empresario acta en un mercado mﬁltiple contrata elementos materiales
personas y servicios por un precio; el conjunto de estos consumos valorados
en dinero constituye un coste total para toda la produccion, pero la vida
de la empresa se divide en petiodos, y hemos de determinar el coste de
cada ejercicio, para compararlo con el ingreso del mismo. Ofrece servicios,
que luego cede por unos precios segin el mercado, constituyendo la
valoracion de estos servicios su ingreso total.

Ingresos y costes dependen pues, del mercado; unos y otros tienen
limitaciones del poder piblico y el grado de estas limitaciones es pre-
cisamente lo que diferencia la empresa liberal de la socializada. El beneficio
es una diferencia que trata de retribuir el esfuerzo empresarial, el riesgo
y la incertidumbre; pero una planificacion a nivel superior a la empresa
puede tratar de eliminar al riesgo.

En este supuesto la justificacion del beneficio ha de hallarse sélo en la
correcta administracion de recursos segun el plan; pero, el plan no elimina
totalmente la incertidumbre aunque aminora el riesgo econdmico del mer-
cado, si bien, pueden aparecer otra clase de riesgos “politicos”.

LA PLANIFICACION SOCIALISTA Y LA ACTIVIDAD EMPRESARIAL

La planificacion trata de eliminar la incertidumbre del mercado. Esta
planificacion puede ser del poder politico o puede ser de un poder eco-
némico, a través de las multiples formas de “monopolio”.

13
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Las decisiones de la empresa liberal estin inducidas por la tendencia
a la maximacién del beneficio, pero como sefalan con detalle Hague y
Stonier con su obra “The essentials of economics”,

“la tendencia general de la maximacién de beneficios, en la practica
queda sujeta a una serie compleja de limitaciones condicionantes de la
actuacién del gesto empresarial, que no siempre pueden tener a priori,
una representacion cuantitativa.”

Entre estas limitaciones, es importante, como sefiala J. R. Hicks, el
antagonismo que a veces se presenta entre la maximacién de beneficios
a largo y corto plazo.

A medida que la empresa va encontrindose mds y mas intervenida
y socializada, las decisiones se basan en el plan, y deben adecuarse al mis-
mo; es decir, la empresa ha de sujetarse a los planes.

El gerente recibe entonces una capacidad de produccion, equipo de
méquinas, instalaciones, hombres y financiacidn, para cubrir unos objetivos
fijados en el plan; y esos objetivos pueden estar sefialados para un plazo
corto o para un plazo largo. Si no hay vinculacion del gerente que se
siente interino en la empresa, a éste le interesan los éxitos a corto plazo;
en cambio cuando hay una vinculacién, como ocurre en la mayorfa de las
empresas denominadas capitalistas, hay que buscar un equilibrio entre
los rendimientos a corto y largo plazo.

El plan lo es todo para la empresa socializada pues se le fijan desde
arriba las cifras de realizacion de produccion, la lista de productos y la
rentabilidad porcentual, los pagos al presupuesto, y los ingresos recibidos
del montante de las inversiones centralizadas, la puesta en servicio de las
capacidades de produccidn, las tareas esenciales en la materia de implan-
tacion de nuevas técnicas, y los indices de aprovisionamiento técnico-ma-
terial.

Para la gerencia de la empresa con creciente intervencion desde arriba,
discutir el nivel de objetivos de su empresa, es ya por si un objetivo
previo, pues a nadie escapa que se pueden tener mas éxitos cuando los
objetivos son faciles; éste es un problema que aparece incluso en las empre-
sas capitalistas cien por cien cuando se realiza una desorbitada aplicacion
de los estdndares.

En la definicién de estos objetivos hay posiciones contradictorias del
gerente y del planificador, y se acepta como valor entendido que el conjunto
de discusiones dard un promedio generalmente aceptable. Otro valor enten-
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dido es que los planes a veces solo hay que cumplirlos sobre el papel en
informes y “rapports”.

Las empresas tienen que realizar su plan y presentar sus éxitos en
términos de indicadores globales, lo que fomenta la proliferacién de érdenes
que facilitan la consecucion de los resultados estadisticos requeridos en
términos globales, lo cual no tiene nada que ver con producir lo que es
necesario.

En la medicién comparativa de planes son esenciales los impuestos los
sistemas de precios y los sistemas de salarios e intereses que son categorias
econdémicas admitidas en modo algo diferente en el Este que en el Oeste.

La fuente de ingresos mds importantes para el Fisco socialista lo cons-
tituye una gama de impuestos sobre el volumen de ventas; entre ellos -l
mds importante, es el impuesto diferencial que consiste como indica su
nombre en la diferencia entre el precio al detall menos el margen comer-
cial, y el precio de venta al por mayor; este impuesto elimina todo beneficio
especulativo y retribuye globalmente al Estado que como sabemos, es por
definicién dogmatica, propietario de todos los medios de produccién. Ini-
cialmente no retiraba interés del capital, pero como propietario al mismo
tiempo que definidor fiscal a través del impuesto podia llevarse todo el
margen en la venta.

En principio, el precio de venta al detall se fija en la URSS teniendo
en cuenta con ciertas limitaciones la oferta y la demanda, y el precio al
por mayor estd basado en el coste medio mds un pequefio margen de
beneficios, resultando el impuesto total igual a la diferencia entre los dos
precios. Ademas existe otra clase de impuestos sobre el volumen de ventas,
que se trata por decirlo asi, de una diferencia que surge de la adquisicion
por el Estado de productos a bajo precio, como también se da el caso de
ofrecetlos por debajo del coste de adquisicion.

Los directores de empresa no tienen ninguna libertad en la Rusia
soviética para decidir el precio de venta de sus productos; no obstante, las
empresas desempenan algin papel sugiriendo precios nuevos o reformados
a las autoridades superiores. Estos precios fijados por el Gobierno, se supone
que estan basados en el coste medio de produccién de todas las empresas
que producen dicho articulo, mas un pequefio margen de beneficio definido
como un 3 6 5 %.

En principio la palabra costes en la idea socialista exclufa cualquier
carga sobre capital fijo o renta de la tierra, y los beneficios se expresan
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en porcentaje de costes y no de capital; sin embargo, recientemente se
ha introducido el concepto de retribucién a la financiacién. Justificindolo
por la necesidad de poseer un indicador de la eficiencia global en la utili-
zacion de los recursos de la empresa.

Los precios al detall se fijan de manera que sea absorbida la produccion
disponible, salvo los casos en que exista una razén social para que los
bienes sean vendidos caros o baratos. El valor de los bienes y servicios
disponibles debe estar de acuerdo con los ingresos personales disponibles,
y si los cilculos demuestran que es necesario, hay que realizar aumentos
o bajas de precios. No hay que olvidar que debido a que los diferentes
porcentajes del impuesto sobre el volumen de ventas en la politica econo-
mica de tipo socialista, absorbe las diferencias entre los precios y los costes
de venta al detall, y debido a que el margen de venta al detall es fijo, las
empresas productoras y comerciales, no tienen ningan beneficio en propor-
cionar mas articulos con precios relativamente altos; no obstante, estos
precios pueden actuar como una sefial para los organismos planificadores
aconsejandoles dirigir las inversiones hacia estos sectores.

Las escalas de salarios, o fondo salarial también estan determinadas por
la planificacién, pero se aceptan los destajos.

Aunque algunas de estas practicas aparecen en la ordenacién de siste-
mas econdmicos capitalistas que se consideran auténticos, es en el socialismo
donde se perfila mejor la importancia del poder politico por encima de la
labor del gestor empresarial.

UNAS PRIMERAS IDEAS DIFERENCIALES

Antes de seguir adelante establezcamos unos puntos diferentales:

° En Economia liberal el precio del producto y de los elementos del
coste depende del mercado que tiende a ser libre.
° En Economfa socialista el mercado, en todas sus manifestaciones,
esta intervenido.
3.° El beneficio en la empresa liberal surge como diferencia entre costes
y productos, medidos en precios establecidos por el mercado.
4.° En economia socialista no se admite esta diferencia y se recoge por
el Estado a través de una modalidad impositiva, sin petjuicio de primar la
actividad empresarial, si asi se considera conveniente.
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Entonces, ;cdmo es el beneficio de que hablan algunos. economistas
socialistas?

Hay una variedad de modelos: ruso, checo, polaco, yugoslavo, chino,
en la planificacion econémica que no podremos  estudiar hoy Senalaré
algunas tendencias y dejemos sentado que la palabra “beneficio” tiene una
conceptuacién algo diferente segiin cada modelo econémico.

Wellisz senala que el socialismo definido como propiedad nacional de
todos los medios de produccidn, es compatible con una gran diversidad
de sistemas institucionales, alguno de los cuales permiten el empleo del
cdlculo econdémico, y pueden llegar a una utilizacion racional de los re-
cursos.

Una economia de tipo soviético goza de un monopolio casi absoluto
sobre toda la produccién dentro de su esfera politica.

El plan se fundamenta en los indicadores. En la URSS, los indica-
dores, preparados con la cooperacién de los Ministerios econémicos y previa
consulta con las autoridades politicas, esbozan las lineas generales del
programa para el correspondiente al plan. Este esbozo muestra el empleo
la generacién de la renta, su distribucion y la inversion.

Indica la produccién de articulos basicos por grupos de productos y fija
un programa detallado para los principales. También sehala la magnitud
de los proyectos de inversion mds importantes.

Los indicadores cumplen una doble funcién: proporcionan un marco
para la elaboracién de proyectos detallados por parte de los administradores
econémicos y sirven como solicitud de informacién que se transmite a la
Comisién Central de Planificacién.

Cada conjunto de indicadores viene acompanado por instrucciones deta-
lladas que explican el modo de elaborar los planes relativos a las empresas
y sectores industriales. Al transmitir los indicadores a los niveles inferiores
de la administracién econdmica se les elabora con mds detalle.

Al preparar sus proyectos, las empresas socializadas tienen que solicitar
los recursos fisicos y financieros que van a necesitar para poder conseguir
los niveles previstos de produccmn Las estimaciones de los inputs tienen
que ajustarse a normas técnicas y financieras fijadas por la Comisién de
Planificacién y los Ministerios econémicos. Esas normas especifican los
inputs maximos autorizados por unidad de output. Las principales opera-
ciones vienen descritas en términos de normas técnicas, espeficando las
horas /hombre por unidad de produccién; la utilizacién de materias primas,
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productos semimanufacturados y energfa. Las operaciones complejas, estin
reguladas por las llamadas “normas estadisticas”, basadas en las relaciones
globales input-ontput que se han observado en épocas anteriores. Estas
normas son modificadas con el transcurso del tiempo en funcién de los
procesos tecnoldgicos.

Las normas financieras se refieren a los factores globales y no a los dis-
tintos procesos individuales. Basandose en la realizacion fisica prevista y en
un programa de precios, cada empresa tiene que exponer los pagos globales
de salarios previstos, las compras de productos a otras empresas, el valor del
inventario previsto, etc. El proyecto financiero se utilizari en dltimo tér-
mino para determinar la cuantia de la financiacién disponible, y se utilizard
el proyecto fisico para la asignacién real de recursos.

En general, a las empresas les conviene tener unas tareas planificadas
y faciles de realizar; por tanto, tienden a rebajar los objetivos de omtput
esbozados en los indicadores y a aumentar los de input. Para justificar esos
cambios, las empresas presentan también un cuadro pesimista de cum-
plimiento del plan del afio en curso. A consecuencia de todo ello, el proceso
de planificacion reviste el caricter de una negociacion bilateral, en vez de
ser un esfuerzo conjunto y basado en la cooperacién mutua.

Todos los planes a corto plazo tienen un plan financiero homdlogo.
El plan financiero proporciona a las unidades de produccién y a los con-
sumidores los medios de pago necesarios para llevar a cabo las tareas
especificadas en el plan financiero a precios fijos. La planificacién financiera
impone una disciplina a los sectores de la economia que no pueden some-
terse a controles fisicos detallados. También facilita el control de las reali-
zaciones cortientes y fomenta la “economizacién” al nivel de fabrica.

En teorfa, los planes financieros deberian corresponder exactamente
a los planes fisicos, como traduccién de los objetivos de los mismos en
términos de valor. De hecho las discrepancias entre ambos tipos de planes
son casi inevitables. El plan fisico se elabora en sentido ascendente a partir
de los objetivos de ostput y de los requisitos de inpuz; en cambio, el plan
financiero empieza por los l‘CqUISltOS generales de nuevas emisiones mone-
tarias y crediticias y por con]untos macroecondmicos globales. Como el
proceso de plamﬁcacmn entrafia muchas aproximaciones los dos tipos de

lan nunca se ajustan exactamente el uno al otro.

Esta doble planificacién crea en las economias de tipo soviético con-
flictos que no existen en el sistema de libre empresa. En este altimo sistema
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el motivo de los beneficios es la guia y orientacién para toda la actividad
econdémica privada. En la planificacién de tipo soviético se supone que las
empresas persiguen objetivos fisicos al mismo tiempo que objetivos finan-
cieros. Cuando no coinciden estos dos tipos de objetivos, la empresa es
orientada y propulsada hacia adelante por dos conjuntos distintos de con-
sideraciones.

Hay una constante evolucién de:

Los MODELOS DE PLANIFICACION

para irse adaptando a la realidad.

Las reformas principales se han orientado hacia el estudio de las pers-
pectivas economicas a largo plazo, la eficacia de medir la rentabilidad con
relacion al mismo y establecer criterios de eficacia, la produccién en rela-
cién con el volumen de capitales fijos y circulantes, la productividad de
trabajo y la rentabilidad; todo lo cual requiere contactos directos entre
empresas y dirigentes al establecer los contratos.

En Chccocslovaqula por ejemplo, se alienta a las empresas que con-
sigan sus fines sin aumentar la mano de obra. Los salarios estan relacio-
nados con la productividad laboral: un determinado aumento de la produc-
tividad en comparacién con el afio precedente viene automaticamente
seguido por un aumento de salarios materializando en un porcentaje.

La base de la recompensa es el aumento obtenido en comparacion
con el periodo precedente, y no la superacion de un plan determinado
por la autoridad supertor. Existe también un fondo para primas, basado
en cierto nimero de indicadores, adaptados a los problemas y necesidades
especialcs del sector econdmico al que pertenece la empresa, pero muy
particularmente relacionado con los aumentos de beneficios, y que comporta
ventajas adicionales a aquellas empresas que adoptaron ambiciosos planes
de beneficios, lo cual es bastante distinto a sobrepasar un modesto plan de
produccién. También se ofrecen recompensas por la consecucion de planes
con el minimo aumento de inversién de capital, con el fin de promover
hibitos de economia de medios. El fondo para primas es la fuente que
proporciona las bonificaciones al personal directivo, asi como las gratifica-
ciones destinadas a otros incentivos, todos los cuales se otorgan segin un
reglamento, que (con el fin de evitar abusos) debe ser confirmado por las
autoridades del Estado.
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La experiencia de una “economia socialista del mercado”, realizada en
Yugoslavia a partir de 1951, requiere un estudio especializado y detallado.
Alec Nove indica brevemente los puntos sobre los que difieren los métodos
econémicos utilizados por Yugoslavia de los utilizados en los sistemas
soviético y checoslovaco:

1.° En Yugoslavia, las empresas del Estado son mucho mas indepen-
dientes. Salvo algunas excepciones, no tienen plan de produccién que no
sea el que ellas mismas adoptan, y que se basa en consideraciones comet-
ciales, es decir, en la demanda del consumidor. Las empresas compiten
entre ellas hasta un grado que es inconcebible en Checoslovaquia, sin ha-
blar de la URSS. La competencia se refiere tanto a la venta al por mayor
y detall como a las empresas manufactureras. El elemento motriz es una
nocién particular del beneficio.

2.° Los precios son mucho mis libres. En teoria debieran ser completa-
mente libres, de forma que un mercado real pudiera funcionar con eficacia.
En la prictica, el miedo a la inflacién y el deseo de estabilizar el coste de
la vida origina el establecimiento de precios maximos en muchos produc-
tos. Pero de todas formas queda un gran margen a la lucha de precios.

3.° La mayor parte de los fondos de inversién de las empresas proceden
de préstamos de la Banca, que juzga los diversos proyectos en funcién de
su rentabilidad y en funcidn de la politica econémica gubernamental y
de los planes a largo plazo.

El Estado influye sobre el ritmo de desarrollo, dedicando una gran
parte de sus ingresos a la formacién de capital y también influye sobre la
direccion que debe seguir el desarrollo, indicando a la Banca a quien debe
dar preferencia entre los solicitantes de fondos de inversién. Existe una
remuneracion del capital, y los préstamos para inversion estin gravados
con intereses.

4.° Las empresas tienen relaciones financieras y administrativas con las
autoridades locales (comunas), y también aunque en menor grado, con
la Republica en la cual se encuentran situadas (Servia, Croacia, etc.). La
“communa” local nombra los directores de las empresas, aunque tanto en
Yugoslavia como en la URSS el Partido tiene un papel vital en este
proceso como en muchos otros.

5.° Los directores son ayudados por consejos de obreros elegidos, que,
por lo menos en teorfa, son mucho mas poderosos en el interior de la
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fabrica que sus homonimos en Polonia o Rusia. La empresa del Estado se
supone que es administrada por sus trabajadores, y los niveles de salario
dependen dentro de ciertos limites, de los beneficios de la empresa. No
obstante, para evitar ciertas “desviaciones” el Estado controla muy de
cerca la forma en que las empresas emplean sus beneficios, llevandose él
la parte mayor del producto neto, desalentado, con medidas fiscales, la
superacion de las previsiones en materia de salarios. Esto ha provocado, una
considerable disminucién del interés de los obreros en el éxito financiero
de “su” empresa.

La planificacion admite muchos matices. En la Europa Occidental se
establecen planificaciones orientativas y en la oriental se suavizan las que
con caricter imperativo se habian establecido. Una y otras condicionan
la libertad empresarial y modifican los conceptos determinantes del bene-
ficio; pero, su concepto sigue siendo diferente a uno y otro lado del telén
de acero.

Se ha dicho que el concepto de beneficio ha hecho su aparicion en la
economia soviética y se especula con la posibilidad de que lleguemos a un
thO de planificacién intermedia y a un concepto de beneficio anilogo. No
es éste el punto de vista de los economistas rusos, como veremos mas
adelante.

Kirylov, Rotshein y Tsarev, explican la evolucion de la planiﬁcacién
empresarial explicando:

Un rasgo importante del nuevo sistema de indicadores de planificacién
es el énfasis puesto en los objetivos de los beneficios mas que en los obje-
tivos de los costes de produccién. El indicador de beneficios tiene en
cuenta la renta neta creada por la empresa; estimula un aumento en la
calidad de la produccién y la introduccién de productos nuevos y mas
avanzados. Se dan dos indicadores del beneficio para las empresas que
cambian al nuevo sistema:

4) El beneficio de la hoja de balance; esto es, el beneficio obtenido de
la venta de mercancias y servicios afiadiéndoles las cuentas pendientes y
descontando las cuentas abonables. Este indicador es establecido en el plan.

b) El beneficio contable, calculado en relacién a los fondos de las
empresas.

Para determinar los beneficios contables, se efectdan deducciones del
saldo de beneficios de las cantidades asignadas al capital fijo y al fondo
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de maniobra para las cantidades abonables al presupuesto y para el abo-
no de intereses en los créditos bancarios.

Una de las cuestiones centrales del actual sistema ruso de planificacion
y de estimulo econémico reside en el establecimiento de fondos para conce-
der ventajas materiales a los obreros y fondos para actividades socioculturales
y de construccion de viviendas. Estos fondos son una fuente bdsica para
la concesién de cantidades extra y para mejorar las condiciones de vida de
los obreros, personal técnico y empleados de oficina.

El fondo de promocidn material consiste en dos partes: cantidades
extraidas de los beneficios y la suma de cantidades extra abonadas a los
obreros con cargo al fondo de salarios.

Especulando sobre la evolucién de los sistemas econémicos TINBERGEN
(Lecciones del pasado) presenta una posicién optimista cuando senala:

“¢Cabe esperar que se realicen mayores cambios en el sistema comu-
nista? Opina que existe cierta posibilidad de mejorar la eficacia del sistema,
y una clara oportunidad de que se descubran y apliquen métodos nuevos;
por ejemplo, 1.°. No hay duda que puede reducirse el grado de detalle
existente en la plamﬁcaaon, sin que por ello se ponga en peligro el equi-
librio existente entre las industrias.

° Dando mis libertad a los “manager” puede incrementarse la efi-
ciencia de las unidades de produccién, especialmente las de pequefio
tamafio.

 La eliminacion de la discriminacién de precios puede hacer que
mejore la localizacién de los recursos, por ejemplo en lo que se refiere a la
colocacion del capital y al comercio entre paises comunistas.

4.° La libertad de fluctuacion de precios dentro de ciertos limites, puede
acelerar el movimiento de adaptacién de la demanda de géneros de con-
sumo a la oferta de los mismos.

“Pero también hay posibles cambios en occidente. La mayoria de los
cambios csperados en los grupos occidentales constituirdn pasos hacia la
situacién de Sptimo bienestar; entre éstos hay algunos que tienen un
cardcter socialista, y eso simplemente debido a que la ciencia econémica
ha demostrado lo justificado de un buen niimero de desviaciones del puro
laissez-faire, haciendo que éstas sean aceptadas por el sector mds desconfiado
de la sociedad occidental; es decir, de los que en principio recelan tanto
de la pohtlca socialista, como de la capitalista. Podemos esperar que en el
conjunto occidental el sector piiblico crezca y que se extienda la seguridad
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social y otras formas de redistribucién de la renta, ademds tenemos que
mover los medios educativos para mejorar la citada redistribucién; esto
mismo puede aplicarse a la planificacién.”

“Muchos de los cambios que se registran en ambos lados reducirin
las diferencias entre este y oeste, aumentando las semejanzas entre ellos
y en consecuencia el intercambio de experiencias. Actualmente se discute
asiduamente entre los economistas de este y oeste sobre los métodos de
planificaciones, de valoracién de proyectos de inversion, de fomento del
comercio internacional, pudiendo observarse también que existe el deseo
de encargarse del estudio de determinadas caracteristicas y lemas de la
planificacién y politica econémica. Todo ello hard que cada vez sea mas
dificil continuar usando la simple terminologia, blanco o negro.”

Segun Tinbergen, pues, los dos conceptos pueden aproximarse, pero
Liberman, el economista ruso reformador, protesta de tal cosa cuando indica:

“Realmente el beneficio de las empresas socialistas es una nueva cate-
goria fundamental que es caracteristica de un tipo especial de produccién
de bienes la produccion planificada de bienes bajo el socialismo.”

“Las relaciones contractuales directas con los consumidores no significan
una transicion a la regulacidn por el sistema de mercado. En el mundo
capitalista se intenta predecir la demanda del consumidor. Los rusos, se-
nala Liberman, pueden hacerlo de una manera més ficil, ya que el fondo
de salarios de la poblacién urbana y la renta de los agricultores de las
granjas colectivas son conocidos. Por tanto, podemos sustraer saldos de la
renta de la poblacién y de los gastos. Es completamente realizable el plani-
ficar el volumen total de la demanda de los consumidores. Pero la com-
posicion especifica de este volumen, el color de una blusa o el estilo de los
trajes que van a confeccionarse deben ser decididos no mediante la plani-
ficacién, sino mediante el acuerdo entre los almacenes y las industrias. De
esa forma los procesos para calcular la demanda de la poblacion son no
solo compatibles, sino que deberian complementarse sélidamente el uno
con el otro.”

“El crecimiento del beneficio en nuestro pais no esta relacionado con
ninguna otra circunstancia, sino con los procesos tecnolégicos Progresivos,
la organizacién racional del trabajo y el empleo prudente de los elementos
de produccion.”

“El crecimiento de nuestros beneficios y de nuestra rentabilidad se basa
solamente en las horas de trabajo ahorradas y en las toneladas de materias
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primas y kilovatios-hora economizados.” Esta es la razén por la que con-
sidera Liberman vilido el empleo efectivo de la rentabilidad como un
criterio de incentivo econémico.

Para Liberman, en la época del imperialismo y de la concentracion
monopolistica, el beneficio se crea naturalmente mediante el trabajo de
empleados y obreros en la produccién, pero el proceso de su apropiacion
y redistribucién es tal que a veces no se realiza donde se crea. Afiade Li-
berman: “el capital crea una renta inmensa en la forma de beneficios especu-
lativos a los monopolistas. Una buena parte de lo mismo es redistribuido
entre los especuladores y los agentes de Bolsa, asi como los Bancos. Todos
ellos reciben una parte de los beneficios capitalistas, aunque no tengan
relacién con las unidades de produccion donde se forma realmente el
beneficio”.

SUKHAREVSKY, sefiala el concepto ruso de renta empresarial cuando
nos dice:

“El Estado socialista, representante de toda la sociedad, aparece en sus
relaciones con las empresas como propietario total de los medios de pro-
duccién. Dirige directamente y de acuerdo con los planes la actividad de
cada empresa, administra la mayor parte de la renta neta de ella y utiliza

ara su desarrollo las rentas del Estado.

Si la socializacién de los medios de produccién permite a la sociedad
concentrar entre sus manos como en una bolsa comin la masa de la riqueza
social, y le permite, también, administrarla metédicamente teniendo en
cuenta las necesidades de la sociedad en conjunto y de cada célula econo-
mica, el estimulo exige que una parte de la renta sea repartida entre
la sociedad y las empresas. Para estimular una empresa hay que dejarle una
parte de las rentas o una parte del aborro de los gastos materiales, del fondo
de salarios, etc., con el fin de ampliar la produccién, aumentar la remune-
racién del trabajo y del estimulo material, es decir, de la satisfaccién de
las necesidades materiales de los trabajadores.

“Para asegurar la eficacia del sistema de estimulo de las empresas, es
preciso: encontrar unos criterios justos de valoracion social de los resultados
del trabajo de una empresa determinada y situarlos en la base de la deter-
minacién de la parte de la renta (ahorro) correspondiente a la empresa
(grupo); asegurar la imputacion a la empresa de dicha parte de la renta
(ahorro) y de los fondos de produccién y de estimulo basados sobre ella;
fijar de antemano el tiempo durante el cual dicha renta suplementaria es
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reconocida como un tesultado individual, separindose de la medida social
y requiriendo un estimulo suplementario.” :

Es decir que habla de estimulos asignando a la empresa parte de los
“ahorros” conseguidos en la administracién de los bienes nacionales puestos
a su disposicion.

Sobre estas ideas martillea Evser LiBERMAN.

Son sus palabras del tenor siguiente:

“Se puede utilizar con éxito el beneficio en tanto que indice sintético
(aunque no sea el tnico) de la eficacia econdmica de la produccion.

"No se debe considerar el beneficio en su suma absoluta, dado que,
a medida que la empresa es mds importante, mayor sera el beneficio en
igualdad de condiciones. Es decir, para apreciar la elcacia hay que rela-
cionar el beneficio con una base que caracterice la potencia de la empresa.
Lo mis razonable es adoptar como base de este tipo el valor de los fondos
de produccion de la empresa. La valoracion recaera, entonces, sobre la ren-
tabilidad de la produccion, lo que significa la relacién beneficio-valor de
los fondos de produccién.”

En nuestro pais (sigue Liberman) no se puede obtener beneficio por me-
dio de la especulacién, por el aumento intencionado de los precios, por
medio de intetcambios no equivalente con los paises coloniales y subdesa-
rrollados, ni por la presién sobre el nivel de remuneracién del trabajo, dicen
sus oponentes occidentales, pero si con la explotacién de los paises satélites.
El beneficio socialista, si se parte del hecho de que los precios reflejan
correctamente los gastos medidos de produccién por rama, no es otra cosa
que el efecto del crecimiento de la productividad del trabajo social, concre-
tizando bajo una forma monetaria. He ahi por qué basindonos sobre la
rentabilidad podamos estimular una eficacia real de la produccion. Pero,
que quede claro: jestimulo no es enriquecimiento! El beneficio no puede
transformarse en nuestro pais en capital, puesto que nadie puede a titulo
privado, ni el director, ni los sindicatos, ni los particulares, adquirir los
medios de produccién con su prima, se pregunta Liberman al defender su
tesis de que el beneficio a la rusa es diferente que el beneficio a lo yanki.
¢Dénde estd, pues, la “libre empresa”? ;Dénde esta la “economia de
mercado”? La planificacién centralizada conserva todo su vigor, puesto que
queremos mejorarla e intensificarla desembarazandola de los detalles de un
control minucioso sobre las empresas y utilizando los medios de accién del
principio leninista del interés material en el propio proceso planificador.
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“No se trata, recalca Liberman, del “espiritu de empresa” capitalista,
sino de reforzar el espiritu de iniciativa de nuestros obreros, de nuestros
1ngemeros y de nuestros dirigentes de la economia, y de estimular esta
iniciativa utilizando la ley socialista que exigen que “a 1mportantes resul-
tados, correspondan remuneraciones elevadas del trabajo.”

Liberman, pues, no acepta que el concepto beneficio que él utiliza
pueda ser confundido con la misma palabra puesta en boca de los econo-
mistas occidentales.

CoNcLUsION

En resumen, sigue en pie un debate sobre el concepto de beneficio.
En la empresa que tiende a ser liberal, costes e ingresos dependen de un
mercado, mas o menos intervenido. La accién de los impuestos y de las
reglamentaciones administrativas distorsiona la diferencia al actual simul-
taneamente sobre costes, sobre ingresos y sobre los resultados netos a través
de una compleja trama que a veces violenta la libertad de mercado y limita
la libre disposicién del producto bruto. Todas las regulaciones adminis-
trativas y fiscales imponen la adaptacion de la gerencia empresarial a las
mismas.

En la empresa que tiende a ser socialista, costes e ingresos dependen
del plan. El mercado estd también planificado, el beneficio o rentabilidad
es especificamente el resultado de ahorros en la realizacion del plan.

Aparecen, por tanto, dos conceptos diferentes y a pesar de que se haya
dicho que se estan aproximando los conceptos bdsicos, como habremos
podido observar por lo que he expuesto, siguen estando totalmente dis-
tanciados. No puede pues hablarse de que en la economia del Este se
utiliza el beneficio, entendido a lo occidental para medir el resultado en el
balance de la empresa. Con una misma palabra, beneficio o rentabilidad,
se expresan conceptos todavia totalmente distintos.

Ahora bien, en el Oeste el beneficio estd mediatizado por la Admi-
nistracion publica y en el Este se empicza a admitir que los ahorros, en
parte, scan administrados por los proplos entes empresariales. Después de
cincuenta afos de contrarias experiencias sxguen siendo pocos los puntos
de contacto. Seri interesante poder examinar el impacto de los avances
tecnolégicos en una y otra conceptuaciéon empresarial, dentro de otros
cincuenta anos.
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Confiemos en poder de nuevo reunirnos entonces y analizar la evolucién
anunciada por Anton Woruster, economista croata liberal que confiaba
en que la realidad econémica de la sociedad de consumo obligaria de
dia en dia al acortamiento de la distancia entre los conceptos tedticos, eco-
némicos que pueden ser muy diferentes de los postulados de aplicacion
politica en su realizacién practica.






MERCADO INTERNACIONAL FINANCIERO (EURODOLA-
RES Y EUROINVERSIONES)

Conferencia pronunciada el dia 5 de mayo de 1969, por el Aca-
démico Numerario, ILMo. SrR. DoN JUAN DE ARTEAGA Y PRIET,
MARQUES DE LA VEGA INCLAN

Publicada en folleto especial (Publicaciones de la Real Academia de
Ciencias Econémicas y Financieras), en 1970, debidamente ampliada y
completada por el autor, bajo el titulo “El Mercado Monetario y el Mer-
cado Financiero Internacional” (Euroddlares y Euroemisiones). Consta
de una introduccion y dos partes. La introduccién contempla la problemi-
tica “Del dollar-gap a la abundancia de délares y el “Mercado de Euro-
divisas a medio, corto y largo plazo”; constituyendo la primera parte,
intitulada “El Mercado Monetario Internacional y el Mercado del Euro-
ddlar; cinco capitulos; y la segunda, bajo la denominacién comin de “Las
Euromisiones y el Mercado Financiero Internacional”, otros cuatro; cerrando
el volumen un estudio sobre “La Empresa espaﬁola y los Mercados de
Euroddlares y Euroemisiones”, gréﬁcos y estadisticas, asi como una com-

pleta Bibliografia.






ILvo. Sr. DonN Jamme Fanks Casas

Barcelona: 21 junio 1893 - 27 abril 1968

Curso los estudios de la Carrera de Comercio en la Escuela de Altos
Estudios Mercantiles de Barcelona, con gran brillantez, graduandose en
el 1911 de Profesor Mercantil, titulo maximo de la Carrera en aguellos
tiemipos, egmpamdo a Intendente Mercantil.

Forma parte de la pléyade de los insignes fundadores de la primitiva
Academia de Ciencias Econdmico-Financieras, antecesora de la actual REaL
Acapemia pE Ciencias Econdmicas Y FINANCIERAS, con la Medalla n.° 7.

Su labor académica, sobre todo en el periodo constituyente de la misma,



fue de gran intensidad, habiendo colaborado activamente en muchos de
los trabajos elaborados por la Corporacion durante su primera década.
Pronuncio asimismo distintas conferencias, especialmente sobre Sociedades
Andnimas, Tmnsporte: Urbanos, Cuestiones Sociales y Estudios econémico-
financieros sobre grandes empresas.

Descanse en paz.



C) SESIONES NECROLOGICAS.

I. 12 de mayo de 1969. Dedicada a la memoria del Académico
Numerario ILmo. SrR. DoN JAIME FANEs Casas (g.e.p.d.), falle-
cido el 27 de abril de 1968

Nota del Editor. — En la sesion necrolégica dedicada a honrar la me-
moria del Académico Numerario Ilmo. Sr. Don Jaime Fanés Casas, tuvo
una destacada intervencidn el que fue el primer presidente de la Academia
de Ciencias Econémico-Financieras, Ilmo. Sr. Don José Marfa Vicens Coro-
minas, destacando los hechos mds notables del aspecto humano de la vida
del extinto en una oracién, como todas las suyas, llena de honda emotividad
y galanura de estilo. Desgraciadamente, el fallecimiento posterior del sefor
Vicens Corominas (q.e.p.d.), ocurrida el 16 de junio de 1970, coincidié
con la desaparicién del texto pronunciado en aquella sesion, por cuyo
motivo y muy a pesar nuestro, no hemos podido reproducitlo en el pre-
sente volumen de los ANALEs de nuestra Corporacion.

Discurso pronunciado por el Académico Numerario, ILmo. Sr.
DoN SANTIAGO MARIMON AGUILERA

Cuando en la ultima reunién de nuestra Academia en la que la Presi-
dencia fij6 la fecha para celebrar la Sesidén necroldgica de nuestro estimado
compafiero el Iltmo. Sr. Don Jaime Fanés Casas, pensé inmediatamente
en la obligacién que tenfamos los que fuimos los “pioneros” de lo que es
hoy dia nuestra Real Academia de Ciencias Econdmicas y Financieras, de
evocar la figura de uno de sus primeros fundadores, como lo fue nuestro
llorado amigo y companero el Ilmo. Sr. Don Jaime Fanés Casas.

Es muy dificil la figura de este insigne précer como yo le llamaria sin
tener que caer en repeticiones de lo que otros companeros que también le
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dedican sus palabras en esta solemne sesién, seguramente expondrin con
una mayor brillantez y mejor conocimiento de quien estd hablando; pero
la pcrsonalidad del Sr. Fanés, como ast le llamdbamos en la intimidad, tiene
para mi y también para quienes quieran tomarle como ejemplo, una gran
dimensién dentro de su simplicidad.

Si, D. Jaime Fanés, a pesar de sus grandes dotes de mando, de sus
profundos conocimientos, era una persona sencilla a la que se le podia
tratar con toda llaneza.

Mi conocimiento del Sr. Fanés, venfa en forma algo lejana ya que se
remontaba a mis tiempos de adolescente, cuando cursaba mis estudios alla
por los anos 14 al 21 en el Colegio de N.* Sra. de la Bonanova que con
tanto acierto y abnegacion dirigen los Hnos. de las EE.CC.

En aquellas fechas yo conoci al Sr. Fanés formando parte de la Asocia-
cién de Antiguos Alumnos de la Bonanova, de cuya asociacion ¢l fue
uno de sus fundadores en el afio 1911 y que por cierto tuvo como primer
Presidente a otro de nuestros Académicos fundadores, D. Juan Miquel
Baniis — tiempo ha llamado por Dios — y con el que el Sr. Fanés estaba
unido con lazos de verdadera amistad.

No es de extranar por tanto, que cuando los amigos Torres (q.c.p.d.)
y Vicens, juntamente con quien les habla, buscabamos la cooperacic')n de
otros compafieros para poder llevar a cabo la idea de la fundacién de la
Academia, D. Jaime Fanés que desde el primer momento acogié con gran
entusiasmo la idea, convenciera a su amigo Miquel Bands a que nos acom-
pafara.

Volviendo a lo que acabamos de decir, yo quisiera recordar aquellas fe-
chas lejanas, en que a un adolescente de 10 a 16 afos al contemplar a una
persona que se le senala como un ejcmplo de comportamiento y aplicacion,
su figura se le agiganta, y esto es lo que me sucedio en mi época de escolar
cuando me era sefalado el Sr. Fanés como uno de los alumnos ejemplares
que nos habfan precedido y que en aquel entonces formaba parte de los
antiguos alumnos agrupados en la Asociacion Bonanova que mas adelante
él presidio.

La vida tiene sus secretos y sus sorpresas, y asi, al cabo de unos 20 anos,
de nuevo el Sr. Fanés reaparece en mi vida, pero esta vez ya no es para
contemplarlo como una figura casi mitolégica, segiin las ideas que los
pequenos se forman de los mayores, no, entonces el Sr. Fanés y en ocasion
como ya se ha dicho de la fundacién de la Academia, entra en mi circu-
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lo como un compafiero, como un amigo, que asi lo fue de verdad, hasta
su muerte.

Y ya que hemos mentado las épocas de colegial, debo destacar que los
estudios realizados por el Sr. Fanés, tanto en el Colegio de la Bonanova
como en la Escuela Superior de Altos Estudios Mercantiles de Barcelona,
fueron coronados con notas brillantisimas.

No es de extrafar, que antes de cumplir los 17 afos, a 1. de junio
de 1910 (nacié en Barcelona en 21 de junio de 1893) entrara a formar

arte de los servicios administrativos de la Cia. de Gas Lebén — mds tarde
La Catalana de Gas y Electricidad — con el cargo de contable.

Hay vocaciones, no obstante, que sin pensatlo van abriéndose camino,
y por lo visto al sentido vocacional del amigo Fanés Casas era el del ramo
de transportes, y asi, siguiendo seguramente el instinto de su vocacion,
vemos como dejando la Cia. de Gas Lebén, entra en una Agencia de Trans-
portes de carbon mineral, hasta que en julio de 1928, a los 35 afos, ingresa
en la Cia. F. C. Metropolitano (Transversal) con el cargo de Jefe Admi-
nistrativo, para pasar ya, al siguiente aho — 1929 — a ocupar el cargo de
Director Gerente, que ya no debia abandonar hasta su fallecimiento.

No vamos a describir en esta Sesion Académica su larga y brillante
trayectoria al frente de los destinos de una de las principales companias de
transportes urbanos de nuestra Barcelona; la voz autorizada de nuestro com-
pafiero y entrafiable amigo Sr. Vicens que fue un intimo colaborador del
Sr. Fanés Casas, nos lo hard con mano maestra.

Hemos dicho al comienzo, que el Sr. Fanés Casas, era una persona
sencilla y podemos afiadir afable y que sabia granjearse la estima de cuantos
con él convivian, tanto si eran de un estamento como de otro. Con la
misma naturalidad alternaba cuando por su cargo tenia que hacerlo con
las altas personalidades del campo de la politica, de la economifa o del
trabajo, como cuando se trataba de estar entre sus subalternos, por los que
se desvivia y a los que procuraba llevatles el mayor bienestar posible, tanto
material como moral; de ello pueden hablar las obras sociales del Metro.

¢Y qué diremos del Académico...? Tal vez el mejor elogio que podria-
mos hacer en este sentido al extinto compafero, serfa resumir su vida
académica diciendo “que la sentfa”.

Si, el Sr. Fanés Casas fue, como ya hemos dicho, de los avanzados que
hicieron posible superar las dificultades de la primera hora, para que luego
y después de mds de 25 afos, podamos contemplar aquella incipiente obra,
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como la Real Academia de Ciencias Econémicas y Financieras, para cuyo
reconocimiento oficial tanto luché nuestro estimado presidente Sr. Piqué
Batlle.

Como Académico cabe destacar toda su labor en las Sesiones Acadé-
micas y en sus Secciones. Aparte de sus brillantes intervenciones en los
diversos estudios y dictimenes de la Academia, debemos destacar dos de
sus conferencias en el Fomento del Trabajo Nacional, la de 11 de febrero
de 1949: “Comentarios a la legislacién vigente sobre convenios y suspen-
sion de pagos de Compantias de Ferrocarriles y Empresas concesionarias de
Servicios Piblicos” y la de 6 de diciembre de 1951 dentro del ciclo que
la Academia programé para glosar la nueva Ley de Anonimas de dicho
ano: en ella nos hablé de “Los 6rganos rectores de la Sociedad Anénima”.

En los dltimos afos, y agobiado por sus cargos, su asistencia quedd
reducida a las grandes solemnidades, a las que procuraba no faltar nunca.

Escuetamente y sin comentarios — que dejamos a nuestros compafie-
ros —, diremos que aparte de la Direccién del F. C. Metropolitano de
Barcelona, era Director Gerente del Funicular de Montjuich S. A., Pre-
sidente del C. de A. de la Entidad “Instruccion Popular S. A.”. Vocal
Nacional del Sector de Caminos de Hierro de la Delegacion Nacional de
dicho Sindicato y Fundador del Comité de Metros Europeos.

Profesionalmente, ademds de miembro fundador — como ya se ha
dicho — de nuestra Academia, estaba en posesion de los titulos de Profesor
e Intendente Mercantil, Censor Jurado de Cuentas y Teniente Coronel
de la Escala de Complemento Honoraria de FF. CC.

Estaba en posesion de la Medalla de Plata al Trabajo.

No quisiera que en esta nota necrolégica faltara una mencion especial
a'su profundo espiritu cristiano que le acompané a lo largo de su vida,
y como temo que mis palabras no tengan la fuerza que deberfan, séame
permitido pedir de prestado unos parrafos a una nota necrolégica que en el
Diario de Barcelona publicé a raiz de su fallecimiento, el publicista D. José
Maria Gibert antiguo compafiero y amigo del Sr. Fanés Casas.

Bajo el titulo de “Réquiem para un amigo”, decia el Sr. Gibert entre
otras cosas: “‘Rector, dirigente miximo y visible, hermano y padre amoroso,
a un tiempo, velando por el bienestar de cuantos la Providencia habia
puesto bajo su tutela, sintiendo y viviendo como propios sus problemas,
la obra social de la empresa Metropolitana que le ha tenido al frente de sus
destinos durante ocho lustros, amplia, fecundante y multiforme, digna de
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ser exhumada en esta linea de ripido bosquejo sentimental” y también:
“Hemos dicho de €l que era hombre de fe, y no en vano. Subié a la
montana de Montserrat en noviembre de 1943 para poner bajo el patro-
cinio y ampato de la Virgen de Montserrat la empresa toda de su querido
F. C. Metropolitano, y a cuantos bajo su divisa laboran...”.

Y ahora después de rememorada esta sentida evocacidn, por nuestra
parte podemos afadir, que la Virgen de Montserrat quiso que nuestro
llorado amigo S. Fanés Casas dejara este mundo para entrar en la casa
del Padre, en el dia en que en las didcesis catalanas se celebra su fiesta,
el 27 de abril.

Y para terminar, he de pedir disculpa por no haber sabido glosar la
figura del amigo Fanés Casas como se merece, expresando a su distinguida
familia el sentimiento de todos cuantos nos honramos en vida con la amis-
tad de nuestro amigo el Ilmo. Sr. D. Jaime Fanés Casas.

Que el Sefior en su infinita misericordia, permita que algin dia po-
damos todos reunirnos de nuevo en el Cielo. Asi sea.

Discurso pronunciado por el Presidente perpetuo de la Corpora-
cién, Excmo. Sr. DoN RicArpo Pioui BATLLE

Rememorar el recuerdo y la figura de nuestro extinto compafiero, Ilmo.
St. don Jaime Fanés Casas constituye para todos nosotros, que tuvimos la
satisfaccién de tratarle por espacio de mis de tres décadas, una emotiva
tarea, toda vez que su nombre figura entre la pléyade de los quince ilustres
compafieros que fundaron la Academia de Ciencias Econdmico-Financie-
ras, constituyente, en 1958, de la actual Real Academia de Ciencias Eco-
némicas y Financieras del Ministerio de Educacion y Ciencia.

St fuese tan solo el haber coadyuvado a la fundacién de la primitiva Aca-
demia, merecerfa indudablemente el Str. Fanés el homenaje que hoy tribu-
tamos a su memoria. Mas las actividades de nuestro extinto en el campo
de la economia, su labor profesional y su propia vida académica a lo largo de
mas de veinticinco afios, le hacen acreedor a nuestro reconocimiento.

Por espacio de bastantes aflos conoci al Sr. Fanés tan sélo por su voz
y por su firma. Su posicién como director del Ferrocarril Metropolitano
de Barcelona y la mia como director entonces de otra Sociedad Andnima
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barcelonesa, dieron lugar a distintos contactos telefénicos y epistolares, pro-
fesionales unos, pero los mds por cuestiones socieconomicas en las que am-
bos estibamos inmersos, naciendo entre nosotros desde el primer dia una
viva corriente de afecto y amistad.

No fue hasta mi ingreso en la Academia, a fines de 1944, que conoci
personalmente a nuestro extinto, y puedo asegurar que el amable retrato
que me habia formado de nuestro compafiero gano Podcrosamcnte en sus
trazos maestros. Su bondad, su caballerosidad, su preparacion profesional,
su gran conocimiento de las ciencias socieconémicas, su prudente dialéctica,
constituyen para mi los ingredientes de su recia personalidad.

Durante la primera década de actividades de nuestra Corporacion, su
asiduidad a los Plenos, a las conferencias y, sobre todo, a los actos piblicos,
fueron proverbiales. Humilde, sencillo, pero con una dosis extraordinaria
de comprensién y sentido comiin, dialogaba sobre los distintos temas pues-
tos a debate y no pocas veces apunt6 soluciones viables que mejoraban con-
siderablemente el contexto de las comunicaciones, estudios y ponencias so-
metidas a la consideracion de la Academia.

De una manera especial vale la pena recordar sus distintas intervenciones
a lo largo de las numerosas sesiones que dedicamos al estudio del antepro-
yecto de Ley sobre Régimen Juridico de las Sociedades Anénimas durante
el curso de 1950/ 1951, primero, y a la propia Ley elaborada por las Cortes
Espafiolas y aprobada por la Jefatura del Estado el 17 de julio de 1951, que
afrontamos privadamente en el curso de 1951 /1952 en el seno de la Corpo-
racion, hasta cristalizar en el VII Ciclo de Conferencias publicas que sobre
la generlca tematica de “El nuevo régimen juridico de las Sociedades Ano-
nimas”, organizamos durante los meses de noviembre y diciembre de 1951.

Precisamente en aquel Ciclo ocupé la tribuna piblica nuestro extinto,
desarrollando con clara vision el tema de “Los 6rganos rectores de la
Sociedad Anénima”, cuya problematica estudié exhaustivamente, sefalando
sus aciertos y ofreciendo una interpretacion ficilmente asimilable para el
numeroso y escogido auditorio que llenaba por completo el gran salon
de actos de este Fomento del Trabajo Nacional.

Pas6 el tiempo. Sus multiples y constantes obligaciones, con harto sen-
timiento de su parte, nos lo alejaron un poco de nuestras actividades; pero
siempre en que un acontecimiento importante para la vida de la Academia
lo demandaba, sabfamos que podiamos contar con su presencia y con su vo-
luntariosa colaboracién.
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Fue un hombre sencillo, amigo de los amigos, franco y leal, que dio su
méximo soporte a la Academia en los momentos dificiles de sus gloriosos
comienzos, en los momentos en que se multiplicaban las vicisitudes y sur-
gian por doquier dificultades materiales de todo orden que afectaban a su
esencia constitucional misma, unas veces, y a su forma, otras. Dificultades
de indole moral, que obligaban a luchar frente a la oposicion directa o indi-
recta de aquellos para los cuales la idea de una Academia cual la nuestra
constitufa un atentado de lesa cultura, de una parte, y, de otra, contra los
que por no haberse anticipado o por no haber sido llamados a constituirla,
le presagiaban el mas ruidoso de los fracasos.

Como dije en el portico del primer tomo de los “Anales”, la Academia
—y con ella sus fundadores — entendié que su deber a pesar de todo, era
desarrollar su Programa; y como el éxito y el fracaso de las Instituciones son
siempre consecuencia de sus actos y de sus obras, consideré que, primero,
tenia que laborar, y, luego, aceptar el juicio que su labor mereciera a pro-
pios y extrafios.

Gracias a ellos — entre los que se contaba cual he dicho anteriormente
el sefior Fanés —, gracias a su tenacidad y a su impulso inicial, podemos
hoy contemplar esta Corporacion nuestra incorporada de hecho y de derecho
al concierto de las primeras instituciones culturales de nuestra patria, por lo
que les debemos eterna gratitud.

El nombre del Ilmo. St. don Jaime Fanés Casas permanecera por siem-
pre unido a la historia de nuestra Corporacién y su persona, con todos sus
merecimientos, en el corazén de todos nosotros.

Descanse en paz, y permita Dios que podamos reunirnos todos de nuevo
en el Cielo. Asi sea.



II. 12 de mayo de 1969. Dedicada a la memoria del ILmo. Sg.
DonN RAFAEL GAY DE MoNTELLA (q.e.p.d.), fallecido el 20 de
marzo de 1969

Discurso pronunciado por el Académico Numerario ILmo. Sr. Dr.
Do~ PEpro LirucH Y CAPDEVILA

El Excmo. Sr. Presidente de esta Real Academia me ha conferido el
honor de referirme a la faceta de Académico numerario de esta Real Cor-
poracién de nuestro insigne y meritisimo companero Rafael Gay de Mon-
telld (q.e.p.d.) persona de tan intensa actividad en tantos 6rdenes de la vida
del espiritu cuya cronologfa requerirfa forzosamente larguisimas sesiones
y que por tal razén resulta obligado, no sélo dividir, sino extraer, al ocu-
parnos de su exposicion en este nuestro postrer homenaje oficial, aunque
en nuestro interior resulte perpetua nuestra admiracién por la fecundidad
de su obra y por la magnificencia de su talento, por ser de imperecedera
y grata memoria.

Aparte del deber de obediencia hacia nuestro querido y respetado Pre-
sidente, hay otras razones que me impulsaron a aceptar en seguida tan
honrosa designacion y me Prlvaron de excusarme en mis multlples ocupa-
ciones para declinar en otro companero (desde luego cualquiera mis digno
que yo) tan honrosa labor.

En efecto: enunciadas sucintamente, expongo las razones que justifi-
caron esta accptacién, que son como sigue: en primer lugar, la circunstancia
de haberme correspondido también a mf el honor de contestar en nombre de
esta Corporacion el magnifico discurso de ingreso en nuestra Real Aca-
demia de tan preclaro y querido companero Rafael Gay de Montella; en
segundo término, la afortunada circunstancia de hallarme adscrito a la
misma Seccidn 4.* (de Legislacién y Jurisprudencia) de esta Corporacién
conjuntamente con el ilustre extinto y otros dignisimos compafieros, por



Irmo. Sr. Dr. Don RAFAEL GAY DE MONTELLA

Vich: 15 noviembre 1882
Barcelona: 20 marzo 1969

Cursé los estudios de Derecho y Ciencias Sociales con brillantes califi-
caciones, alcanzando los grados de Licenciado y Doctor. Especializado en
Derecho mercantil, bidraulico, financiero y aerondutico, fue miembro del
Instituto de Derecho Comercial y Navegacion, de Buenos Aires, corres-
pondiente del Instituto de la Aeronavegacion de la Nacion Argentina
y correspondiente del Instituto de la Aeronavegacion del Brasil, entre
otros muchos.

Elegido Académico de Nimero el 16 de noviembre de 1954, con

la Medalla n.° 38, su Discurso de Ingreso verso sobre los Derechos Su-



pmnacz’onales, gue desarrollé con gran brillantez. Pronuncid un gran n-
mero de conferencias y dicté importantes ponencias y comunicaciones. Fue
asimismo Académico de Nuamero de la de Jurisprudencia y Legislacion
de Barcelona, en la gue desarrolld wna extraordinaria labor.

Constituyen sus obras fundamentales: “Comentarios al Codigo de Co-
mercio” (6 voldmenes); “Comentarios a la Ley de Sociedades Andnimas”;
“Comentarios a la Ley de Sociedades de Responsabilidad Limitada”; “Prin-
cipios de Derecho Aeronéutico” y “Tratado de la Legislacion de Aguas”,
entre otras. Su exposicion clara y sencilla a la vez que de profundo
contenido, le valieron justamente el calificativo de gran educador y de gran
jurisconsulto. Su recuerdo sera imperecedero.

Descanse en paz.
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lo cual a lo largo de las sesiones celebradas tuvimos todos ocasion de rea-
firmar nuestra admiracién por tan distinguido compafiero por sus profundos
conocimientos, por su elevada inteligencia y por su constante inquietud
espiritual, de cuya conjuncién de cualidades hubieron de derivarse cosechas
de magmﬁcos y abundantes frutos; y finalmente porque le profesaba ver-
dadera simpatia, sincero afecto y profunda consideracion.

Resultarfa extremadamente prolijo proceder a relatar la actuacion como
Académico numerario de Rafael Gay de Montelld, por lo cual, atendido
el poco tiempo que nos ha sido marcado (probablemente para no abando-
narnos a nuestra voluntad) se proceda solamente a resenar cuanto resulta
mas sobresaliente.

Ingresado en nuestra Real Academia con fecha 16 de noviembre de
1964, el Dr. Rafael Gay de Montella, después de haber logrado un mere-
cido prestigio como uno de los mis ilustres jurisconsultos en nuestro pafs
y atin en el extranjero y erigirse en uno de los mas preclaros mercantilistas
de nuestro tiempo, se ocupé en su discurso de ingteso en esta Real Cor-
poracion de tema tan atractivo como es el de “Las Economias Supranacio-
nales”, cuyo discurso como se dice tuvo el honor de contestar en nombre
de la Corporacion, quien se honra en estar en el uso de la palabra; entre-
gandose posteriormente a manifestar su constante interés por todas las
inquietudes de esta Real Corporacion, aportando su valioso concurso en la
mayor parte de los temas planteados, y promoviendo estudios de investi-
gacion en el seno de la Seccidn 4.* de Legislacion y Jurisprudencia, espe-
cialmente.

Pronuncié conferencias magistrales usando de la tribuna de la Academia
respecto a la Ley de Sociedades Andnimas, a la Casa de Comercio, a las
Andnimas a través del tiempo con exposicidn de la doctrina de Lindrath,
participacién en beneficios y accionariado obrero, aparte de ocuparse tam-
bién de otros temas de no menor interés, que sin embargo no se mencionan
para no marcar de prolija esta relacion que por naturaleza ha de caracteri-
zarse por su brevedad.

Actud como ponente de la Seccién 4.* (Legislacién y Jurisprudencia)
en la investigacion y redaccion definitiva del tema “El Derecho de la Em-
presa al invento o a los procedimientos nuevos de productores y emplea-
dos”, ademds de haber patticipado muy intensamente en otras Ponencias
de la propia Seccién 4.* y en otros asuntos de relevante interés en las sesio-
nes de nuestro Pleno Académico.
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Constitufa nota caracteristica del Dr. Gay de Montelld la profundidad
de sus investigaciones y el depurado analisis de las circunstancias concu-
rrentes en el asunto debatido, lo cual se manifestaba con su magnifica
serenidad de espiritu y su creciente interés por todas las cuestiones que
pudieran derivarse de la tematica principal. Nunca nos parecié viejo porque
su 1nqu1ctud y su excelente humor eran propios de un hombre joven por
lo que consigné aunar “la experiencia de la vejez y el entusiasmo de la
juventud”.

En definitiva: de nuestro querido e ilustre amigo y compafero podria-
mos decir con K. Wossler que fue un auténtico Académico pues los “autén-
ticos Académicos son investigadores que ensenan y docentes que inves-
.
tigan”.

Resumiendo: el ilustre extinto constituye y ha de constituir siempre
un modelo a contemplar y un ejemplo a seguir y en todo caso su grandeza
espiritual es para nosotros todos un entrafiable recuerdo que vivifica nuestro
, L
animo.

Descanse en paz quien tan activo se mostré en vida.

Discurso pronunciado por el Académico Numerario, ILmo. Sr. DR.
Do~ AnTonio Poro Diez

Conoci a Rafael Gay de Montelld a los pocos meses de incorporarme
a la Universidad de Barcelona. Desde entonces mi relacion con él fue
siempre cordial y entranable, favorecida por su bondad y por la existencia
de aficiones y esfuerzos comunes.

Esta afinidad por dedicacion al cultivo del derecho y singularmente del
Derecho mercantil se vio reforzada por la circunstancia de que ambos fui-
mos llamados a integrar como Académicos las dos Corporaciones que en
Barcelona se consagran a aquellos estudios a los que uno y otro veniamos
dedicados: la Academia de Jurisprudencia y Legislacién y la Real Acade-
mia de Ciencias Economicas y Financieras. Compartiamos esta honrosa
distincion con otro jurista también recientemente desaparecido, D. Ciris-
tobal Massé Escofet, cuya amistad con el Sr. Gay de Montelld era de todos
conocida.

Como Académico de la de Jurisprudencia y la Legislacién formamos
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parte muchas veces de Ponencias comunes, entre ellas una sobre “Valora-
cion del Fondo de Comercio”, publicada en la Revista Juridica de Cata-
lufia, 1959, otra sobre el Anteproyecto de nueva Ley Concursal elaborado
por el Instituto de Estudios Politicos, y ultimamente, sobre la Nueva
Reforma de la Sociedad Anénima.

En nuestra Academia el Sr. Gay dirigié durante mucho tiempo las
sesiones y los trabajos de la Seccién 4.* que hoy preside el compafero
Sr. Lluch Capdevida. También alli trabajamos juntos; discutiamos nuestros
personales puntos de vista, pero siempre alcanzabamos un acuerdo.

También me cupo la satisfaccion de colaborar con €l en las tareas del
Comité de Derecho Maritimo de Barcelona, bajo la capitania de D. Ernesto
Anastasio en la Nacional y D. Vicente Solé de Sojo en nuestra ciudad.
Soy testigo de que sus sugerencias siempre eran escuchadas.

La labor constante de D. Rafael en conferencias y debates en nuestra
Academia es dificil que sea olvidada por quienes tuvimos la fortuna de
oirle. Los temas juridicos y los problemas financieros constitufan uno de los
aspectos de su personalidad. Evocar su figura en un momento como el
presente en que todos los que me escuchdis lo conociais tanto o mejor
que yo y llordis conmigo su desaparicion, me parecerla, ademas de inne-
cesario, ofensivo para el carifio que en esta Casa siempre se le profeso. Me
limitaré, por tanto, a hacer una muy sucinta referencia de aqucllos trabajos
por los cuales era conocido el Académico al que hoy rendimos el tributo
de nuestro homenaje péstumo, sin descender al estudio de su ingente obra
que merece y espero que en su dia se haga un analisis mads ptofun-do que
permita valorar debidamente la aportacién que a la ciencia juridica, singu-
larmente mercantil, realizd el desaparecido Maestro.

La proyeccion de su obra abarca todas las vertientes del moderno De-
recho mercantil, no sélo a través de sus Comentarios al Cadigo de comercio,
que por su propia naturaleza de exégesis llevaba consigo una contemplacion
general del Derecho positivo codificado, sino también de un modo particu-
lar y reiterado al Derecho de Sociedades, antes y después de la Ley de
Sociedades andnimas, a la que dedicé un amplio Comentario que no puede
faltar en ningtn despacho profesional.

Mis no sélo era el Derecho de Sociedades objeto de su atencién, sino
también el Derecho bancario, al cual dedicé un volumen modestamente
titulado “Legislacién Bancaria Espafiola”, habiendo realizado la traduccién
de la obra de MEssINEO, titulada “Operaciones de Banca y Bolsa”.
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Pero sobre todo y de manera muy especial cultivaba Rafael Gay el Dere-
cho Maritimo y el Derecho Aéreo, en el primero, con sus trabajos originales
sobre “La Comenda Meditetrinea, en los Siglos x11 y xm1”, “La Empresa
de Navegacion” y “El Contrato de Pasaje Maritimo”, y su traduccion de
la obra monumental de Derecho Maritimo de BRUNETTI. En el segundo,
igualmente debemos a D. Rafael sus “Principios de Derecho Aeronautico”,
con referencia a las legislaciones de los principales Estados de Europa y de
América, publicado en Buenos Aires en 1950, y en fin, todavia muy
recientemente en la Revista Juridica de Catalufa aparecié un sugestivo
estudio titulado “El proceso de la fijacion de la Rcsponsablhdad Ciwvil deri-
vada de la Energfa Atémica”, en el cual recogiendo las orientaciones del
Euratom, contempla el problema de la posible socializacion de los riesgos
atémicos, problema que habia de suscitar amplio debate en los medios inte-
resados y que en el Derecho Maritimo conducirfa a la conferencia de
Rijeka, cuyo Proyecto sirvié de base al Convenio relativo a la responsabili-
dad de los explotadores de buques nucleares, aprobado por la Conferencia
Diplomatica de Bruselas con fecha 25 de mayo de 1962, y al cual habia
de seguir dos anos después, la Ley Espanola sobre Energia Nuclear de 26
de abril de 1964.

No es posible, ya lo he dicho, hacer otra cosa que este recordatorio muy
sumario de la ingente obra del Académico a quien rendimos homenaje.
Ello hubiera requerido mds tiempo del que nos han concedido para esta
evocacién y también la posibilidad de fijar en algunos puntos nuestra dis-
crepancia con alguna de las opiniones mantenidas en obra tan extensa.

Sin embargo si qu1ero advertir, con la autoridad menguada que me
concede mi magisterio oficial, que siempre he encontrado en las obras de
Gay de Montella aportaciones interesantes, sugestiones acertadas, y en
fin, un gran acopio de jurisprudencia y de experiencia que no cabe des-
denar.

Pero, sobre todo, a través y por encima de sus obras, siempre recordare-
mos al companero bueno, cordial, modesto y entranablemente humano.
Nadie que haya conocido personalmente a D. Rafael dejard de suscribir
estas palabras con las que yo quiero cerrar mi modesto homenaje a su
memoria.
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Discurso pronunciado por el Presidente perpetuo de la Corpora-
cién, Excmo. Sr. Don Ricarpo PiQuE BATLLE

En esta sesion necrolégica dedicada a la memoria de nuestro ilustre
compafiero doctor don Rafael Gay de Montelld, es imposible recordar y
comentar adecuadamente todas y cada una de las innumerables facetas de
su preclaro intelecto. Voces amigas, cual las de los doctores Lluch y Capde-
vila y Polo, han glosado algunas de las mas destacadas profesionalmente,
a las que podrfan afadirse otras no menos importantes, cual la de su entu-
siasmado amor por la naturaleza, que nos legd, entre otras, sus admirables
trabajos sobre la Cerdafia, en cuya descripcion alcanzd elevados tonos de
una lirica inconmensurable que le acreditan como un valor perenne en
nuestra literatura vernacula.

Como espigar en la inmensa hacienda de su produccion para rememo-
rarle cual €l merece, constituye para mi en estos momentos en que el
recuerdo vivo de nuestro extinto se mantiene intacto en mi mente y en mi
corazén motivo de desasosiego ante el miedo de no saber escoger las pala-
bras que habrfan de reflejar la admiracién y el afecto que siempre tuve para
con mi entrahable amigo doctor Gay de Montella, al que ¢él correspondia
carinosamente.

M1 recuerdo espiritual se remonta a medio siglo. Comenzaba mis bal-
buceos en los campos de la Contabilidad, de la Economia y del Derecho, y,
al igual que otros muchos, forjé en mi mente un ideal en mis aspiraciones
de estudiante, una meta a la que debfa intentar acercarme en todo lo posi-
ble. Y aquel ideal, nacido de la admiracién que sentfa por sus obras, quedd
personalizado en tres grandes figuras maestras que afios después, al conocer-
las personalmente, me distinguieron con su amistad y afecto, hasta tal punto
que inmerecidamente recibi de ellas el fraterno y honrosisimo apelativo de
compafiero. Para Contabilidad, fue el Ilmo. Dr. don Fernando Boter Mauti,
desaparecido hace algunos afios en circunstancias trigicas; para la Economia,
el Excmo. Sr. don Pedro Gual Villalb, fallecido el afio dltimo; y para el
Derecho Mercantil, el Ilmo. Sr. don Rafael Gay de Montella, cuya memo-
rla evocamos en estos momentos.

Con la excepcion del Sr. Gual Villalbf, nuestro extinto Presidente de
Honor, que apoyé mi candidatura de ingteso en esta hoy Real Corporacién
que por la benevolencia y afecto de los excelentisimos e ilustrisimos sefiores
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Académicos que la componen me honro en presidir, me cupo el honor de
set uno de los patrocinadores del ingreso en la misma de mis maestros Dres.
Boter y Gay de Montella.

Mas, permitanme que les cuente cémo conoci personalmente a este
tltimo. Corria el afio de 19277. Llevaba poco mis de cinco afios en Barcelona
ys aficionado a la contabilidad, a la economia y al derecho mercantil, prin-
cipalmente, me habfa adscrito en las filas de la benemérita y pionera “As-
sociaci6 de Comptables de Catalunya”, donde por aquellos tiempos se daban
conferencias y cursillos sobre contabilidad, economia y derecho mercantil,
mis predilectas. Y alli tuve el honor de conocer personalmente al Dr. Gay
de Montella, como alumno de su cursillo sobre “La vida financiera en les
societats mercantils, amb especial aplicacié a les anonimes”.

Presidia entonces la “Associaci6” don Andrés Bausili y recuerdo que al
presentarnos el Dr. Gay de Montelld historié la génesis de la organizacion
de los cursillos que en el Curso de 1927/1928 se habfan programado, y dijo:
“Para la organizacion de estos cursillos es necesario contar con colaboraciones
exquisitas cual la de don Rafael Gay de Montella que faciliten no solamente
el titulo y el programa, sino que con su entusiasmo personal aseguren el
éxito del mismo tanto para la Associacié como para las personas que por
su profesionalidad o aficion deban moverse en la complicada gama de la
vida juridica moderna de las sociedades mercantiles.” Y afiadia poco des-
pués: “Don Rafael Gay de Montell3, ilustre jurisconsulto y conocidisimo
mercantilista, tiene un nombre consagrado en el estudio y en el examen
de estas cuestiones. Pero es que ademds de estas condiciones que tanto le
enaltecen, el Dr. Gay de Montella es un hombre amable, que ha vivido
desde sus comienzos los problemas y la marcha ascendente de la (Associacié
de Comptablesy y que tiene un verdadero entusiasmo por todo lo nuestro.”

Este fue mi primer contacto con nuestro extinto, y el principio de una
sincera y franca amistad que casi alcanzé medio siglo. Le admiraba y no
pocas veces tuvimos ocasion de enfrascarnos en largos e intensos cambios de
impresiones sobre economia y derecho mercantil, e, incluso, sobre literatura.
Puedo aseguratles que siempre sali con nuevos conocimientos, con nuevas
ideas y, sobre todo, respirando el aire puro de su intelectualidad honesta,
clara y profundamente cristiana. Su actividad era incansable y su afin de
servicio y entrega desinteresada, proverbiales.

Consecuencia de nuestra guerra civil perdimos el contacto durante al-
gunos afos y, cuando pudimos hacerlo de nuevo, reanudamos nuestros inte-
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resantisimos coloquios ya sélo distanciados en el tiempo por la materialidad
de nuestras respectivas profesiones.

Y llegé el afo de 1954. La Academia sufria en aquellos momentos una
aguda crisis como consecuencia de la O. M. del 27 de mayo de aquel afio
que prohibfa “terminantemente a los socios, miembros o colegiados de las
Asociaciones, Corporaciones o Entidades de caricter profesional o comercial
la ostentacién del calificativo de “Académico”, reservado “Gnica y exclusi-
vamente a los miembros numerarios, correspondientes u honorificos de las
Reales Academias integradas en el Instituto de Espana y de las Academias
provinciales, como Corporaciones puiblicas, creadas o reconocidas por el
Estado”.

De acuerdo con aquella disposicion ministerial, la Academia, entonces
amparada tan slo en la Ley de Asociaciones, habfa recibido un rudo golpe
del que no pudimos rehacernos hasta el 2 de enero de 1958 gracias al apoyo
incondicional de un buen amigo particular, el que fue Ministro del Ejército
Teniente General Excmo. Str. don Antonio Barroso y Sanchez-Guerra, que
supo lograr del entonces Ministro de Educacion Nacional, el reconocimien-
to y regulacion oficial de nuestra Corporacién.

Los senores Académicos que vivieron con el que tiene el honor de diri-
girles la palabra, la angustia de aquellos casi cuatro anos de actuacién mar-
ginal, recordaran sin duda alguna la intima zozobra con que seguimos ac-
tuando a partir de aquel 25 de mayo de 1954 en que la mencionada O. M.
aparecia en el “B. O. del Estado”, afectandonos de pleno derecho.

Fue en aquellos momentos en que, con la aprobacién expresa de don
Pedro Gual Villalbi, que siempre consideré como nuestro auténtico Pre-
sidente, decidi proponer la candidatura del Dr. Gay de Montella con el
pleno convencimiento de que su relevante personalidad, si se dignaba acep-
tar la propuesta, habia de dar a la Academia un relieve indiscutible, abtien-
do una nueva etapa en su vida corporativa.

Don Rafael acepté mi propuesta con verdadero entusiasmo y, elegido
el 16 de noviembre de aquel mismo ano, prepard su discurso de ingreso en el
espacio de muy pocas semanas y lo reciblamos con la solemnidad acostum-
brada el 12 de diciembre siguiente en acto inaugural del Curso de 1954-
1955. El tema escogido, “Las economias supranacionales”, fue un gran tema
en el que estudié con singular maestria, una fase entonces pricticamente
desconocida de las relaciones econémicas entre los pueblos y que da lugar al
supranacionalismo: los sistemas juridicos que rigen la regulacion de la ener-
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gia derivada del régimen de las corrientes fuviales internacionales como
base de los transportes internos y del aprovechamiento industrial de las
mismas, que completd seflalando el alcance de los grandes problemas socia-
les e industriales que la evolucién del maquinismo y del automatismo
planteaba — y sigue hoy planteando — en el mundo de la produccién y de
los capitales, cuya solucion afecta a la economia supranaz cional y que, con el
debido respeto para las economias nacionales, se impone por la ley cristiana
de la hermandad de los hombres, segin frase feliz de nuestro ilustre extinto.

La labor desarrollada por el Dr. Gay de Montella a lo largo de los cator-
ce anos que tuvimos el honor y la satisfaccién de contarlo entre nosotros,
fue intensa y extensa; mereciendo destacarse sus conferencias sobre “La Ley
de Andnimas después de cuatro anos de experiencias”, pronunciada el dia
8 de febrero de 1955; el “Concepto de la Casa Comercial”, el 16 de enero
de 1957; “Las Andnimas a través del tiempo”, el g de febrero de 1961; y
ud'Participacién en beneficios, o accionariado obrero?”, el 25 de enero
de 1962. Su paso por la presidencia de la Seccion IV quedé marcado con el
estudio de diversas ponencias de gran interés, posteriormente aprobadas por
el Pleno, mereciéndose destacar de una manera especial, la intitulada “El
derecho de la empresa al invento o a los procedimientos nuevos de produc-
cién de productores y empleados”, en la que actué de ponente con su bri-
llantez caracteristica.

También hemos de senalar sus emotivas intervenciones en las sesiones
necroldgicas dedicadas a la memoria de quienes fueron ilustres compaferos
nuestros, los [lmos. Dres. don Fernando Boter Mauti y don Cristobal Masso
Escofet. Y, por ultimo, destacar sus innumerables intervenciones, siempre
profundas, inteligentes, atinadas y respetuosas, en los distintos plenos a los
que tan s6lo altimamente y por motivos de salud falt escasas veces, demos-
trando en todo momento su profundo afecto a nuestra Corporacién y a todos
Nosotros.

En suma: fue, ademas de un gran sefior, de un gran jurista, un acadé-
mico y un compafiero ejemplar, dificilmente reemplazable, cuyo recuerdo
vivird eternamente en la Real Academia de Ciencias Econémicas y Finan-
cieras y en nuestros corazones.

Que por la misericordia de Nuestro Sefior Jesucristo tengamos la dicha
de reencontrarnos de nuevo en el Cielo para toda la eternidad. Asi sea.
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